
专刊中心主办 责任编辑：朱亚平

电话：0715－81287714版
2026年2月11日 星期三

E-mail:18505449@qq.com 科创咸宁

财经速览

企业名片：
安芯美科技（湖北）有限公司2022年4月20日落户于通城县，是一家专注

半导体集成电路研发、生产与销售的高新技术企业，在小型电子产品芯片平面
封装细分领域位列全国前三，填补了咸宁市芯片封装测试行业空白。

公司总投资20.55亿元，分三期建设，一期投资5亿元，2024年8月完成建
设并量产，一个月可生产 20 亿颗芯片成品，全部达产后，可实现年产值 25
亿元。

公司引入日本、荷兰、新加坡等国的全自动生产设备，搭建4.0智慧封测系
统。并组建平均行业经验超十年的资深研发团队，与高校、科研机构开展产学
研合作，成功研发14款具有自主知识产权的产品。

公司凭借“大规模、高品质、低成本”优势，成为联想、小米、微软等企业的
稳定供应商，产品广泛应用于消费电子、通信、汽车电子等领域。

三重跨越抵达“芯”高地

“我至今记得母亲那句‘你的房子
也会有的’，这是我奋斗的最初动力。”
回顾半生，陆金发的起点很简单：在农
村盖一间房，为母亲分忧。

1973年，陆金发出生于江苏扬州一
个普通农家。中学时期，兄长们先后建
房成家，母亲整日忧心他的安居问题。
年少的他暗下决心要早日为母分忧。

一个假期的夜晚，他鼓起勇气敲
响村长家门，战战兢兢提出到村办齿
轮厂勤工俭学的请求。村长欣然应
允。在齿轮厂，陆金发的技术天赋意
外显现。厂里一台进口设备频繁出现
故障，维修耗时耗钱，他主动请缨尝
试，竟成功排除故障。

1994年，陆金发大学毕业后被分
配到上海一家造船厂，月薪168元。
他算了一笔账：在农村建房至少需4
万元，不吃不喝也要攒近30年。压力
促使他寻找转机。

1995年，陆金发偶遇一位香港游
客，热心快肠的他主动介绍上海风
情。分别时，这位游客递上名片，竟是
知名企业AMS公司的高层领导。他
诚挚邀请陆金发去AMS上班。

一番深思熟虑，陆金发决定：辞去

稳定工作，怀揣着妻子借来的50元
钱，南下深圳，进入完全陌生的半导体
行业。凭借勤奋与专注，仅用一年时
间，陆金发升任制造部主管，后来更成
为中国地区技术资源负责人。三年
间，他的月薪从 1800 元跃升至 2万
元，建房夙愿实现。

“半导体行业既要敢闯，更要敏锐
捕捉风口。”1998年，陆金发受常州朋
友邀请开启了第一次创业，成立常州
欧密格公司。后因客观原因退出，他
又于2014年创立江西联同电子，主攻
LED显示屏及照明设备的研发制造，
生意蒸蒸日上。

陆金发并未沉溺于眼前的成功，
他敏锐地察觉到LED产业的下滑趋
势，而半导体作为核心基础产业，正迎
来发展黄金期。2021年，江西安芯美
科技成立，他全力进军半导体封装测
试这一核心赛道，年销售额达3.5亿
元，纳税2000万元。

从安居的朴素愿望出发，陆金发
完成了从青涩少年到技术能手、从公
司主管到创业家、再到产业引领者的
三次关键跨越，稳步通向远大的实业
理想。

近日，通城电子信息科技产业园内，安芯美科技（湖北）有限公司的半导体封测车间里，自动化设备高速运转，指示灯在恒温环境中
规律闪烁。硅片切割的细微声响里，一颗颗芯片完成贴装、焊线、塑封等精密工序，源源不断下线待发。

“眼下，安芯美月产20亿颗集成电路元器件，订单已排到半年之后。我们的目标是冲刺月产100亿颗，抢占行业制高点，未来业内一
提到通城，就想到安芯美这个‘芯’名片。”董事长陆金发语气笃定。

这份笃定，源于企业深耕半导体领域的深厚积淀，更源于陆金发“芯”路逐梦的坚定信念。

“芯”路逐梦
——安芯美科技（湖北）有限公司董事长陆金发

本报记者 马丽 特约记者 付婧烨 通讯员 方丽霞

2022年，随着行业景气度持续攀
升，公司订单大幅增加，急需扩大产
能，但遭遇用地瓶颈，这让陆金发焦急
万分。

通城的橄榄枝适时伸来。“通城需
要安芯美。”通城招商大使直言，当地
正开展“补链式”招商，迫切需要引进
在关键环节掌握核心技术的企业。而
安芯美在芯片封装测试领域的技术实
力和行业地位，恰好能填补通城产业
链的重要一环。

“通城县委、县政府领导主动联系
我们，多次邀请前去考察，还特派专门
团队详细介绍当地电子信息产业的
发展规划和扶持政策。”陆金发回
忆道。

多次实地考察后，陆金发看到了
一个超乎预期的产业图景。地处山区
的通城，在电子信息产业发展上却有
着超前的战略眼光，即以系统思维推
进补链强链，全力推动产业向高端化、
智能化、集群化方向迈进。

最打动陆金发的，是通城完善的
产业生态与优越的营商环境。当地不

仅建成占地4300余亩的电子信息产
业园，还搭建起离岸科创园、产业技术
研究院等一系列创新平台。而县委、
县政府提出的“有芯就放心”服务理
念，更为企业提供从落地到投产的全
流程贴心服务。

这场基于产业逻辑的“双向奔赴”
很快结出硕果。2022年4月，安芯美
科技正式落户通城。项目计划总投资
20.55亿元，分三期建设，其中一期投
资5亿元，建筑面积达37859.74平方
米。从首次接触到项目签约，全程仅
用了不到三个月时间。

项目一期于2024年 8月建成达
产，到2025年底，已实现年产值3亿
元，提供就业岗位300余个。全部达
产后，预计可实现年产值25亿元、税
收4亿元，提供就业岗位600余个。

项目落地后，安芯美引进日本、德
国、新加坡等国的进口设备千余台，重
点布局新能源汽车、储能控制系统高
端功率集成电路的研发和封测，着力
打造中部地区最具规模的半导体功率
器件、IGBT功率模块制造基地。

双向奔赴成就“芯”选择

多维创新点亮“芯”未来

半导体行业素有“三高”特征：资金
门槛高、技术壁垒高、市场门槛高，闯关
者需兼具过人智慧与坚韧毅力。安芯
美能跻身全国行业前列，掌舵人陆金发
手握三大“撒手锏”：技术创新、精英团
队与卓越品质。

走进安芯美生产车间，先进设备高
速运转，技术人员全神贯注操控仪器，
半导体集成电路在精密工艺流程中逐
步成型。自成立以来，公司便以研发
创新为核心驱动力，组建了一支120
余人的专业团队，成员平均拥有超10
年行业经验，汇聚行业专家与资深工

程师，紧盯国际技术前沿，持续攻克
难题。

研发投入与产学研合作是创新的
双翼。公司每年斥巨资投入研发，同时
联动高校与科研机构，加速科研成果向
生产力转化，已累计申报100多项专利
技术，参与制定多项行业标准，成功研
发多款拥有自主知识产权的芯片，广泛
应用于消费电子、通信、汽车电子等领
域。公司还建有经国家级机构认可的
可靠性实验室，为产品质量筑牢根基。

生产环节，安芯美引进国际先进设
备与工艺，搭建严格的全流程质量管理

体系。从原材料采购、生产过程控制，
到成品检测包装，每道工序均有严苛标
准，唯有合格产品方能进入下一环节，
出厂前还需经过多重性能与可靠性
测试。

智能化升级更让生产效率倍增，自
动化生产线与信息化管理系统的引入，
实现生产、检测、包装全自动化，实时监
控数据、快速解决问题，兼顾效率、一致
性与成本控制。

目前，安芯美已建成国内产能最
大、最完整的DFN功率半导体生产线，
年产能达180亿颗。凭借品种齐全的

优势，服务50多家设计公司，通过集约
化生产与互补调配，实现良率与成本优
势双提升。公司以优质产品与全方位
服务，与国内外知名企业建立长期合
作，产品远销海外，品牌影响力持续
扩大。

立足当下，安芯美更具前瞻眼光，
紧抓新能源汽车与智能制造风口，布局
汽车电子、工业控制等新兴市场，针对
性开发适配芯片并达成合作。未来，这
家以创新铸魂、以品质立身的企业，将
在半导体赛道上持续领跑，书写更精彩
的突围篇章。

企业家精神在咸宁

走进安芯美科技的大厅，书香与音乐
交织，恰似归家般温馨舒适。董事长陆金
发谈及创业历程，言语间满是感慨：“我运
气很好，一路遇到许多贵人。来到通
城，通通都成。”

他将成功归功于“运气好”，仿佛那
些跨越行业的蜕变、数亿产值的腾飞，只
是命运偶然的馈赠。然而，自动化设备
规律闪烁的车间和月产20亿颗芯片的生
产线告诉人们，黑马从不仅靠运气，而是

靠每一次“充分准备”与“主动奔赴”。
“运气”，是少年叩响村长家门时颤

动的勇气，始于一份朴素的担当，成于
一次大胆的尝试。

“运气”，是餐馆里一次热心肠换来
的命运转折。若没有此前对技术的钻
研、对改变的渴望，机遇只会是擦肩而
过的陌路名片。

“运气”，是产业风口前的敏锐嗅觉
与果断转身的清醒。看似偶然的“双向

奔赴”，实则建立在他数十年深耕行业、
精准卡位关键技术的“准备”之上。

他将总部与家庭一同迁至通城，以
“种田不离田头，开厂不离厂头”的扎根
姿态，融入这片土地。通城以“有芯就
放心”的服务理念回应，三个月完成从
对接到签约，一年半实现一期达产。政
策与企业的同频共振，从来不是偶然的
运气，而是价值观契合后的必然加速。

陆金发轻描淡写地说“没遇到什么

挫折”。但细数其生涯，每一步看似轻
盈的跨越，背后皆是技术攻坚、市场判
断、风险担当的重重关卡。

正如巴菲特所言，好运从不意味着
事情变容易，而是给予人“证明自己配
得上它”的机会。陆金发的故事，恰是
这句话的生动注脚：运气是贵人伸出的
援手，但唯有那些早已躬身蓄力、磨砺
锋芒的人，才能稳稳握住它，并将它转
化为通向星辰大海的航道。

好运靠实力 机遇靠准备采访札记

“95后”篮球教练王若晨

从篮球梦到创业路
人物名片：咸安人王若晨曾是体校的专业运动员，

当他站在自己创办的少儿篮球训练场边，看着20多个孩
子认真练习运球基本功时，突然意识到：他的创业梦想，
正以另一种方式延续着篮球生涯。

采访时间：2月2日
采访地点：咸安区福临天下
口述实录：
2022年退役后，我在家乡的几家培训机构当教练。

工作中我发现一个普遍问题：家长花高价送孩子来学
球，但许多机构连基础的热身流程都不规范；有的孩子
练了一两年，连最基础的投篮手型都没掌握。

其实，市场不缺篮球培训，缺的是真正以孩子为中
心的篮球教育。基于这个判断，我决定创业。我拿出自
己几年工作的积蓄，还有父母的部分资金，在咸安租下一
处闲置厂房，改造成约500平方米的标准训练场。

创业初期，我给自己定下了规矩：课程必须体系
化。 我花了三个月时间，结合国内专业体育院校篮球训
练大纲和国内青少年相关需求，开发出“四维成长课
程”——按4-6岁、7-9岁、10-12岁、13-15岁四个年龄
段，设置不同的课程模块，每个阶段都有明确的技能目
标和测评标准，家长能清晰看到孩子的进步轨迹。

我招聘时坚持“技术证书是门槛，教育情怀是核
心”，所有教练必须通过相关专业培训。同时，我们借助
专业服务公司开发了小程序，家长能实时查看训练视频
和成长档案；每月举办“亲子篮球日”，让家长见证孩子
的进步；为每个孩子建立“运动健康档案”，定期提供训
练和作息建议。

创业初期，我也经历了诸多新手常遇的困难：资金
紧张时，我白天当教练，晚上自己刷场地、修篮架；招生
遇冷时，连续一个多月“无人问津”；最艰难的是2024年
的冬天，场馆遭遇暖气故障，我连夜借来暖风机，坚持不
停课，家长们自发在朋友圈为我们点赞。

我的坚持换来了好口碑，学员不断增加，教练团队
也在不断扩展。常有同行问我成功的秘诀，我认为，青
少年体育培训正在从“野蛮生长”走向“专业深耕”，家长
越来越理性，更加关注课程是否科学、教练是否用心、孩
子是否快乐。我更加确信：这份事业的价值，远不止商
业回报。

从球员到创业者，我转变的只是身份，那份对篮球
的热爱、对教育的敬畏始终未变。我相信，用心对待每
一个孩子，时间终会给出答案。（整理 本报记者 陈希子）

生财有道

咸安桂花镇

就业机会送到家门口
本报讯 记者朱亚平、通讯员吴剑报道：2月6日，

咸宁市“职通乡村”就业信息平台送岗下乡活动在咸安
区桂花镇举行，近200名有就业意向的群众参与活动。

此次活动由咸宁市新时代乡村振兴研究院、咸安区
老区建设促进会与桂花镇人民政府联合主办，旨在推进

“职通乡村”项目落地，切实破解乡村就业服务“最后一公
里”难题。

现场氛围热烈，村民们带着期盼与企业代表深入沟
通，详细咨询岗位薪资、工作时长及晋升空间等核心问
题。工作人员全程提供引导服务，通过岗位宣讲、一对
一咨询等环节，助力求职者与岗位精准对接，部分村民
当场达成就业意向并签订定岗协议。据统计，现场签约
人数达20余人。

作为咸宁推进乡村人才振兴的重要举措，“职通乡
村”平台依托“政府+高校+研究院+乡镇”多方联动模
式，整合优质岗位与专业服务，为乡村求职者提供岗位
匹配、技能培训对接、政策解读等“一站式”服务。

“以前找工作要跑城里，费时费力，如今在家门口就
有合适岗位，太贴心了！”刚签完意向协议的村民们喜悦
之情溢于言表。

桂花镇相关负责人介绍，将以此次活动为契机，持
续深化多方合作，依托该平台常态化开展送岗下乡、技
能培训等活动，以就业振兴助力乡村全面振兴，让更多
群众通过稳定就业增收致富。

市科协

举办科普主题集市活动
本报讯 记者朱亚平、通讯员余冬林报道：近日，由

咸宁市科学技术协会主办的“科学奇遇夜——‘马’上来
赶集”科普主题集市活动在咸宁万达广场举行。活动创
新联动万达商圈红色驿站，通过沉浸式互动体验与便民
科普服务相结合的形式，为青少年及外卖小哥、快递员等
新就业群体提供丰富科普供给，累计吸引数百人参与。

活动现场，咸宁万达广场中厅主活动区与连廊分区
体验区灯火璀璨，五大主题展区各具特色。包括外卖小
哥、快递员在内的亲子家庭参与者手持“星际探秘指南”
开启科普打卡之旅。在星球实验室，AI机械臂操作、龙
卷风模拟器演示让孩子们直观感受科技魅力；星球动力
站内，亲子协作搭建“星球轨道”模型，在实践中验证力
学原理；星际魔法屋通过空气炮实验、掌中火演示等趣
味项目，结合科普小课堂拆解科学奥秘；星球艺术坊的
荧光创作与星球能量站的美食科普，则让孩子们在趣味
互动中解锁知识。

活动推进“科普进万家行动”的创新实践，通过趣味
集市为青少年搭建科普平台，同时依托红色驿站将服务
延伸至新就业群体，实现“一站式”科普覆盖多元群体。

市科协相关负责人表示，未来将持续整合优质科普
资源，深化“科普+驿站”服务模式，打造更多接地气、有
温度的科普品牌活动。在持续为青少年提供丰富科普
供给的同时，将精准对接新就业群体等不同人群需求，
让科学精神融入日常生活，引导更多人爱上科学、探索
未知，为推动科学教育高质量发展注入活力。


