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桂香漫溢的咸宁大地，楚商归巢、学子
逐 梦 的 身 影 交 织 成 创 新 创 业 的 动 人 图
景。当一个个创业梦想亟待破土，咸宁农
商行以金融为犁，以担当为种，用精准滴
灌的服务让创新种子茁壮成长。这场金
融与创业的深度共鸣，不仅解答了本土银
行的责任命题，更勾勒出地方经济高质量
发展的清晰路径。

金融担当从来不是选择题，而是咸宁
农商行扎根本土的必答题。从国家“双
创”战略到省市县域经济培育部署，时代
浪潮与地方需求的叠加，让金融赋能成为
发展必修课。面对咸安科创企业的知识
产权变现需求、嘉鱼养殖户的饲料款压
力，农商行没有因“轻资产、缺抵押”而却
步，反而将这些“民心难题”作为服务导
向。这种担当源于地方法人银行的本质属
性——其根在咸宁、魂系地方，创业者的盈
利、企业的壮大与地方经济的向好，本就与
银行发展深度绑定，这种共生逻辑让金融
活水自然流向最需要的地方。

破解融资困局，精准施策是硬核底气。
针对创业者“贷不到、贷得慢、贷得贵”的核
心痛点，农商行打出的“四维攻坚”组合拳直
击要害。产品创新让专利、研发投入等“无
形资产”转化为贷款资本，1.66亿元“价值信
用贷”为科创企业卸下抵押包袱；服务升级
打破“等客上门”惯性，1.23万户创业主体在
专班走访中获得精准对接，通山毕遥的超市
扩张资金 3 天即达；政银协同构建起“一站
式”服务链条，担保合作让银行敢放贷、创业
者能贷到；全周期陪伴则根据企业成长阶段
精准供能，从初创期小额贴息贷到发展期十
年长期贷，全程守护不脱节。这套组合拳既
解燃眉之急，更筑发展之基。

25亿元创业贷款、近万户受益主体，一
组组数据印证着金融赋能的实效。在崇阳，
18岁农户刘某凭15万元贷款让稻田产量增
三成；在赤壁，永晟电子靠500万元贷款实现
新品突破；在通城，三竹熊竹制品公司带动
30人就业，年销近800万元。金融活水不仅
激活了个体创业活力，更让产业生态愈发繁
茂：农业领域的生鲜超市对接本地果蔬基
地，制造业的竹制品加工实现研发突破，服
务业的早餐店、民宿蓬勃发展。当创业者感
叹“手里有活钱，心里才踏实”，这份底气正
是创新创业最珍贵的养分。

咸宁农商行的实践，为地方金融服务创
新创业提供了宝贵启示。它证明金融赋能
不是简单的资金投放，而是要扎根本土实
际，将政策导向与群众需求精准对接；不是
单一的信贷支持，而是要构建“产品+服务+
协同”的全链条体系。从田间地头的农户到
园区里的科创企业，从18岁的青年创业者到
返乡的大学生，农商行用全覆盖的服务诠释
了“本土金融主力军”的内涵。

桂香年年溢，潮起岁岁新。咸宁农商行
以责任为帆，以创新为桨，为创新创业浪潮
保驾护航。当金融活水持续滋养，当政银企
协同发力，咸宁这片创业热土必将绽放更多
梦想之花，为打造武汉都市圈绿色发展重要
增长极注入源源不断的动能。

桂香伴潮起
金融护梦生

金融担当
答好时代发展“必答题”

创新创业不是“选择题”，而是咸宁发展的“必答题”。“从宏观
到微观，从整体到实际，都离不开金融赋能的支撑。”11月10日，咸
宁农商行党委书记、董事长何涛说。

宏观看，时代浪潮与地方战略叠加，这是发展“必修课”。当下，
“大众创业、万众创新”是国家推动经济增长的新引擎。省里支持县域
经济培育新动能，咸宁市委明确提出“让咸宁成为创新创业创造的热
土”，并出台楚商回乡、外出务工人员返乡创业、“校友回归”及高校师
生创新创业三大方案。这是咸宁打造武汉都市圈绿色发展重要增
长极的关键抓手，作为扎根本土的银行，咸宁农商行必须将金融资
源投向创新一线，让科创这个“关键变量”成为发展“最大增量”。

微观看，创业者的急难愁盼，这是民心“必答题”。创业难，难
在“开头一公里”。很多创业者有想法、有技术、肯吃苦，却卡在

“钱”上：咸安合成材料制造企业负责人凭知识产权和研发投入一
周获贷，道出了轻资产科创企业的心声；嘉鱼县官桥镇秦女士经营
百亩鱼塘，年需三四十万元饲料款，资金压力常年存在；崇阳18岁
的刘某种植20亩稻田，15万元周转金让他夜夜难眠；通山大学毕
业生毕遥返乡开超市，想扩大规模却缺流动资金。这些创业者或
无抵押，或无经营年限，或无贷款经验，他们的核心需求很实在：钱
要快、门槛要低、成本要省。这道“民心题”，咸宁农商行必须答好。

整体看，区域发展的动能转换，这是长远“必选项”。咸宁要实
现高质量发展，不能只靠传统产业“吃老本”，必须培育新动能。创
新创业是培育新动能的“土壤”：一家科创企业能带动产业链上下
游，一个返乡创业者能带动乡亲就业，一批青年创业项目能激活县
域经济。若金融不给力，创新种子难成参天大树。只有持续注入
金融活水，才能让更多市场主体活起来、强起来，完善产业生态，增
强发展后劲。这道“发展题”，关系长远，必须答深答透。

实际看,本土银行的责任担当，这是初心“必践诺”。“我们要做
创业者成长路上的同行者，像苗圃园丁一样浇水施肥、遮风挡雨。”
咸宁农商行副行长李敏的表述，道出了本土银行的定位。作为地
方法人银行，咸宁农商行的根、魂与服务对象都在咸宁，发展与地
方经济深度绑定。创业者盈利、企业发展、地方经济向好，银行才
能长久发展。“这既是履行地方法人银行的责任，也是培育区域发
展新动能的关键举措。”何涛的话，点明了核心逻辑。

四维攻坚
打通创业融资“快车道”

创新创业的“融资坎”核心是三个问题：贷不到、贷得慢、贷得
贵。咸宁农商行对症下药，拿出四招“组合拳”，把金融服务做到创
业者心坎上。

产品创新让“无形资产”变“真金白银”。针对创业者“没东西
可押”的痛点，咸宁农商行推出系列“接地气”产品：

“价值信用贷”让知识产权“变现”，咸安、赤壁的科技型企业凭
专利、研发投入即可贷款，无需抵押担保，赤壁农商行已发放该类
贷款1.66亿元；“创业贴息贷”为创业者“减负”，财政贴息后利率大
幅降低，嘉鱼秦女士坦言“提前预付饲料款的优惠比贷款利息还
多”，赤壁永晟电子科技获500万元贷款解研发扩张之急；“青创
贷”给青年创业者“撑腰”，覆盖返乡大学生、退役军人、农村青年等
群体，通山农商行累计发放3.94亿元、2033笔，崇阳农商行发放
1.32亿元、699笔，18岁的刘某3个工作日获贷15万元，稻田产量
增三成；另有“人才贷”“园区联合贷”“好企贷”等，科创企业信用贷
款单笔最高1000万元，注册经营门槛放宽至6个月，贷款期限最
长延至10年，真正让知识变“资本”。

服务升级从“等客上门”到“主动敲门”。过去办贷款“跑银行、
交材料、等审批”的模式，让创业者分身乏术。咸宁农商行主动转
型，当好“金融管家”：

组建专班“跑一线”，咸宁本级“青年创业服务专班”活跃于园
区、农区、街区，赤壁组建21支金融服务小分队走进工业园区、科
技孵化器，通山依托城乡网点深入乡镇集市宣讲政策，截至10月
末，咸宁本级累计走访创业主体1.23万户；“整村授信”惠三农，在
咸宁110个行政村创建40个“整村授信示范村”，将服务延伸至田
间地头，嘉鱼秦女士、崇阳刘某均在客户经理上门走访时获贷；绿

色通道“加速度”，推行“三优先”机制（优先受理、优先审批、优先放
款），简化流程、压缩时限。退役军人余某获贷后，客户经理还“陪
跑”办理就业登记；通山毕遥申请贷款后当天上门核实，3天获批
20万元；创业贷款全流程线上完成，最快2天到账。

政银协同打通“最后一公里”。单靠银行发力不够，咸宁农商
行主动对接政府部门，形成“1+1>2”合力：

与人社、财政合作搞贴息，通城农商行搭建“团委初审、人社认定、
银行审批、财政贴息”一站式服务机制，创业者“只进一次门、只跑一次
路”；嘉鱼农商行与人社、农业农村局、招商部门建立信息共享机制，
精准筛选需求主体；与担保集团合作降风险，咸宁本级与省再担、市
担保集团合作，为专精特新、高新技术企业增信降率，让银行敢放
贷、创业者能贷到；与园区、孵化平台合作扩覆盖，通过“青创联盟”

“青年创业协会”等精准对接需求，不仅送资金，还送培训、送资源，
通城三竹熊竹制品公司经团县委推荐，获200万元创业贴息贷。

全周期陪伴从“起步”到“壮大”不脱节。创业不同阶段需求不
同，咸宁农商行打造全周期服务：

初创期“扶一把”，放宽准入门槛，提供小额、低成本贷款，黎胜
夫妻开早餐店扩分店，靠“创业贴息贷”顺利开业，财政贴息后个人
仅承担50%利率；成长期“推一把”，企业扩大产能、研发新品时及
时跟进，赤壁永晟电子科技获500万元贷款推进新项目，通城郭咏
靠20万元“青创贷”建起加工车间；发展期“送一程”，为具备技术
成果、市场潜力的企业提供大额、长期贷款，科创企业贷款期限最
长延至10年，支持企业安心研发、拓展市场。

百亿势能
铸就青创崛起“新丰碑”

空谈不如实据，咸宁农商行的赋能成效，藏在一笔笔贷款、一
个个案例、一组组数据里。

贷款规模持续增长，覆盖面越来越广。截至目前，各县域农商
行“成绩单”亮眼：

咸宁本级（含咸安）：累计发放创业类贷款6.05亿元，惠及
2900户，四季度计划再投放2000万元；赤壁农商行：累计发放“创
业担保贴息贷”4.02亿元、“价值信用贷”1.66亿元，惠及143家企
业；嘉鱼农商行：累计发放创业担保贷款1.23亿元，惠及超700户；
通山农商行：累计发放青创贷、创业贷2033笔、3.94亿元；崇阳农
商行：累计发放“青创贷”699笔、1.32亿元，知识价值信用贷为7家
科技型企业授信超千万元；通城农商行：累计向1926名创业者发
放贷款8.96亿元，返乡创业大学生占比25.78%。

汇总数据显示，咸宁农商行系统累计发放创业类贷款超25亿
元，惠及创业者近万户，服务触角从城市园区延伸至乡村田野，覆
盖科创企业、个体工商户等各类主体。

创业主体“活起来”，带动就业成效显。金融活水浇灌下，创业
者纷纷站稳脚跟：

青年创业者挑大梁，通山毕遥升级超市后带动2名村民就业，
崇阳李某用20万元“青创贷”将养猪场规模从50头扩至200头并
配套环保设施，通城三竹熊竹制品公司年销售收入近800万元，带
动30人就业；返乡群体扎下根，通城创业贷款中返乡创业大学生
占比超四分之一，不少外出务工者带技术、想法回乡，靠贷款建起
厂房、农场，实现“家门口创业”；农户创业有底气，嘉鱼秦女士无需
再为饲料款发愁，崇阳刘某稻田产量增三成，收入同步提升。

产业生态“旺起来”，多元发展格局成。贷款投向覆盖多领域，
咸宁产业生态愈发丰富：

农业领域焕发新机，特色生态种养殖、乡村民宿、农产品电商
蓬勃发展，崇阳黄某用20万元贷款开办生鲜超市，对接12家本地
果蔬基地，实现“当日采摘、当日上架”；制造业稳步升级，竹制品加
工、电子设备制造、合成材料等产业壮大，通城三竹熊竹制品公司
新增环保炭生产线实现研发突破，赤壁永晟电子科技顺利推进新
产品推广；服务业活力迸发，早餐店、超市、乡村民宿等业态层出不
穷，黎胜夫妻的早餐店开分店，郭咏的原木全屋定制生意红火。

创业信心“足起来”，发展劲头更强劲。资金支持不仅是“救急
钱”，更是“信心钱”。赤壁永晟电子科技陈总说：“关键时刻，是农
商行贷款注入了强心剂”；通城郭咏感慨：“这笔钱让我终于能放开
手脚干”；嘉鱼秦女士坦言：“手里有了活钱，心里踏实多了”。当贷
款不再“高不可攀”，服务愈发贴心，咸宁创新创业氛围日益浓厚。

桂香满城，梦想绽放。咸宁农商行的赋能实践，彰显了金融活
水的力量，更展现了咸宁创新创业的无限可能。从市委、市政府战
略部署到农商行精准发力，从创业者不懈奋斗到政银企协同发力，
一股股力量汇聚，让咸宁这片热土充满生机。

咸宁创新创业浪潮澎湃——
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在桂香弥漫的咸宁大地上，楚商回乡、游子归巢、学子逐梦，一个个创新创业的梦想正在萌芽。作为本土金融的“主力军”，咸宁农商行（含赤壁、嘉

鱼、通山、崇阳、通城等县域机构）紧跟市委、市政府步伐，以“青创咸宁 农商相伴”专项计划为抓手，把金融活水精准滴灌到创新创业的每一个角落。
为什么要下力气为创新创业赋能？赋能的路子怎么走？效果到底怎么样？
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