
本报讯 通讯员程仕琛报道：崇阳
县白霓镇回头岭村年近九旬的刘奶奶
正为自己社保卡没更新而忧愁，就在这
时，农商行工作人员进入她的视线，走
进家门为她办理了社保卡业务。原来
刘奶奶的儿子看到她着急，抱着试试看
的心态到营业厅跟工作人员说明了情
况，没想到工作人员拿起挎包就跟他上
门，“这么大太阳的，你们还专门来帮我
办理社保卡，连口水都不喝，真是把服
务送到心坎上了！”

这个印着“湖北崇阳农商银行”字
样的帆布挎包，承载着跨越半个世纪的
金融情怀。20世纪 50年代，崇阳农
信社第一代信贷员背着竹篾挎包翻
山越岭，用算盘和账本为农户办理存
贷款业务；如今，新一代农商人传承

“铁脚板+科技”的服务基因，将移动
终端、智能设备装入升级版便民挎
包，在全县12个乡镇、187个行政村织
就普惠金融网络。

挎包装的不仅是设备，更是农商人
服务“三农”的初心。该行推出“三个
一”服务组合：一张“服务地图”，每个支
行办公室都张贴了商户地图，为提升金

融服务直达性，全行干部员工每周固定
两天开展拉练走访，足迹遍布每一个乡
村、每一条街道，累计走访农户4.3万
户、商户0.6万户；一个服务平台，该行
依托荆楚小康贷平台，在187个行政村
全面开展整村授信，以家庭备用金的服
务模式，持续为39689户农户预授信，
授信总额 16.14 亿元，用信 7884 户、
5.55 亿元，实现农户贷款线上申请、
线上审批、线上发放、线上还款；一支
优良队伍，该行100多名“金融村官”
进村入户“解民忧”，以“村银共建+金
融村官+整村授信”服务模式，深耕乡
村振兴金融沃土，5.57亿元乡村振兴
贷款支农助企惠民生；11.7亿元线上
贷款帮助农户“手机变银行”。在白霓
镇，上门服务小分队利用晚间休息时
间，已为30余位高龄老人解决办卡、
激活、存取款等难题。

截至目前，该行“挎包”足迹已覆盖
全县 100%的行政村，信贷累计投放
17.89 亿元，其中涉农贷款占比达
67.28%，湖北农信APP用户超3.29万
户，有效提升了金融服务的覆盖性和可
得性。
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本报讯 通讯员陈新华报道：
近日，在通山县南林桥镇湄溪村乡
林种植合作社育秧大棚内，工人们

正忙碌地将育秧盘放进流水线机
器。制作完成的秧盘整齐排列在大

棚中，构成了一幅热闹而有序的春耕
画卷。

据了解，3月份正值春耕备耕季
节，该合作社负责人陈老板计划购置
插秧机，却面临着资金短缺的难题。
正当他一筹莫展之际，通山农商行工
作人员主动联系到他，并根据陈老板
的资金需求和经营状况，为他发放了
20万元的贷款。“我未曾料到，农商行
的工作人员竟直接将服务送至田间地
头，这份周到实在令人感动。在农商
行的资金助力下，我们成功引进了插
秧机械，扩展了育秧规模，不仅节约了
人工成本，还提升了产量。”陈老板激
动地说。

“作为通山人民自己的银行，我们
扎根本土七十余载，始终坚守初心，服
务‘三农’小微，背后饱含着一代代农信
人矢志不渝的‘挎包精神’，这小小的

‘挎包精神’里，珍藏着我们扎根基层，
服务千家万户的精神与情怀，彰显着我
们深耕乡土的坚守和宗旨。”通山农商
行相关负责人介绍。

“我的茶园在大山沟里，这里山路
崎岖，但农商行的工作人员坚持多次往
返奔波，在短短3天内就为我们公司成
功发放了208万元的贷款，有了这笔资
金，我就不用为茶叶采摘工人的工资垫
付发愁了，现在可以安心做好工人采摘
计划了！”湖北古树林茶业有限公司负
责人陈总开心地说着。“为了发放这笔
贷款，我从支行骑着小摩托翻过了两
个山头才到达，其间小摩托还差点抛
锚，不过好在最终结果是好的，一切都
是值得的。”通山农商行的客户经理王
全志说。

从稻田到菜地，从茶山到果园，在
这片充满希望的田野上，怀揣着对“三
农”的承诺，通山农商行把营业网点

“搬”到田间地头，把金融服务“写”进春
风泥土，绘就了一幅幅美好的服务画
卷。截至今年3月末，该行各项存款余
额111.31亿元，各项贷款余额76.26亿
元、客户数达2.3万户，全县每5户家
庭中，就有一户享受着农商行的贷款
服务。

作为县域金融主力军，通山农商行
将持续以“挎包精神”为引领，传承和发
扬“三同、三水、三勤”文化精髓，加大金
融服务力度，为县域经济高质量发展不
断贡献自身力量。

挎包深耕山间路挎包深耕山间路，，希望田野绘春图希望田野绘春图
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本报讯 通讯员周旖报道：3月的
晨光里，54岁的武长支行副行长付国
斌正与客户经理小李穿行在乡间小道
上，两只挎包随着步伐轻轻叩击。付国
斌的包里装着降压药和笔记本，小李的
包里则揣着智能终端和充电宝。不同
时代的工具承载着同样的使命——这
正是通城农商行跨越七十三载传承“挎
包”精神的生动注脚。

1987年的深秋，16岁的付国斌攥
着介绍信踏进铁柱信用社时，迎接他
的是一把算盘、一本手工账册，以及老
主任递来的褪色黄布包。“农信人的挎
包，要装得下账本，更要装得下民心。”
老主任的叮嘱，让青涩的少年从此与
挎包结下不解之缘。那些年，他背着
挎包走村串户，帮聂伯砍柴时算起的
存款利息，陪李婶锄地时聊起的养殖
贷款，挎包里的算盘珠子拨弄着家长
里短，也见证着乡村金融生态的变迁。

岁月流转，付国斌的挎包从黄布包
换成公文包，又换成如今的多功能包，
但那份“把银行背到百姓跟前”的初心
始终未变。

在通城农商行发展史中，这样的挎

包故事绵延不绝：老一辈农信人背着挎
包走千山，在煤油灯下打算盘；新一代
客户经理带着移动终端进万家，用大数
据绘制乡村振兴图谱。从“三同三水”
的奋斗文化到“大走访小挎包”行动，变
的是服务工具，不变的是“知农时、懂农
事、解农忧”的情怀。

“‘挎包精神’不是简单的吃苦耐
劳，更是一种责任的传承。”该行党委书
记、董事长熊勇军在新员工入职座谈会
上强调，“作为农商行新一代的代言人，
要让为民从‘嘴上’落到‘脚上’”。

如今，这种传承正在新时代中绽放
新光彩。51名“金融村官”率先垂范，
带动百名员工深耕117个村组，推动经
营模式从“业务导向”向“客户导向”转
变，全行客户数20000余户，每25位通
城人就有1位农商行贷款客户。创新
金融服务，全面推广“301”贷款模式，
将服务响应实效提升，让“数据多跑路，
群众少跑腿”。聚焦主责主业，统筹存
贷发展，以25%左右的存款市场份额
资金发放了全县40%以上的个人和中
小微企业贷款、80%以上的农业贷款和
90%以上的小额贷款。

挎包跨越七十年挎包跨越七十年，，数据赋能新农情数据赋能新农情
通城农商行
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本报讯 通讯员张芳报道：清晨的
薄雾还未散去，赤壁农商行客户经理谢
丽威已挎着工作包走进了赤马港工业
园区。在湖北鑫菲科技生产车间里，他
正与企业负责人方总展开深度交流：

“方总，根据前期调研数据，我们为贵公
司定制了小微企业创业担保贴息贷款
方案，不仅能覆盖设备采购资金缺口，
还可享受专项利率补贴呢！”

与此同时，在新店镇牧兴养殖合作社
里，客户经理刘盛向合作社负责人饶总送
来了喜报：“饶总，您申请的80万元贷款已
经审批通过，现在可以通过手机银行提
款，这猪饲料采购可耽误不得！”听到这
里，饶总紧锁的眉宇间绽开笑意。

这样的场景，每天都在赤壁城乡的
阡陌巷道生动演绎。作为深耕本土的
金融主力军，该行始终秉持“金融为民”
的初心，将老一辈农信人的“挎包精神”
化作新时代服务实体经济的生动实践。

“挎包承载的是农信传承，脚步丈
量的是金融担当。”该行党委书记、董事
长夏广韬在基层调研时强调，“我们要

把金融柜台搬到产业链上，让服务跟着
产业脉搏走、贴着百姓需求变，用科技
赋能续写‘挎包精神’新篇章。”

为将挎包精神转化为服务效能，该
行全面开展“六访六增”“千企万户”大
走访活动，组建21支党员先锋队，建立

“网格化+清单式”服务体系。客户经
理们带着“普惠金融大礼包”走村入户，
为新型农业主体定制“农e贷”“牲猪
贷”等涉农产品，为小微企业开发“好企
贷”“成长贷”等特色产品，为个体工商
户打造“码商e贷”线上通道，真正实现

“一企一策、一户一案”。
挎包所至，金融活水奔涌。截至目

前，该行累计走访涉农主体4029户、小
微企业104家，新增授信11.12亿元。
该行贷款余额突破90.69亿元，涉农贷
款占比达79.88%，小微企业贷款增速
连续三年保持12%以上。

从帆布挎包到移动 iPad，从算盘
账簿到智慧终端，变换的是服务工具，
不变的是农商人“离大地最近、与百姓
最亲”的金融情怀。

挎包丈量产业链挎包丈量产业链，，普惠金融拓新局普惠金融拓新局
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本报讯 通讯员陈启真、任娟报
道：在咸安区横沟桥镇，咸宁农商行的
张晓玲是出了名的“百事通”。她随身
带着小本子，上面密密麻麻记录着各
类事情：凉亭垴村的“蝌学乐园”需要
一套“E支付”收款码；长岭村养殖户
李总正为鸡鸭的销路发愁；杨畈村的
李阿姨身体不好，每隔10天得给她打
个电话……十二年来，张晓玲揽储余
额过亿元。她的小本子，记下了横沟
桥镇居民点点滴滴的金融需求；横沟
桥镇的乡间小道、村舍角落，也都留下
了她和同事们坚实的足迹。正是因为
有千千万万像张晓玲这样的农商行员
工，坚定地践行和传承着挎包精神，乡
村振兴之路才越走越宽。

挎包精神，是农信人的“根”与
“魂”。自1952年信用社组建起，一代
代农信人就肩背挎包，迈着坚实的步
伐，穿梭在乡村的大街小巷、田间地
头。他们不畏艰辛，用金融服务温暖每
一位客户的心田。今年以来，咸宁辖内
农商行凭借坚定的信念和切实的行动，
传承着历久弥新的挎包精神，为乡村发
展注入源源不断的金融活力。

嘉鱼农商行利用“数据要素×种植
积数”模式，精准赋能蔬菜产业，创新推
出“嘉农贷”，为3.55万户菜农建立了

“数字信用档案”，预授信1.91万户，扶
持620家合作社及专业大户，投放贷款
1.45亿元。赤壁农商行围绕茶产业链
发力，建设48个“洞茶木仓”，授牌“青

砖茶存货质押仓”，尝试推出“青
砖茶仓储贷”，带动多家茶企扩建
标准化茶园。通山农商行采用“整村
授信+文旅产业”模式，为九宫山周边
的民宿、农庄集群授信5000万元。崇
阳农商行围绕黄精、白茶、雷竹笋、马蹄
等特色产业，探索“金融+产业”模式，
量身定制“新农快贷”，助力近百家企业
进行技改升级。通城农商行构建“产业
链+资金链+服务链”的三级赋能体系，
研发“链式微贷”，深度融入种植、加
工、销售全流程，支持了2家省级豆制
品龙头企业和63家豆制品加工厂及
作坊发展。

在市金融机构早春行的现场，向阳
湖兴兴奶业公司负责人徐总难掩激
动：“从2011年起，农商行就一直给予
我们资金支持，陪我们走过了艰苦的创
业阶段。”作为咸宁本土的婴幼儿配方
奶粉企业，向阳湖兴兴奶业如今已发展
成为拥有三个品牌、30多个单品的湖北
著名商标企业，在市场上站稳了脚跟。

截至目前，全市农商行存款较年初
净增53.31亿元，贷款净增25.90亿元，
其中涉农贷款占全市金融机构涉农贷
款总额的70%以上，累计为1.2万家农
业新型经营主体注入金融活水，为乡村
振兴提供了有力的金融支持。

咸宁农商行党委书记、董事长何涛
表示：“我们将以更坚定的步伐，深入乡
村的每一个角落，用金融力量助力实现
农业强、农村美、农民富！”

挎包精神传薪火挎包精神传薪火，，金融活水沃乡野金融活水沃乡野
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本报讯 通讯员李敖报道：阳春三
月，天气正暖，嘉鱼农商行渡普支行张
童年提着挎包，走进热闹的农贸市场。
他很快找到了卖鱼的孙大姐，帮助孙大
姐下载了“福满e家”APP，并随即成功
申请到一笔10万元的福e贷。拿到授
信的孙大姐满脸笑意，激动地说道：“农
商行的服务真是越来越好，帮了我们家
大忙！”原来，孙大姐的儿子今年结婚，
想办理贷款提前装修房子，但一直忙于
生意走不开，张童年的主动来访为她解
决了这个问题。

又是一年奋斗季，春耕生产正当
时。嘉鱼农商行针对“短、频、急”的融
资特点，将目光牢牢锁定在辖内广大农
户、商户及小微企业身上，将优质服务
延伸至田间地头。通过“批量授信+快
贷”模式，力争在春耕期间完成各乡镇
辖区走访全覆盖，让金融服务像春风雨
露般渗透每个角落，为地方经济在春日
里蓬勃发展注入活力。

嘉鱼农商行坚持“四到位”，将金融
服务落到实处。一是走访摸排到位，组
建“挎包小分队”，以“白+黑”工作模式
深入田间地头，建立“一户一档”需求清

单，持续走访农户，收集融资需求。二
是知识宣讲到位，定期开展各类金融知
识宣传活动，重点讲解反洗钱、反诈骗、
防范非法集资、电子银行使用等知识，
惠及乡镇村民群众。三是产品运用到
位，全面掌握各类金融知识，熟练运用

“好企贷”“微超贷”“农情倍增贷”等各
类新信贷产品，为客户提供免担保、免
跑腿、免等待的“三免”服务，让客户办
理业务更加便捷高效。四是科技赋能
到位，升级移动智能终端，让农户足不
出村即可办理贷款申请，同步上线“福
满e家”微信小程序及APP，实现“指尖
办贷”。

“我们一直坚守服务‘三农’的初
心，通过广泛开展各类活动，全面了解
群众需求，不断细化金融服务，让金融
服务如春风化雨，融入老百姓心坎里，
为老百姓办实事、办好事。”嘉鱼农商行
相关负责人表示。

下一步，嘉鱼农商行将持续发扬
“挎包精神”，不断优化服务水平，为更
多的农户、个体工商户和小微企业送去
金融支持，助力地方经济绽放出更加绚
烂的光彩。

挎包便民入万户挎包便民入万户，，春雨润泽助春耕春雨润泽助春耕
嘉鱼农商行

挎包走千家 便民入万户

在乡村振兴的蓝图中，咸宁农商行以七十三年如一日的“挎包精神”，将金融血
脉深深植入乡野阡陌。从农信社成立时信贷员肩背褪色黄布包走村串户，到如今

客户经理手持移动终端翻山越岭，这支“离大地最近”的金融队伍始终践行着
“把银行背到百姓跟前”的承诺。

传承与革新在此交汇：通城农商行54岁老信贷员付国斌的挎
包里，降压药与智能终端并置，恰似农信事业从煤油灯下打算盘
到大数据绘图谱的时空折叠；崇阳农商行主动上门破解九旬老
人社保卡更新难题，让普惠金融穿越“最后一公里”。更具温
度的是那些“挎包里的事”——客户经理骑摩托翻越两座
山头发放208万元茶园贷款，夜市摊主指尖点击即获“码
商 e 贷”，春耕时节田间地头现场放贷。这些实践印证
着：当金融服务从“业务导向”转向“客户导向”，乡村振
兴便有了具象化的金融注脚。

站在新起点，咸宁农商行正以“五个革新”推动“挎
包精神”的现代化转型，让金融活水持续润泽希望的
田野，为农业强、农村美、农民富书写新时代答卷。


