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在文笔路社区毕曹巷一家广告公司，记者见到了正在忙
碌的陈震，他和妻子徐丽正在为一家公司赶制广告订单。

“我早上5点就起床了，先到五金机电大市场查看场地
情况，然后立马回到店里赶制展板、条幅。”陈震说，商家等
着做促销活动，必须加紧赶工，已经连续几天每晚只睡3个
小时。

“趁着年轻勇敢去闯。时间，抓住了就是黄金，虚度了就
是流水；理想，努力了才叫梦想，放弃了那只是妄想。”在咸宁
职院上学时，陈震就想好了未来的创业道路，凭着积累下的
人脉关系与管理经验，目前他的广告公司已成立了近7年。

“有人脉就有饭吃。”陈震这样认为。一次，横沟桥镇的
一名客户要做一个20元的条幅，接到电话后，陈震亲自开车
从城区送过去，并帮客户挂起，安装好。

有员工说，这样的小单子，还不够油费，要亏本。陈震却
说：“想要把生意做大，就要一点一点做起，积累人脉、人气，
才能做出好口碑。”

正是凭着这份执著和对客户负责到底的态度，公司先后
拿到了美的集团、顾地管业等众多知名品牌咸宁区域广告合
作权。如今，公司已从开始创业的入不敷出，发展到现在的
年收入50万元以上。

凭借自己的努力，陈震给家里添了一台越野车，一家人
的生活越过越幸福。

在咸宁广告业界，陈震年纪虽轻，但想法却很独特。他
说，创业者就是要比别人付出更多，承担更多的责任，压力扛
住了，前面就是一片海阔天空。

1 创办广告公司 生财有道

理发店老板王庆明

诚信服务回头客
人物名片：45岁的王庆明，是咸宁本地人，自16岁开始

便在理发店里当学徒，出师后，便在城区幸福路开了家理
发店，服务街坊四邻。

采访时间：8月24日
采访地点：温泉城区幸福路
口述实录：
出师那天，师傅拉着我的手说，要我也开一家属于自

己的理发店，还让我一定要继续学习理发技术，边学边干，
肯定能在这个行业站稳脚跟。

跟师傅的理发店相比，我的小店是一个全透明的店，
给顾客干净、整洁的感觉。在仅4至10平方米的空间内，
两个理发位、两个带镜子的剪发组合柜、两个消毒柜、两台
毛发吸收器、两套剪发工具就是我全部的家当。

店里有8成顾客是男性，也有儿童和老人。对于中年
男性、老人和儿童这类不太要求剪发塑型、又追求速度的
群体，我的理发店是他们的最佳选择。

干我们这一行，手脚必须非常麻利，等待顾客坐下后，
我们就要简单地问一下要求，然后给顾客脖子围上一次性
护领，从消毒柜里拿出剪刀、梳子和电动理发器，等头发剪
完，再从柜子中间取出一个吸头发的机器，把碎头发吸掉，
动作要很小心。

顾客想理发，只要招呼一声，我便上前服务了，如果店
里人多的话，我会好心提醒顾客，店面周边有什么地方可以
逛逛，差不多什么时间里回转就可以了，空位给他留着。

我认为，做生意，最基本的就是诚信经营，虽然在我店
里没有烫染服务，但既然只做剪发，就把剪发做好，对每一
位顾客负责，让每一位顾客满意。

我的理发店利润空间不大，主要靠走量挣钱，所以必
须又快又好。像春夏两季，头发长得快时，平均每天我要
接待四五十个客人，回头率已达到90%以上。

（本报记者 朱亚平 整理）

鲜奶店负责人冯薇

质量至上赢口碑
人物名片：“鲜奶吧”最重要的特点就是“新鲜纯粹”，

近年来，消费者越来越青睐健康新鲜奶产品。创业3年，咸
安居民冯薇的鲜奶吧赢来了稳定的客源和商机。

采访时间：8月28日
采访地点：咸安区南大街
口述实录：
随着生活水平的逐步提高，我发现，现在的人们对于

奶制品的选择也越来越讲究，因此以“绿色”、“无添加”为
卖点的鲜奶吧店，成为众多市民的新选择。

购买奶制品，不少市民都倾向于主打“健康”、“绿色”、
“无添加”的鲜奶吧店。在创业之前，我也仔细考察过市
场，鲜奶吧店普遍分布于社区内或学校周围等人员密集的
地区，方便市民购买。这些鲜奶吧店铺并不会太大，基本
在10平方米至20平方米之间。

我将店面地址选在咸安老城区临近中学附近，这里人
流量大，市场也比较好。因为像纯牛奶、鲜奶、酸奶之类的
饮品，最常见的顾客是家长和孩子。大多数家长都比较喜
欢有营养的产品，而孩子则喜欢口味佳的酸奶、冰激凌
等。店里的产品非常多样化，满足不同人群需求。

我店里没有特别贵的奶制品，价位一般的工薪阶层和
学生族都能接受。

现在，随着人们生活水平的不断提高，很多消费者越
来越注重服务质量和性价比，一般情况下人们对有优惠、
有打折的餐饮店更加感兴趣，所以在节假日以及其他时
候，我的店里会做一些促销活动，为吸引新顾客，留住老顾
客，我秉持薄利多销的原则，降低鲜奶的价格，获得更多的
销售。

当然，也需要具体情况具体分析，如果长期打价格战，
收支不平衡，也是不利于店面长远发展的。

（本报记者 陈希子 整理）
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听说咸安区永安街道办事处文笔路
社区有这么一个“牛人”，出生于1994年
末的他已经是几家公司的老板。8月18
日，记者慕名前去采访——

“乐善好施，不图回报。”从病患家庭、敬老院到贫困户，
多年来，陈震扶老助幼，关注弱势群体，助力疫情防控，开展
各类公益活动50余次，累计捐款捐物价值20余万元。

在陈震的带领下，公司成立了志愿服务队，10多名员工
主动加入队伍，积极参与各类公益活动。

陈震说：“我是从农村中走出来的创业人，深知农村人的
不容易，所以我要力所能及地帮助更多农村人，特别是有梦
想的农村青年。”

2019年，咸安区某村民廖某不幸罹患肺癌，病痛的折磨
和高昂的医药费，使他陷入绝境，一度想放弃治疗，一家人愁
眉莫展。陈震从朋友口中知道了这件事，当晚便赶到廖某的
家中，鼓励他积极配合治疗，不要为钱的事担忧，并资助他1
万元的手术费用。

后来，手术很成功，为解决廖某的后续治疗费用和生活
问题，陈震还为他提供了工作岗位，每月有2000余元的收
入，使廖某重新燃起了对生活的希望。

2020年，公司员工小李母亲身患重病，就在小李不知所
措之时，陈震伸出援手，资助了她3万元用于挽救其母亲的生
命，小李对老板陈震的善举感动不已。

小李说：“在我最困难的时候，陈总向我伸出了援助之
手，给我雪中送炭，让我感觉到了如亲人一般的温暖，感激之
情真是无法言喻。”

为了让小李重拾生活信心，陈震更是忙前忙后全力支
持，帮助她拉订单、谈项目。如今，在陈震的帮助下，小李每
年的收入越来越高。

据悉，陈震不仅为社区一位困难居民提供工作岗位，还
特别照顾10多位长期与公司合作的兼职人员。

3 帮扶困难乡亲
在广告界摸爬滚打多年后，在和朋友的一次出游中，陈

震看中了旅游市场的发展潜力，于是他在2019年又创办了
一家旅行社。

周一至周四在广告公司安排工作，周五至周日忙着搞旅
游事业，这如今是陈震的生活常态。

2019年初，陈震和朋友一起到泰国自助旅游，足迹踏遍
泰国10多个府。因为朋友对泰国比较熟悉，他去了一些普通
游客很少光顾的地方，“风景很美，游客很少，很适合做高级
定制旅游线路”。

回家后，陈震看到了旅游市场的巨大潜力，很快开办了
一家旅行社，专门帮人定制泰国旅游攻略。“我清楚地记得，
第一笔订单我赚了9000元钱。”

电影《泰囧》热映后，泰国旅游一下子火了起来，陈震的
旅行社线上线下业务范围也逐步扩大——帮订机票酒店、联
系当地旅行社地陪和翻译……短短一年时间，陈震就赚了10
多万元。

旅行社初期的顺风顺水，让陈震感到格外惊喜。然而，
在接下来的一年暴发了新冠肺炎疫情，以前大热的旅游市场
一下子冷了下来，公司的业务一落千丈，很快陷入了资金周
转困难的局面，员工也相继离职。

2023年，在困境中挣扎的陈震终于等来了旅游市场的强
势复苏。北京、上海、西安等热门旅游目的地人满为患，名山
大川、知名民俗景点前排起长队，热门博物馆一票难求……

陈震说，经历三年起伏后，旅游市场在今年暑期迎来强
势反弹。对游客来说，赶在暑期出游，意味着郁积了三年的
出行意愿的释放；对亲历行业大起大落的导游们而言，感受
则更加复杂。

2 进军旅游市场

香甜的水果挂满枝头，绿油油的蔬
菜长势喜人。立秋后，正值本地果蔬丰
收大量上市的季节，许多挥洒汗水的劳
动者，在果园、菜地里收获着幸福。

8月12日，记者来到位于咸安区向
阳湖镇笔峰塔旁的宝丰农业。

鸟瞰整个宝丰农业田园综合体，绿
意盎然的田野、一排排整齐的光伏发电
板、造型别致的农家小屋，构成了一幅美
丽的田园乡村画卷。

果蔬飘香，四季采摘忙

从咸安城区出发，沿宝塔老街向宝
塔村走约6公里，一个以竹子为廊，碧水
为镜，水鸟相伴，“竹子客房”小院为主
打，火龙果、葡萄、猕猴桃、柑橘等多种水
果环绕，玫瑰花、荷花芳香四溢的原生态
农庄跃然眼前。

“哇！葡萄好甜、茎叶好绿，画面好
赞！”宝丰农庄的采摘大棚，武汉游客李
剑摘了一粒葡萄放进嘴里，连声赞叹。
并拿出手机，对着葡萄一顿狂拍狂录后
发朋友圈。

一分钟后，有朋友跟帖：“葡萄隔屏
闻香，都流口水了！”微信里则传来“好
友”的语音：“垂涎三尺，请发定位来。”

“叮”，定位发送，并配以向阳湖镇宝塔村
宝丰农业采摘园字样。李剑操作快速。

另一旁，一名工作人员正挥汗拿着
剪子帮游客剪成熟的葡萄，并介绍道这
是新栽的葡萄品种，名叫“茉莉香”，入嘴
有一股淡淡的茉莉花香。

“茉莉香葡萄采摘20元/斤，西瓜、
香瓜、莲蓬采摘2元/斤，猕猴桃也快熟
了，还有垂钓、烧烤、餐饮、住宿等服务。”
新型农民宝丰农业负责人邓千军介绍，
目前，果园正成熟的还有夏黑，黑里透

紫，皮薄无籽汁水丰富，一颗颗甜到心
里。

邓千军是咸安区向阳湖镇北岭村人
士，2014年回乡创业。

9年多的摸爬滚打中，邓千军得出农
业采摘园的种植不能单一，要尽量增加
种植品种，均摊风险，提高收益的经验教
训，并且走农旅融合发展齐头并进的路
子。

邓千军介绍，采摘园里不断调整种
植品种，搭配有机蔬果采摘，完善四季采
摘园的服务项目，先后建起十几个蔬菜、
水果基地，其中仅葡萄品种就5个，采摘
期可以从7月一直延续到第二年的1月。

宝丰农业总占地面积达3800亩，其
中葡萄占地350余亩，产量30万斤，接
待游客主要来自武汉、咸宁周边等地，最
多时一年接待游客达十几万人次。

兴家立业，返乡再创业

入园后，邓千军热情地向记者介绍
他近几年来的成果。

为了满足不同年龄阶段的游客需
求，邓千军不断拓宽公司的经营范围，增
设了很多别的农庄里没有的项目。

“小孩可以玩户外拓展，年轻人可以
玩乒乓球和桌球，老人可以钓鱼，全家人
还可以一起看电影、一起采摘、一起烧
烤。”邓千军说。

宝丰农业以“公司+合作社＋农户”
的模式生产经营，集旅游观光、采摘、垂
钓、餐饮、休闲娱乐、住宿及科研等于一
体，多样化经营发展。

农庄南部和东部，设置了农业示范
区，主要展示农业生产的最新成果，包括
新奇品种、先进技术展示、先进管理模式
等。

农庄中部的生态农业休闲区，是对
外的直接窗口，也是农庄游客的综合服

务中心，主要包括游客服务中心、娱乐
厅、会议室、大型餐厅、开放式影院、KTV
及客房，全部用原生态竹子建造而成。

农庄东北部是特色葡萄种植区，根
据葡萄的品种和成熟季节的早晚，分为
荷月葡萄园、巧桂葡萄园和秋实葡萄园
三部分。

农庄东南部是绿色水果采摘区，有
草莓、枇杷、樱桃、桃子、梨、火龙果、甜瓜
和西瓜等，品种齐全，真正做到一年四季
都有水果采摘。

农庄东部是优质的水产种养区，包
括莲藕生产种植和优质水产养殖两部
分。

邓千军常说：“一个人富了不算富，
要带动周边的父老乡亲共同致富！”自返
乡创业以来，邓千军的宝丰农业带动周
边20余户脱贫户就业。

看着眼前的成果，回想起返乡创业
时的场景，邓千军感慨万千。

1998年突如其来的一场洪水，无情
的吞噬了邓千军家里的稻谷、玉米、亚
麻，还有130多亩鱼池，这无疑是给这个
本就清贫的家庭一记重击。

看着整日劳累的父母，和不堪重负
的家庭，邓千军决然地选择了辍学外出
打工，勤奋的他干了很多行业，最后他在
建筑行业挖到了自己的第一桶金。

10年的时间里，邓千军一直都没有
忘记自己梦想的起点。

2014年，邓千军拿着手里所有积蓄
回到咸宁，回到父亲当年承包的那片土
地，成立咸宁宝丰农业有限公司。

邓千军说，“宝丰农业”，寓意着风水
宝地大丰收。

以旅强农，谋求新机遇

近年来，邓千军立足“农旅结合、以
农促旅、以旅强农”工作思路，融入湖鲜

特色、向阳湖名人文化和宝塔文化，提升
整体档次，将千亩农庄打造成一个生态、
有机、无污染的农旅综合经济园。

如今，宝丰农业已成为咸安知名的
休闲胜地。

今年上半年，宝丰农业的餐饮娱乐、
现代休闲综合体建设完成后，客流量更
是与日俱增，娱乐休闲试营业当天营收
超十万。

2014年，邓千军获得中共湖北省委
宣传部和共青团湖北省委共同授予的

“湖北乡村好青年”荣誉称号。2015年，
宝丰农业获评为“湖北省休闲农庄示范
点”。

记者从咸安区向阳湖镇获悉，该镇
正在全力推进的笔锋塔——宝丰农业片
区乡村振兴示范项目，6公里道路全部加
宽刷黑，引进的火龙果、红心柚子、金手
指、红提等20余种优质水果，栽种的洪
山菜薹、西兰花、食用玫瑰等高端蔬菜长
势喜人。

笔锋塔——宝丰农业片区乡村振兴
示范项目，涉及向阳湖镇“一街两村”9
组、715户、2160人。

项目片区总规划面积8000亩，按照
“一品一园、一园一特”的要求，该镇在做
好“三尖”（舌尖、指尖、鼻尖）“六农”（休
闲农业、有机农业、生物农业、创意农业、
文化农业、循环农业）两篇文章的同时，
着力打造乡村振兴“田园综合体，都市后
花园”，推进现代农业示范区、未来农业
展示区、休闲农业体验区、美丽田园游乐
区、人才孵化区和生态旅游景观带等“五
区一带”建设。

瓜果飘香采摘地，农旅融合排头
兵。宝丰农业，这个获评“湖北省休闲农
业示范点”的生态农庄，正在邓千军的带
领下，向一个高质量发展的田园综合体
奋力迈进。

湖北省休闲农庄示范点宝丰农业

果园种出好“钱”景
本报记者 朱亚平 通讯员 刘洁

赤壁市车埠镇万宝山果蔬基地负责人汪燕

果味飘香引客来
人物名片：40岁的汪燕，从沿海打工返乡后，在赤壁市

车埠镇的万宝山承包了一片山林，种植果蔬，被当地人称
为“花果山”。建基地前，汪燕完全不懂农业，她凭着一腔
热情，从零开始学习蔬果种植。

采访时间：8月20日
采访地点：赤壁市车埠镇万宝山果蔬基地
口述实录：
沿着赤壁旅游公路行驶，我的万宝山果蔬基地在车埠

镇枫桥村。放眼望去，桃林里来来回回穿梭着采摘工人，
采摘工人们熟练地从桃枝上摘下一个个金灿灿的黄桃，不
一会儿摘了满满几篮，送到果园门口打包装箱。

我这儿绝对称得上是赤壁水果品种最多的基地了！
一年四季不断档，名副其实的花果山：4月桑葚、蟠桃打头
阵，5月枇杷、水蜜桃，6月红心李、黄桃上市，7月葡萄、油
桃、各种桃子飘香，8月各式梨子成主角，9月吊瓜，10月冬
桃、石榴一大堆，冬季草莓红透透……各色水果应有尽有，
清甜可口的水果像接力一般，轮番诱惑着人们的味蕾，形
成了一年四季不间歇的饕餮盛宴。

我这里水果品种繁多、果品质量好、采摘环境佳，非常
适合短途采摘游，每年都要接待好几千名游客。果树上的
果子大都是被采摘完的。早在基地水果投产之前，我就建了
50多个微信群，邀请市民体验采摘，带来了不少潜在客户。

自果园开始运营，我和省农科院、林科院、各大高校等
合作，开辟了试种基地。目前，已有红心李、苹果梨、赖李、
雪梨、香梨等十几种优良品种试种成功并推广。

这些试种成功的品种我都会向周边农户进行推广，一
方面向他们提供优质苗木，同时也为他们进行技术指导。

为了留住舌尖上的美味，我投资8余万元建立保鲜库，
储存空间达100余立方米，具备除湿、通风、降温等功能，解
决水果储存问题，让水果四季保鲜。

（本报记者 王恬 整理）
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