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人物名片：47 岁的刘珺受
家人影响，从小就有一个梦想，
那就是帮助更多人变自信变美
丽。

采访时间：12月14日
采访地点：温泉城区交通路
口述实录：
小时候，母亲在家里的墙上

到处都贴着各种美女的大头画，
母亲爱漂亮的发型，所以连带着
我和妹妹也非常喜欢。因此我
做这个行业，家里人都非常支
持，而且自己也自得其乐。

我的店选址略显“低调”，却
是众多爱美年轻人熟悉的地
方。淡绿色的墙纸裹紧了不大
的空间,满天星筒灯里泻着暖暖的
光，和周围商铺的嘈杂喧闹相比，
小店的环境更显出几分清新。

两张工作台上，花花绿绿的
洗发、护发用品的香气漾满了小
屋。众多来这里美发美容的顾
客，享受着它的雅致和安静。

从当美容美发学徒干起，直
到闯出了自己的天地，经营了一
家小店，店里的每一个角落里变
化都记录着创业的辛酸。

为了学好美发技术，我先后
到杭州、上海等大城市的几家大
型理发店拜师学艺。白天看到
师傅做发型，晚上就自己反复揣
摩练习，还购买大量有关美发造
型方面的书刊，自己一边钻研一
边实践。

很多年轻人对理发店普遍
“吐槽”，不满意环境、态度、技
术，也不满意昂贵、质量不高的
洗护用品，做过市场调查后，我希
望通过自己的创业努力，能革新
家乡消费者的理发体验。

“酒香也怕巷子深”，为了节
约成本，我把店面选在居民和做
生意较集中的地方，推出线上预
约团购形式，利用网络平台吆喝，
手机导航定位地址。消费者可
以通过线上操作，自行选择好美
发方案，再到店里来实践体验。

消费者进店体验美发服务
后，如果感到满意，直接在网购
平台给出评价，店面的推荐度排
名会自然上升，省去做广告的人
力、时间和物质成本。

咸宁有很多理发店，客源竞
争激烈。针对年轻消费群体，我
们店还推出了多种价格实惠、品
质好的美发套餐，赢得了大批顾
客群。

理发行业，手上功夫才是吃
饭的本钱。我们的毛巾始终保
持干净清爽，而且只用品牌洗发
水……凭借靠谱的技术和贴心
的服务，小店的消费群持久稳定
下来，迅速形成口碑。

如今，“线上快消费”已成为
时下潮流，美发行业只要与时俱
进，创新服务，就永远不会过时。

（咸宁日报全媒体记者 朱
亚平 整理）

时尚造型店主刘珺

推出美发套餐

本报讯 通讯员余政霖报道：近日，嘉鱼县
烟草专卖局开展了2022年烟草专卖执法案卷自
查自评工作。

本次自查工作，由专卖办联合法制办通过采
取分组互评、交流研讨、随机抽查三种评查方式，
对115份行政处罚案卷、322份行政许可案件进

行了评查，总结了行政执法、行政许可办理过程
中的宝贵经验，查找分析出案卷存在的问题，并
针对共性、个性问题提出了整改意见和建议。

该局下一步将对评查结果进行归纳整理，汇
报案卷评查情况，督促整改存在的问题，进一步
提升执法案卷质量，提高行政执法能力和水平。

嘉鱼县烟草专卖局

开展专卖执法案卷自查自评

本报讯 通讯员胡琴报道：近日，嘉鱼县烟
草专卖局结合工作实际，多举措强化冬季安全管
理，增强安全保障能力。

一是高度重视，做到责任落实到位。高度重
视冬季安全工作，把做好当前安全生产工作放在
首位，全面落实安全生产责任，召开安全生产专题
会议，认真做好工作部署和安排，做到不给责任落
实留空隙和死角，坚决杜绝各类安全事故发生。

二是常态检查，做到隐患排查到位。紧盯当
前安全工作薄弱环节，针对办公楼、出租物业、食
堂、车辆、配电室等重点区域深入开展安全隐患
排查，建立隐患排查台账，明确整改措施、整改时
限，抓好隐患整改，确保各项工作有序进行。

三是广泛宣传，做到思想认识到位。针对冬

季安全事故多发，通过LED屏、宣传栏、微信工作
群等多种途径宣传安全生产相关知识，提醒干部
职工注意防火、用水、用电安全，杜绝麻痹大意和
侥幸心理，时刻绷紧安全生产这根弦，防范各类
安全事故发生。

四是持续发力，做到值班值守到位。强化安全
值班值守，严格落实领导带班和24小时双岗值班制
度，要求值班人员值班期间必须坚守岗位，保持通
讯畅通，做好值班记录，并不定期抽查值班情况，发
现问题按规定及时处置，确保值班工作高效运行。

嘉鱼县烟草专卖局

多举措强化冬季安全管理

金叶风金叶风
咸宁市烟草专卖局主办

人物名片：自从选择步入卫
浴销售行业起，鲁佳一干就是
20 年，以诚信和质量并重的经
营理念，赢得了无数回头客。

采访时间：12月11日
采访地点：咸安区中城路
口述实录：
我与卫浴用品打交道，还得

从自家装修说起。2002年，我
和妻子购置了婚房，家里正在忙
前忙后搞装修，我们夫妻俩选择
了广东某知名的卫浴品牌。因
为在朋友家亲身使用过，我对产
品质量比较认可，又怕不放心，
提前在实体店里多方比对，对卫
浴用具进行了了解。

“感觉你挺像我们同行，很
懂这个呢！”店家老板笑着说。
当时我正准备自己做生意，正是
店家这句话，让我毫不犹豫地选
择做卫浴经销行业。

然而，事情没有那么容易。
2003年，开业初期还没多久，就遇
上了“非典”，市场萎靡，门店一度
陷入困境，门店投资的钱全亏了。
但我觉得卫浴行业发展前景还是
乐观的，并没有轻易放弃。我当
时的想法很简单，人总是离不开
住房子的，家里其他东西可以不
买，卫浴用品总是要用的吧？就是
凭着这样的想法，我一直坚持着。

创业之初，很少有客户会选
择光顾我的店。客户的犹豫我
能够理解，但这不是什么大的难

题，我觉得既然选择做这门生
意，就要做好心理准备，主动去
和客户沟通，我相信热情和真
心，是打动客户的必杀技。

我的优势就是“脸皮厚”，客
户资源积累是一个过程，要让客
户看见实实在在的服务，觉得我
靠谱，他们就会来了。

光有服务还不够，我认真研
究市场和相关政策，虚心请教卫
浴行业的专家，组建了店面运营
团队，严抓售前、售中、售后各个
环节，不断开拓渠道，通过慢慢
接触装修公司等，逐步打开了卫
浴在咸宁本地的市场。

这些年来，店面的运营也好
转起来，营业额也年年见涨，得
到了同行们的认可，品牌知名度
在客户群体中也越来越高。

现在人都知道，房子装修是
一件很繁琐的事，装修材料和家
电、家具、卫浴等等，都要去跑，
还要货比三家，一趟装修下来，
如果顾客事事亲力亲为，其实很

“折腾。所以，我们店会贴心为
顾客‘一站式’服务，即顾客上门
选购好卫浴用品，同事们就和对
方约定好送货时间，然后上门将
卫浴用品安装好。顾客经常夸
我们，觉得我们很辛苦，过意不
去。其实这都是我们该做的，顾
客的夸奖，就是我创业的动力。

（咸宁日报全媒体记者 陈
希子 整理）

卫浴销售店负责人鲁佳

推行全套服务

本报讯 通讯员孙鑫、刘智
利报道：崇阳县税务局积极聚焦
小微企业“燃眉之急”“心之所
盼”，全力推进大规模增值税留
抵退税等新的组合式税费政策
落实落地，让政策红利落到“账
上”，助力小微企业恢复发展元
气。

据介绍，在今年崇阳县税务
局开展的“我为纳税人缴费人办
实事暨便民办税春风行动”座谈

会上，多家公司代表向税务部门
反映了由于受疫情影响，各项成
本增加，导致公司面临资金不足
的经营困难问题。崇阳县税务
局根据各公司反映的希望能享
受到更多税费优惠政策以减轻
企业资金压力的涉税诉求，及时
安排专家团队上门“把脉问诊”，
建立“深入宣讲-温馨办理-跟
踪问效”链条式服务机制，为该
企业打包送上增值税留抵退税、

“六税两费”减半征收等适用性
税费优惠政策，并派专人辅导财
务人员快速申请到留抵退税5
万余元。

“这笔资金看似微不足道，
但为处在疫情影响中的中小微
企业送上了一剂‘动力针’。”座
谈会现场一家天之诚玻璃钢制
品有限公司代表感叹，并计划
开设模具开发设计线、渔船生
产线、仿真竹筏线等6个车间，

重点研发水产养殖渔船和景区
观光游船，可带动当地80人就
业。

崇阳县税务局相关负责人
表示，下一步，将持续靠前服务，
精准宣传辅导，创新工作举措，
夯实服务基础，全力支持制造业
中小微企业发展的一系列组合
式税费支持政策，为助力市场主
体提振信心、纾困解难注入“税
力量”。

税惠助力玻璃钢制品企业扬帆起航

赤壁P（2022）43号地块国有
建设用地使用权出让结果公示

经赤壁市人民政府批准，赤壁市自然资源和规
划局委托湖北中成拍卖有限公司对赤壁P（2022）
43号地块国有建设用地使用权公开出让，现将出让
结果公示如下：

（一）宗地编号：赤壁拍卖P（2022）43号；
（二）宗地位置：赤壁市营里社区黄龙大道北

侧，京港澳高速南侧，陆水河东侧；
（三）出让面积：29307.28平方米(合43.96亩)；
（四）容积率：＜1.5 ；
（五）土地用途：商住用地 ；
（六）出让年限：商业40年、住宅70年；
（七）供地方式：拍卖；
（八）起始价：5870万元；
（九）交易结果：流拍 ；
（十）公告时间：2022年11月29日；
（十一）拍卖时间：2022年12月20日；
（十二）受让人：无 。

赤壁市自然资源和规划局
2022年12月21日

赤壁市P（2022）44号国有建
设用地使用权出让结果公告

经赤壁市人民政府批准，受赤壁市自然资源和
规划局委托，湖北诚丰拍卖有限公司对赤壁市P
（2022）44号地块国有建设用地使用权公开出让，
现将出让结果公告如下：

（一）地块编号：赤壁市P（2022）44号；
（二）宗地位置：赤壁市赤马港街道办事处夏龙

铺社区体育中心对面2022-储备-K-76号地块；
（三）出让面积：37200.07平方米(合55.8亩)；
（四）容积率：＜1.5；
（五）土地用途：商服用地；
（六）出让年限：40年；
（七）供地方式：拍卖；
（八）起始价：5260万元；
（九）交易结果: 流拍 ；
（十）公告时间：2022年11月29日；
（十一）拍卖时间：2022年12月20日；
（十二）受让人：无 。

赤壁市自然资源和规划局
2022年12月21日

赤壁市P（2022）45号国有建
设用地使用权出让结果公告

经赤壁市人民政府批准，受赤壁市自然资源和
规划局委托，湖北诚丰拍卖有限公司对赤壁市P
（2022）45号地块国有建设用地使用权公开出让，
现将出让结果公告如下：

（一）地块编号：赤壁市P（2022）45号；
（二）宗地位置：赤壁市赤马港街道办事处夏龙

铺社区体育中心对面2022-储备-K-78号地块；
（三）出让面积：41607.20平方米(合62.41亩)；
（四）容积率：＜1.5；
（五）土地用途：商服用地；
（六）出让年限：40年；
（七）供地方式：拍卖；
（八）起始价：5960万元；
（九）交易结果: 流拍 ；
（十）公告时间：2022年11月29日；
（十一）拍卖时间：2022年12月20日；
（十二）受让人：无。

赤壁市自然资源和规划局
2022年12月21日

遗失声明
湖北省咸宁

市咸安区大幕乡
人民政府遗失湖
北省行政事业单
位资金往来结算
票据一份四联，票
据 号 为
01160153，特 声
明作废。

返乡创业逐梦
——赤壁茶庵岭镇乡贤毛勇打造百亩果蔬基地

咸宁日报全媒体特约记者 葛利利 通讯员 张凡

近年来，赤壁市茶庵岭镇以建设
“最美茶庵·花园乡村”为目标，深入挖
掘本土乡贤资源，搭建乡贤干事创业
平台，吸引了一批有热情、有理想的能
人返乡追逐创业梦想，毛勇就是其中
代表之一。

一直在外跑运输的毛勇十分关注
家乡的发展，了解到茶庵岭镇正在大
力发展优质西瓜产业，他非常感兴趣，
由此萌生了创业的想法。今年，毛勇
告别了20余年奔波生活，开启返乡创
业路，在茶庵岭镇打造百亩果蔬基地。

“在外漂泊久了，想回来照顾孩

子，就和我姐夫商量了一下。因为他
在外面种了一二十年西瓜，有经验，就
商量着一起种西瓜。”毛勇说道。

有了想法就要有行动，茶庵岭镇
云台山村具有良好的交通区位优势，
加之田地集中、土壤肥沃，比较适合发
展农业，成为了毛勇备选地点。

毛勇在茶庵岭镇党委和云台山村
村委的帮助下，很快便流转土地近300
亩，开始着手打造自己的百亩果蔬基
地，发展西瓜、蔬菜等农作物。

12月7日，笔者来到云台山村，平
整的土地上，大棚支架映入眼帘。工

人正在清理沟渠，为果蔬基地正式投
产做好准备工作。

目前，在毛勇流转的土地上，300
多个大棚搭建成型，育苗棚内育苗床
也已经安装完毕，只待天气好转，百亩
果蔬基地就可以建设完毕，开始准备
生产。

“基地如果走入正轨就需要增加
人手，这样一来就可以解决一些农户
就业。如果村民有愿意和我们一起干
的，我们可以教他技术，通过这样的方
式，带动农户增收。”毛勇说。

云台山村村主任助理杨小鳕说：

“接下来，将进一步加强基础建设，尽
快通水通电，让它能够有一个基础的
保障。同时希望带动更多的村民加入
到这个项目当中来，流转更多的土地，
促进当地农民增收致富，创造更多、更
好就业岗位，带动大家一起发展。”

近年来，茶庵岭镇通过“引资引
智”计划，不断整合现有的特色产业资
源，加快形成“一村一品”产业发展格
局，实行“村集体+合作社+农户”的模
式，做大做强西瓜、甘蔗、荸荠等特色
农产品，打造自主品牌，形成产品核心
竞争力，从而带动群众增收致富。

11月26日，暖晴。通山县
闯王镇汪家畈村样样果业基
地，一位热情活泼的姑娘接受
我们的访谈。闯王砂梨这几年
风生水起火爆热卖，大家都说
与“砂梨姑娘”郑亚娟有很大关
系，我们慕名而来。

通山县样样果业专业合作社创立于
2010年，由50多户砂梨种植大户组成，理事
长为郑亚娟的公公舒九样。2012年，21岁
的郑亚娟接过公公的担子成为样样果业专
业合作社的法人代表兼合作社的理事长。

合作社里郑亚娟一家的砂梨面积有310
亩，与其他社员农户梨园一起共有1380亩。
自己梨园每年产梨30多万斤，年产值200多
万元。梨园请工人挖沟、施肥、剪枝、蔬果、
疏花、除草、打药、套袋、采摘、包装等，每年
为务工人员发放工资80多万元。现在，合作
社所有的砂梨每年产值达800多万元。

合作社的砂梨共有早、中、晚熟十几个
品种，主打品种有5个，从7月卖到10月份结
束。

样样果专业合作社的服务带动辐射到
周边龟墩村、宝石村、刘家岭村、坳坪村等多
个村庄。郑亚娟帮助教种植技术和销售服
务，她已成为闯王砂梨的“形象大使”和“代
言人”。

2010年，闯王砂梨通过绿色食品认证。
2017年，样样果业合作社被评为国家级农民
专业合作社示范社。合作社注册的“九重
松”商标，被认定为“湖北省著名商标”，2016
年至2017年连续两届荣获全国绿色食品博
览会金奖。

2017年，合作社为扩大种植范围，以种
植砂梨、葡萄、苗木等产业发展，辐射带动周
边砂梨种植农户50余户，砂梨丰产后一亩地
收入达14000余元，砂梨年产值达500余万
元，促进农户年增收20多万元。

2018年，郑亚娟牵头成立通山果树协
会。这一年，“闯王砂梨”被评为“中国地理
标志产品”。2015年至2022年，样样果专业
合作社，一直是市级龙头企业。

去年，在中共湖北省委组织部、湖北省
农业农村厅主办的全省农村实用人才创业
创新项目大赛中，郑亚娟凭借《闯王砂梨三
产高效融合发展》项目获得三等奖。

1 创立合作社

为了开拓市场和带动当地砂
梨种植发展，郑亚娟建议合作社采
取“合作社+基地+农户”的经营模
式，发展水果深加工与休闲农业，
突出一二三产业融合发展，辐射带
动全镇散户共同发展砂梨产业。

在不断的学习和探索中，郑亚
娟对砂梨产品进行分类包装，建立
水果保鲜库，发展双臂顺行式棚架
梨便于游客观光采摘，创立“闯王
砂梨”品牌，加入了砂梨电商产业
集群，进行砂梨深加工，生产出“砂
梨爽”、“黄桃罐头”等系列新产品，
产品深受市场欢迎。

郑亚娟的梨园，在电商营销一
年纯收20多万元，而且一直在增

长状态。通过电话、微信朋友圈、
抖音就有发货，今年就有300件砂
梨直发武汉。许许多多的游客顾
客是自驾车上门来购买，合作社今
年销售砂梨一百万斤。那些卖相
稍差，但肉质好味道好的砂梨就深
加工成罐头卖。罐头卖 70元一
提，一年可收入70多万元。加工
的梨子罐头在通山有礼唐老农店、
通山消费扶贫馆、鄂南土特产集散
中心广泛销售，行情看好。闯王砂
梨到包头、厦门、长春、北京等地参
加绿色食品博览会均取得很好的
展销效果。

2017年，郑亚娟参与一村多
名大学生项目，到咸宁职业技术

学校电子商务专业学习 3年，提
高了自己的营销能力。她还参加
过第十一届湖北省农业领军人才
培训。与她的公公舒九样相比，
她的砂梨种植模式与经营模式截
然不同。她先后获得过中国“互
联网+”大学生创新创业大赛湖
北省复赛“青年红色筑梦之旅”赛
道铜奖、咸宁市第三届“绿色田野
杯”农村实用人才创业创新项目
大赛三等奖、第七届中国国际“互
联网+”大学生创新创业大赛湖北
省复赛中荣获职教赛道金奖等荣
誉。她是新型农民的杰出代表。
她的微信网名就直接叫“砂梨姑
娘”。

3 闯出新路径

闯王镇一直以来是产梨之乡，
本地梨品种有长把梨、秋月梨、黄
金梨，这些梨由于老化等原因口感
不怎么好，这些老品种只能卖到5
角钱一斤，许多果农只得把梨子拿
去喂猪了。因此，亟须改良。改良
后的梨子，一斤能卖6元一斤，有
的甚至卖到20元一斤。

于是，郑亚娟率先在自己的梨
园尝试改良品种。她从2010年开

始，引进新品种嫁接育苗卖。比如
引进超田1号翠冠梨，从日本引进
嫁接的枝条一束就得 3万多元。
但嫁接成功后的新品种梨与当地
的老品种梨子相比，水分多，更甜，
核细，肉嫩，皮薄，看相更好，特别
的卖相好。

郑亚娟培育出来的苗卖到浙
江和本省20多万株，卖给附近的
苗覆盖面积超过了2万亩。三年

生的苗卖到8-12元一株。每年仅
卖梨苗的收入就有24万元。梨的
品种大体有白梨、秋子梨、砂梨、新
疆梨和西洋梨，长江流域主产砂
梨。郑亚娟将闯王砂梨进行品种
改良，让当地种梨农户实现经济增
收。

龟墩村的砂梨种植大户焦家
友介绍，品种改良后，70亩梨园显
著增收。

2 改良育新苗


