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16岁就南下打工，搬过砖头，做过泥工、跑过运输……
30岁，他用打工积攒起来的7.6万元，带着3个工友在

惠州市创办成立了惠州进一家具有限公司，经过18年的打
拼，产品敲开了国际市场的大门。

34岁，他回乡投资1000多万元开发3000亩荒山种植
油茶，让荒山变成金山银山。

44岁，他积极响应政府号召，在咸宁高新区投资1.5亿
元，创立高新技术企业武汉明乔科技有限公司。

他，就是汪有军，1974年出生于通山县黄沙铺镇的一
个贫困小山村梅田村。现如今已是武汉明乔科技有限公
司、惠州进一家具有限公司董事长，广东湖北商会第14党
支部书记、广东通山商会执行会长、广东咸宁商会副会长。

为了生计——毅然南下打工

由于家庭困难，汪有军高中还未毕业，16岁就辍学到
广东惠州打工，先后在砖厂搬过砖，建筑工地做过泥工，电
镀厂里当过电镀工……今年已48岁的汪有军，提起往事仍
历历在目。他感叹，为了生计，不能言弃。

1998年，他把手上仅有的8万元钱拿回来想开发荒
山，由于资金缺口太大，他不得不返回惠州卖海鲜、开夜宵
摊……

2004年，他与人合伙开了一个五金厂，凭着超人的毅力
和胆识，最终把这个小五金厂发展成为一家专业出口成品家
具的生产企业，同时也为返乡开发荒山攒足了“第一桶金”。

绿化家园——回乡种植油茶

他至今还记得小时候，母亲把从山上的老茶树摘回来的
茶籽榨成山茶油，舀一勺来拌饭吃，那种美味一直刻在心底。

家乡黄沙铺镇境内处处是山，又十分适合油茶生长，加
之近些年来油茶市场俏销看涨。要是把这里的荒山种上油
茶，既能绿化家乡改善环境，又能产生经济效益带富乡亲，
还能记得住乡愁实现心中的夙愿。汪有军认定了这条绿色
产业路，说干就干。

2008年底，正值黄沙铺镇泉塘村长泉垄荒山开发对外

发包。汪有军瞄准机会，一次性包下3000亩荒山70年经
营权，并成立养殖专业合作社。为了带动乡里人脱贫致富，
他让农户以劳动入股的形式参与，立体养殖走地鸡、稻田
鹅、乡下猪等，推进油茶种植和林下经济同步发展。经过8
年的培育，目前，油茶基地的茶树大部分进入挂果丰产期。

2018年6月，汪有军回到咸宁，在咸宁高新区投资1.5
亿元建起高新技术企业。2019年1月，公司生产的“龙山
绿缘”牌山茶油系列产品顺利通过农业农村部食品质量监
督检验测试中心（武汉）检测，成为国家认证的绿色食品。

创立品牌——进军高端市场

基地的油茶树是有机种植，好品种必出好产品，汪有军
始终坚信这一点。在生产上，一是引进304食品级不锈钢
生产线，二是全程低温物理冷榨，避免了高热和化学处理，
保留多种生理活性物质的天然营养成分，产出一级食用油
标准。三是所有的油茶籽只做头道压榨，舍弃几乎超过10
个点的残油在茶饼里，用作肥料或者鱼饲料。

2021年，生产出来的“龙山绿缘”精品山茶油系列产品
成功打入大湾区高端市场，当年实现产值7000多万元。

汪有军还充分利用在广东惠州打拼多年的出口经验和
国外的客户资源，重点瞄准日本、韩国、新加坡等亚太地区，
国内一线城市和香港、台湾地区的中高端消费群体，走出一
条与咸宁现有油茶加工企业同品不同质的发展之路。

目前，该公司不仅与台湾企业达成了合作意向，还与湖
北科技学院等院校启动了相关科研课题，利用咸宁丰富的
桂花资源和楠竹资源，从桂花、竹叶和茶饼中提取精油香料
元素，打造独特的咸宁特产深加工新品，让咸宁的绿色资源
走向全国、香飘世界。

回馈乡梓——坚持乐善好施

在农村里长大的汪有军，对家乡有一种特殊的情感。
2016年，他回乡过春节，看到村门口的小河到处漂浮

着垃圾，河堤两岸到处是塌方，一遇大水就出现险情，老人
小孩下河洗菜洗衣十分危险。汪有军看在眼里记在心里，
不跟任何人商量，个人出资60万，把村边400米河堤全部
护砌，80多岁的汪有炳老人夸赞：“村里人几十年的心病被
有军这伢一朝治好了”。

2018年，村委会计划从破旧的老房子里搬迁到新办公
楼，他得知村委会还欠账不少，于是捐资10万元解燃眉之急。

自己汪家湾要建设村民文化礼堂，他个人又捐资20万
元；通组公路拓宽硬化，他又出资30万元。

特别让村民暖心的是，每年春节回家，他都要给村子里
生活困难的村民、老人发红包，已连续坚持了10年，累计派
送10万余元。

今年4月，上海出现严重疫情，汪有军随我市爱心大军
一路向东，把捐赠的3.5万元紧缺物资运送到上海。回来后，
又先后为通山县黄沙铺镇老年人活动中心送去10000元现
金。为咸宁市残联“爱心助残超市”捐赠11088元物资。

据不完全统计，他乐善好施的各种捐赠已超150万元。
汪有军捐的不是数字而是情怀。

汪有军：从山里娃到企业家
咸宁日报全媒体记者 刘会文

熊志斌，嘉鱼县粥膳和罗曼园两家酒店的老板，现任嘉
鱼县政协委员和嘉鱼县工商联副主席。从农民、厨师，到拥
有千万资产的老板，无疑是一位商界传奇。他的成功绝非
偶然，一路走来，到处可以寻见其拼搏奋进的足迹。

敢为人先的闯劲

熊志斌是个善思敢为之人，有时，他一个人在办公室沉
思，有时想到凌晨1点钟，理思路、想对策、思规划、谋发
展。他经营的两个酒店能在同行业保持常胜不败的地位，
与其经营理念和定位发展方向不无关系。

餐饮行业不是简单的从生到熟，赚取差价的过程，县城
几百家大大小小的餐馆，顾客光顾总要经过一番环境、价
格、服务、菜品、味道等综合权衡。能把顾客迎进门、留得
住、再回头，不花一番心思是不行的，有位居住在武汉的嘉
鱼籍顾客，只要回嘉鱼吃饭必选粥膳，说这里有乡愁的味
道，是他魂牵梦绕的地方。

熊志斌从后厨走到前台，再到自己独立的办公室，其实
是一个理念的转变过程，也是企业文化凝聚的过程，更是站
位和格局提升的过程。

熊志斌喜欢做第一个吃螃蟹的人，2004年他在全县开
了个首家潮州养生海鲜粥的餐馆，生意异常火爆，并首推给
顾客发送酒店起宣传作用的餐巾纸。随着酒店发展壮大，
设立基金，为困难员工提供帮助，每年开年会，给优秀员工
进行奖励。并把员工的家人一起接到酒店，开联欢晚会，发
放各种礼物做纪念品。

以人为本的理念

熊志斌自从出社会就在餐饮行业里摸爬滚打，粗略算

来已近30年的光景，从学徒到厨师，经历多少老板，他已无
法细算，每位老板都有自己不同的管理经营模式和经营理
念，利弊得失各有千秋。看多了、见广了，也就有了自己经
验的积累。现在自己当老板，前期的付出和积累也就成了
财富。

他两个酒店吸纳60余人就业，每位员工身后都有一个
家庭，他认为作为老板就要替员工着想，也就是替每位员工
的家庭负责，积极推行按劳取酬多劳多得做多做好有奖的
管理模式，鼓励员工敢想敢为，给他们提供职务提升空间。

疫情冲击最大的就是服务性行业，特别是餐饮行业。
2020年春节期间，新冠肺炎疫情突然来袭，令人猝不及防，
在通行受阻，购物艰难的时候，熊志斌把酒店储备的菜分给
员工及周边群众，以解决他们生活的燃眉之急。

熊志斌在自己的酒店积极推行养老保险制度，以解决
员工的后顾之忧，也为留住优质人才提供了保障。为了这
个目标他花重金不定期请专家、教授为员工讲课，以提高他
们业务水平和管理能力。他说：如果只能培养领班，最多只
能做经理，如果能培养老板，才能做行业的翘楚。

回馈社会的情怀

经过几十年的坚守和努力，熊志斌的事业上了一个台
阶。他说：“良田千顷不过一日三餐，广厦万间只睡卧榻三
尺”，他开始积极投身于社会公益活动。

他经常在过年的时候带着酒店员工到福利院去慰问老
人；2020年武汉疫情期间，他筹钱、筹物支持武汉的疫情防
控；今年上海疫情，他与县工商联其他人一起筹备两大卡车
的物资送到上海；今年高考结束后，他在罗曼园酒楼，花费
2万余元请专家指导莘莘学子们填写志愿。

站在罗曼园3楼办公室向下远望，是熙熙攘攘行色匆
匆的芸芸众生，熊志斌已开始思考自己可以承担的社会责
任，他是个实在人，他的每一分钱都是劳动所得，他希望自
己每一份付出都能治到痛处，落到实地，切切实实地产生社
会效应！

“鱼跃龙门，过而为龙”。熊志斌一心想把嘉鱼的鱼文
化展示到餐桌上来。

“南有嘉鱼，烝然罩罩。君子有酒，嘉宾式燕以乐……”
从诗经里走出的江南小县——嘉鱼，被誉为“中国鮰鱼之
乡”。有着浓郁的鱼文化，而系统地把嘉鱼的鱼文化融汇到
饮食文化中，熊志斌做足了功夫。他一直从事着这方面的
研究，并在首届嘉鱼县文化乡村旅游节上，获得“全鱼宴烹
饪大赛银奖”。在这次旅游节，他推出的“鮰鱼美食特色
菜”，获评委高度赞扬。

现在，熊志斌致力打造嘉鱼鱼文化的饮食品牌，他把这
定为此生奋斗的目标和努力的方向，他说：爱拼才会赢！

熊志斌：把小餐饮做出大文化
通讯员 聂晓东 黄俊

胡幼平，1971年 2月出生于通城县北港镇，他家
1980年，已是当地有名的万元户。然而，天有不测风云，
刚做好新房不久，他父亲下地干活不幸因农药中毒去
世，家里的顶梁柱塌了，建房还欠下不少外债。那年，他
刚刚12岁。

拓出来的创业路

1990年，刚满19岁的他选择到县城的一家建筑公
司当了一名学徒工。1993年，公司改制，胡幼平跟随停
薪留职下海的姐夫一起来到广州谋发展。谁知，在广州
还没立稳足跟，姐夫不幸坠楼身亡。为了处理姐夫后
事，他只好匆匆结束在广州的闯荡生涯，回家另起炉灶
谋出路。

早在1991年，胡幼平就率先出资将岭源的集体经
济——一处柑桔园承包了下来，并买下了几十年的经营
权。这个项目让他在1994年回家后有自己的立足资本。

他在柑桔园内又办起了养猪场，年出栏100多头，累
计出栏300多头，年收入20多万元，一时间成了新闻人
物。曾任省委书记的关广富从全国人大退休后来到这
里视察时，与他在果园合影留念。

1995年，他又在北港镇街道上投资办了星光酒楼，
是当时全镇一家规模最大的酒店，生意红火。

几年下来，他积累了资金，在经营管理上也有了一
定经验。2000年，经人介绍，来到深圳沙井办了个小厂，
委托别人管理，一年下来却亏了几十万，最后以失败告
终。把厂子变卖给了别人，几十万的固定资产才卖了17
万元。

那年，原北港瓷厂拍卖地基，他第一个竞拍，买了38
个门面，显示出了他非同凡响的大气魄。随后两年，他
主要在家里运作有关这些门面的项目。

干出来的实业家

2003年，决定放弃家里所有的产业，一心在东莞落
业发展。说干就干，当年，胡幼平创立的东莞市奔俊电
子成功落户于制造加工名城——东莞市东城区。“那段
时间，他真的好辛苦！一面要筹办公司，事务繁杂；一面
要钻研技术，从不懂到内行，简直就是拼命三郎啊！”妻
子李龙回想当时的情景，依然动容。

功夫不负苦心人，通过几年的发展壮大，奔俊公司
成为一家专业从事各种规格线材、耳机、麦克风周边配
件设计、生产、销售为一体的制造企业。拥有一流的机
械加工设备和经验丰富的工程技术人员，以及高精度的
实验室。

2015年，胡幼平又创办了康逸电线厂，专业生产
TPE电线料、玩具料、包胶料、弹簧线、膜片及耳机线、数
据成品与半成品。

“我们立志于不断提升技术含量和开发新产品，坚
持以一流的技术、一流的品质为客户提供一流的产品与
服务。”胡幼平信心满满。

2016年，又组建成立汇鼎电子科技有限公司，公司
主要从事电线、防弹服等研发与生产，已与索尼、三星等
国际名企建立战略合作关系，成为世界品牌的代加工制
造商，现有员工1000多人。

选出来的领头羊

2019年1月14日，在东莞通城商会第三届全体会
员大会上，东莞奔骏电子董事长、通城北港籍企业家胡
幼平先生当选新任会长，扛起了新一届商会的大旗。

胡幼平在就职发言中表示，将切实发挥商会优势，
带领商会全体成员围绕通城的项目投资、返乡创业、人
文关怀等诸多领域，进行卓有成效的工作，为通城的经
济建设积极建言献策，奔走呼吁，为通城的崛起尽绵薄
之力。

7月28日，广东东莞通城商会会长胡幼平率考察团
回乡考察，并牵线搭桥促成通城与广东东莞优威王电子
塑胶五金有限公司等8家企业签约8个项目，总投资
10.2亿元。

2019年7月28日，东莞通城商会动员商会会员开展
爱心捐赠，94名商会成员慷慨解囊，累计捐赠善款12.21
万元，善款交由通城县减贫防贫中心，用于对家乡特殊
困难户的救济与扶助。

通城新冠疫情发生后，他带头捐款近3万元。短短
的两天时间，140位会员募集善款294633元。已向通城
红十字基金会捐款25万元，因考虑到通城防疫物资十分
紧缺，商会多方采购了价值5万余元的107个电子测温
仪，定向捐赠给了县医院、县中医院以及县防控指挥部。

“东莞商会，一流团队！”在胡幼平的带领下，东莞通
城商会用行动朝着创一流商会的目标，正在阔步前行。

胡幼平：拼出来的实业家
通讯员 聂晓东 黄俊

五年来，在通山企业税收排行榜上，湖北景源生物
科技股份有限公司位居前三；近三年，在“新冠病毒”疫
情防控战役中，该企业的担当和奉献体现了企业的博爱
精神与中坚力量；2021年产值达3.89亿元，创税达4000
多万元（含进口海关税），带动地方其他产业发展超亿
元，让景源公司一举成为领跑湘、鄂、赣地区酒精行业的
龙头。在公司发展的路上和数不清的企业荣誉面前，就
不得不说起该公司的领头人、董事长朱忠景。

政府赞他“靠得住”

1982年高中毕业，他成为通山厦铺镇酒精厂的一名
粉碎工，因吃苦耐劳、勤奋好学、工作有头脑，先后担任
设备技术员和车间主任，1995年，经职工选举全票当选
厂长，当年酒精厂扭亏为盈，酒精产量超3000吨，成为
通山县乡镇企业的一颗亮丽明珠。

朱忠景离任后厦铺酒精厂步入破产倒闭的边缘。
1999年，面对县政府父母官员的轮番劝说，朱忠景放弃
了在河南邓州酒精厂个人经营的产业，迎难而上，承包
经营厦铺酒精厂，一年时间，就迅速让企业起死回生，成
为全县唯一税收过百万元的乡镇企业。

2010年，为了保护饮用水源地，酒精厂必须搬迁，历
时一年半时间，通山开发区新建成了一座科技型绿色环
保的现代化酒精工厂，税收从过百万元跃升为过千万
元。

短短12年，公司连续多年被通山县委、县政府授
予“十佳企业”“十优企业”“十强企业”等荣誉。先后
被评为湖北省“农业产业化重点龙头企业”“湖北省高
新技术企业”“安全生产红旗单位”“咸宁民营企业30
强”“抗击新冠肺炎疫情捐款捐物先进单位”；被湖北

省授予“隐形冠军科技小巨人企业”“湖北循环经济试
点示范企业”“湖北省重合同守信用企业”等荣誉。朱
忠景个人被湖北省人民政府授予“中国特色社会主义
建设者”“咸宁发展贡献奖”“咸商杰出贡献奖”“抗击
新冠肺炎疫情捐款捐物先进个人”“捐资助学先进个
人”等荣誉。

企业称他“信得过”

朱忠景从事酒精生产经营40年，所经营企业能够生
存、发展、壮大，诚实守信经营是根本与关键。

景源创建之初，拿不出钱来购买原材料，老客户安
徽丰原国际贸易有限公司闻讯后，相信他的为人，愿意
先提供价值5000万元木薯酒精原料的三个月周转期，
一下子解决公司的燃眉之急。

2020年，由于疫情的原因，国内木薯原料紧缺，景源
公司每年要从泰国进口木薯15万吨，船靠泰州码头即需
紧急转运，湖北鑫鑫物流有限公司主动上门联系，采取
运费先运后结的方式，先后出动车辆400多台次，日夜兼
程，快速及时地将木薯原料及时拉进公司仓库。朱忠景
讲信誉、讲效率、守法经营的作风有口皆碑，大家都说与
他打交道，那就是彼此两个字“放心”！

百姓颂他“做得好”

2020年初，新冠疫情暴发，面对省内抗疫酒精的严
重短缺，他义无反顾地将库存2800吨酒精以低于市场
价支援全省疫情防控，公司被国家列为疫情防控物资定
点生产企业。朱忠景不计成本地提前复工复产，按平价
供应确保了全省防疫酒精的需求，为全省防疫做出了巨
大贡献。

疫情缓解后，外省大量低成本酒精涌进湖北市场，
一下子造成公司高成本酒精积压，短短一个月，景源公
司净损失400多万元。但是，朱忠景并没有气馁而放弃
防疫的担当责任，陆续向市、县防疫指挥部、全县各中小
学、防控点、医院等重点单位捐献酒精50吨，捐款捐物
20余万元，充分体现了企业家责任担当情怀，以一系列
的实际行动驰援疫情阻击战，受到省、市、县领导和社会
的好评。

企业发展壮大了，朱忠景时刻不忘通山人民的养育
之恩。多年来，积极投身公益事业，对捐资助学累计投
入20万元，资助困难学生20多名，解决残疾人就业8
名，带动就业和隐形就业达300多人，为大路乡下朗村和
厦铺双河村投入路灯、化肥及扶贫物资累计达40多万
元，个人先后为社会捐献资金累计达5万元。

朱忠景做好事一大摞，老百姓称颂他身上流淌着崇
高的家国情怀。

朱忠景：一位企业家的家国情怀
通讯员 张长征 袁玉开
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