
2018年 7月，怀揣着“帮助他人
实现创新创业梦”的梦想，程技将创业
孵化器引入咸安，先后创立了湖北哥
哥餐饮管理有限公司、香城文创空间
等企业。

12年来，咸宁市大学生创业先锋
程技用“实干”书写着自己的创业梦
想。

引进创业孵化器

时间回拨到2006年，那时还未成
年的程技，曾是让父母头疼的顽劣少
年，喜欢上网、逃学给父母惹了不少麻
烦。父母无奈之下将他送往嵩山塔沟
武术学校学习武术。四年的武术学习
不仅锻炼了程技的体魄，也锻炼了他
的意志。

2008年，程技有幸被选中参加了
当年的奥运会开幕式《自然》节目的表
演，尽管节目时间不长，但让程技第一
次萌生出生为中国人的自豪感，也第
一次有了改变自己回报社会的想法。

2010年，从学校毕业后，程技回
到家乡咸宁，他在咸宁开过便利店、做
过汽车销售。2016年走出家乡到武
汉创业，做过墙体彩绘项目，带着60
人的团队，积累了人生中的第一桶金。

这几年的“折腾”经历，让程技了
解创业者的艰辛，也萌生了帮助创业
青年实现创新创业的想法。

2017年，程技回到咸宁，尝试创
办了湖北哥哥餐饮管理有限公司，发
展了10家哥哥奶茶加盟店，指导青年
人小成本创业。然而奶茶店的运营成
功，却离程技想要的“帮助他人实现创
新创业梦”还很远。

2018年，一次偶然机会，程技从
哥哥程科口中得知了一个新名词“创
业孵化器”，即为有创新想法、创业想
法的青年提供场地，共享资源和知识，
将各种创意转变为现实，帮助年轻人
成功创业。

“这就是我想要的。”程技说，为青
春助力，与创客同行，着力推动科技型
中小企业和文化创意类等产业集群高
质量发展；与文化共融，与创意碰撞，
打造文化创意亮丽名片；与科技交汇，
与创新携手，助力企业把精妙创意变

成现实，这是他们的初心与使命。
程技的想法也得到了咸安区区委

区政府高度重视。
2018年，在家乡创业好政策的号

召下，程技和哥哥程科联合创建香城文
创空间，按照“政府主导、平台托管、市
场化运作”的模式，程科负责文创空间
运营，程技负责吸引创业人才回乡和吸
纳企业入驻，并为其提供全方位服务。

程技招来的第一家企业是“低低提
车”汽车资源公司。这家公司的负责人
是程技的朋友成传光，刚进来孵化时，
公司只有成传光及其女友两个人。

2019年，“低低提车”汽车资源公
司正式在香城文创空间破茧而出，从
两人公司变成如今40人的团队。

“没有文创空间，就没有我们企业
的今天。”成传光表示，在香城文创空
间，他不仅仅享受到了免租场地，还享
受到各种政策资源扶持，他们的公司
也在一步步发展壮大。

探索发展新模式

“现在，香城文创空间已经成为外
地和本地人才创业的‘摇篮’和实现理
想的‘热土’了。”程技介绍，“我相信，
未来的五年，将会有更多的‘孔雀’飞
到咸宁、造福咸宁”。

从2019年开始，伴随着创业企业
队伍的日益壮大，创新创业集聚效应
已经初显，香城文创空间也俨然成了
青年自主创业的热门“打卡地”。

程技一直秉承着“为青春助力与
创客同行”的服务理念，寻找一条难度
高却潜力无限的创新发展之路。

5年来，程技通过公共服务平台
建设，整合各类服务资源，在提升企业
公共服务和创新服务能力的基础上，
实现信息技术手段支撑科技资源共
享，政府、企业与科研院所科技信息交
换共享。平台累计开展招才引才、技
术研讨、银企对接、产业论坛、政策解
读、创业大赛共100余场，已累计为
30000人次提供免费的创业咨询指导
服务。

走进咸安文创空间，记者看到，宽
敞明亮的孵化基地，设施齐全的办公
设备，创业者在各自独立的创业空间
里忙碌着。

在这里，创意思想不断分裂蜕变，
创意观点不断交汇融合，处处彰显文
化与科技链接；掌握更多具有自主知
识产权的关键技术，从而掌握产业发
展主导权，已成为入驻企业的共识。

文化创意、电子商务、网络新媒
体、农业科技、软件信息科技……如

今，香城文创空间已吸纳了多个领域
的入孵企业102家，园区年总营业收
入超2亿元，直接或间接带动1500余
人就业，实现利税800万元。

热心公益助他人

“大家好，我是香城文创空间的
阿技……”打开程技的个人抖音号，
视频内不仅仅有宣传企业的视频，还
有一些销售扶贫土猪肉、销售斧头湖
滞销鸭子、做创文志愿者、资助贫困学
子等公益内容出现。

“我也是从底层摸爬滚打过来的，
尝过绝望无助的滋味，也得到过很多
人的帮助。”程技表示，他希望能尽自
己一份绵薄之力，帮助他人脱离困境。

为此，从2020年开始，程技和香
城文创空间的青年企业家们一起组建
青柠公益组织，在防疫一线连续奋战
50多天，为全市120多个村、社区等
一线防疫单位送去20吨消毒酒精、1
万余只口罩、2万余双手套、780箱饼
干、600套保暖衣、36支测温仪等防
疫物资，并为云南援咸医疗队提供生
活保障。

2021年，为了让公益事业走得更
远，助力乡村振兴。程技和朋友开通
了抖音视频号等自媒体平台，成立公
益宣传小分队。帮助斧头湖农户销售
1600只鸭子，汀泗桥镇销售6000瓶
漫珠饮用水、营销带动野山笋销售
1000多件……

截至目前，程技和青年企业家们
通过不定期举办咸安农产品电商节，
累计带货10多场，销售农产品80多
万元，视频整体浏览量6000万+。

“人生最有意义的三件事，一是
创业，二是为创业者服务，三是带着
创业者做公益事业！”程技深有体会
地说，现在这三件事他都在做，他希
望通过实际行动，积极履行社会责
任，将青年创业者们“抱”在一起，探
索创新发展路，同时身体力行传播正
能量回报家乡。

咸宁市大学生创业先锋程技

为青春助力 与创客同行
咸宁日报全媒体记者 朱亚平
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大幕山茶厂厂长何波

“一杯茶”进军欧盟之旅
咸宁日报全媒体记者 陈希子

咸安人何波，是远近闻名的有机
茶“生产先锋”。“茶，是可以做一辈子
的。”他专注茶业20余载，把茶业当作
毕生事业。

2021年底，何波经营的大幕山茶
厂，多个品种通过了欧盟检测，成为我
市第一家获得欧盟认证的有机茶园。

创业与茶结缘

盛夏雨后，千余亩西山茶园空气
清新，茶香扑鼻沁人心脾。咸安区大
幕乡西山下村茶园里绿意延绵、生机
勃勃，茶农们正热火朝天采摘新鲜茶
叶，田间地头一派繁忙景象。

一年之计在于春，盛夏时节雨量
充足、土壤及空气湿度较大，正是茶叶
生长的时期。50多名茶农正在抢摘
茶叶，现场还有家长带孩子体验采茶
乐趣。

“在家闲不住，就在家门口摘茶，
还能谋点收入。”原本在省外打零工的
村民胡阿姨，平均采茶一天收入近百
元。据茶园负责人何波介绍，早春茶
以龙井为主，日均能收200-300斤茶。

2015年以来，西山下村开始建设
标准化示范茶园，村集体以产业资金
入股，每年分红6万元，茶园带动附近
300多村民就近务工增收。

“社会效益特别好，从3月初到9
月底天天都可以采摘，农民按每天一
百块钱算的话，正常9个月时间一般
增收2万多块钱。”何波介绍。

茶园的建设不仅增加了附近村民
的收入，还提升了乡村颜值。在茶园
里，每天都有游客前来游览美丽乡村、
体验采茶制茶工艺。

“我们先到大幕山欣赏樱花，听到
这里茶园非常大，今年的新茶出来了，
就过来品尝一下新茶，我觉得这里风
景非常美。”游客吴女士趁着五一假
期，带着亲朋在茶园游玩徜徉，很是惬
意。

茶厂负责人何波并不是专业制茶
人出身。“我以前读书的时候，没想过
要做茶，因为太辛苦了。”何波说道，由
于从小耳濡目染，他深知茶农的辛苦，

“毕业后，我就找个工作上班去了。”
后因家乡茶叶无人继承，何波便

随着乡亲们一起开始从事起茶叶生产
相关工作。从此，他的命运便与一片
片小小的茶叶连在了一起。

当时，咸安区的茶产业发展如火
如荼，大大小小的茶叶企业遍地开
花。被现状激起斗志的何波下定决
心，要闯出属于自己的一片天地。

“既然开始干这一行，那我就要干
出一番天地。既然大家都能办好厂，那
我为什么不能？”何波一边筹资，一边学
习，从建设一个小车间开始。善待茶
农、匠心做茶，何波很快赢得了当地茶
农们的支持，茶叶生意越做越大，一手
创办“大幕山”茶叶品牌，名声大噪。

初尝创业艰难

从2015年开始建设运营这个近
千亩的茶叶基地起，何波没有睡过几
个囫囵觉，连年巨额的投资和殚精竭
虑的状态已经让他看起来很是疲惫。

2015年，何波经过周密的考察与
反复斟酌，决定投资茶叶种植开发行
业。

“咸宁市的百亿茶产业目标和发
展前景，让我对这个行业未来充满了
期待。我和朋友们一起到浙江、福建
等地考察多个茶园后，应当地政府的
招商邀请，来到咸安区大幕乡投资创

业。”何波说，他和合伙人一起开发的
大幕山茶场，当时是作为咸安区重点
扶贫产业发展项目之一，也得到了上
级党委政府的高度重视、支持，项目得
以顺利推进。

完成土地承包流转后，何波引入
浙、闽、湘等地的优质茶苗，信心满满
地开始了创业之路。

2016年，涝旱急转的恶劣天气，
使得茶园刚上路就遭受一次灭顶之
灾，数百亩新茶苗存活率不到10%，
望着一天天枯萎死去的种苗，何波心
头着急上火，只能采用不断补种的方
式来勉强维持现状。

为了找到最合适当地栽种的茶
苗，何波选择了多个优质品种，不断反
复实验，“水土不服”的问题逐步得到
解决，自己也慢慢从茶叶种植的门外
汉变成了半个“土专家”。

“2021年，最少‘填’进去四五百
万……”算起经济账，何波心情凝重，
茶园开发建设是需要一笔大额投资，
长期维护中花销更是源源不断，“栽
苗、除草、施肥……每样都要雇佣大量
的周边劳动力”，对何波来说，无论是
启动初期经济相对宽裕，还是后来资
金困难，都没有拖欠过农民工用工报
酬结算，这也使得他在当地乡亲中一

直保持较好的口碑。

潜心钻研品牌

每一份完美答卷的背后，都凝结
了无数汗水与泪水。

幸运的是，何波并不是孤军奋
战。咸安区政府相关部门及时通过专
项资金、产业帮扶等方式，帮助其发展
茶厂建设。

2021年，在咸安区乡村振兴局的
大力支持下，总投资700余万元的西
山下茶场就业车间顺利开工，制茶车
间引进了绿茶、红茶、黑茶自动化生产
线4条，如今，一个集采茶、制茶、品
茶、休闲观光为一体的农业田园综合
体初步建成。

目前，大幕乡茶厂的千亩茶园，包
含中茶108、储叶齐、湘妃翠、黄金芽、
安吉白茶等，多个品种通过了欧盟检
测。茶园的生产链也再次升级改造，
然而，何波并不满足。

“要做就做最好的大幕山品牌。”
何波告诉记者，这是他一直以来对自
己的要求。

何波介绍说，欧盟对进口茶叶的要
求是全世界最高的。特别是对卫生和
农药残留这两项指标，极为严格，同国
内的指标相比，要高出许多。仅农药残
留一项指标，欧盟就要检测甲胺磷、敌
敌畏等18种农药。而且同样一项指标
差距也相当大，如每千克茶叶的三氯杀
螨醇残留标准，国内为小于或等于0.1
毫克，而欧盟为小于或等于0.05毫克。

此外，每一次产品出口，何波要先
把样品送到市里进行专门的质量安全
检测，检测符合欧盟的进口标准后，再
把产品送到茶叶进出口公司，茶叶进
出口公司还要对其产品进行抽测，完
全合格后，才能进入欧盟市场。

如此繁琐的程序，搞出口有效益
吗？答案是肯定的。虽然目前茶叶出
口量所占全年茶叶生产量的比例较
小，但关键在于出口欧盟的市场潜力
相当大。“与国内的售价相比，出口到
欧盟的品质茶叶每公斤的平均价格要
高一些，只要品质能达到欧盟的标准，
市场前景还是相当看好的。”何波对未
来的发展前景充满信心。

人物名片：湖北国芳宏隆苦
荞醇酒业有限公司负责人徐生
江，2016年在政府号召下返乡创
业创办酒厂，带动村民致富。

采访时间：2022年4月27日
采访地点：通山县慈口乡西

垅村
口述实录：
2016年，我从北京回到家乡

通山慈口，和家中的七兄妹一起
创办了湖北国芳宏隆苦荞醇酒
业有限公司。

我们家族酿酒工艺历史久
远，先后传承了6代。

酿酒技艺要追溯到清朝末
年，当时，祖师们在原兴国州慈
口里成立五粮酒厂，后因社会变
革，于民国期间停工停产。

1997年，我的父亲徐恢同迁
厂于通山县黄沙铺镇，再次恢复
生产。秉承祖传秘方制酒工艺，
酝酿出的苦荞酒清香扑鼻，入口
柔绵，微苦回甜。此后，该酒厂
更名为黄沙铺镇苦荞酒厂，注册
商标苦荞泉、野荞神。后期，由
于酒厂改制卖给广东老板，我北
上创业卖石材，这次返乡创业已
经是家族第三次创办酒厂了。

我选择在家乡通山县慈口乡
西垅村创业，是因为这里背靠插

剑山，面向富水湖国家湿地公园，
旁边荞麦坑村自古种荞麦，山上
清泉常流，水质甘甜，这些都是酿
制纯粮酒得天独厚的条件。

返乡创业后，我们团队精心
研究传统酿酒工艺，在祖传制酒
秘方的基础上，引入现代化酿酒
设备，充分利用多代传统酿造工
艺结合现代高新科技设备酿造
古色原味苦荞酒。

目前，公司已获得省市场监
督管理局颁发的白酒生产许可
证，已研发出品宏隆金荞、仙景
富水湖等系列产品。

回乡创办酒厂，得到市纪
委、市中心医院、市市场监管局、
市交通局、县水利局等部门的大
力支持，他们帮助公司修路通
电。公司在接受西垅村投资50
万元后，被当作乡村振兴企业来
打造，同时带动附近20余名脱贫
户就业，被通山县农业农村局评
为“龙头企业”。

近两年来，受疫情等因素影
响，公司生产的100多吨原浆酒、
5000多件苦荞酒滞销，我们积极
面对，通过线上线下销售模式，
开拓市场。

（咸宁日报全媒体记者 焦
姣 整理）

湖北国芳宏隆苦荞醇酒业有限公司负责人徐生江：

醇酒工艺靠创新

人物名片：嘉鱼县望凯生态
养殖专业合作社理事长罗望秀，
是一位返乡建猪场的“70后”女性
创业者。先后当选咸宁市妇女代
表、人大代表，2016年荣获“咸宁
市巾帼脱贫致富之星”称号。

采访时间：2022年5月5日
采访地点：嘉鱼县官桥镇跑

马岭村
口述实录：
2007 年，我从外地回乡创

业，流转100多亩荒山野地，成立
望凯生态养殖专业合作社，建起
了猪场。

我跑到江苏一次性买回500
多只猪仔，然而没有经验又不懂
技术的我，却在创业之初遭遇当
头一棒，购自不同猪场的猪仔相
互感染，相继死亡，最后只剩下
100头不到。从哪里跌倒就从哪
里爬起来。经过这一次教训，我
意识到知识的可贵。为提高养
殖技术，我来到华中农业大学学
了三年的动物医学专业学习。

理论加实践，合作社的经营逐
渐有了好转，而掌握养殖门道的我，
也尝试着让合作社发展转型，从以
前的白猪养殖转为黑猪养殖，并注
册了青竹坡生态黑土猪品牌，当年
黑土猪出栏量达到了5000头。

虽然取得了一定的成绩，但
我并不满足于此，而是继续在产
业发展上探索新的路子。2017

年我参加咸宁职业技术学院“一
村多名大学生”的招生考试，如
愿成为一名大学生。其后在求
学过程中，我主导了“青竹坡生
态黑土猪123产融合”项目研究，
探索建立“互联网+农业”线上线
下销售模式，进一步为合作社打
开销售市场。

一人富了不算富，大家富了
才算富。学成归来后的我，主动
将学到的技术传授给那些对养
殖感兴趣的乡亲们，并积极响应
脱贫攻坚号召，吸纳24户贫困户
入社抱团发展，吸收12名贫困劳
力进入基地务工，优先收购贫困
户种植的玉米、红薯、南瓜等青
饲料，并指派专业技术人员免费
上门服务指导，提供各种市场信
息。通过这一举措，36名贫困户
如期实现脱贫“摘帽”。

同时，我摸索出的黑土猪生
态养殖模式，通过政策的扶持，3
千户村民通过黑土猪产业实现
年增收过万元。

下一步，合作社计划打造自
己的品牌，延伸产业链，建设土
猪肉深加工流水生产线，同时推
广生态养殖模式，扩大惠众面，
力争将合作社打造成为绿色农
业发展和助农致富的行业旗帜
和排头尖兵。

（咸宁日报全媒体记者 丁
伟 整理）

望凯生态养殖专业合作社理事长罗望秀：

生态种养靠拓展

人物名片：43 岁的梅光宇，
2021 年，回家乡咸宁创业，创办
了咸宁路通达涂料有限公司。
公司始终秉承“用高质量产品赢
得市场，用精细化服务赢得客
户”的经营理念，公司产品远销
广东、广西、云南等地，获得市场
一致认同。

采访时间：2022年5月17日
采访地点：咸宁经济开发区
口述实录：
看到国家正在大力发展基础

建设背后广大的市场需求，我毅然
辞去体制内稳定工作，下海经商。

2012年，我先在武汉创办了
第一家涂料厂，经营情况一直不
错，我与内部团队沟通，决定加
快公司发展。

我召集内部核心团队，分析
了当时国内的涂料行业发展以
及全国各地的市场情况，最终在
西安创办陕西路路通涂料厂，打
开了西部市场。

2021年，我回到家乡咸宁创
业，在充分了解了当地市场后，
开始组建团队。

近半年时间里，我和我的团
队在经济开发区，投入2000万

元，建成了占地面积3000多平的
厂房，不到半年时间，涂料厂生
产和销售热熔涂料6000多吨，高
品质产品迅速在周边城市占据
了一定的市场份额，并远销广
东、广西、云南等地。

公司经过几年的发展，一直致
力于标线涂料、标线机械、标线工
程等业务，其中水性标线涂料、彩
色防滑涂料、双组份结构雨线涂料
生产技术处于国内领先行列，从生
产线到人员管理都采取精细化管
理，公司也慢慢拥有了自己的专业
工程队，专业施工车辆等。

我觉得创业选对伙伴很关
键，创业就像上战场，一支能打
仗，敢打仗，打胜仗的队伍决定
了企业的发展和未来；在做企业
的过程中肯定会碰到困难，创业
要敢打敢拼，多加学习，敢于直
面困难，并竭尽全力去解决困
难；做企业始终要把客户放在首
位，要用高品质的产品去征服客
户，用精细化的服务去感动客
户，唯有这样才是真正的用行动
去践行客户第一的原则。

（咸宁日报全媒体记者 朱
亚平 整理）

咸宁路通达涂料有限公司负责人梅光宇：

赢得市场靠质量


