
说起陈志远，他可是一位地
道的新时代新型职业农民。刚刚
50岁的他，在农业创业路上已摸
爬滚打33年。

他先后创立九宫山生态农业
观光园、闯王农业科技示范园、幕
阜山黑山猪专业合作社、果之源
果业专业合作社，曾荣获“全国劳
动模范”、“全省十杰青年星火带
头人”、“全省优秀共产党员”、“湖
北省乡土拔尖人才”、“农业产业
化领军人才”等十多项荣誉。
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通山远程农业科技有限公司创始人陈志远：

耕耘在希望的田野上
咸宁日报全媒体记者 查生辉 朱亚平 特约记者 孔帆升 通讯员 林绪雍

牛杂餐馆店主乔爱军

餐饮业里品人生
人物名片：49岁的乔爱军，兢兢业业经营着一家牛杂餐馆，

用自己的厨艺赢得顾客的口碑。他秉承着认真做事的态度，精
益求精，将一家小餐馆经营地有声有色。

采访时间：11月20日
采访地点：咸安区文笔路
口述实录：我之前在外地打工，因为工作的时候经常顾不上

做饭，总是吃一些外卖，但是那些外卖油很大不健康，我当时就
想着要是有那种天然又健康的餐饮店就好了。

后来我回家乡咸安创业。2016年，恰好有朋友说一起合伙
开餐馆的事。我发现，本地的牛肉做法一般是卤制或者红烧，靠
调料提味，吃起来味道醇厚。我要是另辟蹊径，做清汤牛杂，肯
定能开拓不同的消费市场。于是我就去做了下功课，发现牛杂
火锅既能保证食材的原滋原味，而且还营养健康，就开始做这个
了。

为了节约成本，我最初将门店的地址选在了一个人流量较
少的地方，租金虽比较便宜，但是生意却并不理想。位置不好，
就要结合外卖渠道来做。因此，当门店刚开业时，我就开通了外
卖，而且在门店还引进了微信支付、线上点餐、网络团购等功
能。这样也能在线上扩展业务和店面知名度，慢慢积累了一批
稳定的客户群。

一开始生意也并不像自己想象的那样好，本地的餐饮行业
竞争很激烈，说实话，这也使我的店铺生意受到一定的影响，于
是，我不停改进服务质量。

比如每天我都会去市场“淘”不同品种的食材，用牛骨熬成
汤，加入新鲜的肉类和蔬菜等，放入老姜、葱花，用小火煨制，这
样做出来的牛杂火锅味道较清淡，却保留了食材的天然鲜味。
顾客们都很喜欢这种别具一格的吃法。

我的店面虽然不大，可是每天慕名而来的顾客络绎不绝。从
2016年开业到现在，每天的业务很稳定。渐渐地做出了口碑。

不少做餐饮业的同行，都想开一家餐馆来实现自己的创业
梦想，而能够真正成功实现的人却少之又少。

我觉得，做餐饮就像做人一样，关键是要好好地像品味人生
一样去“品味”餐饮业的“酸甜苦辣咸”，等你真正了解它的“味
道”，我相信，你距离成功就不远了。

（咸宁日报全媒体记者 陈希子 整理）

四大基地承载脱贫希望
16日，位于富水湖上游、紧邻4A

级景区隐水洞的通山县大畈镇官塘村
芦泉富康山水果基地，美丽的山水风
光和16度高甜的高品质橘橙，吸引来
此赏景、垂钓的游客络绎不绝。

山厚实平缓、金橘飘香，水蜿蜒俊
美、鱼翔浅底。100余亩的平缓山坡，
一株株红美人、葡萄柚、金秋沙糖桔等
10多个高品质橘橙绿意盎然，满山满
岭金灿烂的果子挂满枝头，欢愉的游客
投身于这奇山秀水之间，恰似一幅色彩
斑斓的山水风光图。

端正俊朗的通山远程农业科技有

限公司创始人陈志远，说话温和谦逊，
干练自信中不乏农民的纯朴敦厚。基
地里，他正招待着来自通山城区的游客
采摘。

“2014年开始筹建，年产量5万余
斤，2024年将进入丰产期，年产最高可
达50万斤。园内严格按照国家绿色
食品标准进行培育和管理，主施有机
肥料，推进病虫害生物防控技术。”陈
志远介绍。

在通山，像这样的绿色基地，陈志
远不止一个。2019年，陈志远在通羊
镇茅田村发展 300 亩集“农业科普

——水果观光采摘——生态旅游”高
标准生态农业观光园，8种果树下散
养土鸡；在九宫山镇畈中村葡萄苗木
基地里，300亩的葡萄苗木销往全国
各地；在大幕山黑山猪合作社，这里
出产的黑山猪、藏香猪，对口销售武
汉市场。

今年50岁的陈志远出生在通山县
大路乡宾兴会村一个普通家庭。17岁
时，陈志远选择在家务农。他与一般农
民不一样，特别注重知识的学习和积
累。

陈志远一边务农一边四处拜师学

艺，开阔视野，不放过每一个培训学习
的机会，结识了一批从事农业技术研究
的朋友。在朋友的鼓励下，陈志远开始
创业。

“不想再受穷，也不想再让农村永
远穷下去。”为了提高土地的出产值，倔
强的陈志远跟土地“扛”上了。

从通山县的养鸡专业户到咸宁市
“乌鸡大王”，从草莓种植户到发展大棚
葡萄种植采摘园，从水果采摘园到特种
黑山猪养殖，从盘活林下经济到发展农
业观光园，陈志远一路摸爬滚打，在农
业种植养殖行业里探索前行。

五种营销转变经营理念
每天清晨3点多，一辆冷链车准时

从通山出发，一批批黑山猪肉从这里发
往武汉各个对外窗口。

2008年，陈志远与好友引进“黑山
猪”，采取放养模式饲养。养殖技术成
熟后，2010年，陈志远成立了通山县幕
阜山黑山猪专业合作社。采取“合作
社+基地+农户”的模式，提供资金、技
术，发动更多的村民群体投入黑山猪养
殖产业。2011年，陈志远注册“大幕
山”黑山猪品牌，申报并获批“国家绿色
食品认证”。

短短3年，在陈志远的带领下，全县

10个乡镇发展了16个黑山猪养殖基
地，存栏生猪2000余头。陈志远在武汉
设立了9家专卖店，发展消费会员5000
余人，“大幕山”黑山猪肉一跃与山东徒
河黑猪、广东1号土猪等高端猪肉齐名，
深受消费者青睐，日销售额达3万余元。

如何做到日销售额3万元，陈志远
有自己的一套营销方式。

陈志远介绍，一是，合作社与大幕
山林场签订了租赁承包协议，在山上先
后建起了黑山猪养殖场、土鸡土鸭养殖
场，完善了会员接待中心、农家旅馆、通
山特产营销店、黑山猪屠宰场等旅游观

光设施。
二是，合作社在武汉各个菜市场、

社区、小区门口开设开放窗口，每天对
武汉市民销售“热鲜”的黑山猪肉。

三是，合作社与多家旅行社签订了
长期合作协议，让旅行社长年引客入
流。游客在山上尽情游玩，吃山猪肉、
喝山泉水、饮苦荞酒、尝富水鱼、吃农家
豆腐、品农家饭、购土特产、观千年银
杏、看大幕山风光。

四是，合作社设立会员星级制，已
发展5000名会员。会员通过实地体
验、会员订制，享受果园采摘、黑山猪肉

送货上门等星级服务。
五是，通过线上引流。陈志远与武

汉一公司建立合作，通过线上直销的方
式引流入果园、入养殖基地，增加销量。

2018年3月，通山县政府接待了一
群特殊的来宾，他们是武汉东湖宾馆的
高管。这次来的目的，是为接待高级贵
宾而选择猪肉食材。他们一行来到大幕
山黑山猪养殖基地。

2018年4月，陈志远接到电话，两天
后送黑山猪肉至武汉东湖宾馆。自此，
通山远程农业科技有限公司的农产品
正式对接武汉市场。

农创之旅把荒山变青山
陈志远的入驻，像一剂强劲的动力

源，激活了附近村民发展农业种养殖的
内在动力，带动通山县域里的荒山逐渐
变青山。

在通山县大畈镇隐水村6组生态
葡萄园，大棚里青色的藤叶爬满了整个
架子，一串串如紫水晶般的葡萄掩映在
青藤之间，空气中弥漫着葡萄果香，让
游客们沉醉其中。

葡萄园老板50岁的返乡村民章勋
河介绍，他原来一直在河南、浙江等地
种西瓜，2015年返乡后，他来到陈志远

的葡萄种植基地里学习葡萄种植技术，
先后在隐水村和板桥村发展葡萄种植
基地。

在杨芳乡杨芳林村的黑山猪养殖
基地里，村民陈定监刚刚从陈志远合作
社里引进了100多头种猪。7年前，陈
定监在陈志远的引导下开始走养殖路，
陈志远除了为陈定监提供种猪，还为陈
定监提供全程养殖技术支持、销售一条
龙服务。

一批批咸宁游客受邀来到通山做
客，他们一边欣赏通山风景，一边体验

黑山猪放牧、品尝黑山猪肉。
什么样的农民才算是新时代新型

职业农民？有专家定义：势必是有文
化、懂技术、会经营的农民。陈志远多
年的农创之旅，让他明白一个道理：祖
祖辈辈的农民，既没少牛也没少猪，更
没少耕地，但总改变不了贫穷的面貌，
缺的是啥？是科技知识。

陈志远不断学习掌握先进的农业
科技和生产经营方式，掌握实践经验，
扩大视野，通过电商思维，扩展农产品
打进城市社区销售渠道，提高农业经济

附加值，提升创新创业技能……陈志远
不断学习，不断接受不同时代下的市场
考验，摸索出一条自己的经营理念。

重现80年代通山桔子等农产品的
销售旺景，让荒山变青山，是陈志远的
下一个目标。

陈志远说，他正在联合通山县域内
各个农产品生产商，在全国开设通山名
特优农产品对外窗口，统一一个品牌，
统一生产标准、统一营销渠道，延长农
产品产业链条，将通山好山好水种养出
来的农产业销往世界各地。

赤壁市自然资源和规划局委
托湖北玉珂工程项目管理有限公
司对地块一赤壁市祥云小区东侧
地块，地块二赤壁市老民政局地
块，地块三赤壁市金鼎国际周边
地块，地块四赤壁市新区幼儿园，
通过摇号方式遴选拍卖机构。现
就本次遴选结果公告如下：

一、项目概况
地块一赤壁市祥云小区东侧

地块，地块二赤壁市老民政局地
块，地块三赤壁市金鼎国际周边
地块，地块四赤壁市新区幼儿园

二、公告发布时间及媒体
1.公告发布时间：2021年11

月19日
2.公告发布媒体：http://

www.chibi.gov.cn/xxgk/
xxgkml/ggzypz/tdgycr/赤 壁
市人民政府网。

三、项目信息
1、地块一赤壁市祥云小区东

侧地块。（地块名称、面积以出让方
案为准）

2、地块二赤壁市老民政局地
块。（地块名称、面积以出让方案
为准）

3、地块三赤壁市金鼎国际周
边地块。（地块名称、面积以出让方
案为准）

4、地块四赤壁市新区幼儿
园。（地块名称、面积以出让方案
为准）

四、中标单位信息
1、地块一赤壁市祥云小区东

侧地块

中标单位：湖北泉盛拍卖有
限公司

地址：咸宁市咸宁大道39号
国际大厦A座十九层

2、地块二赤壁市老民政局地块
中标单位：武汉市泰和拍卖

有限责任公司
地址：武汉市江岸区解放大

道871-873号15层2室
3、地块三赤壁市金鼎国际周

边地块
中标单位：湖北朗轩拍卖有

限公司
地址：武汉市江汉区金磊商

厦（财神广场）10层C8、B1室
4、地块四赤壁市新区幼儿园
中标单位：湖北中成拍卖有

限公司
地址：咸宁市温泉邮电路特

1号A1栋3单元201室
委托单位：赤壁市自然资源

和规划局
联系人：石先生
联系电话：0715-5889579
代理机构：湖北玉珂工程项

目管理有限公司
联系人：徐女士
联系电话：0715-5229177
各有关当事人对中标结果有

异议的，可以在中标公告发布之
日起七个工作日内，以书面形式
向采购人或采购委托代理机构提
出质疑，逾期将不再受理。

赤壁市自然资源和规划局
湖北玉珂工程项目管理有限公司

2021年11月23日

关于摇号遴选拍卖机构委托拍卖地
块一赤壁市祥云小区东侧地块，地块
二赤壁市老民政局地块，地块三赤壁
市金鼎国际周边地块，地块四赤壁市
新区幼儿园等四个地块结果公告

中国银行保险监督管理委员会咸宁监管分局公告
经中国银行保险监督管理委员会咸宁监管分局备案, 中国建设银行股份有限

公司咸宁岔路口支行更名为中国建设银行股份有限公司咸宁市民之家支行，地址
由湖北省咸宁市温泉路32-2号迁至湖北省咸宁市高新技术开发区旗鼓大道101
号市民之家，现予以公告。

2021年11月23日
机构名称：中国建设银行股份有限公司咸宁市民之家支行
设立日期：1987年01月08日
发证日期：2021年11月18日
机构地址：湖北省咸宁市高新技术开发区旗鼓大道101号市民之家
机构编码：B0004S342120003
许可证流水号：00947073
联系电话：0715-8256320
发证机关：中国银行保险监督管理委员会咸宁监管分局
以上相关信息可在中国银行保险监督管理委员会网站上（www.cbrc.gov.cn）查询。

近两年来，赤壁市民政局继续深化未成年人
及困难残疾人群体关爱救助工作。

一是认真宣传贯彻落实《未成年人保护法》，
建立健全未成年人保护工作协调机制。召开专题
会议研究部署《未成年人保护法》宣传月活动，并
在宣传月启动仪式上对全市各乡镇社会工作站和
未成年人保护工作站进行授牌。二是做好孤儿基
本生活费的发放。目前，散居孤儿月标准1280
元、集中供养孤儿月标准2048元。目前全市共有
孤儿89人(其中散居孤儿59人，集中供养孤儿30

人)，2021年1至2季度孤儿生活费79.4万元已发
放到位。三是做好事实无人抚养儿童基本生活补
贴发放。参照孤儿最低养育标准，目前全市共有
事实无人抚养儿童127人，2021年1至2季度事
实无人抚养儿童生活费83.3万元已发放到位。
同时进一步完善困难残疾人生活补贴和重度残疾
人护理补贴制度及相关政策措施，及时发放1至8
月残疾人“两补”资金12176人，共计818.5万元，
并且建立补贴标准动态调整机制。

（魏颖 龙晓）

赤壁民政深化未成年人等群体关爱救助工作

2021年8月4日，咸宁市中级人民法
院裁定受理咸宁嘉洪电动车实业有限责任
公司（以下简称嘉洪公司）破产清算案，并
于同日指定湖北众和律师事务所担任管理
人（以下简称“管理人”）。管理人接管后，
对嘉洪公司的债务进行了清查，得知咸宁
宁兴房地产开发有限公司与咸宁嘉洪公司
签订有住宅楼建筑合同，但还未到管理人
处申报债权，请该公司核实合同履行情况，
并于2021年11月29日前函复嘉洪公司
管理人或携带相关证明文件申报债权。

请上述公司在债权申报期限内联系
嘉洪管理人申报债权，未在上述期间申报
债权的，管理人将根据法律规定进行处
理，同时要承担为审查和确认补充申报债
权所产生的费用。未依法申报的，不得按
照《中华人民共国企业破产法》规定的程
序行使权利。管理人联系地址：湖北省咸
宁市岔路口财富广场806室，联系人徐任
重律师，电话0715-8133077。

特此公告。
咸宁嘉洪电动车实业有限责任公司管理人

咸宁嘉洪电动车实业有限责任公司破产管理人
关于催促咸宁嘉洪公司债权人申报债权的公告

遗失声明
邵钊遗失机动车

驾 驶 证 ，证 号 ：
421202198612033559，
特声明作废。

湖北盛吉房地产
信息咨询有限公司遗
失公章、财务专用章
各一枚，统一社会信
用 代 码 ：
91421200MA49CK-
RY2R，特声明作废。

湖北信昌玻璃科技有限公司（统
一 社 会 信 用 代 码 ：
91421200MA4F04T467）经公司董
事会决议，决定减少公司注册资本，注
册资本由人民币800万元减少至人民
币600万元，为保护债权人的合法权
益，请与本公司有债权关系的企业和
自然人自本公告登报之日起45日内
到本公司早报债权。

特此公告
湖北信昌玻璃科技有限公司

2021年11月24日

减
资
公
告 3066175

3066171
3066230

电话：

崇阳县崇阳县
中医院中医院
骨伤科骨伤科

湖北聚裕农业创始人朱澄凤

致富路上当尖兵
人物名片：出生在富水湖畔的朱澄凤，从小热爱家乡，更有

一颗报国之心，军队退役后的他毅然回到养育他的这片故土，和
乡亲们一起创办公司，用坚韧和执着带领村民走出了一条光明
的乡村振兴路。

采访时间：11月16日
采访地点：通山县慈口乡慈口村
口述实录：18岁那年，我响应国家号召秉承保家卫国的宗

旨应征入伍。在部队服役期间刻苦训练，努力学习军事、政治、
科学文化。作为连队骨干我多次获得嘉奖和“优秀士兵”。

2014年，我服役期满退役回到家乡，我开始关注家乡农业
发展情况。因为库区里的乡亲们主要收入仅靠盛产的柑橘、甜
橙和山茶油的销售，丰收季节时，看到年长的乡亲们依然还需要
肩挑背扛地将山茶籽和柑橘从陡峭的山上人工运下来时，我心
里很不是滋味。农业的采摘和运输效率不仅花费巨大的人工，
而且费时费力，还重重的打压着村民们的种植积极性。我和父
亲一起发动乡亲们一起修路，经过多次的协调，历时三个月，三
公里的通村公路修通了。

致富路修通后，我便开始着手自己创业。我看到了茶油市
场的需求量大，我开始拉着村里的村民们一起组建团队，创办

“湖北聚裕农业开发有限公司”，正式运营茶油项目。
在做项目策划书时，我对咸宁的油茶市场进行全面分析，并

进行精准的目标定位，对富水茶油进行统一包装，进一步规范运
营，借助网络平台、自媒体，通过短视频、宣传片、朋友圈微营销
等多种方式，推广“鄂南小漓江富水茶油”品牌。

结合当下富水湖湿地公园的旅游发展情况，公司对外销售
的原生态绿色食品。没有工业污染，不施打化肥农药，不吃食任
何生长激素类食物，在纯天然的环境里慢慢生长，所以产品在市
场的接受度很高。另外，我利用咸宁职院举办直播运销培训、项
目大赛等机会，不断给自己充电，吸收最新的营销、最新的管理
方式，不断完善团队建设。

现在，我和乡亲们抱成团，正在努力将家乡的名特优产品销
售到全国各地。

（咸宁日报全媒体记者 朱亚平 整理）


