
一场突如其来的疫情，让宅在家的人

们开始习惯“线上”买菜，也让嘉鱼县新街

镇王家月村的野藕走上了大众餐桌。这个

北漂回来的小伙子，在一个月的时间内，让

20 万斤嘉鱼野藕俏销全国，在当地引起轰

动。

近日，记者前往探寻背后的故事。
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持家就是理财
咸宁日报全媒体记者 焦姣

王女士和丈夫都是国企员工，工作稳定、福利待遇比较好
的同时，收入也比较固定且有限。但这几年通过王女士的经
营，小日子也算过得美满。

“消费上，要省而不抠、量入为出。”王女士表示，自己在消
费上发扬的是先苦后甜的精神，严格控制支出，按最急需的先
消费，不急需的不消费，把钱花在刀刃上。但该有的人情不能
少，该要的质量不忽视，以性价比来选择产品，而不是一味追
求便宜，为了省钱而抠门或贪小便宜。

王女士介绍，婚后，夫妻二人改变了很多消费习惯。像婚
前，上餐馆是二人的家常便饭，如今却大多在家自己动手。不
仅省钱，也锻炼了自己的厨艺，去年的年夜饭也是自己在家操
持，得到了双方家长的一致赞扬。

“先生很喜欢电子产品，之前有新款出来总是忍不住立刻
购买。现在如果不是急需，我们会过几个月再买，价格上至少
能省一千多！”王女士说，不要小看每一笔支出，点滴汇聚起
来，也是不小的财富。

财务上，发挥一加一大于二的效果。将二人的资金放在
一起成立家庭账户，开支基本从家庭账户走，用两个人的薪水
过“共同”的生活，能比较快速的积累财富。

一般而言，一人的薪水足够应付两人的生活。另一个人的薪
水就用来购买风险较低的债券型基金等理财产品，提升收益。

最后，养成记账的良好习惯，到了月底，家庭收支情况一
目了然。这样也更方便了解家庭资金流向，从而更好地去调
整家庭消费行为。通过记账本回顾上个月的消费，能很清楚
的发现哪些是不必要的开支，如此几次下来，在买东西之前都
会仔细想一想。

“之前商场打折促销，我总是会忍不住去看，为了便宜买
回了一堆不太用的上的东西，如今大都闲置在家。”王女士说，
通过回顾上月消费账单，现在对于商场的促销活动，也能冷静
处理，避免了许多不必要的冲动消费。

量入为出，开源节流，积少成多，持家也是一种理财方式。

合加新能源汽车有限公司
合加新能源汽车有限公司是上市公司启迪桑德资源股份

有限公司的全资子公司。主要生产和销售固体废弃物处理、
污水处理的成套设备及环卫类专用车辆。

该企业成立于 2008 年 1 月，占地面积 560 亩，注册资本
3.86亿元，拥有固定资产3.37亿元，厂房6万平方米，各类现
代化加工设备200多台套，建立了国内先进的环保机械设备
和环卫专用车辆生产线，具有年产各类环保设备1000台套、
环卫专用车辆3000辆，产值逾10亿元的生产能力。现有员工
331人，其中高级技术研发人才60余人。

该企业专用汽车已获得国家工信部的企业及产品公告；
环保产品获得国家知识产权局授权专利47项，其中发明专利
有8项，实用新型39项；并顺利通过了质量管理体系认证、环
境管理体系认证、劳动健康安全管理体系认证，获得二级机电
安装资质证书、国家高新技术企业证书。2019年完成工业总
产值25447万元。

咸宁市诺贝佳机电设备有限公司
咸宁市诺贝佳机电设备有限公司于2015年成立，注册资

本757万元，是一家集研发、设计、生产、营销为一体的自动化
设备研制企业。

公司主营产品为各种规格的 PCB 工厂自动化收放板机、基
板物流、整厂规划。广泛在 SMT 电子组装、电子产品装配、
PCB 自动化、全自动喷涂等领域，为诸多国内外知名企业开发、
设计、制造、改良出优良的设备和自动化控制系统。部分自动化
设备配套出口到韩国。2019年完成工业总产值3856万元。

咸宁欣畅管业有限公司
咸宁欣畅管业有限公司成立于 2014 年 4 月，注册资本

5000万元，占地面积3000平方米。目前是鄂东南地区最大的
钢筋混凝士制品生产企业，产品主要包括从D300—D3000平
口、企口、承插口、钢承口等各种型号规格的钢筋混凝土排水
管，同时生产方砖、护坡砖、路缘石、井盖等水泥预制构件。

公司拥有专业的产品研发团队，配备有国内最先进的钢
筋混凝土管道芯模生产线，拥有高素质的核心管理层和技术
丰富的生产人员。2019年完成工业总产值3888万元。

（咸宁日报全媒体记者 王恬 整理）

本报讯 通讯员李静报道：8月25
日，位于长江产业园内的湖北金力液压
件有限公司的厂房里热火朝天，300多
台生产设备火力全开，加足马力生产作
业。

50多岁的企业负责人曹建红一边巡
厂一边回复着催单电话，“王总，您放心，
产品我们一定保质保量送达”。作为公
司的法人代表，几个月前的他还为流动
资金短缺而眉头莫展，而现在，在中行咸
宁分行500万普惠贷款的支持下，订单
多了，资金活了，一切都好起来了。

湖北金力液压件有限公司是一家专
门从事液力件、液压件和铝合金加工生产

经营的民营企业，公司成立已50年有余。
受疫情影响，公司今年1到4月份基

本处于停工停产阶段，几个月不开工让
曹建红心里直打鼓，厂里100多名工人
都等着机器动起来养家糊口。5月份开
始接单让曹建红松了一口气，可一到6
月份，由于市场环境好转，订单突然增
多，流动资金短缺的问题就突现起来。

就在这时，中行咸宁分行“百行进万
企”金融小分队的到来让曹建红看到了
希望。中行工作人员在详细了解该公司
情况后，迅速整理材料申报普惠贷款，

“感谢中行500万元的贷款支持让我们
心无旁骛生产作业”，曹建红满脸喜悦。

无独有偶，位于赤壁的湖北云再生
实业有限公司在复工复产阶段也遇到流
动资金短缺问题，不同的是，该公司成立
不足两年，在申请贷款时因不符合标准
被多家银行拒绝。中行咸宁赤壁支行客
户经理聂马子在专业评估后，按照《中国
银行关于进一步支持湖北省疫情防控适
时分类分时复工复产的若干措施（三十
条）》文件精神，特事特办，加班加点搜集
整理贷款资料上报。8月21日晚8点，
中行咸宁分行400万普惠贷款让公司顺
利度过难关。

该行为贯彻落实党中央、国务院关
于统筹推进新冠肺炎疫情防控和经济社

会发展工作的决策部署，聚焦“六稳”、
“六保”，强化稳企业保就业支持政策，落
实省委省政府出台的优化营商环境“30
条”，加大金融支持力度，不断提升服务
效率和水平，积极打通实体经济的金融
血脉，精准施策，建立绿色通道，简化业
务流程，创新金融产品，让利小微企业，
为小微企业筑牢复工复产“金融堤坝”。
截至日前，中行咸宁分行为全市113户
普惠小微企业提供2.1亿元融资支持。

中行咸宁分行为小微企业

筑牢复工复产“金融堤坝”

嘉鱼农商行

助力乡村旅游
本报讯 通讯员杨惠春报道：“今年合作社在嘉鱼农商行

新街支行贷款60万元，对承包的300多亩果园进行改造升
级，四季都有瓜果、蔬菜采摘，吸引来玩的人越来越多了，合作
社效益非常可观。”日前，嘉鱼县嘉多宝生态果蔬专业合作社
负责人高兴地说，这只是嘉鱼农商行全力支田园经济发展的
一个缩影。

近年来，随着人民生活水平的提高，越来越多的人选择回
归自然，通过绿色生态乡村旅游来放松身心。嘉鱼农商行紧
跟绿色生态乡村旅游发展趋势，及时调整信贷投向，大力支持
乡村田园经济，助力绿色乡村旅游项目发展。该行根据当地
现有乡村绿色生态资源优势，按照“专业合作社＋田园经济＋
绿色生态乡村游”的发展模式，重点支持农业专业合作社发展
新优特色水果、蔬莱种植，培育生态休闲采摘、田间体验、乡村
服务等为一体的现代农业观光基地，做大做强魅力田园农业
综合体。

同时，该行积极引导农业二、三产业融合发展，不断延长农
业产业链、价值链和供应链，推动农业新旧动能转换，全力推进
原生态美丽乡村建设，助力绿色生态乡村旅游业发展。

据统计，截止目前，该行已累放贷款6300万元，支持了一
批绿色生态乡村旅游项目高质量发展。

走进嘉鱼县新街镇王家月村，人们
不禁被眼前的荷塘所吸引。

田田的荷叶，随风一起一伏。荷叶
的颜色是那么美丽，近处的是碧绿的，
远一点的是墨绿的，中间还夹着一些带
着嫩黄的新叶。

80后小伙唐攀每天都陶醉于这样
的景色里。在他内心，一直萌动着自己
的“绿色创业梦想”——在实现自己创
业梦的同时，希望有更多的村民享受绿
色，生活在像画一般的世界里。

出生在嘉鱼县农村的唐攀，多年来
一直在外地奔波，是一名典型的北漂，
做过餐饮、开过超市、卖过保险……

“北漂虽然能挣到一点钱，但是一
直在外面漂着不是长久之计，老人、孩
子都在家，总归还是要回来。”唐攀说，
北漂多年，夜深人静时最想念的就是家
乡的一碗野藕汤。

嘉鱼素有“莲藕之乡”的美名，栽培
历史悠久，旧时荒年老百姓以藕代粮充
饥，现今又为宴席上的美味佳肴。原生
野藕是嘉鱼县历经几代人传下来的一
个野生品种，也是近年来嘉鱼县重点发
展种植的特色水生蔬菜品种，每年9月
中下旬野藕开挖，会一直持续到第二年
的4月份。

2013年，唐攀辞别北京，回到嘉鱼

搞起野藕批发零售，通过一段时间的摸
索，唐攀发现野藕销售市场一片大好，
便有了自己种植野藕的想法。

2016年底，唐攀对王家月村农田的
基本情况进行一次考察，发现农田靠近
西凉湖、斧头湖，水资源丰富，且湖底的
黑淤泥非常适合种植野藕。

“综合比较和权衡，我对野藕种植
最感兴趣。”唐攀说，父亲曾有一定的种
植经验，而且他自己也觉得自由，还能
够享受绿色美景，这样的生活，正是他
苦苦追求的。

包田、开挖、引种……短短3年，他
种植的野藕面积已扩大到400多亩，被

当地群众称为“野藕大王”。记者跟随
他，漫步在水中央的木栈道上，尽情观
赏荷叶的清淡美丽。

“前段时间，荷花开了，真的太美
了！”唐攀一回忆到那情景，顿时眉飞色
舞。唐攀指着荷叶下面的水，颇感欣
慰：“3年下来，水质也好了很多，野生的
鱼儿也多了起来。”这正是他当初创业
时希望看到的结果。

不仅如此，连片的荷叶吸引了不少
当地村民欣赏，每到傍晚，一些村民就
走出来，在荷塘边散步聊天、拍照。在
他看来，自己的“绿色致富梦想”正逐渐
变为现实。

北漂回乡创建基地

唐攀回忆说，他建藕池前，就到斧
头湖、西凉湖周边种植野藕的基地考察
学习，掌握了野藕种植套养等方面技
术。

“我种的是最古老的野藕品种，藕
身均匀细长，口感粉糯软绵，拉丝长，煮
出来汤汁浓白，自然清香，淀粉含量高，
市场前景非常好。”怕记者不信，唐攀从
野藕池里捞起一根野藕来，即使还未完
全成熟，也足有1米长，“啪”地掰断一
节，用自来水冲了冲，让记者尝尝。果
然，味甜、无渣，清香可口。

藕池里，不时有鱼儿泛上，惊起阵
阵涟漪，好一幅乡村田野风光图。

野藕试种成功后，唐攀又尝试着在
野藕池里放养泥鳅、鱼、虾、鳝鱼等水产
品，形成了“水底有野藕，水中有水生
物”的混养模式。他给记者算了一笔
账：野藕是水上经济，鱼虾泥鳅则是水
下经济；种植野藕的农家肥释放出微生
物供泥鳅食用，鱼虾泥鳅的粪便又可以
滋养野藕生长，一举两得。

唐攀说，他们不需要喷洒农药，野
藕享用的一切完全来自天然。

天然的有机肥，诞生了一个让他想
不到的生态现象。“野藕池里到处都是
水生物。”唐攀说，有小鱼、小虾、小螃蟹
以及一些浮游生物。

“可不要小瞧这些小生物，它们可
是我种植莲藕的法宝。”唐攀说，当这些
浮游小生物在水中“泛滥”时，在一定程
度上清洁水质。夏夜的野藕池里还引
来了众多的青蛙和水鸟。

“这是别样的生态景观，是一个春
观雏鸟、夏听蛙鸣、秋闻花香、冬食莲藕
的致富生态圈。”唐攀说。

得益于这种生态种养模式，野藕上市
的第一年便被疯抢一空。“我家的野藕，全
部采用科学化、规范化的种植模式，不仅
品相好，品质也好，所以常常供不应求。”
唐攀介绍，按照现在的市场价格，种植一
亩野藕能收入4万元，加上套养的鱼虾泥

鳅，除去种苗、土地租金、工人工资等开
支，一亩纯收入可以达1万多元。

说话间，唐攀的手机响了，手机另
一头传来预购野藕的声音。“像这样的
电话几乎每天都有，有购买藕种的，有
预定野藕的，还有请教技术的，全国各
地的都有。”唐攀自豪地说。

2017年，唐攀成立了湖北省嘉野生
态农业有限公司，注册了“湖地野藕”品
牌。2019年，基地进一步扩大面积，与
王家月村签订土地流转合同，通过“产
业+基地+合作社+农户 ”的产业扶贫模
式，以每亩租金600元进行流转，直接
让农民增收受益。

生态种养打响品牌

会种还要会销，这才是致富道。每
年到野藕开挖的前一个月，唐攀就挨个
给直供的餐饮连锁酒店打电话，签订预
购协议。

“武汉、宜昌、黄石、咸宁等地知名
餐饮连锁都是我家直供的，往年他们的
订单占了一半多。”唐攀说，他还与武
汉、咸宁、嘉鱼本地等多家超市、农贸市
场、餐馆实现了农超对接，野藕供不应
求。

今年受到疫情影响，他开始触网电
商平台。“我一个朋友是在湖南做社区
电商团购平台的，经过他的帮助，我家

的野藕从过年后，就在兴盛优选、十荟
团等app上销售了。”唐攀说，即使在疫
情期间，他家的野藕也是每天打包装车
运走上万斤。

更让唐攀没想到的是，疫情期间，
他的野藕基地与盒马鲜生签署战略合
作协议，成为咸宁首个盒马鲜生签约的
蔬菜直采基地。

“盒马鲜生作为阿里巴巴‘新零售
一号工程’，对于产品的质量安全非常
重视，对于它授牌的直采基地，要求极
为苛刻。”唐攀说，能够拿下盒马鲜生的
订单，源于打造绿色原生态湖地野藕品

牌，加上嘉鱼特有的生态种植环境，所
产的野藕口感独特、品质上乘。

再过几个月，他今年种植的野藕又要
上市了。这段时间，对于唐攀而言，是一
年最轻松的时候。每天，他总是习惯到野
藕田里走一圈，看看是否有异常情况。

今年，湖地野藕怎么卖，唐攀已有
主意：野藕采挖后，首先用清水清洗，让
藕保持自然的状态。然后自然风干、真
空分级包装。第一种是餐饮包装，去头
去结；第二种是快递包装，就是做电商、
微商这一块；第三种就是最精品的，供
高档超市和个人。

下一步，唐攀有两个打算：一是定
期集中村民学习生态野藕套养种植技
术，同时扩大优质野藕的种植面积，带
领全村群众一起养野藕奔小康；二是把
野藕基地建成集观光采摘、休闲垂钓、
餐饮娱乐于一体的乡村绿色氧吧，让城
里人来这里吃农家饭、住农家屋、品农
家情。

“前几天，我给村民开会，谈起这两
个打算，又有几户村民吵嚷着要加入我
们公司呢！”唐攀脸上笑开了花。

田野里，藕池内，是醉人的清香
……
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一个月卖掉20万斤野藕
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