
目前，湖北合加环卫类专用车辆研
发的车型有几十种，年产3000辆高效机
械化环卫车辆，产品在全国己有近百家
环卫公司正在使用。其中，咸宁本地
90%的环卫车辆由湖北合加生产。

湖北合加环卫车辆的发展方向和目
标是：实现智能化、模块化、轻量化、新能
源化，在全国取得突破和领先。到2020

年，整个环卫车辆市场占有率进入全国
前三名，环卫车研发能力要达到全国第
一。

该公司布局5年后的中国市场，在
环卫车智能化方面抢先一步。投入巨
资，正在与国防科技大学等院校共同研
发无人驾驶环卫车，用环卫智能化作业
代替机械化作业。同时，建立中间云平

台，为现有环卫车安装桑德盒子和传感
器，为环卫作业提供智能化管理手段。

该公司还把环卫洒水车的铁水箱
改装成塑料水箱，实现了模块化、轻量
化。对环卫车辆的燃油底盘改用锂电
池驱动，实现了环卫车辆全系列新能源
化。

今年，湖北合加计划投入4.9亿元，

用于合加环卫车改扩建。将新建厂房8
万平方米，新上两条自动化生产线。预
计今年实现产值和贸易收入16亿元。

产业纵横

环卫车研发能力瞄准全国第一

高大气派的研发大楼，绿草如茵的
园林式厂区，宽敞整洁的生产车间，一台
台新式环卫车和环保装备，18日，记者
一来到咸宁市高新技术产业园内的湖北
合加环境设备有限公司，就感受到了一
股浓浓的环保气息。

公司企业管理办公室主任黄平方，
热情地介绍了湖北合加的生产经营情
况。

2008年，我市引进湖北合加环境设
备有限公司。经过4年的立项建设，该

公司建成大型的现代化环保机械设备和
城市环卫专用车研发、设计、制造基地，
具有独立自主开发研制新产品的能力。
2013年，公司正式投产，主要生产和销
售固体废弃物处理设备、水处理成套设
备，以及环卫类专用车辆。

近年来，湖北合加进入快速发展阶
段。2013年，公司年产值4000万元；
2014年，年产值上升到1.2亿元；2015
年，年产值2.8亿元；2016年，年产值6亿
元，贸易收入8亿元，对咸宁的税收贡献

超过1亿元。目前，公司资产19.7亿元，
净资产6.85亿元，建有生产车间6万平
方米。

湖北合加是环保上市公司启迪桑德
的全资控股子公司、唯一生产环保装备
的基地，靠技术研发立足、生存、发展。
公司员工650人，技术研发人员就有近
200人，建有北京、咸宁、长沙3个研发中
心。北京研发中心46人，设有污泥干
化、固废挤压、渗滤液处理3个项目部，
每个项目部经理是博士或博士后毕业，

研发人员硕士以上学历。咸宁本厂研发
中心50多人，本科以上学历，从事水处
理项目研发。长沙研发中心60多人，硕
士以上学历，从事环卫车辆研发。

目前，湖北合加独立研发的垃圾挤
压分离设备、电渗透高干污泥脱水装备，
处于全国领先水平。

“我们建立自己的技术门坎，所有产
品都是原创，让其他企业很难超越，从而
奠定环保装备开拓者、引领者的市场定
位。”黄平方自豪地说。

奠定行业引领者地位

湖北合加的最大亮点，就是其开发
的电渗透高干污泥脱水成套装备，解决
了污泥处理难题，在全国率先取得突破，
并获得国家权威专家认证。

整个污水处理工艺，在全国来说都
比较成熟。但污水处理后留下的污泥，
怎么进行干化处理，是世界性难题。经
过8年的研发探索，到2015年底，湖北
合加取得突破，在全国率先开发出电渗
透高干污泥脱水成套装备，通过电场的
作用，使污泥水分子发生移动，最后让污
泥和水进行分离，实现污泥脱水。传统

工艺的带压机，需添加化学药剂进行污
泥脱水，脱水率最高达40%；而电渗透高
干污泥脱水成套装备，不需要添加任何
化学药剂，脱水率达到60%。而且，干化
的泥饼是一种很好的燃料，可以直接焚
烧。

国家“十二五”产业化项目中有一个
污泥处理项目，目前唯一成熟并投入产
业化生产的，就是湖北合加开发的电渗
透高干污泥脱水成套装备。该装备已应
用在咸宁甘源污水处理厂，并应用在全
国18个污水处理项目，年销售收入超过

1亿元。
4月5日，启迪桑德公司收到招标单

位咸宁高新技术产业园区管理委员会发
出的《成交通知书》,确定该公司为“咸宁
高新区三期污水处理厂建设PPP项目”
的成交单位。项目估算总投资为1.58亿
元，由湖北合加提供污水处理装备。

餐厨垃圾、生活垃圾的处理也是一
个令人头痛的问题，随着时代的发展，简
单填埋已不允许。对此，湖北合加推出
垃圾干湿挤压分离新装备，达到垃圾处
理减量化、资源化、无害化的效果。

该公司生产的垃圾干湿挤压分离设
备，就是将垃圾干化到一定程度进行热
解气化，把垃圾变成可燃气体输送到电
厂发电，剩下的渣量很小。对同时产生
的液体垃圾进行厌氧发酵，形成类似沼
气的可燃气体，用于发电或做饭。餐厨
垃圾汤汤水水多，该公司生产的餐厨垃
圾挤压机可实现固液分离，将液体垃圾
变成生物柴油或其他化工原料，从而杜
绝地沟油。垃圾干湿挤压分离设备自去
年4月生产后，在全国建设了20多条生
产线，年产值过亿元。

垃圾处理工艺业内领先

财经视窗

本报讯 通讯员官涛报道：近日，
市国税局、市地税局委托湖北航天信
息技术有限公司代开纸质增值税普通
发票和增值税电子普通发票。我市纳
税人可用手机随时随地代开增值税普
通发票，并可任意选择微信或支付宝
缴税。

据悉，我市依法不需要办理税务登
记证的单位和个人取得的临时经营收
入，可以通过“网上代开发票平台”代开
增值税普通发票。申请人只需下载“航
信帮帮”APP 进入“网上代开发票平
台”，或关注湖北国税微信公众号，在功
能菜单中选择“发票代开”，或通过手机
微信中的“钱包”——“城市服务”——

“武汉”——“增值税发票代开”程序，提
交申请、上传身份证照片并通过审核，
用微信或支付宝在线缴纳税款，就可快

速开具纸质增值税普通发票或增值税
电子普通发票。申请人可将开出的增
值税电子发票通过微信、QQ、电子邮
件、短信等方式推送给客户，或用白纸
打印出来交付给客户。

该平台具有掌上移动办税、全天候
24小时代开、无纸化节能环保等显著优
点，化解了纳税人跑路、排队之苦，做到
真正的方便快捷。我市相关部门将加
大推广工作力度，努力惠及更多纳税
人。

我市打造网上代开发票平台
可用支付宝和微信缴税开票

本报讯 通讯员钱敏报道：今年一季
度，赤壁市完成一般公共预算收入58389
万元，占全年预期数 184900 万元的
31.6%，超时序进度 6.6 个百分点,超收
12164万元，圆满实现首季“开门红”，为完
成全年财政收入任务奠定了基础。

年初以来，围绕赤壁市人大通过的财
政收入目标，该市财政部门撸起袖子加油
干，在坚持抓紧、抓常、抓新、抓准、抓实、
抓好的基础上，进一步加强与重点税源企
业的联系，多角度掌握重点税源企业的经
济发展动向，为组织收入提供强力支撑。
同时，积极协调各乡镇和国税、地税部门，
完善工作协同机制，加强收入征管，汇聚
征收合力。

赤壁财政收入首季开门红
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小姚是湖北科技学院大四学生。即
将毕业的他这样形容自己的大学四年：

“大学四年只干了两件事，一是上课、学
习，二是勤工俭学，奔走在‘脱贫’的路
上。”

小姚来自农村，每月生活费是800
元。尽管如此，他依然觉得捉襟见肘。
怎么办？不好意思向父母伸手要，就只
能自己想办法“脱贫”了。

小姚选择了开源节流两手抓的方
式。当然，最重要的还是节流。节流
的手段和具体方法有很多。 比如买
书，尽量通过网络购买。小姚称，网上

折扣很多时候能达到7折甚至更低，买
多了还能赚积分换优惠。而实体店最
多就8折。还有学校每年6月份，大四
学生毕业的时候都会卖旧书，师兄师
姐给的价格都很优惠，他就从旧书摊
上淘。

小姚特别注意用钱习惯。他从不一
次性把父母给的生活费都取出来放钱包
里，而是每周去银行取一次。一来不会
花钱没概念，二来万一钱包丢了，损失也
不至于太惨重。

另外，小姚还通过兼职赚钱。从大
一下学期开始，小姚在学长学姐的帮助

下，开始做兼职。他发过传单、洗过盘
子、当过超市销售员。最后，为了不影响
学习，他选择每天做家教，一个月五百
元。寒暑假是兼职赚钱的好机会。小姚
和同学一起，到广州的工厂打工，每年干
一个半月，收入是4000元。

如此下来，小姚的手头渐渐充裕，卡
里的存款越来越多。到大三时，有了近
5000元的存款。他和一名学弟合伙，在
学校附近开了一家奶茶店，每月纯利润
有两千余元。

在一位学金融的同学建议下，他在
银行办理了零存整取的理财方式。“我每

月定存300元，现在还在存，等哪天急需
时，再取出来。”小姚说，他还购买了少量
基金，因为自己没有这方面的理财经验，
不敢买太多。等熟悉了行情，且觉得还
不错的话，会考虑加大投资。

“从大三开始，我的学费生活费都是
自理，没有再让父母掏钱。”自此，小姚真
正实现了“脱贫”，奔上了“小康”生活。

穷大学生“脱贫”记
记者 马丽

生财有道

20日下午，在咸宁职业教育（集团）学校的一间维修店
里，梅贤锐正在低头维修手机。

“今天要修的手机比较多，好在都是小毛病。”梅贤锐
告诉记者，来他这里修手机的，大部分都是学校的老师和
学生。

今年17岁的梅贤锐是咸宁职业教育（集团）学校电子
与信息技术系二年级学生，从小就爱动手捣鼓小玩意，12
岁开始便自造玩具车，15岁便开始自学修理手机，在去年
的全省职业院校技能大赛中，他斩获三等奖。在校园里，
他因擅长修手机，成了名人。

去年下半年，梅贤锐在院系老师的帮助下开了这家小
店，做起了小老板。因为参加比赛，学校里有很多人都认
识他，所以他店的生意也还不错。加之维修技术好，也有
不少熟客、回头客介绍顾客过来。

在店面经营方面，如何不断增强客户的信任度？梅贤
锐有自己的想法。

梅贤锐针对市面上主流品牌的主流手机，提供网络下
单、上门维修以及到店维修等服务，极大方便了用户的自
由选择，为消费者提供可靠的服务、全新的体验。

梅贤锐的全部服务流程公开透明，为所有客户提供免
费讲解、免费下载等服务，为客户解除心中疑虑。

梅贤锐坚持自己的服务理念：一次服务终身保修。比
如修一次手机耳机，这部手机的耳机将在梅贤锐这里享受
保修终身的服务。

梅贤锐注重舒畅的用户体验，他的目标是将高效、透
明、用户体验等元素融入到手机维修服务中。为了这些，
梅贤锐准备组建一支自己的技术团队，攻克一些手机维修
服务上的难题。

“我的核心原则就是，每一次服务都要特别讲究。”梅
贤锐坦言，现在手机维修行业当中存在一些乱象，如手机
维修后，零件莫名损坏、原装手机屏幕被换掉、维修点虚报
维修费用等。针对这些情况，他坚持以自身的能力、理念，
做一个能够真正改善人们生活的人。

梅贤锐心语：用优质服务改善别人的生活，也改变自
己的生活。

从年产值4000万到6个亿
——看湖北合加如何成为环保装备引领者

图/文记者 江世栋 通讯员 李朝阳 李炯

湖北合加环境设备有限公司，是上市公

司启迪桑德在咸宁市高新技术产业园内全资

建设的现代化环保装备和环卫专用车研发、

设计、制造基地。

公司先后获得国家知识产权专利100余

项，拥有国内先进的环保机械设备和环卫专用

车辆生产线，工序齐全，装备精良，具有年产各

类环保设备1000台套、环卫专用车辆3000

辆，产值逾10亿元的制造能力，是行业最具规

模的环卫专用车和环保设备制造企业。

2016年，湖北合加荣获智汇平台百强技

术称号奖、五星品牌认证、环境服务模式创新

标杆企业“绿英奖”、中国循环经济专利奖一

等奖、固废十大影响力奖。

湖北合加环境设备有限公司生产的各类新型环卫车

手机维修店老板梅贤锐

让技术“粘上”服务
记者 朱亚平

19日，咸安区高桥镇新今农养猪社负责人万娟掩饰不
住兴奋的心情，因为她养殖的50多头猪就要出栏了，能带
来可观的收入。

记者眼中的万娟中等身材，一头整齐的短发透出干
练，总是一脸自信的笑容。养猪创业十多年，万娟成了养
猪专业户，打拼出致富的新天地。

“众所周知，养猪业有个‘猪周期’，要想养猪赚钱，必
须适应它，而且要有应对方法。”万娟说：“首先要坚守。不
管猪价是涨是跌，都要坚持下来，因为有跌必有涨，倘若跌
的时候不喂了，涨的时候赶都赶不赢。还要敢于投资改善
养猪场的条件，以规模养殖降低成本。”万娟认为，规模养
殖生猪，就要建立自己的种猪繁育体系，外购仔猪育肥单
打一的养殖方式，成本高、市场风险大，而且疫情不好控
制，外部制约条件多。要想长期发展，就必须自建种猪场
走自繁自养的路。

“科学管理猪场和防疫治病，是关系到养猪场能否生
存的大事。”为此，万娟专门向请兽医请教饲养管理和疫病
防治。“养猪其实没有什么诀窍，只要坚持不懈，敢于投资，
有自己的繁育体系，再加上科学的管理，就会有钱赚。”万
娟说。

养猪的活又脏又累，特别是夏天，猪舍粪便臭气熏天，
苍蝇铺天盖地，让人恶心。一般人见了都会敬而远之、绕
道而行，万娟却自己动手清理粪池、药杀苍蝇、打扫卫生，
使场内外保持得干干净净。养殖过程中遇到技术难题，万
娟就查资料、找书籍，有时专门跑到很远的地方找专家咨
询。功夫不负有心人，她养的猪膘肥体壮。

万娟养猪并非一帆风顺，也遭受过不少挫折。尤其是
2015年至2016年，由于受大环境的影响，猪价走低，刚尝
到养猪甜头的万娟亏损十多万元。但这并没影响她的信
心和决心，今年，她继续扩大养猪规模，猪场现存栏近千头
猪，上半年可为市场提供仔猪300余头、育肥猪600余头，
纯收入可达10余万元。

万娟心语：只要坚持不懈，敢于投资，自建养猪繁育体
系，再加上科学的管理，就会有钱赚。

养猪社负责人万娟

以科学“喂养”规模
记者 陈希子


