
泉都创客

创业艰辛，一个刚入社会的大学生愈
发艰辛。

胡蝶缺资金，没人脉，对市场不熟
悉。“没钱，我就省着用，能走路，就不搭公
交，能烧水喝，就不买水。”“没人脉，市场
不熟，我就一家家跑店铺，一个个打电
话。”胡蝶每天要打通80个有效电话（与
客户沟通5分钟以上），要跑5家店铺。

与客户打交道的过程中，胡蝶慢慢学
会融入社会。起初，她与客户沟通，被客

户气得躲到厕所里哭；渐渐，她能稍微控
制情绪，在受委屈后跑到阳台调整情绪，
又笑对客户；如今，面对客户，她能荣辱不
惊，淡定从容。

胡蝶每天早上7点出门，晚上8点回
家，白天工作时长13个小时。回家后，还
要整理资料到凌晨两点。

俗话说，天道酬勤。麦乐网络科技慢
慢有了起色，业务也开始走向正轨。可胡
蝶也病倒了。这一病就是一个月。

这一个月，一场危机也在酝酿爆发。
公司一名业务主管离开公司，新任主管与员
工们有磨合，导致员工大量离职。“等我病好
回公司，公司从15名员工锐减到2名员工。”

看着空荡荡的办公室，胡蝶心里五味
杂陈：有愤怒，有担忧，有悲哀，有泄气，有
挫败。她甚至想放手。

放手，意味着认输；放手，意味着前期
努力白费；放手，意味着重新找出路。胡
蝶感受到深深的压力。她捋清失败的原

因——“团队意识不强，团队精神缺失”，
并给自己鼓劲——“小女生也能胸藏大抱
负，小身板也能撑起大梦想。”

胡蝶全身心的投入到工作中，投入到
创业中，数月后，在团队共同努力下，公司
又重新走上了正轨。今年，胡蝶为自己定
下的目标是100万元。她说：踏平坎坷才
能成大道，58同城是自己的起点，绝不会
是终点。

小身板撑起大梦想

小女生抢抓大机遇
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普惠金融 服务领航
人物名片：石航，23岁，黄冈黄梅人，

湖北科技学院2011级口腔医学专业学生，
在校期间创办了一家考研机构校园总代
理、一家二手平台交易实体店、一家教育

咨询顾问公司。2015年，他厚积薄发，创
办了湖北狼族部落旅游拓展有限公司。

采访时间：6月14日
采访地点：秀玉红茶坊
口述实录：生活中，我是个爱折腾的

人，大学5年的暑假时光，我都没有回家，
一直在外面瞎折腾。

我折腾什么呢？我爱各种运动，喜欢
旅游，是校内各种活动的活跃份子。校
内，我任五官医学院团委学生会主席、班
主任助理；校外，我先后做过饮料的营销
企划、产品营销。这些都为我边上学边创
业，积累了一定的人脉和经验。

我创业，说实在的就是想赚钱，想赚
钱去更远的地方旅游，想赚钱实现人生更
大的价值。

去年6月份，我与三位合伙人在自身
爱好的基础上，集结了150万元创业资
金，在湖北科技学院创业基地内成立了湖
北狼族部落旅游拓展有限公司。

公司注册后，如何做，怎么做，我其实
心里也没底，总的就是掌握了一点，尽量
开源节流。为了节约成本，我们自己设计
展示台，布局场地，自己规划整个项目的
进展；为了壮大“狼族”，我利用现有的资
源，在双休日开展各种活动；开设了各个
不同年龄段的旅游产品，并将价格降到最
低，先走量，做好口碑；开通了咸宁境内的
短线游，囊括刘家桥、大耒山、隐水洞、九
宫山等数10个咸宁特色景点。

通过实践，我不断学习用商业思维领
导团队做战，制定了公司的运营规程，将

公司服务集中在拓展、住宿、旅游于一体
上，并在各类营销和产品促销活动中，积
累组织协调、团队管理经验。

三个月后，位于湖北省咸宁市九垄村
金家湾、总占地面积10000平方米的狼族
部落山拓展基地中心将投入运营，竹林真
人CS、生死电网等30余种拓展项目精彩
上演。

下一步，我准备通过基地平台，开发更
多的咸宁景区资源，拓展武汉等周边市场。
（整理 记者 朱亚平 通讯员 杜袁鹏）

创业尽在折腾中

生财有道

财经视窗她叫胡蝶，今年21岁，还没毕业，就开始在外创业。她历经挫

折，用柔弱的身躯撑起一片创业天空——

23日，咸宁麦乐网络科技有限公司刚
搬进青年企业中心。没有想象中的杂乱
无章，也没有想当然的手忙脚乱，一天时
间，公司整理的井井有条，员工们也在井
然有序地开展工作。

“如此高的效率，全靠我们胡老板一
手调教出来。”一名员工乐呵道。

老板胡蝶，却没有员工这般闲情，她手
里的电话声就没有断过。接电话的间隙，她

笑称：这老板不好当，业务、招人、培训、售
后，对接总部，关系维护，心都操碎了。

胡蝶操碎心的是58同城的业务，这
也是麦乐网络科技的主打业务。麦乐网
络科技包括老板总共有8个人，这8个人
担当起了全市的房屋租售、招聘求职、商
家黄页、二手物品、二手车交易、旅游交友
等多种生活信息服务收集发布。

“这业务说穿了，就是网络广告。”胡

蝶解释，就是依托58同城这一网络平台，
麦乐网络科技为咸宁的商家提供生活服
务推广、招聘推广、房产信息推广，而商家
须付出一定的推广费用。

胡蝶以客户角度现场演示，她点击鼠
标打开网页，用百度搜索关键字“咸宁58
同城”，就找到了咸宁58同城主页，主页
有招聘、房产、二手车、二手市场、宠物、本
地商务、本地服务等7个子栏目。每个子

栏目下又细分了众多栏目。
“以招聘栏目为例，当你点击“应届生

专区”，屏幕就会显示众多职位信息。客
户在里面挑选适宜自己的职位，并在线提
交工作申请，等待面试通知，就能上岗
了。就是这么So Easy。”胡蝶说。

目前，麦乐网络科技已拥有500多个客
户，月经营额达5万元，年经营额60万元。

胡蝶说的轻松，但经营额却“暴露”出
并不容易。毕竟，她是一个身体单薄，今
年才21岁的女孩子；毕竟，她在一个星期
前，才从湖北职业技术学院毕业；毕竟，她
创业全靠自己一个人在打拼。

我市启动金融业综合统计
本报讯 记者朱亚平、通讯员胡拥军报道：24日，记

者从市人行获悉，为建立“统一、全面、共享”的金融业综
合统计体系，推进我市国民经济核算，我市已正式启动
金融业综合统计工作。

据了解，金融业综合统计是指以金融机构数据元为
采集依据、以统计信息标准化为手段，以从事金融业务
活动的法人单位和产业活动单位为对象，对金融部门的
资产、负债、损益以及风险情况的统计。突破了以往以
银行业金融机构为主要统计监测内容的局限，能更完
整、系统地汇集各类金融机构、金融市场及金融产品的
信息，全面把握全市金融业运行状况。

市人行相关负责人介绍，当前，我市新的金融业态
不断涌现，金融市场高度关联、日趋复杂，金融风险的集
聚、扩散、传染更加迅速，金融统计的工作环境、调查对
象和统计需求正发生着深刻的变化，对统计工作的时效
性、真实性和全面性也提出了更高的要求。

嘉鱼农商行

小微贷动大未来
本报讯 通讯员聂宏武、赵凯、肖琪报道：针对小微

企业差异化经营特征和“短、频、急”的融资需求，嘉鱼农
商行对小微金融业务进行战略升级，实现产品及流程标
准化，风险控制集中化管理，开发出“嘉速贷、嘉商贷”等
创新型小微产品和金融服务，使小微客户真正享受全
面、便捷的金融服务。

自2015年该行自引进富国银行小微信贷技术，成立
零售事业部以来，微贷业务发展迅速。截止目前，嘉鱼
农商行微贷项目已累计发放贷款310笔，金额6269万
元，其中：嘉速贷187笔，金额3559万元；嘉商贷123笔，
金额2710万元，贷款分期收回率100%。

引入微贷技术后，在产品层面上，针对全辖公务员、
事业单位、个体工商户等群体量身定制，具备利率低、利
息少、分期还款、负担低等优势于一身的新型消费信贷
产品嘉速贷、新型小微信贷嘉商贷产品应运而生。

在客户层面上，客户经理不看抵押看技能，不看担保看
人品，着重了解客户的还款意愿及还款能力，在授信环节上
更加灵活，采用评分测算的方式对客户的各个环节因素进
行综合分析，借款人自申请之日起，承诺1至3天内放款，平
均1天处理完一笔业务，及时满足小微客户的资金需求。

自该行设立零售事业部以来，最大限度地减少了贷
款过程中的人为干预，对道德风险和索拿卡要现象“零
容忍”，培育出一种健康的信贷文化理念。

嘉鱼农商行选派专业化的微贷服务团队，为城乡广
大小微客户提供更加专业，更加便捷、亲和的金融服务，
帮助破解小微客户融资难、融资贵问题。该行微贷技术
的引进构建了一种“信贷工厂”新型模式，以高效、独立
的信贷审批机制和流程化、标准化、时效化的信贷管理
机制，为县域小微企业发展提供源源不断的金融血液。

“农商行的小微贷，真正做出了大文章，解决了大难
题，贷动了大未来。”嘉鱼县政府金融办主任古宏武对嘉
鱼农商行赞誉有加。

市工行“薪金溢”帮你“涨”工资
本报讯 记者赵晓丽、通讯员万红英报道：23日，记

者从市工行了解到，该行针对代发工资职工推出了“薪
金溢”服务，既免收职工的发薪银行卡年费、工银信使服
务费等费用，还为职工提供日均活期存款1万元以上按
照定期计息的优惠。

据了解，“薪金溢”服务是工商银行在代发工资业务
平台上六大特色服务之一。基于代发工资业务平台，工
商银行构建了以“工银薪管家”为主体的综合金融服务
体系，涵盖“薪金卡”、“薪金通”、“薪金溢”、“薪金贷”、

“薪金惠”、“薪金享”六大特色服务以及其他多种专属服
务，较好地满足了广大职工在支付、结算、理财、融资、消
费等全方位的服务需求。如针对职工的理财、融资等需
求，工商银行推出了逸贷、“薪金卡”、专属理财、结算套
餐等优惠服务。针对职工旅游、医疗、购物等非金融服
务需求，工商银行将与优质旅游网站、航空、电信、大型
商城、教育机构、旅游、医疗、交通等机构合作，提供配套
增值优惠服务，不断丰富“工银薪管家”的服务外延。

小鼠标点开大市场

用胡蝶的话说，走上创业这条道路属
于偶然中的必然。

2014年，胡蝶在实习期间，进入了一
家网络公司，月薪600元。在网络公司的
数月，平等、互助、联通、开放的网络思维，
使她的就业理念得以改变，让她的创业梦
想开始萌芽。

胡蝶在实习期间，记录在记事簿上的
一段话。“大学生就业难的是心态，大家得明

白一个道理，是你得去适应社会，而不是社
会来适应你。如果你不安逸于按部就班，厌
恶条框束缚，你就只能靠创业改变。”

2015年，不安份的胡蝶决定在互联网
领域创业。因为她发现，互联网发展是大
势所趋，只有顺势而为才能成功创业。

对创业，父母意见不统一，母亲鼓励
她创业，说，“女子也顶半边天”。父亲持
反对意见，认为“做得好，不如嫁得好。”

胡蝶也曾犹豫，但对成功的渴望，对财务自
由的追求，最终令她说服自己：创业也不光
是汉子们做的事。女汉子也有大作为。

2015年，胡蝶盯准了58同城这一生
活服务平台，并决定以这一平台为自己的
创业项目。

胡蝶选择58同城是一个深思熟虑的
结果。她有三点理由：其一，搞互联网经
济，大多都在烧钱，（用免费、优惠、折扣来

吸引客户群），自己没钱可烧，怎么办？答
案就是搭上顺风车。而58同城是一个全
国有知名度的网络平台。其二，不是所有
的互联网平台适合搭顺风车，因为有些网
络平台的车票很昂贵，发展前景亦不看
好。而58同城是一个综合性的生活服务
平台，平台聚合了海量个人信息和大量商
家信息，为网民解决日常生活中的难题。
它的发展前景巨大，可操作行强。其三，
58同城正在扩张，急切需要授权服务商在
咸宁加盟，这是一个难得机遇。

2015年，麦乐网络科技成为了58同
城网在咸宁地区唯一授权服务商。

胡蝶的蝶变之美
记者 甘青 通讯员 王宇

无偿献血等于给自己和亲人建

一个“血液银行”。健康时参加无偿

献血，不但可以救助他人，而且也给

自己和家人添加了一份保障，一旦自

己和亲人在需要时就可以享受爱心

回报。刚刚过去的2015年，咸宁市

中心血站全年共为600多名献血者

办理免费用血返还款36万多元，又

一次刷新了历史记录。

一、血液银行受益人：无偿献血

者及其配偶、父母、子女。

公民参加无偿献血后，相当于把

自己的血液“储”进了“血液银行”一

旦有不时之需，可随取随用，且终身

有效。

二、血液银行受益标准：
1.无偿献血量600毫升以下，本

人免费享用两倍量的医疗用血。

2.无偿献血量600毫升以上，本

人免费享用三倍量的医疗用血。

3.无偿献血量1000毫升以上，

本人免费享用无限量的医疗用血。

4.无偿献血者的配偶、父母、子

女可免费享用等量的医疗用血。

三、血液银行使用流程：
无偿献血者及其直系亲属（配

偶、父母、子女）临床用血时，先交纳

所需费用后，再带齐以下证件，前往

市中心血站血源登记室报销血费：

1.无偿献血证；

2.献血者居民身份证复印件；

3.临床输血申请单复印件；

4.用血收费单据复印件；

5.无偿献血者的直系亲属（配

偶、父母、子女）免费用血时，必须提

供与无偿献血者亲属关系的有效证

件（结婚证、户口复印件、单位证明或

户口所在地派出所证明）。

6.温泉城区在市献血办，各县市

区可在本地县市医院或流动献血车

咨询、办理免费用血手续。

四、血液银行咨询电话：
0715-8265078 一人献血，全

家受益。无偿献血，期待您的参加！

献 血 专 栏

“血液银行”您储蓄了吗？

献血热线献血热线：：82650788265078 1899581103618995811036 1897181501818971815018
献血地址献血地址：：市中心血站市中心血站（（温泉幸福路温泉幸福路11号号）、）、中国信合中国信合（（大商城对面大商城对面））

市中心血站热忱欢迎广大市民踊跃参加无偿献血市中心血站热忱欢迎广大市民踊跃参加无偿献血，，奉献爱心奉献爱心！！无偿献血光荣 利国利民利己无偿献血光荣 利国利民利己


