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生财有道

人物名片：张志昂，咸宁
人，先后多次创业，擅长做互联
网产品规划，后开发出专业的
家谱互联网体系，创立湖北华
夏炎黄统谱网文化传播有限公
司，在通城县，崇阳县，咸安区
都设有分公司。

采访时间：5月19日
采访地点：秀玉红茶坊
口述实录：为什么会创办

家谱管理公司，要从几年前一
个偶然的电话说起。那时我在
苏州开了家十字绣厂，接到父
亲打来的电话，说家里正在修
家谱，汇点钱回来。我猛然想
起，我从小经常翻阅的家谱。

和有些人一样，我并不知
道我爷爷长什么样子，也不知
道他曾经做过哪些事情，爷爷
以上的祖先，我更是不清楚，他
们漫长而又忙碌的一生，家谱
中就用寥寥几十个字代替了，
他们的思想、经历都被时间抹
去，想想都是件很悲哀的事情，
所以我决定做些什么事来改变
这一切。那时，我就有一个想
法：利用现代化的科技手段传
承家族文化，是否会更有利于
它的传承？

经过市场调查，我发现，国
内做网络家谱的还比较少，市
场前景还是不错的。为了更好

的帮助、服务各个家族，2014
年，我注册了公司，以公司化、
正规化、流程化、契约化，为全
国各地的姓氏家族做家族网站
和网络家谱。

经过两年的调研，我和我
的团队接触到了各个姓氏家
族，先后开发出“家谱搜索系
统”、“联谊会家族管理系统”、

“家族云”家谱资料收集整理系
统、“一键打印”在线录谱生成系
统、“千年之根”同姓云端链接系
统，在这5大系统的支撑下，完
善了个人传记、电子商务、商家
广告、网络祭拜等服务。

目前，家谱生意红火，下一
步我打算继续在各县市区开设
分公司。

（整理 记者 朱亚平）

族谱里觅商机

2800亩田地种什么？是摆在余
曙光眼前最现实的问题。

一番盘算，余曙光选择种水稻。
他分析：种蔬菜，利润高，但市场不景
气时，有烂在田地的风险；搞养殖，技
术含量高，投入成本大，风险也大；种
水稻，技术含量低，又耐储存，而且有
政府托市，抗风险能力强。

大面积种植水稻，机械化自然成
为首选，余曙光一口气就购置了12台
套机械。当农业机械运到中伙铺镇

的那一天，村民都傻了眼：“这大批量
的农业设备，都是曾在电视里看到的
好东西啊！”

用余曙光的话说，他对这些农业
机械也是垂涎已久。他曾在电视上
见识过农业机械的效率，旋耕机眨眼
间将田地翻整完毕；插秧机须臾间在
田地插满碧绿的禾苗；收割机瞬间就
收割完连片的稻田。

“几年前，我在电视里见识农业
机械的效果后，就想如果有人将这些

机械大规模投入农田该多好啊，农民
劳作没那么艰辛，收入也将翻番。没
曾想，我反倒是镇上第一个吃螃蟹的
人。”

第一个吃螃蟹的余曙光，心里其
实也忐忑，虽然看过，听过，体验过现
代农业的威力，但毕竟是离开农田21
年后的第一次尝试。投资后的余曙
光也曾数次失眠。

事实证明，农业机械化极大的释
放了农田活力。有村民算过账，传统

种植一亩田地，种子150元，农药100
元，化肥100元，亩产粮食900斤，不
计人工，可获纯收600余元。而余曙
光通过机械化种植，刨去各类开销，
亩纯收入可达200余元。

余曙光给予了证实，2014年，他
卖了340万斤粮食，有近500万元的
进账。

尝到机械化甜头，余曙光加大了
农田投入力度。2014年，他投入150
多万元，购置了7台套农机械，建成一
个中型育秧工厂，一个800吨仓库，一
个2000平米晒场。2015年，他又投
入130万元，建成一个智能化育秧工
厂，一个粮食加工厂。

玩机械化，首吃螃蟹

10日清晨，赤壁中伙铺镇种粮大
户魏新发早早来到曙光合作社，守着
社长余曙光谈加入合作社事宜。

这放在3年前，是一件不可能发
生的事情。3年前，余曙光开着奥迪车
来到镇里承包2800余亩抛荒田地时，
乡亲们说他傻，3年后，他生产的粮食
卖出了8元一斤时，乡亲们感叹：这田
里还真能淘出黄金。

47岁的余曙光是中伙铺镇农民，
他不堪农事辛苦，从小就立下志愿要
洗脚上岸。为此，他奋力打拼，在外漂
泊12年间，做过建材，开过石厂，包过

工程，最终坐拥豪车大宅。
2013年底，处于人生高峰期的余

曙光做出回家种田的决定，而且一承
包就是2800余亩。一时间，家里炸了
锅，反对声一片。

余母深知农事艰辛，农利微薄，反
对声最激烈，她说：儿呀！别人都往城
里跑，你还调头往乡下跑，别人都在城
里买房买车，你却想跑到田间来烧钱，
这事不能做啊！

余妻也劝阻：你在外漂泊12年，
好不容易洗脚上岸，怎么能再挽裤下
田呢！

乡亲们听说余曙光要回乡种田，
也是一片唏嘘声。“真是钱多烧得慌，
你没看到这田地抛荒一片，说明种田
没干头。”

其实，余曙光决定投身农业心里
有谱。

2013年年初，中央一号文件提出
家庭农场这一说法后，余曙光就致电
赤壁农业局咨询，希望从中寻觅商
机。“农业虽然赚钱不快，但赚得稳。
这些年国家政策不断向农业倾斜，让
农民种田越来越有尊严。”农业局帮他
分析了利害得失后，余曙光动了心。

谨慎的他又来到湖南农科院咨
询。此行，他遇到了热心的周教授。
在余曙光的盛情邀请下，周教授来中
伙铺镇现场观摩后，拍着余曙光的肩
膀说：小余，这里种田条件不错，前景
看好，但一定要因地制宜，定位发展现
代农业。

随后，余曙光在京山米业等现代
农场考察后，看到了现代农业的潜
力，也了解到不少城市资本正在积
极进军家庭农场。“我们本是农民出
身，既了解农村，也对农业有感情。
草根资本更该有所作为。”余曙光定
了心。

2013 年底，余曙光投入 300 万
元，流转了2800亩土地，一心扎进田
地里。

投三百万，重新下田

随着粮食丰收，2015年余曙光在
思考：不能简单做一个种粮大户，要在
田地挖掘出最大价值。

余曙光首先想到用科技来提升粮
食价值。他与华中农业大学合作，试
种了280亩一种两收再生稻；与赤壁
农业局合作，建起1000亩高产示范
田；自我摸索了100亩有机水稻。

再生稻凭着不打农药，不施化肥，
口感好，受到空前欢迎。8元一斤的米
价也挡不住人们的热情，一个月就卖

出5万斤大米。这让余曙光滋生一个
念头——打造品牌。

这个念头，在余曙光脑海盘旋了
一年，直到2016年，他在北京大学、华
中农业大学参加培训后，有了清晰的
思路。

他说，同样是大米，贴上桥牌的商
标，价格就要翻几番；一样是螃蟹，贴
上西凉湖的商标，价格就要涨不少；同
样是水果，贴上了红富士的标签，卖得
就是火。

是什么让这些农产品，身价倍
增？答案是商标，是品牌，是商标品牌
后面的品质。

有句俗话叫，酒香不怕巷子深，意
思是如果酒酿得好，就是在很深的巷子
里，也会有人闻香知味，前来品尝。如
今，这句俗话却值得商榷，因为众多的
商品让消费者挑花了眼，毫无头绪的选
择中，深巷中的酒，谁又能闻得到？消
费者能闻到的是，有口碑的商标，叫得
响的品牌，因为这方便了他的选择。

品牌很重要，但消费者很难第一
时间想到一些农产品品牌。

“目前农产品的宣传力度、营销
力度还不够，农产品品牌在消费者心
目中份量还不重。也说明我们开拓
农业产品市场的空间很大。”余曙光
说道。

下一步，余曙光将着重打造“十八
里坡”这一农业品牌，让农业与品牌联
姻。

创优品牌，逐浪市场

新闻观察

3年前，余曙光开着奥迪车来到镇里承包2800余亩抛荒田地时，乡亲们说
他傻，3年后，他生产的粮食卖出了8元一斤时，乡亲们感叹：这田里还真能淘
出金蛋蛋。

本报讯 通讯员皮道琦、杨惠春
报道：“有了这笔贷款，工程进度就有
保障了。”近日，嘉鱼农商行为湖北嘉
杰建设工程有限公司发放流动资金贷
款3000万元，及时解决了该公司燃眉
之急。

2016月3月，湖北嘉杰建设工程
有限公司承接了嘉鱼县经济开发区二
路延伸工程，需投资6300万元，因受流
动资金影响，工程迟迟不能开工。

4月初，公司法人代表段善俊抱着
试试的心理，向嘉鱼农商行申请贷款
支持。该行授理申请后立即派信贷人

员上门对接，通过可行性调查，半个月
就为公司办理了贷款手续，确保了公
司工程顺利进行。

今年以来，嘉鱼农商行面对当前
经济下行，小微企业“融资难、融资贵”
的难题，充分发挥“地方银行”的信贷
优势，不抽贷、不压贷，不断加大对小
微企业的信贷资金支持力度。

年初，该行组织近百名信贷人员
定期上门，深入企业调查研究，了解企
业生产、经营情况和资金需求，推介信
贷产品。

根据企业需求，该行因地制宜为

企业制定了信贷支持小微企业长远规
划，搭建了银企融资对接平台，在完善
和扩大传统抵押贷的同时，及时创新
推出了符合企业实际的“担保贷”、“互
保贷”、“嘉商贷”等多个贷款产品，通
过及时沟通，开通了小微企业融资渠
道。

同时，为提高办贷效率，该行开通

小微企业贷款“快速通道”，对小微企
业实施批量化、专业化授信，节省了审
批时间，及时为小微企业提供高效、快
捷的信贷资金支持。

截止4月底，该行今年累计为48
家小微企业发放流动资金贷款3.8亿
元，小微企业贷款投放居全县同业金
融机构首位。

嘉鱼县农商行

放贷3.8亿元助小微企业发展

刘聪是咸安人，28岁，是家中独
子，母亲没有正式工作，因此，生活较
拮据。曾经，亲朋都很可怜他，担忧他
今后如何买房、结婚之事。而今，亲朋
们不仅不再有此担忧，还挺羡慕他。
因为，他不仅在武汉站稳了脚，买了
房，而且即将结婚。

12日，说起这幸福的源头，刘聪认
为得亏自己的精打细算。

2006年，刘聪考入武汉一所高职
高专院校，选择了路桥梁专业。当年
暑假，他跟着一位亲戚，到深圳打工，
赚够了学费。大学三年，他利用课余
时间打工，赚生活费和学费。他认真

学习，自考本科，并争取到了国家奖学
金。2009年毕业时，他有存款2万余
元。

毕业后，他顺利进入武汉一家建
筑公司。前两年，他在一线工作，没日
没夜地打桩、修路修桥，皮肤被晒得碳
一般黑，让他欣慰的是工资不低，而且
在工地上不需要花钱，他的存款与日
俱增。

两年后，他升职了，薪水也翻了一
番，每年能拿到10万元。这些钱，除必
须开销外，他全部存起来。2014年，他
的存款近40万。

当时，26岁的他考虑到自己该有

套房子了。他看中了武汉城区某小区
的一套房子，首付需70万。从读大学
起没让母亲操心的刘聪，将买房的想
法告诉了母亲。母亲一听说，拿出了
自己的积蓄20多万元。

刘聪又向朋友借了数万元。2014
年7月，他拥有了自己的房子。此后，
他继续存钱，以备装修。现在他开始
着手装修房子，并要和恋爱一年的女
友结婚。

刘聪说，他自知自己只能靠自己，
所以从上大学时起，他就开始存钱，一
心买房子。买房子后，他本一门心思
存钱装修房子，但遇到了女朋友，他开

始考虑彩礼钱的事，于是开始存彩礼
钱。

刘聪有三张银行卡，一张是工资
卡，一张存装修钱的卡，一张存彩礼钱
的卡。工资一发下来，他留一小部分
日用，其他的全部分存两张卡。他有
两张信用卡，用于救急。

“不管家境多么差，只要有计划，
用心思，困难迎刃而解。”刘聪说。

一位85后草根的买房路
记者 马丽

人物名片：今年 39 岁的王
小成，是从农村走出来的打工
族，然而，他不安于现状、拼搏
进取，有梦就去追。如今，他所
从事的健康事业如火如荼。

采访时间：5月12日
采访地点：咸宁长安大道

国珍健康生活馆
口述实录：21岁那年，我外

出打工，应聘到湖北神龙汽车有
限公司从事人事和物流管理。

虽然当时年纪还小，但我
总是告诫自己：给人打工不是
长久之计，以后要有自己的事
业，这样才能生活得更好。

我发现身边同事都有亚健
康现象，这让我开始关注营养
学，一关注就是14年。

一次偶然的机会，我认识
一种专门调理身体的营养品
——国珍产品，我决定用此圆
我的创业梦。

创业初期，妻子建议我先
将货铺在美容院内，进行口碑
宣传，再以“店中店”的形式自
主经营，不仅形式新颖，且条件
优惠，可降低风险。

于是，我拿出自己多年来
所攒的积蓄，先购进了一批货
寄放在温泉城区一家美容院
内，再挨家挨户发传单，收集名
片逐个电话联系，历经半年的
时间终于将市场逐步打开，前

来咨询国珍产品的市民日渐增
多，回头客也与日俱增。

慢慢得到了顾客的认可后，
2014年上半年，我在城区长安
大道上独立开起了“咸宁国珍养
生馆”。可是随着时间的推移，
我发现顾客越来越少，这让我非
常着急。通过一番观察和询问
得知，原来由于重新开设新店，
许多消费者不知地址，这种情况
必然会导致营业额的大幅下降。

找出了原因，我决心在宣传
上做文章，在产品质量上寻求突
破，我请来了业界知名营养师对
自己进行指导，努力让自己成为
咸宁人的健康专家。

通过一段时间的努力和研
究，“咸宁国珍养生馆”现有产
品百余种，其中多数产品都是
应消费者需求引进，生意越来
越红火。（整理 记者 王莉）

养生里寻前景

人物名片：80后的崇阳人
陶智，因为不想一辈子为别人
打工，于是勇敢的试水微信创
业，开了一家女性服装微店“幸
福百货”，用努力和汗水，换得
财富与幸福。

采访时间：5月21日
采访地点：中商百货半秋山
口述实录：我出生农村，由

于家里条件不好，高中毕业后
没选择继续读大学，而是到了
一家职业技术学院学习电子商
务。毕业后，进入了一家电子
厂，一干就是4年。

近几年，微商开始在微信
朋友圈里流行，我想着，做微
商，只要有手机，无门槛，又方
便。而且我实在不想一辈子在
流水线上工作。于是2015年年
初，我找了一份清闲的工作的
同时，开始尝试经营微商——
开一家女性服装店。

有些人可能觉得男生卖女
性服装有点怪怪的，但是我从
来没觉得这是一件什么尴尬的
事。只要你敢想、敢做、敢拼，
一切皆有可能。而且，我有朋
友在杭州开服装店，曾经我也
在那里帮忙过，有一定的销售
经验，还有稳定的货源。

2015年4月，我的微店“幸
福百货”开业。第一次进货就

让我记忆犹新。我在朋友的推
荐下，在杭州的批发市场进了
几包货，然后一路挤火车回到
武汉。为了省火车站的工人扛
包费，我硬是一个人，一包一包
的搬运到公交上。

辛苦倒不算什么。但刚开
始做微商，起步非常困难。为
了让朋友了解我的衣服物廉价
美，我有时会不惜将衣服送给
身边的人。

有了亲戚朋友“体验”后的
正面宣传，物超所值的衣服逐
渐被认可。我非常珍惜这意想
不到的收获，通过经常做优惠
活动，我的顾客群逐渐壮大。
但如何长久的走下去，我想，还
需要更多的坚持和付出。

（整理 记者 赵晓丽）
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