
本报讯 通讯员杨惠春报道：“2015
年，我在嘉鱼农商行50万元贷款的支持
下，承包了嘉鱼县陆溪镇铜山村的490亩
土地，按照“公司+农场+基地”的经营模
式，种植小麦、水稻等农副产品获丰收，
年终获利润30万元”。日前，嘉鱼县四海
家庭农场的主人王四海高兴地说。

据悉，嘉鱼农商行积极响应中央
“大众创业、万众创新”精神，把支持外
出务工返乡人员创业和农村致富带头

人作为信贷工作扶持的重点，为有效
他们创业“融资难”问题，先后为他们
新推出了三户联保贷款、组合担保贷
款、农村土地承包经营权和农机设备
抵押贷款等多款贷款品种，最大限度
满足了他们创业资金需求。

据统计，仅 2015年该行为外出务
工返乡人员创业和农村致富带头人累
计发放生产经营贷款 7800万元，帮助
近百名“草根”实现了创业致富梦。
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人物名片：41 岁的殷松甫
是崇阳县白霓镇人，2015 年获
得“香城杯”创业创新大赛全
市 总 决 赛 第 二 名 的 好 成 绩 。
他凭借胆识与经验，成就创业
梦想。

采访时间：1月6日
采访地点：崇阳县
口述实录：上世纪 90年代

初，由于家庭突遭变故，我初中
刚毕业就辍学到沿海打工。一
年后，我就决定辞职创业，以实
现自己当小老板的梦想。

当时，广州的服装纺织业
很火爆，我嗅到了其中的商
机，做起了纺织辅料的生意。
虽然万事开头难，但我主动钻
研、学习，生意很快就走上正
轨。

2009年，我回崇阳探亲，发
现家乡变化很大，创业的氛围
很浓厚。于是，我下定决心关
掉了经营 10多年的公司，带着
500万元本钱回乡创业。

这一次，我根据多年的经
验，玩起了高科技，创立宇涛特
种纤维有限公司，专门从事低
熔点纤维的研发与生产，用该
类低熔点纤维部分替代化学粘
合剂，可成为纺织企业改进工
艺的一种选择。

这次创业，我走得并不顺
畅。创业之初，我将所有的资
金都投了进去，又没有收益，到
最后员工工资都发不出来，只
好把自己的小车开到广州去卖
了8万元钱，用来发工资。

接着，我将问题一个个梳
理、击破，一个人全国各地找市
场，跑销售，终于在 2012年，公
司开始盈利。

2013年，公司被评为国家
高新技术企业；2014年，公司在
武汉股权交易市场“新四板”上
市，2015年，公司的销售额又走
上一个新台阶……

我想，正是当初那一个个
小梦想，才成就了我的今天。

（整理 记者 赵晓丽）

梦想成就事业

“卡奴”小木的辛酸
记者 朱亚平

大都市句名流行语：一卡在手，
万事不愁。言下之意，手里有一张信
用卡，想买什么就买什么。朋友小木
是信用卡的忠实拥趸，对持卡消费情
有独钟。

小木从大三开始就办了一大堆
信用卡，普通卡、银卡、金卡、白金卡、
钻石卡，等级越高，可透支额度就越
高。他不断的用各种不同的信用卡
来回转账，以换取更高信用额度。

小木热衷于旅游，每年的假期都
不虚度，从南方到北方，从国内到国
外，到处溜达。他衣着时尚得体，手

机一年一换，笔记本电脑、相机都是
不菲的价格，说他是都市时尚生活的
参与者和引领者，当之无愧。

朋友们都对他投以羡慕的目光，
以为他收入不菲，年轻有为，殊不知
他是哑巴吃黄连，有苦说不出。

风光耀眼生活的背后，小木成为
了“卡奴”，承担着重重生活危机和心
理压力。

刚开始，小木只是觉得信用卡方
便实用，偶尔透支一些钱，但很快就
还上。时间一长，信用卡对小木来
说，就成了一堆虚无的数字，透支充

满诱惑，花钱常常随心所欲。
然而，钱花起来容易，还起来却

难。透支的钱还不上，小木常常拆了
东墙补西墙，每到还款的期限，他便
急得像个热锅上的蚂蚁。

成为名副其实的“卡奴”的小木，
起初的风光已不在，他过起了“隐士”
生活，轻易不敢出门，一怕乱花钱还
不起；二怕遇到熟人追债。

盲目透支后，小木的“卡奴”生活
简直就是冰火两重天，由时尚生活代言
人变成了吃了上顿没下顿的“负翁”。

后来，在父母的规劝下，小木将

所有的信用卡进行销户处理，结束了
两年多的“卡奴”生活。

“卡奴”两年，小木悟出一个道
理：富人懂得用钱滚钱，把财富愈滚
愈大，富上加富。穷人常常以债养
债，把债务愈养愈大，穷上加穷。迈
向富翁的第一步，就是告别负债，做
到量入为出，才能广开财源。
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大力支持“草根”创富

人物名片：程宜清，湖北杜
鹃花味业有限公司创办者。小
学辍学后，她摆摊、卖早点、开
批发部、开公司，不畏艰难，走
出了一条令人羡慕的大道。

采访时间：2015 年 12 月 30
日

采访地点：中商百货会议
室

口述实录：因家庭贫困，我
小学即辍学。在我的记忆里，
没有童年，唯有生存。

1983年，我15岁，借资摆起
小地摊，用米筛装着瓜子、花生
沿街叫卖。由于手脚麻利、童
叟无欺，生意做得不错。偶然
得知胡萝卜利润高，我只身收
购 1000公斤胡萝卜售往咸宁菜
市场，一路颠簸，来回一趟也能
赚几十元。

1986 年，父亲大病，让全
家陷入窘境。我拜师学艺，做
起最辛苦的早点生意。凭借
丰富的早餐品类和舒适的环
境，小吃店的生意红火起来，
我有了一块属于自己的“立足
之地”。

1989 年，我决定再次转行
到县城城北集贸市场做山杂
批发部。许多人劝我，小吃
店开得好好的为何转行，山
杂批发投资大，风险也大，加
之 不 熟 悉 行 情 ，还 是 慎 重
好。我力排众议，苦心经营
批发部，资本实现翻番，达数

十万元。
1997年，旧货交易走俏，我

开起全县首家旧货交易中心，
并从深圳、广州等地进购新家
电、摩托车等商品，满足不同阶
层消费者。3年后，旧货交易中
心开始入驻嘉鱼县、通城县等
地。

随后，我投资成立“湖北
省杜鹃花味业有限公司”，并
担任公司法人代表，有了自己
的注册商历经多年积累与拓
展，我的公司在农副产品加工
上占据县域主导地位。创业
是艰难的，但命运是公平的。
虽然在经营的道路上不平坦，
但我身后有党和妇联作坚强
的后盾，我将微笑面对所有的
困难，迎接任何挑战，作出更大
的贡献。

（整理 记者 马丽）

坎坷铺就通途

人物名片：程繁杨，40 岁，
出生在瑶山红茶的产地通山杨
芳林，致力研究咸宁茶叶 20 余
年。2006 年，创立“逸思园”茶
业公司，公司年产值近千万元。

采访时间：2015 年 12 月 28
日

采访地点：温泉滨河路“逸
思园”茶馆

口述实录：儿时的记忆里，
母亲在家生起小火，将我采回的
茶叶轻轻翻炒，细细揉捻，满屋
都是茶叶的清香。

1992 年，出于对茶香的特
别青睐，我考上大学学习茶叶专
业，毕业后到了咸宁农科所做茶
叶研究。从事茶研究后，我才知
道，家乡的瑶山红茶历史悠远，
产品畅销欧美，1915年曾与国
酒茅台同时获得巴拿马金奖。
可惜因岁月变迁，家乡红茶逐渐
荒废，我便暗下决心，要让瑶红
重现辉煌。

2006年，我承包下咸安官
埠桥原向阳林场，创立了“逸思
园”茶业公司，开始种植、生产、
销售茶叶。由于是“科班出
身”，扎实的专业知识让我的茶
叶品质非常优异。2010 年，我
研制的“泉谷毫峰”获国际名茶

金奖。
2012 年，在瑶山红茶匿迹

80余年后，我找到瑶红唯一传
人郑清娴阿婆。阿婆将传统制
茶技艺悉心传授给了我，经过数
十次试验，我终于研制出“花香
浓郁、滋味醇厚、汤色红亮”的

“瑶红1915”。
近几年，茶叶市场混乱不

堪，一些人盲目追求外形的美
观，忽略茶叶内在的品质，造成
了茶叶价格高而品质低的情
况。我希望通过我的努力，弘扬
咸宁的茶文化，引导茶消费市
场，让红茶成为普通大众的健康
饮品，给更多的人送去清新、健
康、快乐！

（整理 记者 朱亚平）

茶叶泡出文化

王明峰和几名工程师一起，特地到农
村做了市场调查。调查发现，目前，我市
农村饮用水存在十大问题：烧水容易结
垢，下雨天水质变黄，水压不够，结石病很
常见，农药化肥污染，水中多泥沙，太阳能
热水器堵塞，重金属超标、铁锰超标，细菌
超标，水箱二次污染。

他们还发现，村民们十分渴求用上安全水。
“一个企业家一生的追求，就是满足

客户的需求，解决他们的难题，让他们发
自内心的感谢。”王明峰说，这是一个人和
一个公司的真正价值体现。

2015年9月，王明峰成立子公司湖北
一亩地发展有限公司，本着以质量求生
存，以管理求效益，以科技求发展，以顾客
求品牌的经营理念，扎根乡村市场，利用
灵坦公司的制造成本优势，为广阔的乡村
市场提供优质、平价的产品。

“一亩地”的理念是，打造水集成，水
管家，让农村人用上干净的自来水，喝上
健康的放心水，用上节能舒适的热水。

目前，公司拥有一个实力强大的研究
团队，这个团队参加了全省创业创新战略
团队评比，全市仅6支团队参选。公司拥

有发明专利十多项。“这些都是我们制造
优质产品的先决条件。”

成立近半年来，“一亩地”已在咸安、
嘉鱼等县市区的乡镇成立了六家销售点，
产品受到村民喜爱和认可。公司年产值
也因此较去年翻了一番。

“现在的销售点属于传统的招商加
盟，我正在谋划改变营销方式。”王明峰
说，他希望政府能出台扶持政策，让一个
村组或一条街的村民集体购买一体化水
处理设备，将这个村组或街打造成安全饮
水示范村或街，带动其他村民安全饮水。

建“一亩地”，给村民们送去健康水33

大学毕业后，湖北灵坦机电设备
有限公司（其子公司湖北一亩地发展
有限公司）董事长王明峰先是在广州
创业，后回乡创业；先是代理德国水
处理设备，后制造水处理设备。

如今，他只有一个愿望：让家乡
父老乡亲用上纯净健康水。

“一亩地是全球第一家从事乡村
饮用水系统建设的高科技企业。正
准备众筹 250 万元，让大家一起创
业，让全国农村父老乡亲喝上便通
水。”6日王明峰说。

今年 35岁的王明峰是咸安大幕乡王
坦村人。2004年大学毕业后，先是在深圳
从事机电设备研发工作，后到上海，进入
一家德国公司中国分公司，从事销售工
作，因表现突出，派往广州，担任南方区分
公司总经理；2008年，他成立广州灵坦机
电设备有限公司，主要代理德国某知名品
牌中央空调循环水处理设备。

但因市场小，公司发展一直无法壮
大。于是，他跟其他朋友成立了保健品公
司、软件产品公司，以求扩大公司的业务
量。由于各种原因，经营发展并没有达到
预期效果，保健品公司和软件公司相继宣
告失败解散。

2010年，王明峰考上中山大学硕士研
究生，攻读工商管理学专业。期间的学
习，他明白一个道理：“学一行，干一行，专
一行。”此前“东一榔头西一棒子”的做法，
是公司发展的最大禁忌。

“公司该如何定位？”此后，王明峰不
断思考这个问题。“继续做水处理设备。
但不局限于中央空调，而是要将范围扩大
到游泳池、污水处理等项目上。”最后，王
明峰作出决定。最关键的一点是，不再代
理别人的产品，要自己研发制造产品。

公司定位一明确，王明峰和朋友们就
开始忙起来了。他们寻找生产场地、购置
生产设备、组织研发团队和营销团队……

灵坦机电设备有限公司以全新的面貌呈
现。

2013年底，咸安区招商团队到广州招
商引资。王明峰的项目很受招商团队的
青睐，期望他回乡创业。

王明峰的乡梓情怀驱动他回来了。
2014年初，在咸宁经济技术开发区孵化园
区，他成立了湖北灵坦机电设备有限公
司，以研发和制造节能环保设备及相关配
套产品，包括净水和纯水系统、暖通空调
水系统、泳池水疗系统、污水系统等。

经努力，产品销往欧美和东南亚等国
家，公司成立当年产值达三四百万。并在
2015年实现了1800多万的销售突破。

2014年，有三位老人慕名来到公司，
请求帮助。王明峰也因此看到了水处理
设备的另一片天空。

2014 年 6 月，一名盛姓婆婆来到公
司，期待能帮助自己用上纯净水。

年近七旬的盛婆婆家住咸安高桥镇
李铺村，家里未通自来水。院里虽有口
井，但只能手摇取水，且水垢很严重。使
得子女给她买的洗衣机、热水器都无法使
用。“人老了，挑不动水了，希望你们能帮
帮我。”盛婆婆说。

王明峰立即派工程师到盛婆婆家考
察，盛婆婆家的水井是手摇式，确实不方
便，而且水质确实很差。回到公司后，工

程师们昼夜研究，研发生产出了一套全自
动的饮水产品。

设备安装好后，盛婆婆只要拧开水龙
头，井水就经过过滤后，自动流出，并且还
可以直接饮用。盛婆婆对此感激不尽。

2014年7月，咸安双溪镇担山乡一名85
岁的老军医殷爷爷到公司反映，村里70%人
都有结石病，希望他们去做个水质监测。

经检测发现，那里的水硬度很高，钙、
镁、铁离子等金属离子偏高。公司给村里
人安装上了水处理设备，解决了村里人饮
水健康问题。

同年底，咸安马桥镇吕铺村一名叫镇
常兴的老人也慕名而来。老人家说，想要

一口清泉，但家里的井打了一百多米深，出
来的依然是浑浊的黄水，只能通过两个水
桶沉淀方式用水，非常不方便，水质很差根
本不能饮用。老人为了解决这个水质问
题，到处“求医拜佛”，问题得不到解决。

公司派人去检测，发现黄色是一种溶
解性物质。公司给镇常兴家也安装了水
循环处理设备，黄水立刻变纯净。为此，
镇常兴还专门送来致谢锦旗：改善水质，
科技有方。

这三个老人，三个故事，让王明峰开
始关注农村市场：“村民们喝不上干净的
水，深受其扰。而作为一名本土企业家，
有责任让他们喝上纯净健康的水。”

三位老人，让他关注到农村市场22

回乡创业，制造水处理设备11
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本报讯 通讯员张远杰、王宇诚、
王奇志报道：“扶贫办下拨我2.1万元建
房款，通山农商银行免费办理精准扶贫
一卡通，温馨提示后，很快取出房款，有
了这张卡片，申请贷款、资金结算就方
便多了。通山农商行真是服务到家。”1
月 8日，通山县慈口乡大竹村 8组残疾
人朱霞姐高兴地告诉笔者。

去年9月以来，为扎实推进精准扶
贫工作，通山农商银行大力实施“三五”
举措，对接贫困群体，送政策、送优惠、
送服务，变“输血扶贫”为“造血扶贫”。
一是开展“五大”合作。即积极与扶贫
办、人社部门、团委妇联、组织部门、保

险公司的合作，根据掌握的信息为精准
扶贫户量体裁衣，创造性的开发“种养
业发展生产扶贫贷”等小额贴息贷款产
品；二是优化“五项”服务。即实施信
贷、限时、惠民、爱心服务和驻村帮扶，
为贫困户开辟扶贫“绿色通道”，在结算
上开辟“绿色通道”，在贷款上实行“利
率优惠”，在关心关爱上实行“捐资捐
物”“结对定向帮扶”；三是实施“五个”
带动。发挥创业领军人、农民合作社、
种养殖大户、农业产业链和连片特困区
发展项目的带动作用。

至目前，通山农商行累计代发各类
扶贫资金500万元。

通山农商银行

“三五”举措贷富1000户扶贫户

普惠金融 服务领航
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