
家住岔路口附近的张阳是一位
老股民。1997年进入股市，感受过
1999年至 2001年丰收的喜悦，也承
受了 2002至 2005年资产几乎化为乌
有的悲哀 。近 20年股海生涯，张阳
刚积累了一些炒股的经验，但最重要
的还是心态的成熟。

1997年 9月底，张阳见不少朋友
炒股赚了钱，他也去证券公司排队开
了股票账户，投入了 2万元 ，成为一
名股民。初入股市时，他犹如盲人摸
象，别人说啥就买啥。

刚开始，张阳运气不错，短短半
个月，账户就从 2万元变成了 3.6万
元。然而，好景不长，在接下来的几
个月，股票被全线套牢，账户缩水到
了1万多元。

那段时间，张阳的精神压力很
大，整日茶不思，饭不想，最后无奈只
能割肉出局，股票市值仅略多于刚入
市时的资金。

此后，张阳吸取以前的炒股经
验，还加强股票理论和知识的学
习，慢慢成熟起来。在 2005 年至

2007 年的大牛市中所赚不少，在
2008 年大跌中也没有亏损，还在
2009 年获得不菲的收益。此后的
几年，即便股市大跌，他仍然保持
账户盈利。

张阳总结自己炒股经验，有两
点。第一，要在心中树立一个观点，
买股票不是投机而是投资，地产大鳄
潘石屹说过，“永远不做大多数”，这
句话放在股市特别适合，毕竟对于股
市而言，只有少数人的观点和操作是
成功的。因此还是多学习一些炒股

知识、多看国家政策，不要盲目炒股。
第二，要有好的、成熟的心态。

中国的股票市场很年轻，但相信随着
股票市场政策的完善，机制的健全，
股民的成熟，市场会越来越好，而像
一般的散户，在未来更需要做的，就
是要让自己的心态更成熟。

老股民的炒股经
记者 赵晓丽

让梦想开花结果
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普惠金融 服务领航

人物名片：本来可以平静
地教书、从政，但恰逢激情和变
革的时代，一个偶然的机会，金
红英被朋友拖进了男人的江湖
——陶瓷制造领域，打造了一
份属于自己的事业。2005 年，
出于对家乡的感情，金红英回
咸宁创办湖北金海达新型材料
有限公司。

采访时间：2015年12月22日
采访地点：凤凰工业园
口述实录：进入陶瓷行业，

既是偶然也是必然。以前，我
是一名教书匠，但我想打拼自
己的一份事业，上个世纪 90年
代，当一个同学向我伸来橄榄
枝，去香港一家陶瓷公司工作
时，我毫不犹豫地答应了。

凭借着自己的努力，我很
快脱颖而出。1998年2月，另外
一家陶瓷企业更以年薪13万的
条件，把我挖了过去。

然而，我不想一辈子为别
人打工，2005年，我毅然辞职，
开始创立自己的出口公司。凭
着多年积累的经验，当年 12月
26日，我的公司就出口第一单
货，之后生意一直比较稳定。
2006、2007年高峰期出口达1亿
多元。

2010年，漂泊在外的我，出
于对家乡的感情，并且考虑到
原料、交通、市场及投资环境等
综合因素，我正式签约湖北咸
宁凤凰工业园，征地 488亩，创
办湖北金海达新型材料有限公
司，主要生产、销售高新建筑超
薄瓷板等。

对于公司的发展，我有着
明确的规划：在5年内完成10条
陶瓷薄板生产线的建设、投产，
打造全国最大薄板专业的生产
企业，以创新进取的心态去面
对国内外市场的各种挑战，倡
导绿色环保的理念，将瓷砖做
薄做专为己任，并将此付诸于
实践当中，不断革新技术，优化
工艺，改良配方，成为新型材料
的社会型领航企业。

（整理 记者 赵晓丽）

瓷砖铺就创富

本报讯 通讯员杨惠春报道：日
前，嘉鱼县鱼岳镇6名代表在嘉鱼农商
行成功领取新农合居民健康卡，并现
场成功激活1张，标志着居民健康卡在
嘉鱼正式发行启用。

据了解，居民健康卡以电子健康
档案、电子病历和三级信息平台为基
础，实现医疗卫生服务跨系统、跨机
构、跨地区互联互通和信息共享所必
需依赖的个人信息载体。发行的居
民健康卡具有居民身份识别、个人健
康信息存储、跨地区就医、费用结算
和金融应用五大功能。推进居民健
康卡的发行应用，将进一步方便居民
预约挂号，方便查询疫苗接种记录、
既往就诊记录、检查检验结果，方便
进行费用结算。同时，有利于转变原

有医疗卫生服务模式，提高服务质量
与效率，减少重复检查，缩短患者就
医排队候诊时间，改善就医感受，积
极促进“看病难、看病贵”的缓解和医
患关系的改善。

“这个居民健康卡可以在全国各
地农商行网点办理存取款业务，也可
在带有银联标识的POS机、ATM机上
消费、存取款。在今后生活中，我们就
可以一卡在手、万事无忧了。”上台领
卡的居民任殿祥说。

据了解，嘉鱼农商行作为当地唯
一家与卫计局签订居民健康卡发行合
作银行，预计今年年底前，将陆续完成
25万张居民健康卡发行工作，这是该
行推出的又一重大民生领域业务项
目。

本报讯 通讯员王宇城、汪丽娜
报道：“有了这笔贷款，我们就可以大
胆发展香菇种植，通山农商行的精准
扶贫贷款真是扶到我们的心坎上了。”
2015年 12月 25日，通山农商行以信用
形式向大路乡上仇富民生态种养专业
合作社的 8户社员发放精准扶贫贷款
80万元，解决了上仇村香菇产业基地
贫困户们的燃眉之急。

据了解，该自2015年9月底精准扶
贫工作启动以来，积极与通山县政府、
财政局对接，并与扶贫办、保险公司签
订了政银保合作协议，联合下发《通山

县精准扶贫小额贷款管理暂行办法》，
明确了风险防控措施、准入对象和操
作流程。以送政策、送优惠、送服务形
式大力支持贫困群体。一是贷款方式
上，对额度在 10万元及以下的精准扶
贫小额贷款，免抵押、免担保，以信用
的形式发放；二是利率优惠，一律以低
于成本的基准利率发放；三是零费用，
对额度在10万元及以下的精准扶贫小
额贷款，保费由政府缴纳；四是实行贴
息，对贷款额度 10万元及以下的建档
立卡贫困户实行全额贴息，其它按政
策规定实行分类贴息。

嘉鱼农商行

发放首批居民健康
通山农商行

开展精准扶贫贷款

人物名片：邓海明，38 岁，
退伍军人。退伍复员后，一直
从事与档案有关的工作。去年
3月，成立了云典档案整理咨询
有限公司。如今已为40多家机
关、企业服务。

采访时间：2015年12月19日
采访地点：温泉茶花路邓

家湾
口述实录：2008年，我转业

到省档案局。随着大数据时代
的到来，记录历史、传承文明、
积累知识和经验的档案也必将
实现数字化。如此，档案整理
市场化是大趋势。

我看到了这一商机。2010
年，我怀揣着创业梦想辞职。
此后，我进入武汉一家档案软
件公司，学习专业知识和企业
管理。

去年3月，我在武汉注册成
立武汉云典档案整理咨询有限
公司，并入驻咸宁。档案整理
是一项专业性极强的工作，我
从武汉带来一批专业人士。

他们都经过专业档案管理
者的细致培训，在实践中得到
过充分锻炼，思路清晰，逻辑性
强，提炼总结能力强。他们拥
有很高的职业素养，能达到档
案数字化工作安全性、完整性、
正确性、复杂性、权威性的要
求。

为了使业务更规范严谨，我
还聘请退休老干部当公司顾问，
每年新招工作人员必经专业培
训和考试才能上岗。公司每周
进行业务探讨和学习会议。

自公司成立以来，我们已
为咸宁市 40多家行政单位、企
业完成档案整理工作。这些档
案经市档案局考核，全部达标
升级通过验收。

目前，公司已与一些单位
和企业签订了长期合作协议。
后期，我们将继续本着诚信、专
业、高效的原则，致力于档案整
理和档案数字化加工服务。我
们还将扩大服务范围，为个人、
家庭、家族等做照片档案、视频
档案、家谱等，力求更好地为咸
宁市民服务。

同时，我将一如既往地用
军人的标准严格要求自己，继
续前进永不言退。

（整理 记者 马丽）

档案记录创业

兴趣+梦想，敲开创业大门，需求+
技术，撬动创业杠杆，那么如何成功创
业？三位老板用亲身经历解码：秘诀
在于诚信+坚持。

21岁的陈震，经营着一家广告公
司。

一次，横沟桥镇的一名客户要做
一个20元的条幅，接到电话后，陈震开
车从城区送过去，并帮客户安装好。
有员工说，这样的小单子，还不够油

费，要亏本。陈震说：点滴的诚信举动
才能聚集好口碑。

凭着“诚信”，陈震先后拿到了美
的集团、顾地管业等众多知名品牌咸
宁区域广告合作权。

31 岁的镇春红是一家餐厅的老
板。

一个凌晨，镇春红已入睡，一位客
人打来电话，称手机掉在餐厅。她二
话不说，骑上小电驴，从位于咸安肖桥

的家赶到餐厅。一番查监控、清餐厅，
最终帮客人找回手机。而等到镇春红
回家已经凌晨两点。

凭着“服务”，镇春红的餐厅从最
初的五张桌子，发展到如今 28 张桌
子。员工从2名壮大到现在的14名。

25岁的邓龙泉是一家汽车配件店
的老板。

邓龙泉的汽配店刚开张时候，因
为没名气，基本没有客户上门。他靠

着两条腿，一家一家上门游说。
有家汽车修理店，邓龙泉上门两

次，老板都在忙着修车，根本不搭理
他。第三次时，邓龙泉改变策略，拿起
工具，跟老板一起维修车辆。这位老
板被他的坚持打动，答应试一试邓龙
泉提供的配件。试过后，汽修店老板
成为了忠实客户。

凭着“坚持”，邓龙泉攻克下城区
20多家汽车修理厂（店）的汽配供给。

一年来，创业者用他们的经历展
示了创业的技巧、经验，也演绎着一份
份精彩生活。但创业是一条漫长的道
路，用邓龙泉话说：梦想开花结果，还
需汗水浇灌，一路求索。

如何成功创业？
诚信诚信++坚持坚持，，成功成功创业秘诀创业秘诀

这是一个辉煌创业的时代。这是一个平民创业、草根创业激情澎湃的时代。在百度点击“创业”，关于创业的网页达1
亿多个。打开身边的媒体，各种创业信息扑面而来。就连亲朋好友聚餐，聚焦的也是各类创业话题。

2015年以来，《咸宁日报》采访了一批创业者，试图发掘创业秘籍。他们的话语中有许多共性词汇，如兴趣、梦想、市

场、需求、技术、汗水、诚信、服务、坚持。这些词汇，回答了创业者最关注的三个问题，即，为什么要创业？该怎么创业？如

何成功创业？

——我市大众创业透视
记者 甘青

90后温泉女孩黄丫，因兴趣而创
业，如今已成为月盈利2万余元的宠物
店小老板。

她说，创业就是一场自然而然的
选择。我并没有考虑创业是否艰辛，
创业是否成功，创业是否长久等这些
横在创业者面前的难题。

因为兴趣，所以专注；因为专注，

赢得口碑；因为口碑，赢得市场。黄丫
凭着兴趣敲开了创业的大门。

80后通山男生王有伟，因梦想而
创业，如今已成为湖北深悦会网络科
技有限公司的创始人。

他说，每天叫醒我的不是闹钟而
是创富的梦想。为了梦想，他抛弃了
医生的金饭碗；为了梦想，他体重从

130斤降到了 90斤；为了梦想，他吃了
整整半年泡面。

因为梦想，所以坚持；因为坚持，
赢得机遇；因为机遇，收获成功。王有
伟靠着梦想走上创富之路。

80后嘉鱼男生孟鹏，放弃优渥的
IT 职位，怀揣教育兴趣，拾起创业梦
想，找准培训市场空白，创办了英才教

育培训机构。
他说，当兴趣、梦想、市场交汇时，

你会发现创业是一件多么幸福的事。
大学期间，孟鹏在补习班里做暑期工
激发了对培训的兴趣。毕业后，在社
会辗转闯荡，激发了他创业的梦想。
最终，他瞅准了培训市场的空白，建立
起自己的培训机构。

兴趣让创业有了方向，梦想让创
业有了动力，而方向和动力必须在找
对市场的前提下才有作为。孟鹏靠着
兴趣、梦想、市场取得创业的成功。

为什么要创业？
兴趣兴趣++梦想梦想，，敲开敲开创业大门创业大门

创业起步后，靠什么做大？柯希
文说：你得懂行。金滔说：你得有本
事。赵真齐说：你得有一手。

35岁的柯希文，4年时间在咸宁创
办可易装饰公司。

30岁的金滔，在温泉购物公园开
了一家寿司店，已运营三年，生意红
火。

38 岁的赵真齐，创业经历丰富。
做过食品批发，开过网吧，如今成为了

索菲亚衣柜咸宁总代理。
三位老板讲出了一个道理：要想

实现创业梦想，你得把握市场需求，掌
握核心技术，全力满足客户。

柯希文大学期间主攻公路与桥梁
专业，毕业后却在广州做起了不对口
的业务销售。自从在广州打工发现装
潢商机，他定下了创业目标：第一步，
就近报了一个设计培训班，白天跑业
务，晚上加班加点学习设计。

第二步，凭着自我摸索的技术，柯
希文成功转型为公司设计人员，又通
过 7年摸索实践，掌握装饰公司运营
的每道程序。最终，懂市场、有技术的
柯希文成功创办了咸宁可易装饰公
司。

金滔平日里一直在思考：如何让
寿司更好吃。她会利用一切闲暇时
间，研究和更换菜品。于是，融合咸宁
特色食材的寿司出炉了。咸宁版寿司

将各种腊味、小吃，加工改良后，融入
到寿司里，连调味料也根据咸宁人的
口味进行了更新。

赵真齐用惨痛的教训证实了“把
握市场需求，掌握核心技术，全力满足
客户”的重要性

赵真齐回忆，自家衣柜店开张时，
迎来的第一位客户姓田，下了数万元
的订单。虽然万分仔细，但由于测量
技术不到位，安装时才发现尺寸不对，
产品只好返厂重做。这一单下来，赵
真齐不但费时费力，还损失了数千元。

自此，赵真齐除了多向同行、朋友
取经以外，一有机会便会带着设计师
学习提升。

该怎么去创业？
需求需求++技术技术，，撬动撬动创业创业杠杆杠杆

人物名片：方威，1986年出
生，嘉鱼县官桥镇白湖寺村枫
树湾人士，现任嘉鱼县翊嘉生
态农场场主，嘉鱼家禽协会秘
书长，所生产的原生态绿壳鸡
蛋远销北京、上海等发达城市。

采访时间：2015年12 月 16
日

采访地点：嘉鱼县官桥镇
白湖寺村枫树湾

口述实录：高中没读完，我
便跟着同学一起南下深圳务
工，在一家工厂一呆就是 8年。
8 年来，我从打工仔变成了厂
长，事业顺风顺水，可只身处于
大城市的孤独感越来越强。

一次，工厂老板邀请我和
家人去他家吃饭，推杯换盏间，
老板一句话打动了我。老板
说，现在什么东西都觉得不安
全，都不敢给孩子吃。我当时
就说，我回老家做生态养殖，从
此你饭桌上的安全我来负责。

2012 年，在家人的反对声
中，我辞职回到枫树湾老家，我
将10多年没人住的老房子修葺
一新，改造鸡舍，自己动手做鸡
窝。

年底时，第一批鸡苗入住
农场，900只鸡苗刚到的那天晚
上，农场停电，狂风大作瓢泼大
雨，担心小鸡存活问题，我在鸡
舍里呆坐了一晚，第一批鸡苗
少了1/5。

2013 年春天，第二批鸡苗
又遭遇当地的禽流感，半年多
没有下蛋。1年多的时间，农场
不但没有赚到钱，还面临经营
危机。

我没有放弃，为了提高农
场的鸡存活率，我将家安在鸡
舍旁；为了提高出蛋率，我翻看
了三十多本养殖书籍，学会区
别品种进行养殖；为提高销售
额，我开通了微信、网店；为提
高服务质量，我将传统包装改
进为了精品包装，将破损率降
至为零；为让客户消费明白，我
在农场公众号上开设了养鸡日
记，定期发布养鸡心得和鸡蛋
质量监测日记。

在我的努力下，农场的鸡
蛋产蛋率稳定在年产 8万只以
上。下一步，我准备发展订单
式养殖，已有客户将想饲养的
猪仔送到农场内，交由我来管
理。

（整理 记者 朱亚平）

小鸡孵出事业


