
种菜种出1800万元
——嘉鱼蔬菜大户殷希山的创新之旅

记者 王恬 通讯员 王婷婷 冯浩

上个星期六下午，再过十分钟时钟
就要走到五点整。我正准备清点自己
的库存，这时一位 40多岁体型微胖的
中年男子，急冲冲的走向柜台，问道：

“我要往外地农业银行汇款，现在可以
办理吧？”我摇了摇头，说：“对不起，节
假日期间银行柜台无法办理跨行汇款
业务。您应该选择周一到周五正常上
班时间来办理！”

“现在急用，可怎么办？”他焦急
道。我耐心解释：“现在已经快五点了，
您现在赶到农行再填单汇款，恐怕已经
来不及了。如果开通了我行的手机银
行业务，即可便捷地享用 7×24小时随
身金融服务。如果您带了本人身份证，
我可以马上为您办理。”

他立马拿出钱包，找到身份证递给
我。我双手接过身份证，了解到眼前这
位先生姓郭，忙向他询问：“郭先生，请
问您以前是否开立了湖北农信社福卡
个人结算账户？如果有的话，用您的福
卡绑定手机银行业务，就可以直接往外
地农行免费汇款了。”

郭先生忙掏出存折，说道“ 我以前
只办了存折，没有办理过福卡。”郭先生
不办理福卡，有顾虑：他和身边的亲朋
好友从媒体了解到有些人银行卡里的
钱不翼而飞，这让他很不放心。

得知他的顾虑，我连忙澄清道：“这
个您可以放心。出现以上情况，绝大部
分是因为持卡者轻信了骗子的话。只要
您不轻信一些莫名其妙的短信，如发现
有可疑现象，立即前往各个营业网点查
询，可确保绝对安全。银行卡的优势很
多：不仅能方便的存取款，还能刷卡消
费。您要是开通手机银行，足不出户就能
在自己的手机上直接对外转账汇款……

在我的一番详情述说后，郭先生填
写了一份《个人业务申请书》。办理了电
子银行业务，并成功进行了“转账汇款”。

首次体验电子银行业务便捷服务
的郭先生，为力求万无一失，随即打电
话向对方询问是否收到款项，在得到肯
定的回答之后，欣慰地挂断了电话，高
兴地说：“你们的手机银行真是太好用
了，今天真是太感谢你啦！”

3日，记者来到嘉鱼县潘家湾镇肖家洲村，见到全国劳模殷希山。朴素的外表，谈吐间透着亲切干练。这是记者对殷希
山的第一印象。

今年54岁的他，虽是一名普普通通的农民，目前却是嘉鱼最大的蔬菜销售经纪人。
从1991年开始，殷希山在蔬菜销售的路子上不断开拓创新，才有如今年销售收入达1800万元的成绩。
对于自己的创新致富路，殷希山侃侃而谈。

“同样是一个办公室的人，为什
么我每个月都是月光，同事的理财节
节攀升啊？我是不是该向她学习，按
照她的计划进行理财？”6日，在温泉
城区银泉大道某公司当文员的刘瑶
瑶对理财感到很困惑。

针对刘瑶瑶的困惑，温泉城区
某银行理财师余可认为：上班族每
个月都有固定的收入，很多上班一
族或直接把工资放在银行卡里；或
者盲目借鉴别人的理财方式。这些
都是错误认识。

“理财是一种意识，有些上班族

会因此步入一些理财的误区，导致财
富减少。”余可说。

余可解释：理财不等于把钱存进
银行，也忌讳盲目借鉴别人理财方
式。许多上班族在理财和消费方面都
有一种从众心理，经常跟随亲朋好友
进行类似的投资理财。比如，听别人
说股市行情不错，可以收获很高利益，
于是不顾自己家庭的风险抵御能力就
盲目购买，结果股市大跌，严重亏本。

还有一些上班族认为自己不具
备理财的能力，虽然很想理财，但就
是不知道该怎么做。随着时间的推

移，理财的意识在他们的脑海中越来
越淡了。出现这种情况的主要原因
是对自己没有信心，或者对理财怀有
一种“恐惧感”。“其实理财并不像他
们想象的那么难，只要多花些心思，
在理财方面坚定自己的信心，便可实
现轻松理财。”余可说。

此外，一些上班族的理财思路是
多方出击，涉及面尽量宽泛，股票、债
券、外汇、黄金、保险等理财产品应有
尽有。他们认为“东方不亮西方亮”，
总有一处能赚钱，觉得这是避免风险
的好办法。余可认为，把鸡蛋放在不

同的篮子里，确实有助于分散投资风
险。可是一旦实际运用，预期的收益
肯定降低。

余可建议，上班族要从学会记账
开始，用记账的方法改变不良消费习
惯。同时最好要准备 3-6个月的生
活备用金，这样没有收入时，生活也
有保障。

上班族理财从学会记账开始
记者 王莉
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生财有道

人物名片：刘胜，1994年出
生，湖北科技学院经济与管理
学院大三学生。从大一开始摆
地摊，为毕业后创业积累经验
和资金。

采访地点：人民广场
采访时间：7月11日晚上
口述实录：我 2013年进入

湖北科技学院学经济学。我的
父母都是生意人，可能是受他
们的影响，我对经商十分感兴
趣，读高中时就有要创业的打
算。

我的父母学历不高，在经
商时，因为“没文化”曾被欺骗
过，因此，他们希望我能好好学
习，不要重蹈他们的覆辙。

在大学期间，我除了认真
学习专业知识外，还阅读营销
类方面的书籍，掌握一些社会
生存法则和营销策略。

大一上学期快结束时的一
个周末晚上，我和同学到人民
广场玩，发现那里人真多，小孩
子尤其多。我还发现，广场旁
有很多人摆小摊。当时，我想
到了我的一个表姐。她在东莞
一个商场卖儿童玩具。我想，
我是否可以在这里摆摊卖玩具
呢？

回到学校后，我与表姐联
系。她答应帮我进货后寄过
来，等赚了钱再还她。两周后，

我收到了货，上发条的小玩具，
小鼓小锣……当天晚上，我拉
上一个同学，陪我到广场“叫
卖”。

或许是因为我曾帮父母做
过生意，虽然是第一次摆摊，却
没有觉得难为情。而且，我十
分享受向小朋友介绍玩具的过
程。当天晚上，我卖了近百块
钱。

大一暑假，我没有回家。
每天白天在超市做销售员，晚
上就去摆地摊。那两个月，我
赚了三千多块钱。大二时，我
按照大一的模式走，在不耽误
学习的前提下，兼职、摆摊。

这两年的历练中，遇到了
不少困难，比如因为货有点小
问题，被顾客骂。但也获得了
很多宝贵的经验，为将来的自
主创业做一些准备。

（记者 马丽 整理）

摆地摊，向创业出发

人物名片：1992 年出生的
王珊，在外打拼几年后，落叶归
根，因为对花的热爱，于今年 6
月份开了一家花店。

采访时间：7月12日
采访地点：温泉路花店“静

花苑”
口述实录：我觉得创业最

难的，便是做决定的那一刻，很
多人的创业梦想就止步于此。
但我很幸运，走上创业之路，是
偶然中的必然。

直至今年5月份，我还在深
圳工作，经常出差，忙得团团
转。一天，温泉的姐姐告诉我，
温泉路有一个门店在转让，位
置不错。我听了后，马上决定
回家创业，毕竟人不能一辈子
为别人打工，还是要落叶归根。

经过一番考察，我与姐姐
决定开一家花店。这有理由：
温泉路这一带花店很少，人流
量又不错。再加上咸宁人的生
活水平提高，对作为衣食住行
之外的非主流产品——花，有
着越来越高的要求，市场空间
很大。

说干就干。盘下店面后，
我就开始启动装修与进货事
宜。6月 8日，“静花苑”正式营
业。

花店的核心产品是花。在
我看来，花的种类、包装、价格、

定位……这些所有和产品相关
的因素是让花店真正形成优势
的部分。因此，我在这花费了
大量的心思。

在经营的过程中，我发现
顾客除了小盆栽之外，对鲜花
定制的需求其实挺大。于是，
我专门去赤壁一个老店学习包
装、插花等经验。

学习期间，我注意到，赤壁
花店在网上接了许多订单，其
老板表示，现在的人习惯从网
上买东西，即便是鲜花，只要送
货快、保鲜有保障，也能从网上
下单。

学成归来后，我开辟鲜花
订购、庆典花篮、婚车扎彩等业
务，最大程度地挖掘潜在顾
客。下一步，我打算开辟网络
业务，接受网络订单。通过线
上线下，将“静花苑”推广开
来。 （记者 赵晓丽 整理）

开花店，向成功靠拢

人物名片：蒋伟，1985年出
生，咸宁本地人，2011 年，正式
接手父亲所创立的湖北花坛广
告装饰有限公司，现任公司总
经理。公司年经营额500万元。

采访时间：7月8日
采访地点：湖北花坛广告

装饰有限公司
口述实录：
接手之初，也有朋友跟我

说，还不如另起炉灶自己创业，
可我想，父亲年龄越来越大，很
多事情力不从心，能让凝聚着
父亲大半辈子心血的公司更上
一层楼，也是我的成功。

成功没有捷径。独当一面
需要面对的问题很多，如何开
展新客户，如何维护老客户，这
些都是摆在我面前的问题。

为了积累实战经验，我先
以普通员工身份进入公司学习
平面设计，同时跟着学习市场
营销学，凭业绩我升任公司营
销总监后，我又开始攻坚企业
管理学。

通过大量的市场调查，我
在咸宁首先开拓了电子显示
屏、网络广告市场，和爱人一起
拿下了海尔在湖北省的独家广
告代理权，包揽了一批城区的
企业电子广告；设计、注册了代
表公司形象的“花坛”商标；不

断钻研广告制作技术，从平面
广告制作过渡到现在的 3D 设
计广告制作。公司业务也从原
来的打字、复印、简单门牌制
作，增加到现在的上百种广告
业务，公司已成为一家集设计、
制作、代理、发布于一体的综合
性的广告公司。

现在，广告行业竞争越来
越激烈，面对市场需求不断增
长，客户对公司要求越来越高，
公司为完善服务机制，每年都
会定期举办素质培训活动，不
断提高员工的服务质量，提升
公司的综合服务水平。

短短几年时间，“花坛”商
标已凭借实力成功晋级为省著
名商标，公司已然成长成为了
我市综合性广告公司行列中的
佼佼者。

（记者 朱亚平 整理）

办公司，向事业进军

以前的销售靠腿跑，每到蔬菜成
熟的前 20天左右，殷希山就出门跑市
场。春夏他朝北走，秋冬他往南下。
他走东北到过哈尔滨，跑沿海到过深
圳、东莞。一年 365天，70%的时间他
不是在火车上，就是在前往火车的路
上。

如今，市场跑出来了，全国各地的
销售网拉起来了，殷希山坐在家里就能
接到订单。

“除了打电话接单外，我还申请了
一个微信号，客户要样品，我就直接在
微信上发图片给他们看，不用天天在外
面风里来雨里去了。”殷希山说。

看着蔬菜每天源源不断运往全国
各地，殷希山心里别提多高兴了。在他
的带动下，潘家湾镇现有 1500多人从
事蔬菜销售，但生意做得最大的还是殷
希山。从 2001年至今，他以每年 1.2万

吨的销量稳居全县蔬菜销售榜首。
作为一名共产党员，殷希山在自己

致富的路上没忘记自己的职责。
“自己富不算富，带着大家一起富

才是真正的致富。”殷希山总是这么说。
王升洲是肖家洲村的村民，2004

年以前，他是做木工的，家里四个孩子
的负担把他压得喘不过气，在殷希山的
帮助下，他走上了蔬菜销售的道路，如
今家里房子有了，车子开起来了，生活
一天比一天好。

“以前孩子们饭都难吃上一口，有
了老殷的帮助，才有了今天的好生活。”
王升洲感慨说。

虽然年过半百，殷希山依然对蔬菜
事业满腔的热情，他说，希望通过他的
努力，改变全县农民种植蔬菜的单一结
构，带领大家转变种植销售方式，一起
发家致富。

3 卖菜运用新方式

村里人种菜，把种子撒下去就算完
事。可撒种子的过程，既浪费时间又辛
苦，撒一颗种子弯一次腰，而且播撒得
不均匀，长出来的蔬菜参差不齐。

殷希山自掏腰包，来到省农科院学
习新技术，通过学习受到启发，自己研
究新的下种工具，播种机插到地里，一
下就是一排25颗种子，轻松又便捷，节
省了不少劳动力，而且种子的存活率也
大大得到了提高。

“种甘蓝的时候正值夏天，一颗
一颗地下种确实累人，老殷自创的播

种机，真是我们的福音。”村民张正红
说。

在蔬菜育苗上，殷希山也有自己的
一套。

“以前育苗用的营养钵都是塑料
的，700亩的话就要 5000个营养钵，一
个 80块，光买营养钵的成本就高得吓
人。后来我在一次农博会上发现了有
一种纸质的营养钵，一个20元，既环保
又节约了成本。”殷希山介绍说，他还会
在营养钵里加上木屑，木屑松软，与土
质结合，更有利于蔬菜苗的繁育。

2 种菜应用新技术

嘉鱼县潘家湾镇的蔬菜远近闻
名，但是“两瓜两菜”的市场总是有限，
大家伙儿的赚钱门道太窄，而且受各
种因素影响，每年菜价波动都比较大，
菜农们经常是赚了今年亏明年，菜贱
伤农的现象时有发生。

“我觉得总是种植‘两瓜两菜’不
是个长久之计，必须做出改变有所创
新。”殷希山说，从第 3届农博会起，他
每年都不错过逛会，有好的品种就会
引进来，每年平均引进新品种10个，自
己试种后觉得有市场的话再推广给周
边的菜农，带领大家一起致富。

2013年，他在跑市场的时候听到

有人反映说，嘉鱼本地的甘兰个头大，
口感差，很多人不愿意吃，于是，他从
沈阳引进了日本的小甘兰新品种，平
均一个 2斤，口感清脆，备受市民的喜
爱。

发现这个好商机之后，他就带动
了周边的 30户农民开始种植小甘兰，
每户种植3亩，投资1000元，成熟后，他
按照每户5000元回收，这样一来，农民
种一季就能收入4000元。

蔬菜卖出了好价钱，还带活了附
近好几个村。农民开了眼界，变了观
念，殷希山有好的品种推荐给大家，大
家都乐意跟着他干。

1 蔬菜使用新品种

本报讯 通讯员张远杰、王宇城
报道：“通山农商银行厦铺支行不但为
我们打通了国外汇款渠道，而且为我
们解决了后顾之忧，这样亲情化的服
务激励我们年年出国创业的信心和决
心。”12日，湖北省通山县厦铺镇竹林
村曹细河等农民为感谢该行亲情化服
务，特地打来了感激电话。

厦铺镇竹林村属山区村，土地贫
脊，农民耕农经济效益不高，有工程技
术的曹细河等120余名农民不满现状，
经人介绍挂靠北京七冶工程集团到哈

萨克斯坦务工多年，但是资金结算不方
便问题，一直是他们的一块心病。通山
农商行厦铺支行行长陈新发在开展“进
村入户”的金融服务中，了解该一情况
后，及时对接联系，为上述120余名在国
外务工人员开立了结算账户，与其家庭
签订金融服务承诺书，为到国外创业留
守的老人与儿童提供上学、就医、车票
代买、小额取现、法律咨询等便利服务。

该支行的特色亲情服务，不但每
年引进国外劳务存款 1000万余元，而
且为地方经济发展增强了后劲。

本报讯 通讯员陈鹏飞报道：7月
3日，赤壁市神山镇花寺坡茶场周老板
望着长势良好的茶园开心地说，没有
赤壁市农商行的大力支持，就没有他
今天这片茶园。

据周老板介绍，2011年，他扩大茶
叶种植和加工规模，在赤壁市神山镇花
寺坡承包了280亩荒山种植茶叶，因资
金周转困难，一时陷入困境，农商行客
户经理主动上门对接，通过现金流量抵

押、担保等方式发放循环使用贷款40余
万元，支持茶场的开荒建设与茶叶的种
植、加工、销售，帮他度过难关。今年秋
季，周老板就能还清贷款。

赤壁农商行在开展“深耕农区”的
活动中，注重创新信贷产品，培育农村
新型经营主体，支持当地能人干事创
业。今年 1-6月份，通过助农贷、创业
通等品种新增农村贷款6100多万元，惠
及11个乡镇的50多名致富带头人。

通山农商行厦铺支行亲情化服务

吸引国外存款1000万元

赤壁农商行“深耕农区”

6100万元贷款助农致富

老郭的笑容很灿烂
——咸宁农商行柜台业务剪影

通讯员 杨静


