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为什么不提倡输新鲜血
在日常生活中，大多数人都认为血

液越新鲜越好。其实不然，众多学者认
为：尽量不输新鲜血。

因为输新鲜血（4天内）含有大量存
活的淋巴细胞，增加了发生移植物抗宿
主病的危险。有一位著名的科学家总结
了51例移植物抗宿主病病人，有46例患
者输注了3天内的血液，其中38例输注

的血液少于24小时。日本报告的31例
移植物抗宿主病病人中29例使用了新鲜
血，其比例为94%，这就说明输注新鲜血
与移植物抗宿主病的发生密切相关。

另外，输注3天内的新鲜血，还有传
染梅毒的可能，因为梅毒螺旋体在体外
4℃条件下可生存48～78小时。目前，
对新鲜全血缺乏公认的标准，主要是根
据输血目的不同，新鲜全血的含义也不
同，如果输血的目的是纠正血液运氧能
力不足和补充血容量，可以用保存期内
任何一天的红细胞及血容量扩充剂就能
满足；如果输血目的是为了补充血小板
和粒细胞，则可用8～12小时之内的离体
血才算新鲜，但所含血小板及粒细胞不
纯不浓，达不到治疗作用。

鉴于此，我们应根据临床实际情况，
尽量不用新鲜血。

献 血 专 栏

为什么不提倡输新鲜血

德福玻璃
投产在即

11日，通山县德福玻璃制品有限
公司员工在调试生产设备。该公司
占地20亩，投资5000万元，是水晶工
业主要的坯料生产供应商。公司今
年 4 月开工建设，已建成日产 8 吨玻
璃窑炉5台，预计年产水钻坯料3000
吨，产值 2 亿元，提供就业岗位 150
个。

记者 袁灿 摄
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谁也没有想到，在大城市有
着丰厚收入的他，竟然选择回到
乡村办起果蔬园。他叫陈浩，嘉
鱼县官桥镇阴山村大禾设施农业
示范基地的主人。

8月10日，笔者见到陈浩时，
他正忙着招呼前来采摘葡萄的游
客，皮肤晒得黝黑的他笑容满面，
一边递果篮给顾客，一边热情介
绍如何选摘好吃的葡萄。今年是
葡萄挂果的第 3年，果园旁的停
车场停满了顾客的车。

今年46岁的陈浩，27岁外出
打工，经过 10多年的摸爬滚打，
如今已在广东佛山、昆明、上海、
北京拥有自己的多家公司。

谈到返乡搞种养殖业的初
衷，陈浩说：“我是从簰洲湾农村
出去的，与土地有割舍不断的情
感。再者从投资的角度说，农业
是实业，只要肯干就有收益。”

2009年 8月，陈浩在阴山村
租了 1300多亩地，开启了他投资
农业的梦想。陈浩对农业种植并
不熟悉，于是，他前往浙江学习取
经,并从浙江等地引进红提和奥
古斯特等多种葡萄品种，种植

160亩，还种植 20亩花卉苗木以
及数百亩美国波兰李、中华大李
枣、红宝石桃、石榴、梨子等果
树。为了保证丰产，他还专门请
来了技术员，对果园的工人进行
培训指导。

不知足，爱挑战的陈浩，于
2012年又投资 960万元，在新街
镇建成占地30多亩、年培育蔬菜
苗 1200万株、年创产值 600万元
的大禾农业蔬菜育苗中心基地。
尝到甜头的陈浩说：“明年打算投
资 2000万元，征地 70亩，扩建育
苗规模，达到年育苗5000万株。”

陈浩说，目前，自己的立体绿
色种养殖规模已形成：200亩鱼
池育有多种鱼，供游客垂钓；地上
30多种果树四季飘香，供顾客采
摘；树下数千只土鸡土鸭，让游客
品尝野味；平地温室大棚，培育
20多万株争奇斗艳的花卉，让顾
客观看休闲……农庄呈现出“山
上四季花果香、山腰鸡鸭齐欢唱、
山下湖面掀波浪、平地搭起花卉
廊、鱼池鱼儿扎堆游、游客垂钓享
风光”的现代生态农庄格局。

胡一是个成功的创业者，或者
说，曾经是。她的服装店，曾经年盈
利6、7万，是朋友们口中“成功的老板
娘”。然而，就因为没有跟上时代步
伐，服装店最终还是草草收场。

五年前，大学毕业后，胡一就自
己投资，开起了服装店。作为一个爱
美的女孩，胡一大学时，最喜欢的就
是逛街，买各种各样漂亮的衣服，她
的穿着总是朋友们模仿的对象。

毕业后，不顾父母的反对，胡一
用大学时攒下的钱，开起了一家小服
装店。店里的每一件衣服，都是她在
批发市场精挑细选的，搭配成各种风
格，摆放得服服帖帖。

眼光独到、能说会道，胡一的这
些特质，让她的小服装店生意火爆，
回头客特别多。她性格爽朗，爱交
朋友，很多顾客最后都成了“姐
们”。这些“姐们”口口相传，越来越
多人知道胡一的小店衣服漂亮，值
得购买。

服装店开张第一年，胡一就赚了
4 万元。这让原本反对她开店的父

母，开始支持她的选择。接下来两
年，胡一的生意也一直不错，每年6、7
万的盈利，让她对自己服装店的未
来，充满信心。

然而，去年开始，胡一发现，来店
里买衣服的人越来越少了。一个相
识多年的“姐们”告诉她，现在都在网
上买衣服，价格便宜选择又多不用出
门，来实体店逛的人自然少了。

胡一认为，网店不如实体店靠
谱，只要自己继续坚持，保证质量、做
好服务，生意肯定会好起来。但是，
她错了，不久前，因为入不敷出，服装
店只好关门。

关门后，不服输的胡一恶补了相
关知识。她决定，要紧跟时代潮流，
实体店和网店一起经营，开启O2O模
式，继续自己的创业梦想。

点评：穷则思变，变则通。胡一
的经历告诉我们，做生意，还得紧跟
大潮流，大环境变了，老方法就行不
通了。如果一味坚持，革故鼎新，那
么就会被市场淘汰。

（文中人物均为化名）

当你去做事情的时候，你总
是期望你的产品一推出来全世界
都能够喜欢，我们今天确实也做
到这件事情，我们的一个产品出
来，全球的（安卓）手机里面，四个
人里就有一个人是我们的用户，
但是在之前的时候，我们失败了
那么多产品，那些产品经理成群
在我面前哭啊，真的，大男孩儿，
一米八九的个子，在你面前掉眼
泪，没有声音，不出声的就流眼
泪，那很心痛的。

但你知道人就要经历这些，
骑车的时候，你要真的能享受骑
车风景的话，你就要在雨里面

骑，在雪里面骑，在风里面骑，你
不能光在晴天的时候骑，而且你
其实没办法控制这件事情，所以
自行车它就跟创业真的是同样
的。

我每年都会组织我们高管、
主管出去骑自行车，我喜欢带他
们骑上坡的路，突然间看见一个
长坡，很长，我就跟他们说，当你
真的去骑，享受上坡的时候，你就
能够享受到骑车的乐趣了，这就
跟你做创业一样，你能够享受到
困难出现时那种征服的，或者那
种克服它的那种困难勇气的时
候，你才能够真正去创业。

挫折中的创业启示挫折中的创业启示
记者记者 张敏张敏

自主创业，当自己的老板，是很多年轻人的梦想。然而，说起来容易做起来难，创业

之路并不平坦。三位创业者“现身说法”，希望能给准备创业、或正在创业的年轻人一些

有益启示。

一年前，吴倩还信心满满：凭着
自己的品味，小店的生意肯定火爆。
然而，高估了市场购买力，让她铩羽
而归，不到一年店铺就低价转让了。

吴倩今年27岁，曾在某事业单位
工作过两年。婚后，老公见她工作辛
苦，加上她一直有开个小店的梦想，
就鼓励她辞职，做自己想做的事情。

说干就干，吴倩决定开一家家居
饰品店。因为到过吴倩家的朋友，都
称赞她家饰品有品位，所以对于自己
的眼光，她有着相当的自信。而且，
吴倩认为，如今的年轻人，装修新房
时，总会买上许多家居饰品，市场需
求还是很高的。

店面选在吴倩住的小区里，在她
看来，这里房子已经卖完，但入住率还
不高，而且旁边还有几大楼盘，市场购
买力肯定不错。经过紧张地筹备，吴
倩梦想中的小店开张了：或个性、或温
馨、或田园、或复古……各种风格的饰
品，错落有致地摆放在店内。

吴倩很快就爱上这种生活，将小

店打理得井井有条。开始时，生意还
不错。有顾客说，一进店门，就有家
的感觉，忍不住想把里面的东西搬回
家。

然而，好景不长，小店生意越来
越差。原来，小区内装修新房的毕竟
是少数，附近楼盘的住户也不多，吴
倩有时几天才卖出一件。

惨淡经营了几个月，入不敷出让
吴倩创业的热情冷静下来，开始思考
去路。她最终决定低价转让，虽然不
舍，但继续下去只会亏损更多。

这次失败，让她认识到了市场的
无情。如今，在老公的开导下，吴倩
已走出失败的阴影。她说，失败并不
可怕，能从中吸取教训是最重要的。

点评：创业不是想当然，仅凭眼
光和自信是不够的。一个成熟的创
业者，首先要做的是市场调查，因为
市场决定成败，而不是像吴倩一样，
凭自己的“想当然”。不过，她能从失
败中吸取教训，以后的创业之路应该
会越走越顺。

蛋糕店开张不到一年，就亏损
10万元，最后不得不关门，这段失败
的生意，对张鹏来说很痛心。

回想起来，蛋糕店的关门，几乎
是必然。

两年前，经过婚后几年的积累，
张鹏和妻子手上有了上十万的余钱。

“钱放在手上，闲着也是闲着，不如做
点投资，让它升值。”张鹏把自己的想
法和妻子一说，得到她的强烈支持。

看到市区蛋糕店生意都还不错，
张鹏决定也去搞一个。他把店面选
在某小学附近，心想，这里小孩多，生
意应该不错。张鹏是个急性子，将店
铺简单装修一下，请了个面包师，几
个服务员，蛋糕店就仓促地开张了。

夫妻俩都要上班，家里老人又要
照顾小孩，平日里蛋糕店只能托人打
理，只有周末时，才亲自去看看。

开业的第一月，因为有开业酬宾
的各种活动，蛋糕店生意还不错，第
一个月还赚了一两千元，这让张鹏信
心满满。

然而，很快，问题就来了：水电
费、人工费、租金……高成本的投入，
决定了蛋糕店产品只能走中高端路
线，才能盈利；没有老板监督，服务员
态度不好，张鹏不止一次接到顾客投
诉；产品非加盟品牌，味道一般，回头
客不多……

一系列的“硬伤”，给了蛋糕店沉
重的打击，生意越来越差。张鹏只好
给蛋糕店升级：解雇态度不好的服务
员，重新招人；投钱引进新花样、降低
价格。

但是，“第一印象”不是那么容易
更改的，“差评”已经存在顾客心中，
升级后的蛋糕店，吸引力也不大。惨
淡经营了半年，张鹏不得已，才怏怏
关门。

点评：俗话说，冲动是魔鬼。张
鹏的一个冲动，直接导致亏损 10 万
元，可谓代价不小。他的经历告诉我
们，创业千万别冲动，要等各方面条
件成熟，打有准备之仗，才会走向成
功。

创业如骑车
既要享受晴天，也要享受雨天

陈浩的“花果山”
通讯员 吕新林

张向东，别名：朝西。现
任久邦数码（原 3G 门户网）
总裁。1999年毕业于北京大
学信息管理系，2003 年与北
京大学同一寝室的两位同班
好友邓裕强(现任 3G 门户
CEO)，和常映明(现任 3G 门
户 COO)携手创业，2004 年
推出3G门户网，开创了中国
无线互联网的独立免费模
式。

创业项目：家居饰品 店主：吴倩

市场是无情的
启示一启示一

创业项目：蛋糕 店主：张鹏

打有准备之仗
启示二启示二

创业项目：服装 店主：胡一

善于应对变化
启示三启示三

湖北万树木业有限公司为万树集团的子公司
之一。公司座落在长江南岸的嘉鱼县，毗邻107国
道，东距武汉市68公里，南距京珠高速公路嘉鱼出
口处13公里，距京广铁路赤壁站17公里，离长江装
载码头仅1500米，交通便利，地域划属武汉经济圈
范围内，区位优势明显。

湖北万树木业占地面积约 14万平方米，总资
产 1.9亿元, 年生产强化木地板 1000万平方米，实
木复合地板200万平方米。

公司拥有德国进口“豪迈”全自动地板生产线
两条、中德合资“威力”地板生产线三条和意大利

“福马”双端铣、国产自动化贴面机、德国“蓝帜”金
刚石刀具等先进的强化木地板和实木地板的生产
设备，具有生产加工各种规格木地板的专业实力。

湖北万树木业有限公司生产的“万树牌”地板
产品，有CCTV央视广告支持，地板产品销往全国
30多个省、市、自治区。

湖北万树木业在不断地发展过程中，十分注重
强化质量管理，努力提升企业的管理水平，一如继

往地打造万树地板强势品牌，不断开发地板新品
种，提高其附加值；在“万树牌”木地板产品获得“湖
北名牌”和“湖北省著名商标”两大荣誉的基础上，
公司准备再上台阶，争创万树地板为“中国驰名商
标”产品，为下一步走向国际大市场打下坚实的基
础。

湖北万树木业有限公司现在已经成为华中地区
技术领先、超大规模的木地板生产加工企业，是湖北
省农业产业化和林业产业化的重点龙头企业之一。

湖北万树木业有限公司具有完善的合同信用
管理制度和管理机构，分别在2010年、2012年获得
《守合同重信用企业》荣誉。

湖北万树木业（嘉鱼）有限公司

质量成就品牌

张向东被媒体称作是“互联网领域安静的骑行者”，他热爱自
行车，曾经花了7年的时间，骑过了五大洲最美的路线，并因此写
了一本感悟集《短暂飞行》，在书的封底写着这样一句话“晴天是
好天，雨天就不是吗？”在张向东看来，骑行中的风风雨雨与创业
有着太多的可类比的地方。

公 告
杨时雨同志于 2014年 7月未履

行离职手续离开公司至今，公司多次
以电话方式联系本人，并未前往公司
办理相关手续。根据劳动法相关规
定以及公司的规章制度，决定于2014
年8月15日解除劳动关系。

特此公告送达。
湖北瑞宁商业经营管理有限公司

2014年8月14日

遗失声明
通城县五里镇磨桥村二组黄石

来 遗 失 原 老 屋 土 地 证 ，证 号 ：
101002022，面积 141.82平方米，特声
明作废。

湖北华清置业有限公司遗失公
章壹枚，遗失法人私章壹枚（胡妍
印），特声明作废。


