
为提高透析患者及家属对肾脏疾病的认识，让更多
患者了解自己的生存状态及如何对自身进行科学治疗、
护理，以提高生活质量。咸宁市中心医院4月9日下午
14：30召开首届肾友会，为透析患者与医护人员建立优质
的沟通桥梁。

地点：血液透析中心大厅
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大学生就业问题仍是中国社会目前所面临的热点问题之一，而“微创业”无疑为这些年轻人提供了一种容
易实现的创业选择。在浩浩荡荡的创业大潮中，“微创业”作为一种缓解当前大学生就业难的有益探索和积极
尝试，已不仅是一个时髦词汇，更是草根人士实现创业梦想，走向自主创业的一个新途径。

利用微信微博进行微创业，以微平
台为媒介，通过微平台来推广自己的产
品，开微博店，微信店，或是打造微信公
众号，成为一种新的微创业方式。

最近，湖北科技学院的丁关文和他
的两位同学，正利用微信，开始他们的
创业之旅。

关注微信公众号，即可查快递、查订
餐、查旅游、查公交，打造一个公众服务

“微”平台，这就是丁关文的创业方向。
读大二的丁关文很时尚，每天有空

就拿手机刷微博、微信。正是这种习惯
和爱好，让他决定创建微信公众服务平
台。

“在大学寝室里会收到很多外卖发
来的菜单、电话单，刚开始我们就是从
这里收集信息，整合到我们的微信公众

号里。让大家不用再去翻传单，动动手
指头就能轻松订餐。”丁关文说，这就是
他们“微”平台最基本的功能。

收集、整理、分类、筛选、录入，“微”
平台的工作量一点也不“微”。“我们跑
遍了学校周围的所有餐馆、酒店，对于
我们的平台，好在他们都很支持，乐于
提供信息。”丁关文说。

不同于微信店，丁关文的服务平台
面向用户免费，但这并不代表其不赚
钱。丁关文说，前期收集信息，积累客
户群体，随着平台用户增多，商家的广
告将成为收入来源之一。

零门槛、零投入，这就是丁关文看
好微信创业的原因。对丁关文来说，他
们的“微平台”首先面向本校，再逐步铺
开，争取做最好的大学生微信服务平台。

寝室“微超市”：方便生财
你是否遇到过，在寝室想喝水却

不愿下楼去超市购买？耽误时间不
说，而且还卖得挺贵。而这一小小的
商机被我市某高校大三学生小赵“嗅
到”，在寝室开起了“微超市”。

桌下堆放着几箱饮料，桌上摆满
各种零食，柜子里是小赵刚刚进的货，
一些卷纸和生活日用品。没有影响到
其他室友，只占用了自己的一亩三分
地，这就是小赵的寝室“微超市”。

大学生能用上的，这里基本上都
有，小赵说，平时生意不错，虽然“微超
市”只有一些零食和日用品，品种较
少，但依然能获得同学们的青睐。

而前来购物的同学们一致认为：
“小卖部很方便，尤其是晚上肚子饿
时，宿舍离超市很远，楼里有店就省事

多了。”
其实小赵的“微超市”并非首创，

在该校其他宿舍中，还有两三家“微超
市”。因为有钱赚，所以才有大学生愿意
继续开店。小赵介绍，因为没有房租成
本，“微超市”里的商品价格比市场上低
10%左右。“第一个月就赚了600多元。”

小赵说，货物是批发来的，“微超
市”在大二刚开学时开业，为拓展业
务，小赵在开业初期广发传单，还提供

“送货上门”服务。
如今，随着客源的增多，他还办了

一个QQ群，让大家网上“下单”。“现在
我生活费基本解决了，还为将来进入
社会打下基础。”小赵说自己很有收
获。除了宿管阿姨会提醒“店主”保持
卫生外，同学们都挺欢迎。

微信服务台：信息致富

小成本，零延时，不耽误课程，如
今，地摊成为越来越时尚的大学生“微
创业”方式。许多大学生创业者挤入
地摊大军，他们靠创意和出新激活了

“地摊”经济。
一块紫色的布单上面，胸针、耳

环、项链、手链等小饰品在灯光下熠熠
生辉。2日晚上7点，在校园里最热闹
的宿舍区一角，大学生摊主胡静正守
着自己的小摊，招呼顾客，她卖的都是
大学女生比较喜欢的小饰品。

“两样一起10元。”胡静熟练地将
顾客挑好的小饰品装好。“我赚的是经
验，不是钱。以前当着很多人演讲都
脸红，现在通过摆摊我学会了与人交
流，锻炼了口才，算是小小的收获。”

胡静说，她在一些师哥师姐的影
响下，大二时就开始摆摊了。她觉得

大一人生地不熟，学习紧张，大四又要
忙着实习找工作，大二大三正是接触
社会的黄金时段。通过近一年的摆
摊，她感觉自己老成不少，也自信许
多。

而摆地摊让她接触了做生意的基
本流程，成本核算，进货的质量、价格、
渠道等，同时要了解其他同类商品的
价格，保证与对手竞争时赢得利润，这
些都是创业经验的积累。

摆摊尽管利润微薄，但是资金回
收快，投资成本低。用时髦的话来说，
这种地摊创业模式很低碳。

和胡静一样进行地摊创业的大学
生们被称为“练摊族”，正如这个“练”
字，胡静认为，现在是她累积经验的时
候。等毕业，她会先给别人打工，等有
了资金，再结合实际，自主创业。

“低碳”小地摊：练就经验
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微创业：赢在起点
记者 孔伏波

3月26日，通山县亿通机车配件
有限公司技术员在检验产品质量。
该公司总投资 6000 万元，是生产摩
托车刹车蹄块、汽车刹车蹄块的专业
厂家。公司去年底建成投产以来，狠
抓产品质量，生产的各种刹车蹄块在
市场上供不应求。

目前，公司已形成了年产蹄块
1200 万件（套），年产值可达 1 亿
元。

记者 袁灿 摄

质量赢得市场

有这样一个故事，说一中国
年轻人刚从哈佛大学毕业，一想
到自己的未来就兴奋不已。他
上了一辆的士，司机看他春风得
意的样子问：“先生有什么喜事
吗？”年轻人略带傲慢地说：“我
刚从哈佛大学毕业，看看这个世
界将给我什么样的机会。”司机
面无表情地说：“祝贺你！我从
哈佛毕业好多年了。”年轻人相
当震惊。

应该说，年轻人的震惊在很
大程度上折射出中国社会的一
种心态：即便大学生“天之骄子”
的光环在时下已经不是那么耀
眼，但其身份，尤其是名牌大学
的毕业生，依然代表着一种成
功；这种“高人一等”的优势理当
通过毕业后的工作体现。那么，
什么样的工作才配得上承载这
种优势？默认的社会语境中，通
常是社会认可度高、经济利益明
显的职位，而大学生开出租车、
摆地摊、开“微超市”等显然与这
种社会认可相距甚远。

社会心理学中有个词叫刻
板印象，意思是对某些人或事持
稳定不变的看法。很明显，认为
IT 夫妻不该去卖包子正缘于一
种行业刻板印象，即大学毕业
生，其工作范畴不应与摆地摊、
卖包子、卖猪肉等入行门槛低、
技术含量低的职位产生交集。
刻板印象的可怕之处在于，将职

业性质固化，一听到工作名称就
一成不变地勾勒其工作内容、工
作方式等，进而以此判断这项工
作是令人羡慕，还是“有失身
份”。这也说明，在高等教育大
众化的今天，很多人还并没有转
变对大学生的高期待，这种期待
效应甚至还在一定程度上干扰
或左右了“高知们”的就业观。

事实上，在以创新为灵魂的
社会里，“微创业”中名堂不少，
甚至完全可以摆脱传统的简单
重复的靠体力的经营模式，从而
让“微创业”成为“伟业”。北大
才子陈生进入养猪行业，在不到
两年的时间在广州开设了近100
家猪肉连锁店，营业额达到 2 个
亿，就是一个成功范本。

在就业竞争日益激烈的时
下，部分大学毕业生选择看似低
端的“微创业”，也不失为主动适
应客观形势的需要。不可否认，
大学扩招以及大学教育体系都
给当代大学生造成了一些不尽
人意之处，如大学生“泛滥”、所
学专业和市场需求脱节、实际能
力与理论水平格格不入等。这些
既需要高校教育做好相关工作，
如加强对大学生的创业意识、创
业技能等教育，还需要社会更深
刻地认可“工作没有高低之分”，
并为大学生择业、就业、创业提供
良好环境。如此多方作为，“微创
业”照样可成就大梦想。

微创业
也可成就大梦想

○邓子庆

在取利过程中如果你是依
法挣钱，依法纳税，这个取利的
过程就是取义，只有取义才能
取大利。比如说社会发展方
向，股东分红、员工要工资、政
府要纳税，这就是义，而且，往
往只有你先接受义之后才能挣
大钱。 ——冯仑

最大是一个结果，不是原
因。不是因为你要做最大就会
成为最大，而是我要做最好最
后自然发展为最大。

——冯仑
回头看我的创业历程，是

不断寻找、不断纠正的过程。
——吴锡桑

工作上的执著实际上是人
的一种意志。 ——张近东

压力是躲不掉的。一个企
业家要耐得住寂寞，耐得住诱
惑，还要耐得住压力，耐得住冤
枉，外练一层皮，内练一口气，
这很重要。武林高手比的是经
历了多少磨难，而不是取得过
多少成功。 ——马云

生活是公平的，哪怕吃了
很多苦，只要你坚持下去，一定

会有收获，即使最后失败了，你
也获得了别人不具备的经历。

——马云
一流高手是眼睛里面没有

对手，所以我经常说我没有对
手，原因是我心中没有对手。
心中有敌，天下皆为你敌人；心
中无敌，无敌于天下。

——马云
e-Bay用一亿美金砸这个

市场，我认为没有技术含量，能
用钱去解决问题，这世界还要
企业家干什么。企业家是懂得
用最小的资源去把市场价值扩
大化，是能够发现一个价值同
时又能够用各种各样的办法使
它产生影响力，这才是企业家
的智慧。 ——马云

我觉得真的是不缺钱，想
法也满天都是。中国缺的是有
一个想法，并且能够持之以恒
把这个想法不断坚持做下去的
人。 ——马云

市场决定企业的存亡，而
市场恰恰是最不相信激情的地
方，这里需要的是理智。

——倪学军


