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5日，湖北兴龙高温节能材料有限公司员工正在生产外销产品。近年来，该公司坚
持以“科技为先导，铸造行业品牌”为宗旨，积极与国内科研机构、有关院校建立技术合
作关系，相继开发出钛酸铝、锆刚玉等高温蓄热节能产品，在市场上供不应求。

记者 袁灿 摄

随着种植的水果越来越多，白果树村
果农更想把水果这一产业做强做大，向名
特优方向发展，创造出自己的品牌。2007
年，在嘉鱼县农业局的支持下，邓卫东成立
了湖北嘉鱼县高铁岭镇嘉华果园公司。

在公司办公室，记者看到崭新的小屋
门口挂着不少牌匾，如农民实用技术培训
基地等。

邓卫东告诉记者，在公司的组织下，每
隔一段时间都会给村民们上农技培训课，
经常请县里，甚至省里的农业专家来讲课。

“如果有些村民当天没有空，我们就会
把要讲的技术要点和新品种的各种信息写
在村口的小黑板上，让大家都能看到。”邓
卫东说。

记者看到黑板上写着枇杷、杨梅等水

果的特点、种植方法，右下角是目前水果的
市场价格。这些都是公司收集到的信息。

“下一步将依托山林和密泉湖泊修建
休闲山庄，发展绿色种养殖模式和旅游休
闲的观光模式。”对于果园的发展，邓卫东
有自己的规划。

如今偿到了品牌带来的甜头，白果树
村不少种植大户在商标注册和品牌树立上

唯恐人后。截至目前，白果树村相继成功
注册了“卫东”、“李珠”、“嘉博”、“雪成”、

“矿斗山”等5件商标，其中“雪成”被认定
为咸宁市知名商标。

茶园卫士赤眼蜂
记者 刘子川 通讯员 龚小平 李新华

最近，赤壁茶园里多了一群防治害虫的“专家”——赤眼
蜂，它所带来的生物防治，实现了茶农茶企的双赢。

“2000吨红茶原料订单，这次全部放在你们的茶园了。”6
月3日，在赵李桥茶叶基地，兆丰公司董事长戴新兆向种茶大户
葛桂林如此承诺。原因无它，这里的茶叶有赤眼蜂守护，绿色
无污染。

然而在现场，却只见一个个小纸盒挂在茶叶枝条上。赤壁
特产局副局长李新华说道：“你要见的防虫卫士，只能在显微镜
下看见。”

据介绍，赤眼蜂，跟针尖一般大小，肉眼无法看到。它是一
种寄生性昆虫，产卵、孵化都靠别的虫卵，它能将卵产到害虫的
卵内，使其虫卵不能孵化，从而在茶园起到绿色防控、生物防治
的作用。

“茶叶原料的环保指标过硬，我以后也就不必舍近求远
了。”戴新兆说道，近年来，兆丰公司以出口红茶为主要业务，可
是面对本地茶叶农残超标的现状，他不得不远赴外地，采购未
打农药的高山春茶。他算了一笔帐：去外地采购茶叶，2000吨
红茶原料成本比在赤壁收购增加200多万元。

当天在现场，还得知一个好消息：今年5月，江苏欧陆分析
技术服务（苏州）有限公司对赤壁南部茶区3700亩茶叶样品检
测，茶叶中83项农药项目全部未检出农药残留，达到欧盟出口
标准。

“有了赤眼蜂守护茶园，种茶不用打农药了，如今，咱赤壁
的茶叶也俏了！”葛桂林十分高兴。今年，他承包的600多亩茶
园，预计产春茶65吨，目前已经全部预售完毕，比去年增收18
万元。

4日，在崇阳县桂花泉镇东源村一水田
里，8名村民正在有条不紊地插秧，领头的
就是该村的种粮大户周哲兵。

见有人来访，周哲兵立马从水田中央
走到了田边。头戴草帽、一双长胶套鞋、泥
巴满身，满头大汗……初次见面，周哲兵给
人感觉很朴素。

“现在正是农忙时节，每天都请了7、8
个人来帮忙，赶在最佳时机插完。”周哲兵
说，由于桂花泉镇气候特殊，每年主要种植
中稻。

今年49岁的周哲兵原是一名打工仔，
往年同本地其他村民一样，在耕种好自家
责任田的同时，要外出打工，虽然收入较稳
定，但他还是觉得在家的日子好。长期以
来，看到村里劳力陆续外出打工，却把田地
闲置在家，他便有了把长年在外打工村民
的责任田转包过来耕作的想法。

经过一段时间筹备，2007年，周哲兵
放弃外地的工作，回乡与村民协商，承包了
100亩耕地、水田。“很多村民都出去打工
了，这么多田地浪费了很可惜了……”

说干就干，次年，他开始试种，旱地种
玉米30亩，水田种杂交稻50亩。但万事开
头难，由于耕作技术原因，首次试种产量不
高，收益当然不行。

周哲兵没有放弃，2009年，他订阅科
技书刊，到农业技术部门学习。那段时间，
他每天行走于知识与田地间，苦心研究，精
心培育，并聘请农技员担任技术指导员，购
买收割机一台，进一步扩大面积，选择优良
品种，种玉米50亩，杂交稻谷60亩。当年
玉米亩产1000斤，杂交稻谷亩产900斤，收

入达10万元。其杂交稻谷撒种技术经验还
在全镇推广。

周哲兵自己富了，还不忘带领村民致
富。在他的带动下，村里承包荒地50亩以
上的有10户，承包荒山造林300亩的有8
户，他对这些村民长期帮扶，在资金技术上
进行帮助。

如今，每到生产季节，他就行走在全镇
各村的田边地角之间，给村民们做指导。
作物得什么病，打什么药，怎么管理等等，
周哲兵了如指掌。

品牌村里话品牌
记者 王恬 通讯员 孙杨模

嘉鱼县高铁岭镇白果树村成功注册了“卫东”、“李珠”、“嘉博”、“雪成”、“矿
斗山”等5件商标，其中“雪成”被认定为咸宁市知名商标——

周哲兵的种粮经
记者 黄柱 通讯员 饶青才

科技联姻

俞敏洪，江苏江阴夏港街道人，毕业于北京大学英语专业，
新东方学校创始人，1993年在北京创立新东方学校。现任新东
方教育科技集团董事长兼总裁。

通过高考上大学，可以实现梦想改变命运。不过，每个同
学都有自己的生命轨迹，成功之路也不尽相同。高考并不是奋
斗的终点，不管成绩如何、读什么大学，都不是决定个人成败的
关键。决定个人成败的是伴随一生的胸怀、精神和勇气；人生
不是百米赛跑，而是一场无穷无尽的马拉松。同学们，加油！

马云，中国著名企业家，生于浙江杭州，祖籍绍兴，阿里巴
巴集团主要创始人之一。

“我考大学时的理想是上北大，但最后只上了杭州师范大
学外语系，离本科差 5 分，但本科没招满人，就幸运地上了本
科。而且考了3年。第一年高考数学考了1分，第二年19分。
所以我觉得每个人只要不放弃终归可以成功。

还有中国人干什么事情，总是抱太大的希望，我想对参加
高考的学生说，我们不要对大学抱太大期望，我们要认识到我
们需要什么，别人能够给我什么。不要把所有的问题放在一个
期待上，实现不了这个期待就抱怨它。”

李开复，中国台湾人，是一位信息产业公司的执行官和计
算机科学的研究学者，创办创新工场任董事长兼首席执行官。

如果考后选志愿，千万不要草率，不要让别人代你做决
定。我感觉大学生中“选错专业”的后悔超过“没考好”的后悔，

高考是你过去多年的目标，现在结束了，需要找新的目标
取代，否则容易空虚迷茫，

暑假除了放松之外，开始寻找自己的兴趣、准备大学学习、
争取有意义的实习机会。

周鸿祎，湖北黄冈人，毕业于西安交通大学管理学院系统
工程系，获硕士学位。360公司董事长，互联网“免费安全”模式
的首创者和践行者。

“我从小惧怕考试，高考前获得一个机会一不小心就混到
大学了，后来上研究生也没有参加考试(只加试了英语就差点累
吐了)。不过，我还是非常遗憾没有参加过高考，毕竟，高考是人
生的一个里程碑，在我的记忆里，总也找不到高中和大学的分
水岭，这样挺不好的，似乎人如果不参加高考，就可能谈不上成
熟。所以，我想对那些对高考感到紧张的人说，高考是人生的
一个非常好的经历，这是人一生中回忆的资本，能参加高考是
一件幸福的事情。” （摘自和讯网）

同样是大米，贴上桥牌的商标，价格就
要翻几番；一样是螃蟹，贴上西凉湖的商
标，价格就要涨不少；同样是苹果，贴上了
红富士的标签，卖得就是火。

是什么让这些农产品，身价倍增？答
案是商标，是品牌，是商标品牌背后的品
质。

过去，有句俗话说，酒香不怕巷子深，
意思是如果酒酿得好，就是在很深的巷子

里，也会有人闻香知味，前来品尝。后引申
为东西或产品很好，哪怕不去做营销推广，
消费者也会知道它，寻找它，购买它。

如今，这句俗话在市场经济大潮面前
却值得商榷。因为蓬勃发展的市场经济
中，商品品种繁多，商品质量参差不齐，消
费者面对的是“挑花了眼”的选择。在消费
者毫无头绪的选择中，深巷中的酒，谁又能
闻得到？

消费者能闻到的是，有口碑的商标，叫
得响的品牌，因为这方便了他的选择。

品牌确实很重要，但有种情况值得关
注，更多消费者脑海中第一品牌是三星、诺
基亚，这是卖手机的；阿迪达斯、耐克、乔
丹，这是卖运动服装的；茅台、五粮液、白云
边，这是卖酒的；可口可乐、百事可乐、芬
达，这是卖饮料的……

消费者很难第一时间想到一些农产品

品牌。这说明什么？说明农产品的宣传力
度还不够，农产品的营销力度还不够，农产
品品牌在消费者心目中份量还不重。

农业包含农林牧副渔，农业出产的产
品众多，农业应大有前景。如何让更多优
质产品脱颖而出，这需要农业在提高产品
质量的同时，增强品牌意识，像其它的行业
一样做大做强做响品牌，实现与品牌的真
正联姻。

商业大佬高考寄语：

不把希望全部寄托在高考上

大学生创业有扶持

毕业生可向县市团委申报
本报讯 记者朱亚平报道：5日，记者

从市劳动就业局获悉，市团委与人力资源
社会保障部门正式启动了2013年度高校
毕业生创业扶持项目申请工作，已有100
多名高校毕业生创业项目递交了申请。

为做好高校毕业生就业创业工作，今
年共青团湖北省委、湖北省人力资源和社
会保障厅将继续实施高校毕业生创业扶持
项目，我市也随后进入了申报和初步审核
阶段。

据了解，今年高校毕业生创业扶持项
目分两次向省里申报，上半年申报时间为5
月22日至6月30日，下半年为9月1日至
10月30日。凡取得国家承认学历的高校
毕业生，毕业3年以内，在我市内创办企业
或从事个体经营，取得工商营业执照，且项
目稳定运营时间满2个月以上，无不良信用
和违法记录，吸纳3人（含3人）以上就业，
项目符合国家产业政策、技术要求，市场前
景良好，具有带动就业能力的项目都可申
请。

据悉，每个通过评审的项目可获得2万
至20万元的资金扶持；并为项目配备一名
创业导师，实行“一对一”式的创业指导；根
据高校毕业生创业需求，提供创业培训、创
业孵化、项目融资等后续服务。

申报对象可在规定日期前向工商注册
地所在县（市、区）团委或毕业高校团委提
交申报材料。

俞敏洪：高考并不是奋斗的终点

马云：不要把希望全部寄托在高考上

李开复：高考志愿不要让别人代你做决定

周鸿祎：能参加高考是一件幸福的事情

“5月有枇杷，6月有杨梅，7月有水蜜
桃，10月有脐橙……我们村一年四季瓜果
飘香。”5月28日，嘉鱼县高铁岭镇白果树
村村支书孙焱成在介绍村里的水果种植情
况时，掰起手指说了一大串。

更让他骄傲的是，该村已成功注册了
“卫东”、“李珠”、“嘉博”、“雪成”、“矿斗山”
等5件商标，其中“雪成”被认定为咸宁市

知名商标。商标发展速度位于全县前列，
品牌效应明显，大力推动了高铁岭镇林果、
水产、家禽、生猪养殖等产业的发展。

当日，记者在白果树村嘉华有机果园里
看到，这里满坡都是高过人头的枇杷树，一
串串金黄色的枇杷压弯了枝头。慕名而来
的游客们有的在品尝有机枇杷，有的在采摘
枇杷，有的则在果园里拍照，笑语不断。

“这有机枇杷就是好，皮好剥，肉细多
汁，甘甜可口。”边采摘边品尝枇杷的徐女
士告诉记者，以前在街边买的枇杷，是由化
肥、农药和激素催熟的，吃前要多次清洗，
吃时需用手指压一遍才能将皮剥下来，汁
不多，口感也差。而到有机果园来采摘，不
但可以吃到放心的枇杷，还能和家人享受
采摘游玩的乐趣。

2007年，嘉华果业的邓卫东在白果树
村投资800万元，5年时间在2030亩荒山
栽下了2万多棵枇杷和杨梅，今年枇杷刚
到试果期，便引来四方游客到园采摘和观
光。“枇杷果子可吃，叶子和核能入药，我和
浙江康恩贝集团签有合约，明年是丰产期，
收入可达300万元。”邓卫东踌躇满志地
说。

金果压枝头 喜悦在心头

枇杷上市，邓卫东这几天都住在果园
里，在果林里采摘枇杷，并为枇杷贴上“卫
东”牌商标，每年的产值由以前的300万元
上升到1100万元。

据了解，高铁岭镇是嘉鱼县的资源大
镇，富产林果、水产、黄金、锰、煤等资源，但
是由于农户的商品意识不强，当地比较有

特色的杨梅、枇杷、桃李等农产品种植规模
偏小，农户单打独斗成不了气候。

“送钱送物不如送个好商标。”邓卫东
至今对申请“卫东”商标记忆犹新。当时，
村里有很多水果种植户，每到水果成熟的
季节，果农就犯难了，小打小闹又没有品
牌，枇杷在市场上不好卖。

“后来镇上工商所指导我们抱团经营、
申报商标，有了这个‘身份证’，枇杷身价涨
了，销路也不愁了。”说到这里，邓卫东一脸
喜悦。他说，有了自己的品牌后，他与武商
量贩、沃尔玛等超市建立了长期合作关系，
产品不愁没有销路。

“高铁岭镇商标少、名牌更少、我们在

各村建立了商标指导站，搭建了为企业、农
民专业合作社和个体户服务的便民平台，
帮助他们实施品牌带动，提高市场竞争力
和抵御风险的能力。”高铁岭镇工商所所长
万志龙介绍说，现在高铁岭镇盛产的枇杷、
杨梅、叉尾鮰等产品远销全国各地，农户收
入人均增长6000元。

数量上规模 发展优特品

公司十农户 打造名品牌


