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二、中华人民共和国境内外的法人、自然
人和其他组织均可申请竞买，申请人可以单独
申请，也可以联合申请（联合申请应明确联合
竞买所涉及的企业出资比例、签订《国有建设
用地使用权出让合同》的受让人）。竞买人参
加竞买须提出竞买申请，并提供竞买须知中要
求提供的相应文件资料。

三、本次国有建设用地使用权拍卖出让采取
增价拍卖方式，按照价高者得原则确定竞得人。

四、本次拍卖出让的详细资料和具体要
求，详见拍卖文件。申请人可于2013年4月8
日至2013年4月27日17时30分前到赤壁市
土地储备交易中心或湖北泉盛拍卖有限公司
获取拍卖文件。拍卖出让地块自公告之日起
在其所在地公开展示，赤壁市土地储备交易中
心和湖北泉盛拍卖有限公司将随时组织现场

踏勘和地块情况介绍。
五、申请人可于2013年4月8日至2013

年4月27日17时30分前到赤壁市土地储备
交易中心或湖北泉盛拍卖有限公司提交书面
申请。交纳竞买保证金和竞买备用金的截止
时间为2013年4月27日17时30分。

经审查，申请人按规定交纳竞买保证金和
竞买备用金，具备申请条件的，湖北泉盛拍卖
有限公司将在2013年4月27日17时30分前
确认其竞买资格，发给其竞买资格确认书。

六、本次国有建设用地使用权拍卖会定于
2013年4月28日上午10时在咸宁市温泉月亮
湾特1号温泉谷大酒店一楼东区会议室举办。

七、联系方式与银行账户：
1、联系方式
（1）赤壁市土地储备交易中心

联系地址：湖北省赤壁市赤壁大道559号
联系人：林先生
联系电话：0715-5359806
（2）湖北泉盛拍卖有限公司
联系地址：咸宁市咸宁大道43号丹桂大

厦1202室
联系人：章先生 梁女士
联系电话：0715－8278999

13997517731 13036189990
网址：www.hbqspm.com
2、银行账户
开户单位：赤壁市非税收入财政专户
开户行：赤壁市农业银行营业部
账号：695201040000220

赤壁市国土资源局
2013年4月8日

地块
编号

P(2013)
29号

土地
位置

河北大道
北侧（客运中
心东侧）

土地面积
（㎡）

25875.5

土地
用途

商住

规划指标

容积率

2.0-3.0

建筑密度

20%-30%

绿地率

30%-35%

建筑限高

50米

出让年限

商业40年、
住宅70年

竞买保证金和
竞买备用金
（万元）

1300

起拍价
（万元）

2530

赤壁市国有建设用地使用权拍卖出让公告
经赤壁市人民政府批准，受赤壁市国土资源局委托，赤壁市土地储备交易中心联合湖北泉盛拍卖有限公司以拍卖方式出让赤壁市河北大

道北侧（客运中心东侧）国有建设用地使用权。现将有关事项公告如下：
一、出让地块的基本情况和规划指标要求：

本报讯 通讯员蔡云开报道：“近期采
茶劳力缺乏，请求政府帮忙组织劳力。”近
日，崇阳县青山镇白茶基地老板葛晓峰拨
通了镇党委书记王雄伟的电话。于是，每
个村组织富余劳力上山帮忙采茶。

连日来，全镇25个村，每个村固定一
辆专车接送劳力到白茶基地采茶，镇畜牧
站主动送肉到基地为农民工加餐。

目前，全镇每天有1000余人到基地采
茶。最多的一人一天采摘青茶20斤，最少
的也能采摘到 15斤，每人可收入 200—
300元。

采摘工简丽君高兴地说：“现在我们正
闲着没事干，镇里组织我采茶，每天赚几百
元，很划算，今年种田买农药化肥的钱不愁
了。”

采茶劳力问题解决了，老板葛晓峰乐
开了怀，他指着一大堆青茶自信地说：“你
瞧，这批茶纯利润至少40万元。”

镇党委书记王雄伟介绍：“全镇19个
农业基地都存在缺劳力的问题，镇委把当
前春耕备耕和组织富余劳力到基地打工作
为当务之急，一方面帮茶老板解了难，另一
方面助群众创收，一举两得。”

开春以来，该镇富余劳力到基地打工
创收达到260万元。

崇阳青山镇

千名劳力基地赚钱

3月22日，在通山县九宫山镇富有村黄崇淼的乌骨羊繁育
基地，记者看到，这里的羊，有的全身发黑，有的黑白相间，很奇
特。这些都是乌骨羊，羊的皮、肉、骨头、内脏都是黑色的，属通
山特有品种。

说起这种独一无二的羊，还有段来历。1989年，18岁的通
山农民黄崇淼萌发了养羊的念头。经过一段时间市场调查，发
现羊市场发展前景确实可观。他立马回家建起羊舍，买回8只
山羊，经过几个月的饲养，数量增加到35只。

初战告捷，黄崇淼又贷款12万元养起了猪、鸡和鱼，试图全
面发展。但由于对当时的市场缺乏了解，又缺少技术管理知识，
造成了极大亏损——连本钱都搭了进去。

投资失败令他信心大损。冷静下来，黄崇淼总结了经验教
训：创业不能光有蛮劲，得依靠技术、掌控市场信息。思前想后，
黄崇淼决定还是专心养羊。

他认真钻研养羊资料，拜访当地养殖专家，随着经验的增
加，他又面临一个问题：本地山羊品种单一、肉品质差、市场价格
偏低。传统的养殖模式已不能满足市场需求。

必须改良品种，否则根本赚不到钱。多次去外地考察，黄崇
淼先后引进100只黄羊、150只马头山羊、1800只波尔山羊。
2002年，黄崇淼销售收入达到近百万元，成功发了“羊财”，被人
誉为“羊司令”。

黄崇淼并不满足于此。2005年，当时通山的有志之士开发
出黑山猪品种，猪肉市场价值比普通猪高出30%。黄崇淼又联
想到黑豆、芝麻、黑米等黑色食品很受欢迎，就猜想如果养黑山
羊也会很有前景。

为此，黄崇淼带着课题找到华中农业大学的相关教授。教
授说，黑羊又名乌骨羊，肉品质好，骨头还有药用价值，市场行情
很不错。

这让黄崇淼喜出望外，全力寻找这种特殊的羊。2007年，
经过多方探寻，他打听到在湖南省平江县幕阜山一个深山老村
里有远古的羊种，肉质是黑的。黄崇淼就赶到这个偏僻的村落，
购买了5只羊，带回华农，通过胚胎移植，终于得到了他预想的
乌骨羊。

2008年，黄崇淼把养大了的乌骨羊送到华农。经专家检
测，这种羊黑色素含量十分丰富，不仅肉质鲜美，还有提高机体
免疫力、防须发早白和滋阴补阳等多方面保健功能。

通过鉴定，华农专家们认为，黄崇淼的乌骨羊是世界上独一
无二的山羊乌质遗传资源，它的发现，填补了我国历史上乌骨山
羊无记载的空白。

在华农专家指导下，通过反复试验，黄崇淼成功繁殖了大批
乌骨山羊。

技术难题攻克后，黄崇淼便开始大规模养羊计划：成立了专
业合作社，发展了13户农户，目前共养乌骨山羊2300多只。

乌骨山羊效益怎么样？黄崇淼讲了个故事。去年，内蒙古
有人以1万元单价想购买他的10只乌羊，未能如愿，最后用10
只纯种杜波羊才得以交换，而纯种杜波羊均价近2万元。

“县里制定了乌骨羊保种计划，现在这些乌骨羊还不能出
售。每年出售一些淘汰羊，收入也可达到30万元。”黄崇淼透
露，乌骨羊的种羊单只以万元以上出售，商品肉羊可达到
5000-8000元每只。

2010年，崇阳鹏龙达锻压机床厂、崇
阳县万兴锻压机床厂、正鑫设备制造有限
公司实行联合，组建成湖北崇锻集团。

2011年，一座占地近4万平方米的机
械制造企业，以雄伟气派的面貌矗立在天
城工业园。

集团公司主要生产数控锻压机和各类
铸件。锻压产品有HRK系列电液伺服折

弯机、HRT（K）系列
液压（数控）折弯机、
HQL（K）系列液压
摆式（数控）剪板机
等，年生产能力达
1000多台。

目前，公司有天炉、中频电炉、数控热
处理炉、光谱分析仪、金相显微镜等设备
50多台套。去年开发的2000吨大型数控
板料折弯机，采用了世界先进的电液伺服
技术，位居同行业前列。

铸造具有年产2万吨的生产能力，为
重型装备业提供铸铁、铸钢、合金铜、不锈
钢铸件。

公司产品畅销全国，远销欧美、中东、
南非、东南亚等30多个国家和地区。

创业无止境，没有最好，只有更好。联
合一切有利的力量，做大做强产业，企业才
能在波澜壮阔的市场中扬帆远航，这是龙志
平的经验之谈，也是他的终生追求。

龙志平的“崇锻王国”
记者 黄柱 通讯员 汪光敏

他，在部队当兵时是机械兵，上大学时学习机械，当老师时教授机械，办企业时制造
机械。不管身在何处，心中的机械梦想从未改变。他就是湖北崇锻集团董事长龙志平。

龙志平出生于崇阳县城北五里大集
山，家庭的贫困让他梦想有一天做大事业。

1976年，18岁的龙志平高中毕业。怀
着当兵之梦应征入伍，在广东韶关机械兵
某部服役，从此一发不可收拾地爱上了机
械。

在部队，他深感没有过硬专业知识，很
难与冰冷的机械“对话”。

1977年恢复高考，给了他上大学的希
望。他向部队申请报考，批准后他刻苦复
习，恨不得把一分钟当两分钟用。

1978年，龙志平如愿考入太原重型机

械学院工程机械专业。遨游在机械的海洋
里，他如饥似渴地吸取知识。大学四年转
瞬即逝，他仍觉得自己对机械的理解不
够。1985年，他考入武汉理工大学，攻读
硕士学位。因成绩优异，毕业后留校任教。

1993年，市场经济大潮不断撞击龙志
平的心扉。他毅然辞职，去追逐自己制造
机械的人生理想。

初到深圳时，他替人打工。站稳脚根
后，筹资创办鹏龙达科技有限公司，从事厨
房设备生产。虽说公司规模不大，订单却
源源不断。

1999年，龙志平得知，崇阳县锻压机
床厂因经营困难，濒临破产。怀着对家乡
的感情，出于拯救家乡传统产业的初衷，他
决定回乡承租。

当年12月，龙志平租赁县锻压机械床
全部资产，成立崇阳鹏龙达锻压机床厂。

他移植深圳发展理念，确立“兴企业文
化，树崇锻品牌，锻压机床做强，关联产业
做大，建设亿元企业”的发展目标，提出建
设“和谐、诚信、创新、精业”的企业文化，定
位诚信经营、创新发展。

他带领全厂员工，在短短两年时间内

开发出 QC12Y 系列液压摆式剪板机、
QC11Y系列液压闸式剪板机、WD67Y系
列折弯机等新产品。

崇锻产品市场知名度迅速提高，年产
值很快突破1000万元。

2002年，为了切身感受西方企业的先
进管理，龙志平到美国西雅图IMPEX公司
担任项目经理。现学现用，他每年数次回
国返厂，及时把西方企业的先进管理经验，
实践于自己企业，摸索出一整套行之有效
的先进管理模式，极大提升了企业经营水
平。

过去，公司铸件只限自己用，不外销。
2006年，龙志平凭着敏锐的嗅觉发现，大
中城市铸造产业受环境的限制纷纷向周边
县市转移。

他决定成立铸造分厂，扩大外协业务
量。于是，他投资200多万元，开发生产铸
钢产品；投资300余万元，添置铸造生产和
检测设备。

2009年，公司铸件年生产能力由不足
千吨迅速增长到5000吨，产品供不应求，
产值超过3000万元。

“经营以客户为本。”是龙志平的经营
理念。

在发展铸造产品初期，产品质量不稳

定，用户对铸件加工过程中发现的质量问
题反应较强烈。龙志平得知后，毫不犹豫
地派车把货拉回返工，主动赔偿用户的加
工损失费，虽说为此承受了数十万元的损
失，却赢得了用户信任。

近几年来，公司先后与中南车辆集团
长江公司、武昌青山造船厂、湖北三江航天
万山特种车辆有限公司等大中型企业建立
起互信互利的合作
关系。

公司还多年被
市、县工商部门评为

“重合同、守信用”企
业。

3月21日，湖北瀛通电子有限公司生产车间内，工人们正在生产耳
机线材。该公司位于通城县经济开发区，总投资1.5亿元，占地面积11
万平方米，主要研发生产销售通讯类线材，产品远销海外。

记者 程慧 特约记者 王铄晖 通讯员 漆依依 摄

A怀揣梦想结缘机械 B毅然回乡拯救旧厂

C立于诚信发展壮大 D联合做强扬帆远航

瀛通电子生产忙

真正成功的企业家大多把美誉度看得比财富更重要，他们
往往会放弃那些有损声誉的不道德的赚钱机会，因为失去社会
的认同，拥有再多的财富也是失败者。

——“风投教父”汪潮涌

1998年亚洲金融危机，给了王潮涌一个很大的触动：中国
需要自己的投资银行，需要高端的金融人才。

他在摩根当首席代表的时候，曾代表中国跟摩根史丹利和
建设银行谈判，后来和其他的一些同事一块把中国国际金融公
司——中金促成，但中金是中外合资的。之后，一批留学生决定
回国创办中国自己的投资银行。

汪潮涌是这批人之一。他辞掉工作，到国家开发银行当顾
问。与摩根首代相比，落差很大，因为那时候他在华尔街已经干
了十几年，薪酬已经是超过百万美元，而国家开发银行，拿几千
块工资，人民币的。

最后，他想，干脆一块钱都不要，纯粹为开行做贡献。“因为
当时出国时，有学成归国做事情的想法；在国内金融机构的工作
经历是很珍贵的。虽然没有这个财务上的收入，但是其他方面
有些收获，非常值得。”汪潮涌认为。

对于财富，汪潮涌非常淡然。小时候，他生活在农村，几乎
对钱没有概念，只希望能够有三顿饭吃就行，衣服一年3套；上
大学时，连皮鞋也没穿过，手表也没戴过。那时候因为没有压
力，社会没有那么浮躁，也没有人说为什么穿得那么朴素。到华
尔街工作以后，就觉得能够为家人、为孩子提供一个安全保障就
可以了。

做投资，主要是证实自己当初放弃数理化，选择经济管理是
正确的，其次也是帮助创业者实现他们的理想。

汪潮涌认为，对于年轻人，你去追求卓越，钱自然会跟着
来。当你有远大的目标和志向的时候，你就是财富的负产品。

在选择项目的时候，对于创业的目标是赚钱的企业家，汪潮
涌敬而远之。他更愿意与有远大理想和志向，同时又脚踏实地
的企业家同行。

不要把钱当成追求

“羊司令”黄崇淼
记者 徐世聪 通讯员 张海英

咸宁市咸安区贺胜桥镇财政
所遗失湖北省城乡居民社会养老
保 险 收 费 收 据 壹 本 ，号 码 ：
7414976-7415000，特声明作废。
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