
19日，咸安区贺桥镇黎首村茶场厂长朱祖建（左）在为茶农讲解采茶技术。现年44
岁的朱祖建，1998年主动从区特产局辞职，毅然回到家乡黎首村承包100多亩荒山兴建
茶园。多年努力，他开发研制的“黎剑”高档茶，在武汉、黄石等地市场上供不应求。去
年，他被评为“全省茶叶种植示范大户”。 记者 袁灿 通讯员 中南 蒋俊 摄

本报讯 通讯员镇咸武报道：在3月
15日召开的咸安区商务工作会议上，咸宁
市东胜集团公司等12家外贸出口企业受
到区政府重奖。

近几年，咸安区政府针对外贸出口受
国际金融危机影响，外贸出口严重下滑的

情况下，通过搭建平台、政策促进等有效措
施，帮助企业开拓市场，力促外贸出口保持
稳定增长。

为充分调动外贸企业的积极性，从
2010年开始，区政府出台了《外贸出口绩
效奖励办法》等一系列鼓励外贸企业发展

政策措施，年终同其它各项目标一样实行
量化考核。

截止目前，全区有进出口经营权企业
发展到27家，有出口业绩16家，在国外设
立固定营销机构3个，出口总量连续5年保
持15%比例增长。

荒山种茶人

人气搅旺小乡村

时间回到2008年10月1日，隐水洞地
质公园景区正式对外营业的同时，全村首
家农家乐餐馆“西泉苑”也正式营业。11组
村民程诗虎抢夺先机，成为全村首个“吃螃
蟹”的人。

“我们之前在广东做餐饮生意，一年辛
苦到头，赚不了几个钱，听说隐水洞开发的
消息后，我想着出洞口离家门口仅仅100
多米，游客逛累了肯定要吃饭，所以就着老
本行，开一家小餐馆，应该有生意……”对
于创业初衷，程诗虎侃侃而谈。

机会垂青有准备的人。随着隐水洞带
来的人气越发兴旺，一年时间，紧靠几张木
桌和两台柴火灶起家的“西泉苑”，营业额
达到了70多万元，净利润也有20多万元，
程诗虎创业取得巨大成功。

尝到甜头后，程诗虎扩大运营规模，建
了三层仿古木结构的乡村酒店，有包房5
间，客房4间，可同时接待200名游客就
餐。2012年，他的农家乐一年接待游客3
万多人，收入达到160万元。程诗虎从一
名打工仔一跃成为远近闻名的创业先锋。

有先锋带头，西泉村的农家乐如雨后
春笋般出现在隐水洞进出口路段两旁，短
短两三年，西泉村的农家乐发展到了68

家，涌现了“清风楼”、“富水湾”等一批上档
次上规模的农家乐酒店。

村支书方兴育感慨道：2009年全村人
均纯收入仅2850元。如今，农家乐带动了
600余名村民就业，农民人平收入增加了
3000多元，一举甩掉了贫困落后的帽子。

自产自销节成本

14日，记者来到隐水洞出口不远处的
农家乐餐馆“清风楼”，在具有浓郁湘西风
情的吊脚楼酒店内，老板程书明告诉记者，
店内的原材料供应基本上是自产自销：萝
卜、辣椒等绿色蔬菜全都是自家菜园里种
的，山里面还有散养的土鸡，水塘里有放养
的土鸭、土豚，店里供应的腊肉也是出自家
养的土猪肉，更有特色名菜富水湖清水鱼，
也是自产自销。

“除了少数反季节蔬菜和野菜需要上
县城采购，其他菜品材料基本上可以自己
供应，目前，店内百分之七十的原料可以保
证自己供应，每年可以节省材料采购20多
万元。”程书明乐呵道。

当天，不仅是程书明在自产，“西泉苑”
的老板程诗虎也在自建。记者在一处鱼塘
边找到了程诗虎，他正在和老父一起搭建
观鱼台。“每年七八月，是鳜鱼上市的稀缺

期，也是旅游的高峰期，市面上价格一直高
居30元每斤，既贵又不好买，今年，我准备
自己养。”程诗虎透露他的计划。

“我想用家里承包的鱼塘，搞网箱养
鱼，80个钢构网箱已经准备到位，钢架也已
经铺好了，等塘里水一干，就可以架设渔网
了，我算了算，解决了鱼的供应，可以省下5
万多元的鱼料供应。”程诗虎说。

村委副主任吴世明介绍，村辖区面向
富水水库，空气新鲜，土壤肥沃，种出来的
菜都是绿色食品，契合农家菜纯天然、健康
的招牌，与其他农家乐相比有得天独厚的
优势；再加上各家都养了猪、豚、鸡、鸭，顾
客吃不完的食物可以用作家禽的食物，避
免了浪费，形成了自产-自销-回收再利用
的循环发展模式。

拓宽产业求发展

如何拓宽农家乐产业链，给村里带来
深层次广范围的经济效益？村里一直在思
索，却始终找不到答案。

“去年国庆黄金周，村里的农家乐每天
接待游客都在5000人次以上，各大农家乐
门前车水马龙，非常热闹，很多农家乐从中
午十一点一直开到下午三四点，但大部分
人只是游完隐水洞，吃了个饭就走了，留下

来住宿的游客非常少，人气来得快，去得也
快。”村支书方兴育叹道。

为此，方兴育到县旅游局“取经”。旅游
部门组织村干部和村民先后到湖南张家界、
凤凰，江西婺源等地学习农家乐发展经验。

通过考察学习，方兴育找到了答案：要
着力挖掘本地的人文、生态、民俗风情的资
源，丰富乡村旅游内涵，凸显农家特色和文
化特色；把民间文化活动和农事活动、健身
活动、民间文艺等有机结合到乡村旅游中
进行开发，让游客亲自参与，亲身体验，增
强互动性和趣味性。

“游客来了之后，没有玩的，没有看的，
自然会走，为此，我们设计了西泉村一日游
方案，即游客游完洞吃完农家乐后，再仿古
民居、看古树、进行田园观光采摘，把人留
住。”方兴育介绍。

目前，村里在建的旅游项目还包括两
个生态农业观光园、一个水果采摘园、西泉
祖祠古民居修复工程，加深拓宽旅游产业
链指日可待……
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张家川富了，因为他有1200多亩绿意
盎然的有机茶园。

张家川火了，因为他是我市有机茶培
植第一人，并有了自己的品牌。

必然又意外的转型

张家川是我市最先被认证的有机茶叶
培植第一人，但在24年前，他所从事的行
业，居然是与茶叶毫无联系的建筑装饰。

近十年的装修生涯，让张家川越来越
感觉出身体不对劲：不适、咳嗽。在积累了
一部分资金后，张家川打算转行。

“往哪一行转？”张家川陷入了深思：我
来自咸安汀泗农村，对农业有感情。他的
心思开始落定在家乡的茶叶上。

当时的咸安，茶产业正经历着从集体
经济转入个体经济的最低点，发展空间很
大。但是因为发展茶产业，需要较大的资
金投入和较高的技术支持，所以，一般的村
民只能望而兴叹。带着憧憬与希望，张家

川选择了茶产业。

把困难变成机遇

创业的路，总是伴随着崎岖与坎坷。
对于张家川的有机茶，因为业内的标准很
多，所以这条路走起来。

从1998年培植有机茶以来，张家川最
难忘的是2003年的一场虫灾。“那年，茶园
里长了很多茶毛虫，对于一般的茶园，这是
一件很好解决的事，无非就是打打农药就
可以驱虫，但我不能。”张家川说，因为自己
经营的是有机茶，不能使用任何化学农
药。自己当时也没有经验，面对茶园的虫
害，张家川只得带人下茶园，人工捉虫。

“这不仅花费了很大的精力和投资，而
且我们这些人因为抓虫，手肿得连筷子都
拿不了。”张家川说。

过去没有农药时，怎么灭虫？经过跟
当地人请教，和自己的反复试验，张家川不
仅治好了自己的茶园，也开发出了一种有

机标准范围内、新型茶树生物杀虫剂，填补
了我省植物用生物杀虫农药的空白，得到
了农业部的认可。

竞争才有发展动力

目前，全国有三万多家茶企业，认证的
有机茶只有300多家。而在我市，已经发
展了9家有机茶企业。“有机茶产业的发展
潜力很大。”在张家川看来，这是好事。

任何一个产业，只有做大了，才有发展
的动力与潜力，才有好的发展势头。而且，
只有竞争，才能换来发展的动力。

张家川告知，做有机茶，目前最大的瓶
颈不在技术，而在人工和土地，如果解决掉
这个瓶颈，能发展得更快。

“在有机茶产业里，我们发展到了高
端。”张家川说，咸安区把有机茶当成专项
来做，拿出专项资金支持产业发展，组成
有机联盟，茶产业今后的发展道路就更宽
广。

数百亩茶园生机勃勃，豆油皮加工坊井然有序，“两头乌”
肥猪满院，数千只散养鸡在林中觅着食，百亩水面上偶见鱼儿
跃起……12日，记者一行来到通城县马港镇程坳村霞光茶叶专
业合作社夏江源分社，在负责人吴海燕的引领下，参观了他的
生态养殖基地。

走进基地大院，右侧是一间600平米的豆油皮加工厂房，几
名工人正忙着加工黄豆。吴师傅介绍，这些黄豆都是从东北运
过来的，每天加工1千斤左右。

与吴师傅交谈中，养猪场和养鸡场的工人前来运豆渣，跟
随着豆渣运输车，我们走进养猪场，随着豆渣入圈，健壮的“两
头乌”立即过来抢食。

在占地1000平米的猪舍中，设有自动排水系统，一按开关
便可将猪的粪便冲入沼气池。吴师傅告诉我们，他一年养三批
猪，一批350头左右。沼气池除了供给基地正常运作外，还可以
满足周围20多户的日常生活。

随后，我们来到养鸡场，只见一间1200平方米的鸡舍坐落
在半山腰，鸡群在林间觅食。吴师傅介绍，这些鸡都是吃豆渣
和蚯蚓等天然饲料，一天产蛋500—700枚，因为是纯生态的土
鸡蛋，每天来要货的人络绎不绝。

上世纪八十年代初，吴海燕从部队退伍后从事茶叶经营，
积累了营销经验和资金。2007年，他将马港镇夏江源茶场300
余亩茶园承包下来，发展有机茶。随后又将茶场改建成养猪
场，建起了沼气池，配套筹建了豆制品厂、养鸡场，形成“豆制品加
工，副产品养猪、鸡、鱼，畜禽粪便生产沼气和沼液，沼液种茶、养
鱼、养蚯蚓，蚯蚓喂鸡和鱼”的生态产业链，年产值过千万。

近年来，他创办的生态养殖场越做越大，被省科协、省财政
厅列入了重点扶持的“全省科普示范助力新农村行动计划”项
目，他成为“全国农业技术推广科技示范户”。

嘉鱼县潘家湾镇平安洲，成片的竹柳成为一道独特的风景
线。村民说，这里种植的不是树木，而是“金子”……

18日，记者来到平安洲，成片的竹柳已绽放出绿色的嫩芽，
春天的味道在这里特别浓厚。

竹柳是优选、优育后的柳树品种，具有生长速度快、成活率
高等优点，原产自美国，因其形态、枝叶，跟竹子十分相似，取名
竹柳。

“竹柳集合了杨树、毛竹、柳条的基因，最适合在长江边种
植。”竹柳树的主人是潘家湾镇四邑村村民徐诗高。此时，他正
在林中，给观赏树木的游客介绍“竹柳”的特性。

徐诗高在几年前就开始关注树业行情。他认为，投资花卉
苗圃资金回收太慢，因为花卉苗木需要一个较长的生长期，数年
后才能销售赚钱，而且各地发展花卉苗木的业主很多，市场竞争
激烈，如果走这条路，风险和困难一定很大。

听着徐诗高对创业侃侃而谈，不知内情的人还以为他创业
一帆风顺。其实，这都是他在市场大潮中跌撞出来的经验。

两年前，50岁的徐诗高除了栽种一些四季作物外，也种了
少量的果树，但品种单一，想致富还不现实。去年初，他与当地
村民联合起来打算实施一项树林种植计划，但由于各种原因最
终“流产”了。之后，徐诗高除了上网学习乡村育林知识外，还与
合作村民一起到外地考察学习种树育林的先进经验。回来后，
徐诗高把具有生长快、适应能力强、材质优良等特点的竹柳，作
为重点培育种植品种。

“近几年来，各个城市都在美化环境，打造园林景观，我栽种
的竹柳，如果管理好，成活率非常高，不仅具有观赏价值，还可以
直接进厂加工。”徐诗高对竹柳的前景很看好。

目前徐诗高已投入1000万元，共种植3500亩竹柳，每亩可
获纯收入一万余元。

吴海燕借生态“发家”
记者 李嘉 通讯员 王清龙 叶亮

徐诗高凭竹柳“发财”
记者 王恬 通讯员 龙光辉

一身布衣沾满了灰尘，手上戴着橡胶大手套。言语不多，却
一直保持着笑容。这一脸淳朴、憨厚的胡念忠是崇阳县石城镇
有名的养猪能手。

19日，记者来到该镇方一村，走近胡念忠和他的养猪场。
胡念忠，今年40岁，只有高中文化程度。走上“猪倌”这条

路，只因他对乡土的眷恋。
2003年，通过对市场的反复调研和分析，在外奔波多年的

胡念忠决定弃商返农，回家养猪。创业伊始，阻力重重。一方
面，胡念忠缺乏启动资金，而且又没有牲猪饲养的养殖经验；另
一方面，缺少家人的支持，家人都不看好他，村民们也是看热闹
的多。但胡念忠毫不气馁，承受着巨大的压力，想方设法购进
30头小猪进行试养，边实践，边摸索。

苍天不负有心人，4个月后，肥猪全部出栏，获利3000元。
初战告捷，他又乘胜追击，再次购进50头小猪，不久又获纯利
12000元。这下全村沸腾了，前来参观、取经的人络绎不绝。

胡念忠没有骄傲自满，他一边热情招待来客，一边寻思：政
府服务“三农”政策好，生猪市场有了起色，再小打小闹，进行传
统养殖已无法适应当前市场的形势了，于是果断决定进行规模
养殖。

胡念忠开始四处找同行参观学习，同时请教有关专家对猪
场建设的前期工作进行全面的调查和准备。经过一个多月努
力，猪场的建设蓝图已初见端倪。通过考察，胡念忠选中了本村
一处山坡地作为场址。

为了征地，胡念忠甚至用自家的水田作为交换条件。但是
建设资金问题象一座大山挡住了他创业的步伐。为此，他四处
找亲友帮忙筹集资金。终于，经过千辛万苦，一座投资50万元，
拥有现代化设备的养殖场建成了，场中一次性可以养母猪60余
头，年出栏商品猪1000余头，创产值150万元，利润可达20万
元。近期，他又几次追加投资，扩建猪场规模，目前该猪场年出
栏商品猪5000余头。

胡念忠靠养猪“发达”
记者 黄柱 通讯员 张骋

只需要打通电话，农业专家就会赶到
你家田间解难，或通过电话现场指导解
难。这种以往仅在电视出现的欢欣镜头，
如今也在咸宁上演了。

3月12日上午，咸宁市“12316，帮农来
致富”主题日现场活动在咸安区举行。市
农业局联合咸安区农业局组织了中、高级
职称的8名农业专家给农解难。

上百位农民聚在一起，人挨人，人挤人
找专家们咨询。咸宁区横沟桥镇农民钟士
英好容易挤到前方，咨询当前麦田管理及
后期预防赤霉病的问题。他说，大家都挤
着趟往这里赶，大都是好奇12316能怎样
帮农来致富。

12316是条服务热线，热线采取以电
话为主的接入方式，农民用固定电话、手机
拨打“12316”，就可以随时把他们在生产生
活中遇到的问题直接反映上来，话务人员
通过连线现场和场外专家、求助相关部门
等方式，逐一给予详尽解答。这也是我市
农业部门首次开通的农业服务热线。

一位手拿优良品种宣传单的农民说，
去年听说玉米新品种“鲁单818”好，就试种
了一点，但不知为啥效果不好？市农业局
种子管理专家胡宇舟解释说，你的问题可
能出在种子上，一定要到正规种子经销部
去购买，不能贪图便宜在集市上购买散装
种子……

“大家不要挤，咱们的专家会一个个的
帮你们解决难题，问题解决不到位，我们的
专家不挪位。”市农业局副局长曾国之喊住
了汹涌的人潮，直感叹农民确实太渴盼专
家的指导。当天，300多名群众进行了现场
咨询。

捂热这根线
记者 甘青

对“12315”，大家一定不陌生，它是消
协的服务热线，通过这根线消费者权益得
到了及时有效维护，是众多市民记在心里
的一根热线。

如今，农业部门也推出了一根线——
“12316”。这根线也是通过电话的方式，接
通农民在生产生活中遇到的问题，通过连
线现场和场外专家、求助相关部门等方式
给农民解决难题。

观察“12316”的在咸安区首开情况，用
农民的话说：“火爆”。分析原因有三重：一
是天时。如今正值春耕期间，农民正为选
种育苗犯愁，正好赶上农民需求。二是地
利。我市毕竟还是农业大市，农业占主流，
热线帮农来致富自然受欢迎。三是人和。
农业部门很给力，派出了得力专家给农民
解难。

俗话说，万事开头难，但这“12316”赶
上了天时地利人和，起步却是一番风顺。
俗话又说，创业容易，守业难。意指做事贵
在坚持到底，不断守住成绩。

搬出两句俗话，绝不是给“12316”泼冷
水，而是希望“12316”借着深受农民朋友欢
迎的这股火，再加点柴火，让火烧得更旺，
让热线长久的热起来。

怎么热法？专家要保持热心，线路要
长久畅通，群众难题要及时解决。

说到底，“316”要向“兄弟”“315”借鉴
学习。与“兄长”一样成为群众心中的那根
有效的热线。

西泉村的“农家富路”
记者 徐世聪 通讯员 袁知树 蔡祖峰

“12316，
帮农来致富”

记者 甘青 通讯员 程仁

通山有农家乐910家，年营业额达1.5亿元。其中大畈镇的西泉村傍着隐水洞，建起
68家农家乐，年收入近3000万元，占全县总额近五分之一。记者深入一线探访——

一片茶叶闯出一片天
记者 王莉

咸安外贸出口企业实行绩效挂钩


