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80后大学生甘余杰，五年前大学毕业
时，可以留在繁华都市过高薪白领生活，却
回到家乡崇阳，开了一家猪饲料店。

从2008年到如今，他用真诚的服务，
托起乡村猪倌的希望。

顶着压力，做饲料供应生意

甘余杰出生在崇阳县青山镇一个山
村。2008年3月，甘余杰被武汉一家外企
聘用。他欣喜地为上班做准备。

一次偶然机会，甘余杰上网看到一则
新闻：崇阳县生猪规模发展迅速。

恰巧当时他爸爸在崇阳设了个“武汉
希望饲料”代销点。这一下子激活了他内
心深处的创业梦想。

他做了个决定：毕业后回家经营饲料店。
别人都在“跳农门”，他却回来干这个，

家人难以接受，亲友们更无法理解。
面对大家的劝说，早已下定决心的甘

余杰掰着指头列举了“4大理由”：卖猪饲料
能创造财富，不丢人；自己有兴趣，不会怕

苦怕累；这也是门技术活，把猪养好了，到
哪里都吃得开；只要踏踏实实干，就不信干
不出名堂。

于是，他顶着压力，做起了饲料供应。

学习技术，为村民提供指导

“他是个大学生，肯定都懂！”甘余杰经
营猪饲料后，经常有村民向他询问养猪的
有关知识。这让甘余杰很难为情，对于养
猪技术，他一窍不通。

有次，他到武汉参加一个养殖会议。
专家讲了很多养殖技术，包括饲料喂养生
猪。回来后，他开始学习养猪技术，主动到
武汉、咸宁等地大型养殖企业拜师。

他成了一名学徒工，每天喂料、查情、
打疫苗、搬运饲料，甚至住进养殖场。

有时跟同学聊起大城市的生活，他会忍
不住问自己到底图什么？又得到了什么？

当他看到农村养猪户对养猪知识的渴
求神情时，他找到了答案：“这里能帮助需
要帮助的人，这里能实现自身的价值，这里

是我的舞台。”

注重服务，以真诚赢得客户

甘余杰说，他的市场范围主要是全县
12个乡镇。

“要保证市场稳定发展，就得用贴心的
服务和过硬的技术留住终端客户，以客户
带动客户，实现共赢。”甘余杰道出了他的
工作“秘诀”：饲料销售出去后，他会跟客户
保持联系，针对客户养殖的品种、面积和季
节性问题采取针对性措施，帮助他们解决
问题，规避风险，提供优质售后服务……

有的村民手上没钱，甘余杰就让他们
先把饲料拿回去，等猪销售后，再把饲料的
钱还给他。通过这种方式，他带动50多户
村民养猪。

按时发货，务必准时送到

21日下午，在崇阳县光彩大道“武汉希
望饲料直销店”，我看到：整洁干爽的仓库
内，包装精美的饲料整齐堆放；几辆小型货

车排着队准备提货；货车前，梯子架得老
高，工人们正忙着将一袋袋饲料运上车。
甘余杰正在现场清点数量。

“这些猪饲料是石城镇八一村老王家
的，务必今晚送到。”甘余杰指着已经装上
车的饲料，对货车司机说。

一辆车装满开走，另一辆车顺位顶上，
场面好不热闹。

27岁的甘余杰着一身劳动时的标准
“行头”；蓝色粗布衣服、黑色长筒雨靴。

听说我想采访他，他羞涩局促地拍打
着手中的灰尘……

这份羞涩里透露出一丝淳朴和真诚。
他把每一个客户当成自己的朋友，尽己所
能，满足他们的要求。
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世巨装饰工程有限公司世巨装饰工程有限公司总经理吕世柱
温馨提示：

选择您和您家人的健康请选择世巨；
选择世巨等于选择了放心；
选择世巨等于选择了环保；

先装修后付款
保质保量，保工期，包您满意。

公司地址：咸宁市温泉体育路43号
咨询电话：13972829966，13797791188吕先生
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报名地址：市电大招生办公室（希望桥附近）各县市区求学者可到当地电大报名

招生对象及条件

招生对象：各级各类企事业单位人员、国
家公务员、其他行业在职从业人员、社会青
年、待业人员等，具有计算机基础知识人员优
先。

招生条件：报读专科须具有高中或中专
以上学历；报读专升本须具有国民教育系列
专科以上学历。

招生专业

专 科：法律、汉语、英语、行政管理、金
融、会计、工商管理、市场营销、工程造价、应
用电子、计算机信息管理、数控技术、电子商
务、旅游、小学教育、社会工作、学前教育、现
代文员、园艺技术、水利水电、畜牧兽医、教育
管理、物业管理、建筑施工与管理、应用化工
技术、人力资源管理、林业技术、广告学、社会
工作；

专升本：汉语、金融、法学、英语、小学教
育、数学、计算机、工商管理、会计、教育管理、

行政管理、土木工程、水利水电、机械制造、
物理学教育、化学、生物学教育、地理科学、
思想政治、历史学、体育教育、美术教育、学
前教育、公共事业管理、经济管理、市场营
销、卫生事业管理、旅游、音乐教育、土地资
源管理。

收费标准

专科：文经类 1438 元/学期、理工类
1500元/学期；专升本：文经类1688元/学
期、理工类1750元/学期；总学费按四个学
期收取。

毕业及颁证

在规定的学习期限内修满学分，达到
毕业条件者，颁发国家承认的学历毕业证
书，毕业证书由教育部统一电子注册，中国
高等教育学生信息网 http://www.chsi.
com.cn网站可查，本科毕业生符合相关条
件者可授予学士学位证书。

学习无界限学习无界限 沟通无距离沟通无距离

报名时间：从即日起至3月5日截止

成人学历教育热招中
市广播电视大学 2013年春季

电大——理想的终身教育课堂
★不需成考的入学方式 ★自主灵活的学习形式★完善高效的办学网络
★丰富优质的教学资源 ★名牌高校的毕业文凭

一、3月6日拍卖：1、咸宁市桂乡大道两旁11块高
立柱广告牌三年使用权。两面参考价：12.6万元/个/
年；三面翻参考价：35万元/年。位于咸宁市景观迎宾大
道，视野开阔，车流量大，是企业树立形象的最佳选择。
2、通城县质量技术监督局老办公楼部分房地产，起拍
价:180万元。

二、3月22日拍卖赤壁市新汽车客运中心旁11.52
亩商住地块。容积率<2.5，竞买保证金：450万元，起拍
价：860万元。地处新城区中心地段，两面临街，紧邻火
车站。人流量大，投资小、回报率高。

三、招商：牌号为鄂L02391金龙KLQ6758E3型客
车一辆，初登日期：2009年8月，参考价：8.8万元。

联系电话：0715-8278999 13997517731（章）
13036189990（梁） 13972817202（江）

有意者请与我公司联系，了解详情！
湖北泉盛拍卖有限公司
2013年2月25 日
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80后大学生甘余杰，毕业后他回乡卖猪饲料，并为养猪户提供技术指导

青春，在回乡创业中闪光
通讯员 马丽娅

为了让更多的消费者记住“凡客诚品”的名字，给公司找到
更清晰的定位，凡客诚品创始人兼CEO陈年进行了多种努力：
在各大网站烧钱投广告；各种场合穿自己公司的服装；给凡客诚
品定位“快时尚”和“平民时尚”等。

2010年，陈年给整个社会带来了“凡客体”。凡客诚品邀请
韩寒和王珞丹为形象代言人，5月份，一系列平面广告正式亮相
北上广等地的公交和地铁的灯箱广告牌。

“爱网络，爱自由，爱晚起，爱夜间大排档，爱赛车，也爱29
块的T-SHIRT，我不是什么旗手，不是谁的代言，我是韩寒，我
只代表我自己。我和你一样，我是凡客。”除了两位形象代言人
广告中所穿的T恤和长裙早早售罄外，这条有态度的文字引发
了网友们戏称为“凡客体”的模仿创造。“凡客体”成为网络热词，
凡客诚品的知名度也随之大增。

2010年至今，凡客诚品卖出3000万件服装，总销售额预期
突破20亿元。目前凡客诚品日均出单5万份左右，日均销售量
超过10万件。

自成立以来，凡客诚品一直试图打造一条完整的电子商务
产业链，从设计到生产，从产品到物流，凡客将那些看似平凡的
事情一一做好。

借全球金融危机之“机”，凡客诚品抄底了国际服装设计团
队，邀请有20年国际品牌设计经验的韩国设计师金美渊为首的
三人团队加入。

在服装生产方面，凡客诚品也实现了自主设计的服装与国
际大品牌服装同出一条生产线的愿望，选中山东鲁泰、香港溢达
等为阿玛尼、杰尼亚等国际一线品牌的代工厂商展开合作。

2010年，在强化原有的男装产品优势的前提下，凡客诚品
推出帆布鞋频道、VT频道和丝袜频道等，主打单品29元VT、
59元帆布鞋和丝袜等产品，秋天推出的运动服、卫衣、防寒服以
及99元起的雪地靴，销售成绩也非常好。再加上2009年正式
上线的女装品牌，凡客诚品的品类拓展到男装、女装、鞋、童装、
配饰、家居六大产品线，产品超过3万种。

为了提升用户的体验，凡客诚品从创办第一天起，就在不断
提升自己的服务水准和服务能力，该公司目前的呼叫中心超过
千人，开通货到付款城市超过1100个。

目前，凡客诚品在北京、上海、广州、武汉、成都等地自建有
仓储和配送队伍，为消费者提供12小时、一天两送的快捷和个
性化配送服务。

我们的责任，就是把全世界最时尚的款式，做成大家都买得
起的服装。 ——凡客诚品CEO陈年

平民的“凡客”时尚

本报讯 通讯员方强、罗会斌报道：近
日，赤壁市财政部门拿出20万元，对该市
新溪果蔬、丛林生态等28家优秀农民专业
合作进行奖励。

近年来，该市大力扶持农民专业合作
社，涌现出绿态果业、南林养殖、佑香茶叶
等一批运作良好、具有地方特色、带动力强
的农民专业合作社。

截止2012年底，该市已有农民专业合
作社170 家，出资总额达1.9亿元，入社农
户4000户，带动农户1.2万户，年产值3.2
亿元，可增加农民收入2300多万，成为农
民增收、农业增效的“助推器”。

今年，该市将继续围绕蔬菜、茶叶、果
品、畜牧、水产养殖、竹木、水稻、中药材等
农业主导产业，培育发展农民专业合作社，
力争合作社总量超过200家。

21日，湖北惠生药业有限公司员工
在生产。该公司位于咸宁经济开发区，
于去年 9 月建成投产，现已完成固定投
资1.5亿元。

目前，公司建成年产1000吨维生素
B6生产线，预计产值达1.5亿元，市场占
有率将居同行前列。

记者 袁灿 摄

本报讯 记者徐世聪、通讯员程良万
报道：20日，走进通山经济开发区，一片欣
欣向荣的场景，光电遥控器、机动车配件、
针织内衣三大项目正在加紧施工。

去年，该县经济开发区实现工业总产
值20.5亿元，同比增长12%。今年，该开发
区立足“一区一走廊三个工业园”的工业布
局，制定的目标是：工业总产值收入23亿
元，规模以上工业增加值达7亿元，完成固
定资产总投资达到10亿元。

该开发区将重点抓好大盘龙工业园、
科奥工业园、德行玻璃工业园等新项目的
建设，同时抓好玉龙机械二期、盛华化工二
期、方向机二期、科奥二期的建设。

今年开春，对咸宁好吃佬食品有限公
司来说，好事连连，福音频传：该公司生产
的“阿汤嫂”牌山茶油获得“咸宁市知名商
标”称号和“湖北省著名商标”称号。

公司创始人李忆，2008年一步跨进油
脂行业，经过五年奋战，把山茶籽油做成了
一个充满生机和活力的产业。

当时，咸宁的油茶处于“人种天养”状
态，山茶林呈现分散、零碎和品种退化的问
题。“阿汤嫂”把目光盯向外省油茶核心产
区——湖南省娄底市和岳阳市。“他们把油
茶产业作为农业产业结构调整的支柱产业
来扶持。”李忆说，“阿汤嫂”依靠这条渠道，
保障了基本原料。

“每一滴，都贵在纯正和健康。”为了实
现这个品牌主张，“阿汤嫂”聘请有专业知
识技能的质量管理人员把关质量。在采
购、加工、包装各环节中，质量检验人员都

必须跟踪、监督生产；在生产加工过程中，
各个环节严格按照国际质量管理体系进行
操作，保障出厂产品质量达到100%合格。

公司建立了多样化、复合型的销售渠
道，主打市场在咸宁和武汉。公司通过食
用油销售网络搭建销售平台，拓展长期供
应客户，如学校、单位食堂、酒店等。去年，
该公司还开辟了周边市场，洪湖、仙桃、阳
新、潜江等地都有阿汤嫂食用油。

为了扩大产量，公司去年扩建车间，年
底完工投入使用，商品库存量大大增加。

李忆说，今后将与高等院校、科研部门
“攀亲”，提高产品科技含量，降低成本。

“阿汤嫂”香传万家
记者 王恬 通讯员 张敏

惠生药业
抓紧生产

春节前夕，天城镇河田村香菇种植
大棚村民在采摘香菇，为节日市场提供
新鲜山货。

该基地不仅通过大棚种香菇，还有4
万包黑木耳菇棒，年收入可达 50 多万
元，食用菌种植已成为该村农户增收的
新产业。

记者 张大乐 摄

嘉鱼县官桥镇跑马岭村2组的一处山坡上，有一个“美健种
猪场”，创办者是李建新。4年来，他不断摸索、创新，发展规模
较大养猪场，走出了一条年创产值近百万元的致富路。

48岁的李建新，过去只会按传统饲养方法喂养生猪，虽然
每年可出栏肥猪10多头，但因当地养猪人员多，猪肉需求量少，
饲料价格高，忙活一年，还是一个“贫”字。

不甘这样劳而无获的生活，90年代初期，他带着妻子外出
打工。1999年，他到广东省四会市一家大型养猪场当饲养员。
由于肯吃苦，会钻研，不到3个月，该场老板就以每月万元的高
薪聘请他当场长。几年后，李建新掌握了养猪的重要技术。

2008年初，家乡村支书李喜平动员他回乡创业。当时，海
南农垦总公司董事长以年薪20万加提成的丰厚待遇，聘请他当
公司技术顾问和总监。李建新毫不犹豫地辞掉高薪聘请，回乡
创业。

2008年3月，拿出打工挣的200万元，他建造了一个占地
1.5万平方米的现代化养猪场。

他采取“资源共享，利益分成”的办法，租赁承包周边生产组
的100多亩塘，实施猪鱼配套养殖、循环综合利用模式，走立体
精养的高效养殖之路。当年实现产值近百万元。

最新饲养方法和先进配套设施，吸引周边村庄农户前来拜
师求学，李建新有求必应，有问必答，毫无保留地把自己掌握的
技术要点和方法传授给他们。

今年，李建新打算拿出50多万元扩建猪舍面积，增加肥猪
和仔猪出栏数量，力争达到年出栏生猪4000头。

通山经济开发区

做大工业经济蛋糕

赤壁市

鼓励农民兴办合作社

养猪能手李建新
通讯员 吕新林

大棚香菇
增产增收


