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●记者 徐浪

4 月10 日，2026 年首批电子式储
蓄国债正式发行，咸宁地区同步开
售。凭借安全性高、收益稳定、投资门
槛低等优势，多家银行APP显示，国债
产品上线几分钟便宣告额度为“0”，成
为本地稳健投资者争相配置的“抢手
货”。这也直观展现出，在二季度低利
率环境下，市民理财“稳”字当头的主
流趋势。

■国债额度快速售罄
■稳健理财备受追捧

记者从咸宁地区多家银行了解
到，2026年首批电子式储蓄国债开售
即被快速抢购一空，不少市民在社交
平台留言反馈：“刚上线没几分钟就卖
光了”“刚准备下单就显示已售罄”，抢
购热度居高不下。

"纵观在售的理财产品收益率，国
债热销就不难理解了。"采访时有银行
理财经理表示，在存款利率持续下行、
市场稳健型理财选择相对稀缺的背景
下，3 年期国债利率 1.63%、5 年期
1.7%，收益高于同期普通定期存款，支
取灵活度优于大额存单，对追求本金安
全、收益稳妥的市民吸引力十足。

二季度伊始，多家银行集中下调中
长期存款利率，3 年期、5 年期产品降幅
明显，部分银行出现长期存款利率低于
短期存款利率的倒挂现象。银行人士表
示，此次调整主要为应对净息差收窄、贷
款端利率下行压力，同时在开门红结束
后管控负债成本、优化期限结构。

尽管收益走低，市民储蓄意愿依
然强劲。大量到期定期存款被市民选
择续存，2025 年下半年以来存款转存
比例居高不下，2026 年居民存款整体
留存率保持在 90% 以上，资金并未大
规模流向理财、基金、股票等波动较大

的市场。
“最近黄金、股市波动太大，还是存

款最安心。”我市某股份制银行理财经
理介绍，市场不确定性上升，投资者避
险情绪升温，大量资金回流银行存款。

■低利率成常态
■市民理财更趋理性

面对低利率成为中长期常态，市
民理财行为正在发生积极变化，配置
方式更趋理性与精细。

存款期限呈现短期化趋势，越来
越多市民放弃 3 年、5 年长期定存，转
而选择 1 年期及以内产品，提升资金
使用灵活性。资产配置走向分散化，
以银行存款为安全底仓，小比例搭配
国债、大额存单、低风险理财，平衡安
全性与收益性。储蓄观念更加理性，
市民逐步淡化靠利息增收的想法，更
看重资产的保值与避险功能。

目前我市少数银行存款利率最高
仍可达 1.85%，建议有存款计划的市民
尽早布局。展望二季度后期，中小银行
存款利率仍有下行空间，利率倒挂现象
可能更为普遍，全年仍存在降准、降息
可能，大额存单利率或将继续走低。

针对二季度资产配置，有理财经
理建议，市民可按照资金使用周期选
择产品。大额长期闲置资金可配置大
额存单，保本保息且受存款保险保障，
部分产品支持转让。短期资金可选
择 R1 级低风险理财、结构性存款或
特色存款，兼顾灵活与稳健。

业内人士表示，二季度开始银行
业竞争将从利率比拼转向服务优化、
产品创新与综合金融服务升级。对于
普通市民而言，二季度理财不必追逐
高收益，守住安全底线、合理匹配期
限、坚持稳健配置，就是最适合当前环
境的财富管理方式。（本文系作者个人
观点，理财有风险，投资需谨慎！）

本报讯（记者 叶和平 通讯员 郑梦
君）春潮涌动，招商正酣。2026年开
年以来，咸宁高投集团坚决贯彻落实
市委、市政府招商工作部署，牢固树立

“大抓招商、抓大招商”的鲜明导向，聚
焦五大千亿级支柱产业，坚持“以投促
招、以链聚产”，统筹基金招商、园中园
招商、供应链招商协同发力，于三月春
光中跑出招商引资“加速度”，擂响高
质量发展“奋进鼓”。

资本赋能，激活以投促招新引
擎。咸宁高投集团打破“项目找资
本”传统模式，建立“基金团队先研
判、招商团队快跟进”联动机制，实现
资本与项目高效对接。3月以来，多家
专注于硬科技赛道的省级专精特新企
业已步入实质推进阶段，并同步对接
研发场地需求，实现“资本+空间”双重

赋能；多个高端医疗器械领域的高科
技项目，即将开展专业尽调。资本与
项目的“双向奔赴”，为产业发展注入
源头活水。

链上发力，构建要素融通生态圈。
集团立足区域产业基础，创新推出“供
应链招商”模式，通过重构产业链要素
配置，吸引核心环节企业主动落户，以
一体化服务为依托，引导上下游企业在
咸宁紧密链接。3月以来，专班持续跟
进多个高端装备制造领域重大项目，同
时沿产业链上下游拓展了一批核心零
部件供应商、能源配套企业的在谈项
目。以链聚产，以产兴城，供应链招商
使咸宁崛起为要素汇聚的“枢纽港”。

服务提质，筑就安商稳商凤凰
巢。集团积极推进“离岸+在岸”园区

“五大平台”一体化建设，持续优化产

业生态与创新生态。离岸园区“智享
园区服务平台”已引入国内外知名人
力资源机构138家、投融资机构86家、
法务商务机构92家，功能完备的产业
生态圈已然成形。3月以来，多个来自
数字经济、智能制造、节能环保领域的
优质项目已达成落地签约意向，企业
扎根咸宁、共谋发展的意愿持续增强。

金融“活水”，注入精准滴灌催化
剂。集团整合多元金融业态，精心打
造“一站式”金融超市。全市35家金
融机构的319个金融产品已在“咸金
通”平台上线，融资需求与金融供给实
现精准匹配。针对“轻资产、无抵押”
的融资痛点，平台上线“园区联合贷”

“再担分险贷”等专项产品，通过“数据
增信”使初创企业凭借技术优势获得
融资支持。金融“活水”精准滴灌，令

每一颗播下的“金种子”破土萌芽。
外出招商，项目储备积厚成势。

一季度，集团累计外出招商考察15批
次，足迹遍布长三角、珠三角等重点区
域，考察对接企业36家，携产业图谱
而去、持解决方案而归。经深入对接，
22个项目投资意向明朗、落地条件清
晰，其中拟签约项目4个、在谈项目18
个，涵盖新材料、高端装备、生物医药、
数字经济等重点领域，为后续发展储
备充足优质项目资源。

征程万里风正劲，重任千钧再出
发。咸宁高投集团相关负责人表示，
将持续深耕“以投促招、以链聚产”路
径，以更精准的招商、更优质的服务、
更高效的保障，推动更多大项目、好项
目落地见效，以招商实效书写鄂南高
质量发展新篇章。

三月春风劲 招商战犹酣——

咸宁高投集团跑出招商引资“加速度”

本报讯（记者 徐浪 通讯员
肖满诗）4 月 9 日晚，工行咸宁
分行“薪火相传 才智工青”能
力跃升班结业典礼顺利举行，标
志着为期 8 个月、共 13 期系统
培训圆满收官。

本次能力跃升班于 2025
年 9 月 1 日正式开班，以市分
行主会场 + 各县域支行视频分
会场形式同步启动，全辖 42 名
青年员工参训。培训期间，该行
邀请行内资深公文写作前辈、媒
体专业人士授课，围绕公文写
作、新闻写作、场景摄影、品牌传
播等内容开展系统教学，通过理
论讲解、实战演练、交流研讨，帮
助青年员工补齐能力短板、提升
综合素养。

结业仪式上，现场播放回顾
短片，生动展现学员们从盛夏到
暖春的学习历程与成长蜕变。
学员代表依次分享学习心得，畅
谈收获与感悟。与会领导分别

为“优秀班干部”“优秀组织奖”
“优秀学员”颁奖，激励青年员
工奋勇争先、再建新功。

工行咸宁分行党委书记、
行长胡琼对本次能力跃升班取
得的成效给予充分肯定，认为
学员实现了思维格局跃升、笔
力质效突破、实战能力进阶三
大提升。她寄语全体青年员
工，要以学铸魂，做政治过硬
的“排头兵”；以学促干，做改
革攻坚的“实干家”；心怀感
恩，做责任担当的“顶梁柱”；
薪火相传，做工行精神的“传
承者”，在推动分行高质量发展
中展现青春作为。

结业不是终点，而是新的起
点。学员们纷纷表示，将把所学
知识与工作实践紧密结合，把学
习成果转化为履职实效，以更饱
满的热情、更务实的作风投入工
作，为工行咸宁分行“两行”建
设贡献青春智慧与力量。

低利率时代，咸宁市民投资“稳”字当头

赋能青年成长 凝聚发展合力

工行咸宁分行青年能力提升培训圆满结业


