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●记者 徐浪

近日，不少银行陆续启动2026年
一季度“ 开门红”存款活动，而“六大
行停售5年期大额存单”的消息同步
引发市场广泛关注。记者梳理发现，
当前多数银行已停售5年期大额存单，
3 年期产品也面临利率下行、额度紧
张的情况。与之形成对比的是，长期
普通存款产品供应稳定且受追捧。在
利率持续下行的市场环境下，理财产
品、银保产品的吸引力持续攀升，成为
银行重点推介的资金配置新方向。

■大额存单鲜见“5年期”
■普通存款供应稳定

记者查询工、农、中、建、交、邮储
六大行官网及App发现，五年期大额
存单已集体“下架”，目前在售的大额
存单以中短期为主，仅剩的三年期产
品利率普遍回落至 1.5% 至 1.75% 区
间，且多数产品标注“额度紧张”“售
完即止”。

这一趋势并非六大行独有，大部

分中小银行也鲜有 5 年期大额存单在
售，个别银行的 3 年期大额存单不仅
额度告急，还设置了“仅限新晋客户
购买”的限制条款。

在市区一家银行网点，“大额存
单，期限多样，灵活选存”的宣传语十
分醒目。据客户经理介绍，该行目前
在售的大额存单涵盖 1 个月、3 个月、
6 个月、1 年、2 年、3 年等期限，对应
的年利率分别为 0.9%、0.9%、1.1%、
1.2%、1.2%、1.55%。

另一家城商行的“开门红”大额
存单产品则显示，起存金额为 20 万
元，最长期限仅为 18 个月，具体分为
9 个月、1 年期、18 个月三类，年利率
分别为 1.40%、1.50%、1.50%。

“虽然当前大额存单利率不算高，
但胜在稳定安全，而且支持转让，依然
有不少客户青睐。”采访时有银行客
户经理表示，5 年期大额存单停售的
消息传开后，不少客户担心3 年期产
品会跟进下架，近期咨询和认购的人
数明显增加，部分客户为锁定当前利
率抓紧入手。

与大额存单的长期产品缺位不

同，目前多数银行仍保留了长期普通
存款产品，为偏好稳健储蓄的投资者
提供了重要选择。相较于大额存单动
辄 20 万元的起存门槛，部分银行的特
色存款产品更具亲民优势 —— 起存
金额低至 50 元，且 3 年期、5 年期定
期存款利率均达到 1.75%，凭借低门
槛、选择多、利率稳定，受到众多普通
储户的青睐。

■理财产品吸引力凸显
■多元配置方案受推崇

面对存款利率走低、长期大额存
单渐次退场的市场变化，普通投资者
该如何科学合理规划资金？银行业内
人士给出了贴合实际的配置建议：核
心是摸清资金的使用计划 —— 如果
能确定一笔资金在约定时间内完全用
不上，可按需理性配置长期存款；但要
是资金使用时间不确定，盲目跟风办
理长期定期存款，万一中途需要提前
支取，反而可能亏了利息。

对于想兼顾资金灵活性和稳健收
益的投资者，“阶梯存款法”是较为稳

妥的选择：把一笔钱分成三部分，分别
存一年期、两年期、三年期定期存款，
这样每年都会有一笔资金到期，既能
拿到比活期存款更高的利息，又能在
有突发资金需求时灵活调度。而对于
手里有五年内肯定用不到的资金（比
如孩子的教育储备金、未来的养老备
用金），并且完全受不了风险的投资
者，要是还能找到利率不错的五年期
普通存款产品，不妨抓住当下的机会
配置。

另外，现在越来越多的人不再只
把钱放在传统存款里，“存款搬家”的
需求越来越明显。因此，银行网点也
把理财产品和银保产品当成了重点推
荐的品类，相关的产品介绍都放在了
显眼的位置，方便大家了解。该专业
人士表示，接下来银行会进一步丰富
产品种类，除了推出更多结构性存款、
特色储蓄产品，还会设计和养老、医疗
需求相匹配的定制化理财方案。普通
投资者可以主动去了解新的理财工
具，根据自己能承受的风险程度和资
金使用需求，搭配出更合适的资产配
置方案。

本报讯（记者 徐浪 通讯员 李静）
当水域滩涂养殖证遇上绿色金融，竟
成了守护水生生物家园的“金钥匙”。
近日，中国银行咸宁分行创新推出生
态资产抵押模式，为嘉鱼县西南丘港
水系水生态修复工程注入2.75亿元中
长期金融活水，其中首笔9100万元已
精准落地，以金融力量为鱼虾安家、为
草木护航，让生物多样性保护既有生
态“里子”，更有可持续发展“路子”。

嘉鱼县西南丘港水系涉及的 12
个湖泊及周边河道，是鱼虾洄游的天

然通道、鸟类栖息的温馨乐园，更是区
域生物多样性的“天然基因库”。但
此前，部分水域面临水质退化、生态廊
道断裂等问题，让不少“水下居民”逐
渐失去安稳家园。此次水生态修复工
程总投资 5.15 亿元，堪称一场生物栖
息地的“焕新行动”：通过构建生态河
道、净化水环境、搭建智慧监管系统，
不仅要让湖水重现清澈、水流恢复灵
动，更要为鱼类、水生植物、迁徙鸟类
打造宜居家园，让断裂的生态链重新
紧密“串联”。

生态保护要“慢工出细活”，资金
保障却不能“掉链子”。针对这类项目
周期长、抵押物少的痛点，中国银行咸
宁分行跳出固有思维框架，将水域滩
涂养殖证这一“生态凭证”变成融资

“硬通货”，再叠加国有集团的信用加
持，打造“生态资产+信用背书”的双重
保障。这一操作不仅破解了生态项目
融资难题，更让“保护生物多样性”不
再是单纯的公益投入，转变为能带动
特色生态农业、文旅产业协同发展的

“绿色商机”，最终实现“护生态、兴产

业、富百姓”的三方共赢格局。
值得一提的是，该笔贷款设置 15

年超长期限，精准匹配生态修复的慢
节奏需求，资金将跟着工程进度分批
投放。这一安排既有效减轻了企业的
资金压力，又确保每一分金融活水都
用在“刀刃上”。这笔守护生态的“安
居贷”，以可复制、可推广的融资模式，
打破了“生态保护难变现、金融支持
难落地”的行业壁垒，让绿色发展理
念真正转化为看得见的生态成效、摸
得着的民生福祉。

本报讯（记者 徐浪 通讯员 熊静）
近日，湖北银行咸宁分行走进咸安温
泉街道南昌路社区开展主题反诈宣
传活动，通过数据警示、案例拆解、
互动问答等丰富形式，为社区居民送
上一堂通俗易懂的反诈“必修课”，
全力打通反诈宣传“最后一公里”，
筑牢社区安全防护网。

此次活动以“反诈是门必修课 筑
牢防线守好责”为核心主题，旨在切
实提升社区居民的反诈防骗意识和自
我保护能力，守护好群众的“钱袋
子”。活动现场，该行工作人员通过设
立咨询服务台、悬挂醒目宣传横幅、发
放反诈宣传单页等多种方式，向过往
居民全方位普及反诈知识。

针对社区老年人、家庭主妇等易
受骗群体，宣传人员结合近期高发的
电信网络诈骗典型案例，用接地气的
语言详细拆解了虚假投资理财、刷单
返利、冒充客服退款、冒充公检法办案
等常见诈骗手段的作案套路，细致讲
解了识别技巧和防范方法。同时，反

复提醒老年人牢记“陌生电话不轻
信、可疑链接不点击、个人信息不透
露、转账汇款多核实”的反诈要点，引
导居民严格遵守“三不一多”原则，从
源头防范诈骗风险。

互动问答环节将整场活动推向高
潮。“收到‘银行账户升级’的短信能点
击链接吗？”“陌生人说‘投资 1 万元每
月返 2000 元’可信吗？”“公检法工作
人员让转钱到‘安全账户’该怎么
办？”…… 一系列贴近生活的问题引
发居民踊跃抢答，大家在答题领奖的
轻松氛围中，将“不点陌生链接、不信
超高回报、不转‘安全账户’”的反诈
准则深深铭记于心，有效提升了知识
吸收效果。

据统计，此次反诈宣传活动共覆
盖社区居民 40 余人次，发放宣传资
料 40 余份。参与居民纷纷表示，此次
宣讲“有数据支撑、有真实案例、有实
用方法，听得懂、记得住、用得上”，切
实增强了自身的防骗意识和应对能
力。下一步，湖北银行咸宁分行营业

部将以包保社区为重要基点，持续开
展常态化反诈宣传活动，不断扩大宣

传覆盖面和影响力，为建设平安社区、
和谐社会贡献坚实的金融力量。

5年期大额存单集体停售

银行理财多元配置成新趋势

打通反诈“最后一公里”

湖北银行咸宁分行社区宣讲护平安

2.75亿元绿色金融 “贷”动生态焕新

中行咸宁分行创新模式守护生物多样性


