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近日，咸安区烟草专卖局组织干部职
工开展网络安全知识集中学习。通过案
例分析、互动问答等多种形式，在交流思

考中切实提升全体职工网络安全和防范
意识，实现了网安知识传授与意识提升的
深度融合。 （通讯员 裴锶祎）

9月18日，赤壁市烟草专卖局聚焦
执法案卷质量提升，力促专卖队伍作风整
训迈向纵深，组织开展了专卖执法案卷评
查暨裁量情节适用研讨会。

会议创新组建“5+3+2”案卷评查专
班，由5名内勤、3名专卖管理二级师、2
名案件管理员协同发力，对年内各类执法
案卷开展抽查与交叉评查，每月开展一
次，既查执法流程规范性，也防履职尽责
风险点。评查中，针对疑难复杂案件，众
人集思广益破解难题；聚焦优秀办案案

例，互学互鉴取长补短；围绕裁量情节适
用，深入研讨明晰标准。通过“查问题、议
对策、学经验、明标准”的深度互动，进一
步统一裁量标准认知，筑牢规范执法根
基。

下一步，赤壁市烟草专卖局将持续抓
实队伍技能培训、深化业务知识学习、严
明作风纪律规矩，全力锻造一支能力强、
业务精、作风硬的新时代专卖执法铁军，
为烟草行业队伍作风建设高质量发展保
驾护航。 （通讯员 高子敬）

赤壁市烟草专卖局

开展专卖执法案卷评查暨裁量情节适用研讨会
近日，咸安区烟草专卖局正式启用机

关一楼窗口行政服务业务区，切实为群众
咨询行政许可、案件办理等事项提供便利，
提高综合行政服务水平。 （通讯员 黄杨)
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■记者丁伟 通讯员刘建平

云雾缭绕的幕阜山余脉彭家山山
腰，“通城楚湘赣‘两头乌’繁育基地”的
金字招牌在林间格外醒目。这里，返乡
创业者吴孝建用“传统特色养殖+5G现
代科技”，为通城“两头乌”猪插上“数字
翅膀”，更带着山村农户蹚出了一条“养
出好猪、卖出好价、共同致富”的乡村振
兴路。

从“大山娃”到“反哺人”
归乡创业只为改变家乡

近日，走进通城楚湘赣“两头乌”繁
育基地，只见海拔近千米的“云端”之上，

“两头乌”猪住“楼房”、喝山泉水、吃叶子
菜、呼吸富含负氧离子的空气，生活环境
格外惬意。

彭家山地处通城县麦市镇，与江西
修水县交界。如今，这里是通城县规模
最大的“两头乌”繁育基地，可在过去，这
里却是出了名的“穷山岭”。

吴孝建的童年，就与这片山岭的崎
岖紧密相连。“天还没亮就要下山上
学，来回要走二十多里山路，每到夏
天，带去的午饭到中午就馊了。”儿时
的贫困生活，在吴孝建心里种下一个念
头：一定要走出大山，将来回来改变家
乡的落后面貌。

1990年，15岁的吴孝建辍学离乡，
背着用化肥袋打包的行李，辗转湖南岳
阳、广东中山、珠海等地打工学艺；1994
年，他借贷2000元赴浙江温州承包工
程，自此踏上经商办厂之路。

2019年，吴孝建毅然放弃浙江的成
熟事业，回到彭家山。一次与中南财经
政法大学驻麦市镇红石村工作队的交
谈，让他锁定了“养猪带富”的方向。

很快，云岳智农公司正式成立，吴孝
建向农户郑重承诺：“猪仔、技术、设备都
由公司提供，生猪出栏时按保底价回收，
大家只管安心养殖。”

亏本也要守承诺
换种“两头乌”迎来新生机

创业之路从无坦途。起初，吴孝建
选择养殖普通猪种，可由于缺乏市场经
验，同批次生猪集中投放市场后出现供
过于求的情况，猪肉价格一路走低。“到
底收不收？”身边人陷入两难——收，意
味着亏本；不收，农户数月的心血就会付
诸东流。

“收！就算赔本，也不能让乡亲们寒
心。”吴孝建拍板决定。这一次，他亏了
80余万元，但农户增收了100余万元。

转机出现在2022年。上级部门调
研生猪产业时，了解到云岳智农的困境，
当即建议：“换品种！改养本地特色的

‘两头乌’，既能避开普通猪市场的同质
化竞争，又能打响通城本土品牌。”

一语点醒梦中人。吴孝建迅速调整
方向，将原生态养殖与5G 现代科技相
结合：猪栏、物流车、冷藏库均安装了5G
摄像头，每头猪仔佩戴电子耳标，体温、
进食量、体内菌群实时上传后台，一旦出
现异常立即报警；消费者还能通过手机
小程序“云监工”，甚至“认养一头猪”，全
程追溯养殖过程。

不到一年，“5G云养‘两头乌’”项目
就覆盖通城县麦市、塘湖、马港等乡镇的
13个村，带动223户农户实现增收，累
计发放收购资金300余万元。

一户一策解难题
“统养共富”促农增收致富

“统养共富”是吴孝建发展产业的目
标。在他的“带富清单”里，没有“一刀
切”，只有“一户一策”的贴心。

麦市镇盘石村的葛足云，老伴中风、
儿子去世，独自带着两个孙子生活。吴
孝建得知后，不仅送来了猪仔，还主动结
对帮扶两个孩子上学。

如今，葛足云每年养两批“两头乌”，
每批养殖5头以上，年收入超5万元。

“家撑起来了，孩子读书也有了盼头。”对
于吴孝建给予的帮助，葛足云逢人就夸。

株树村的葛飞龙老两口勤快能吃
苦，是“两头乌”认养大户，还兼顾养殖普
通猪和牛。靠着养殖供一双儿女读了大
学和研究生。

像葛足云、葛飞龙这样的例子还
有很多，吴孝建常把这些励志的故事
讲给其他农户听，激励他们靠双手创
造财富。

农户没钱交猪仔本金，他就说“卖了

猪再抵成本”；猪仔生病，他带着农技人
员深夜上门诊断；猪圈潮湿，他送防潮
板、风扇，还亲手帮忙安装……

“乡村振兴不是一个人独强，是大家
一起富。”这是吴孝建常挂在嘴边的话，
更是他的行动准则。

全链布局拓市场
让“两头乌”香飘四海

如今的云岳智农公司，早已超越了
单纯“养猪场”的定位。

从“两头乌”繁育、生态喂养，到统一
收购、屠宰加工，再到进驻商超专柜、开
展直播带货，吴孝建精心构建起一条完
整的产业链。在公司的展柜上，不仅陈
列着各类“两头乌”猪肉制品，还有通城
本地的特色农产品——这些产品借助互
联网平台，源源不断销往浙江、武汉、深
圳等省市。

“‘两头乌’猪肉质鲜嫩、色泽红润，
口感比普通土猪肉更好！”来自外地消费
者的好评，让吴孝建更有底气拓展市
场。眼下，他每天忙得脚不停歇：既要跑
省城洽谈合作、深入农户家中提供养殖
指导，又要忙着优化产品品质、注册专属
品牌，还要想办法降低农户养殖成本，让
大家能赚更多钱。

吴孝建的付出也赢得了认可：他先
后获得镇优秀共产党员、县劳动模范等
荣誉称号。面对赞誉，他总是谦逊地说：

“不是我能力强，是党的好政策给了我返
乡创业、带动乡亲致富的机会。”

如今，吴孝建正积极筹划成立“两
头乌”养猪协会，推动养殖大户抱团发
展，形成“大户带小户、小户连农户”的联
动模式。下一步，他还计划将5G云养
猪模式推广到幕阜山周边鄂湘赣三省六
县市，让更多百姓借助“通城两头乌”实
现增收致富，让这份来自深山的美味香
飘更远，走向世界。

通城返乡创业者吴孝建探索5G云养“两头乌”

深山蹚出共富路
本报讯（记者阮智愚

通讯员方盈颖 阮雅难）近
日，位于通山县大畈镇板桥
村的阳春园食品加工车间
里，一派忙碌景象。随着揉
馅、定型、沾芝麻等多道手
工工序有序进行，一块块金
黄酥脆的“大畈麻饼”走出
加工车间。

“快到中秋了，‘大畈麻
饼’的订单激增。”阳春园食
品厂负责人章晓建介绍，

“大畈麻饼”作为深受通山
群众喜爱的传统节令食品，
每年 9月中旬进入生产和
消费旺季。

通山素有“七月半、麻
饼香”的民谚。目前，阳春
园食品厂“大畈麻饼”生产
线开足马力，为迎接中秋的
消费高峰加紧生产。在
2600多平方米的无菌车间
内，100 多名员工戴着帽
子、口罩，用传统的手工工
艺加工“大畈麻饼”。

“我们加工麻饼的原料，
如山茶油、芝麻、柑橘皮等，
多数来自本地，是不含食品
添加剂的健康食品。”章晓建
介绍，使用传统工艺制作的
大畈麻饼，金黄酥脆、皮薄馅
足、甜而不腻。

近年来，阳春园食品厂
作为坚持手工生产麻饼的专
业厂家，在生产“大畈麻饼”
的基础上积极探索，开发出

“香脆饼”“桂花酥”等地方特
色食品，进一步打响品牌、开
拓市场。

“桂花酥、香脆饼是常
年生产销售的产品，主要
通过线上网点和线下商超
进行销售。”章晓建介绍，
公司还开发了旅游体验项
目，开展研学、文旅等体
验，将食品加工与旅游观
光进行对接。

据了解，在县、镇两级党
委、政府的大力支持下，阳春
园食品厂立足地方特色优
势，先后建设2600平方米无
菌厂房、2000余平方米手工
体验区，年产销收入达5000
万元。同时，安置就业300
余人，带动50余户农村家庭
发展芝麻、油茶、油菜种植，
走上致富道路。

通山阳春园
赶制麻饼迎佳节

小麻饼“烙”出
千万大产业


