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7月底，阳光保险在阳光金融城隆重
举办“走进知心阳光，感受爱与责任”二
十周年客户活动。客户代表们受邀参观
司史展及保险博物馆，参与文化讲座、相
声演出、沉浸式体验汉服打卡、VR云游
佘山养老社区，并出席了阳光人寿银发
产品发布会。活动旨在与客户共同回顾
发展历程，传递“让客户说好——一切为
了客户”的文化理念，彰显同心同行的承
诺。集团董事长张维功出席并致辞，感
谢客户的长期信赖与支持。

阳光保险始终秉持以人民为中心的
价值取向和“以客户为中心”的经营理
念，将“一切为了客户”深植企业文化。

■聚焦需求，创新“三五七”配置理念
公司坚持将客户需求置于首位，持

续提升产品服务品质。2023年，基于对
客户家庭全生命周期的深入洞察，阳光
保险创造性提出“三张保单保一生，五张
保单全家福，七彩阳光满堂红”（“三五
七”）产品配置理念。该理念清晰解答了

“人的一生需要几张保单”的普遍困惑，
帮助客户高效明晰家庭保障需求，科学
配置保险，避免重复或无效投入，确保每
一分保费发挥应有效能。

■服务升级，优化体验感知
在保险服务的核心环节——理赔

上，阳光保险持续创新。创立初期即推
出查勘现场“三个一”服务（一瓶水、一张
报纸/一件大衣、一把雨伞），缓解客户焦
虑。此后，阳光财险推出“闪赔”服务，大
幅压缩车险小额案件时效；阳光人寿推
行极速理赔、小额快赔，部分医疗险案件
可实现资料齐全后30分钟内赔付甚至

“秒赔”，不断提升服务效率与客户体验。

■响应国策，深耕银发金融
面对国家积极应对人口老龄化的战

略要求，阳光保险深入调研银发群体需
求，于20周年之际创新推出“美好人生”
银发产品体系，实现四项突破：

突破年龄上限：大幅提升投保年龄，
覆盖高龄人群。

突破投保方式：创新双被保险人连
生保险，保障更长久的养老关爱。

突破健康限制：将无并发症的“三
高”慢病老年人群纳入承保范围。

突破领取方式：符合条件的被保险
人最快保单犹豫期后即可领取养老年
金。

该体系致力于为不同银发客群提供
差异化、综合性的养老解决方案。

二十载风华正茂，初心未改。阳光
保险承诺将继续坚持“以客户为中心”，
以“感知的爱心、产品的用心、服务的贴
心”，提供更具价值、特色、实用、好用的
产品与服务，用“爱与责任”为千家万户
送去阳光与温暖。 （通讯员 陈鹏）

阳光保险举办二十周年客户活动传递“爱与责任”

侨眷胡盛：

以“黄精”为笔 绘就乡村振兴“黄金路”

●记者 陈婧 通讯员 陈科吉 庞其志

8月6日，湖北崇阳白霓镇谭家村，湖
北黄精哥食品有限公司的加工车间内，机
器轰鸣声与中药材的清香交织成一首产
业振兴的交响曲。企业负责人胡盛正俯

身检查蒸制设备，指尖轻触刚出炉的九制
黄精，琥珀色的断面在灯光下泛着温润的
光泽。“这批货要发往广东，品质必须过
硬。”他转身对质检员叮嘱道。

作为咸宁市归侨侨眷代表，胡盛的
身份远不止于企业家——他是湖北省农
业及林业产业化双重点龙头企业负责
人，更是一位以“侨”为桥、反哺桑梓的乡
村振兴践行者。八年前，这位从武汉工
程大学制药工程专业走出的青年，带着
在知名药企积累的丰富经验毅然返乡，
将深藏药姑山的“崇阳黄精”推向全国。

“这里出产的黄精多糖含量
高达14%，是国家标准的2倍，是
药食同源的珍品。”在崇阳县白霓
镇的2480亩黄精核心基地，胡盛
拨开枝叶，指着一株半人高的黄
精苗介绍。这里曾是荒山荒地，
如今已成“金色银行”，每亩年产
值超2万元。

时间回溯至2017年，胡盛在
安徽药材市场目睹震撼一幕：家
乡收购价仅5元/斤的鲜黄精，经
九蒸九晒加工后售价超百元。“这
么好的资源，不能贱卖！”这个念
头如种子般在他心中生根。次
年，他成立黄精种植专业合作社，
2019年成立湖北黄精哥生态农
业有限公司，采用“企业+合作
社+农户”模式，与当地村民签订
保底收购协议，免费提供种苗和
技术指导，开启规模化种植之路。

面对野生黄精育苗成活率低
的难题，胡盛连续三个月蹲守基
地，卷起裤腿与村民同耕作，最终
突破技术瓶颈。2018年，首批规
模化种植的黄精迎来丰收，金灿
灿的根茎从土里翻出时，这位侨
界创业者的笑容如孩童般纯粹。

“胡老板常来教我们施肥管
理，鲜货不愁卖。去年三亩地采挖
增收9万多元。”正在基地劳作的村
民刘大姐笑着说道。如今，在“黄精
哥”胡盛的带动下，越来越多的崇阳
百姓投身黄精产业，曾被贱卖的黄
精成为了当地百姓的“致富黄金”。

据统计，“黄精哥”团队已经带
动了当地325户村民就业，每年发
放劳务用工工资超过300万元。

走进“黄精哥”投资500万元改造
的标准化加工厂，清洗、烘干、切制、九
蒸九晒等十几道工序有条不紊。最核
心的蒸制车间，智能蒸箱正模拟古法

“九蒸九晒”，蒸汽氤氲中，黄精的多糖
成分慢慢转化。

“这是我们与华中农业大学合作
研发的专利技术，温度误差控制在±
1℃。”胡盛抚摸着蒸箱外壳，眼神中透
着科技兴农的自豪。

2022年以前，这里还是白霓镇谭

家村一处闲置厂房。
“农业不加工，到头一场空。”胡盛

说，经过几年的努力，黄精哥合作社种
植规模不断扩大，他渐渐意识到，单靠
收购、销售鲜黄精以及黄精干货利润
微薄。

延长产业链，提高产品附加值，才
能让黄精产业实现高质量发展。为
此，他毅然投资500万元，成立了湖北
黄精哥食品有限公司，将白霓镇谭家
村闲置厂房改造成5200平方米的标

准化、规范化黄精加工厂。
“从最初生产黄精茶、黄精酒，到

如今的黄精土鸡汤、黄精养元糕，工厂
加工覆盖养生茶饮、即食滋补、休闲食
品等多个领域20余款产品。其中，桂
乡仙粮铜鼓包装野生黄精茶被湖北省
消费者委员会认定为2024年度‘荆楚
放心礼’湖北特色消费品。”胡盛指着
流水线上的黄精茶介绍。目前，20余
款“桂乡仙粮”系列产品从这里走向全
国，2024年综合产值突破6000万元。

古法工艺与智能科技的碰撞古法工艺与智能科技的碰撞

搭建从深山迈向世界的搭建从深山迈向世界的““黄金桥梁黄金桥梁””
作为咸宁市侨联委员，胡盛始终

以“侨”为桥，推动崇阳黄精走向世界。
2023年世界大健康博览会上，胡

盛带着崇阳黄精系列产品亮相咸宁
馆。“每天接待上千人，签了好几家经销
商。”胡盛翻出手机里的展会照片，背景
板上“崇阳黄精”四个大字格外醒目。

为了更好地宣传展示崇阳黄精的
独特魅力，胡盛还在崇阳人民大道打造
了一家集黄精文化展示、产品销售、食
疗体验等功能于一体的黄精馆旗舰店。

典雅的包间内，武汉顾客刘先生
及家人看着一桌子以黄精为食材，烹
制的黄精土鸡汤、黄精烧排骨、黄精面
条等特色菜肴，惊叹不已：“没想到中
药材能做成如此美味的药膳！”

“我们开发了20多款黄精特色菜
肴。”胡盛介绍，黄精馆旗舰店不仅是产品
展示中心，更成为传播黄精文化的体验空
间。通过直播带货、政府推介等渠道，如
今，崇阳黄精已成为湖北“十大楚药”，种
植面积达6.2万亩，年产值超亿元。

“未来3到5年内，我们计划将‘黄精
哥’打造成专精特新的‘小巨人’企业，和各
大院校、科研机构合作，研发出更多的科技
型新产品，将黄精更多有用的成分提取出
来制成更好的产品，回馈社会。同时，我们
还将不断拓展市场，让崇阳黄精走向国际，
让世界认识中国的好产品！”胡盛站在厂
区门口，望着蜿蜒向山外的公路，语气坚
定。这条路上，一袋袋包装精美的黄精产
品正发往全国，曾经“养在深闺”的“仙
草”，已蜕变为照亮乡亲致富路的“黄金”。
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