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●记者徐浪 通讯员 周旖

在新质生产力引领经济增长的背
景下，通城农商行紧紧围绕省联社的战
略部署，持续创新金融产品，优化服务
模式，将更多信贷资源精准投向科技领
域，为科技创新型企业的发展注入强劲
动力。

◆定制服务激发科技企业活力
“各类精心封测的半导体元器件产

品，已广泛应用在手机、电脑、电视及物
联网等多个领域，市场前景很好。”湖北
安芯美科技有限公司负责人介绍，目
前，公司的订单量持续攀升，订单队列
已延伸至3个月之后。

走进安芯美的半导体封测车间，只
见一台台高效运作的机器与协同有序
的员工队伍相得益彰，经过硅片精密切
割、芯片精准贴装、切筋成型等一系列
工序，一颗颗芯片如流水般源源不断地
封装下线。

此次安芯美半导体封装测试项目，
总投资高达21亿元，规划分三期逐步
推进，旨在打造一条年产量可达600亿
颗DFN、QFN、SOT系列半导体元器件

的封装测试生产线。待项目全面达产，
预计可实现年产值25亿元的辉煌成
就。而这一切成就的背后，离不开金融
力量的鼎力支持。

2024年5月，通城农商行与安芯美
科技有限公司携手建立了战略合作关
系。该行迅速组建联合作业小组，深入
剖析该企业的业务架构、资金流动态以
及研发投入等核心要素，量身定制了一
套专业化、精细化的金融服务方案，并
成功发放了950万元的贷款资金，为安
芯美科技进一步加大科技创新力度，构
建集研发、生产、销售半导体集成电路
于一体的综合高新技术企业提供了坚
实的资金后盾。

在传统观念中，服务科技企业似乎
并非银行的强项所在。科技型企业往
往面临着抵押物不足、科技成果评估及
变现难度大的挑战，且不同成长阶段的
企业融资需求各异。通城农商行摒弃
了传统业务模式中过度依赖抵押物、现
金流及历史表现的惯性思维，转而采用
更加前瞻性的视角，聚焦于企业的成长
潜力和持续经营能力，与科创企业同频
共振，携手前进，全方位助力科技企业
提升品质与效率，为企业蓬勃发展注入

源源不断的金融动力。

◆高效服务助推绿色领域崛起
“清朝乾隆年间，乾隆皇帝在一次

微服私访中，品尝了以黄袍山茶油烹制
的佳肴后，不禁赞叹：‘本草天然，国色
天香’。”这句美誉穿越时空，流传至今，
更为湖北黄袍山绿色产品有限公司的
明星产品——“本草天香”油茶籽油，赋
予了深厚的历史文化底蕴。

湖北黄袍山绿色产品有限公司成
立于2007年，扎根于资源丰富的山区，
专注于油茶籽的深度开发与综合利
用。公司携手武汉工业学院合作研发

“油茶籽脱壳冷榨生产纯天然油茶籽
油”生产技术，此技术荣获国家发明专
利，填补了国内空白，推出“本草天香”
品牌，涵盖两大类共11个高端油茶籽
油系列产品。

此外，该公司深入挖掘出了山茶油
在健康食用、美容养颜及清洁护理等多
方面的广泛应用价值，创立“上古之水”
品牌，提供了涵盖20大类的天然活性洗
护用品系列。公司还与多所高校及科研
机构建立了紧密的“产学研”合作关系，
从油茶良种选育、基地栽培、深度加工到

市场拓展，均进行了深入研究和积极探
索，获评“湖北省科技创新型示范企业”，
是省级专精特新企业中的佼佼者。

针对其独特的“公司+合作社（村
组）+基地+农户”运营模式，通城农商行
迅速响应，为其开辟了专精特新企业的

“绿色通道”，量身定制了“重大产业基金
担保+林权抵押+土地抵押”的复合融资
方案，并实施了科技型企业及绿色金融
企业的“双惠利”政策。从申贷到审批，
再到放款，整个流程仅耗时一周，高效为
其注入1910万元的贷款资金。

近年来，通城农商行不断加大在绿
色金融领域的投入，聚焦于节能环保、
新能源、新材料、生态农业等绿色新兴
产业。通过深入走访调研，精准匹配企
业实际需求，积极为符合条件的企业提
供申贷“绿色通道”、账户开立、支付结
算等全方位金融服务，以金融“甘霖”灌
溉绿色企业的蓬勃发展之路。

截至目前，通城农商行累计支持科
技型企业294户，贷款余额18.23亿元；
其中，“专精特新”企业13家，贷款余额
1.68亿元，包含国家级“专精特新”企业
2家，贷款余额5440万元，为地方科创
企业发展注入了强劲动力。

以金融活水浇灌科技之花

通城农商行助力科技企业“绽放”

◆“拼出来”的活力之源
2022年11月，华强调入通山农商

行通羊支行。从机关后台到老城区的
基层网点，周边聚集了多家他行网点，
激烈的市场竞争让他感觉了压力，也点
燃了他奋斗的热情。

在商会、在园区、在小区电梯的宣传
栏、在村委，总能看到华强和客户经理的
身影。他先后对接了成都通山商会、金
华通山商会，微贷全年投放1962笔，金
额2.22亿元。其中1000万以下贷款较
年初净增7000万元，贷款客户数净增
258户，真正做到既增量也扩面。

华强还积极对接公共资源交易中
心，成功发放政采贷1000余万元，为通
山行第一家发放政采贷的支行。发放精
准脱贫贷款64户，金额241万元，荣获
县政府2023年度“脱贫攻坚先进个人”。

存款业务拓展上，华强狠抓扫码商
户资金沉淀、贷款客户资金回流、个人
储蓄揽存，在1月份就成为通山行第一
家完成全年存款任务的支行。电子银
行业务上，他追求提质增效，拓展金码7
户、银码87户、铜码82户，成功打造了
万成广场等合作商圈，安装了多家“富
水一方超市”的行业应用。

华强坚持以活跃商户带动授信，以
金银铜码商户为契机，以贴息贷款为抓
手，肩负起社会责任，发放商户个人贴
息贷款182笔，金额3436.8万元。2023

年他带领通羊支行荣获“全省百家示范
支行之一”，12个月荣获17次县行的最
美奋斗者，各项业务指标提前超额完
成，所在支行员工人均贷款投放额全县
第一，人均工资全县第一。

◆“创出来”的巧思韧劲
2024年春天行动，通山农商行被

列为全省小微信贷流程调整试点行之
一。深耕微贷业务发展的华强深知，只
有不断突破传统思维，勇于尝试新的方
法和策略，才能进一步规范信贷业务管
理，推动农商行信贷业务高质量发展。

试点期间，华强带领着小微金融部
8名员工积极探寻摸索，成立贷前调查
中心、贷款审批中心、贷后风险监控中
心，优化作业流程。持续优化调查流
程，确定平行调查范围按“征信评级、新
客户、存量增贷客户、存量续贷客户”四
大类及金额区间划分，明确了运用现
场、非现场调查方式以及对应的调查操
作要求。设计了3个专项调查表格代
替传统调查报告，同时将调查、申报、审
批3表合一，一表兼具贷前调查、提交
申报、审查审批功能。提高风险识别能
力，发现并拦截粉饰资质、虚假经营等
突出案例6起，积极学习运用数据交叉
验证方法提升进件质量，审批通过率由
2023年底88.76％提升至98.61％。

同时，强化贷后管理，依托智能贷

后系统风险预警信号加强风险防控，加
强对支行贷后跟踪督促检查、形成及时
预警、快速处置的效果，在每月22日、
25日和28日发送催收预警短信，根据
远程催收效果，对逾期客户进一步开展
人工电话催收。

正是华强这种认真钻研的态度，攻
克了一个又一个改造流程上的难题和堵
点，也促进了业务登上一个又一个高峰。

2024年“春天行动”首战上，通山
农商行微贷余额比年初净增4.64亿元，
完成计划的151.10%；客户数净增1503
户，完成计划的158.21%；“301”模式线
上签约新增户数2086户，完成计划的
149%；当年微贷净增占比101.99%；单
户500万以内贷款净增占比93.96%；
微贷不良率0.61%。

华强的不懈努力，得到了领导的高
度赞扬和广泛认可，带领微贷条线荣获
2024年度“全省微贷先进单位”。

◆“树起来”的先锋模范
华强深知，作为一名共产党员，不仅

要做到严于律己，还要宽以待人，善于团
结同志。他始终保持着高度的自律性和
责任心，严格遵守党的纪律和规章制度，

时刻保持清醒的头脑和坚定的立场。
在工作中，华强以身作则，用自己的实

际行动为同事们树立了良好的榜样。他对
待每一项任务都认真负责，一丝不苟，确保
工作质量和效率。同时，他也十分注重与
同事们的沟通与合作，善于倾听他们的意
见和建议，积极寻求共识和解决方案。在
面对困难和挑战时，华强从不退缩、从不逃
避，而是迎难而上、勇挑重担。此外，对领导
安排的工作任务，不管是分内的、还是分外
的，都乐意接受，认真完成，华强表现出了一
名优秀共产党员应有的政治觉悟和优秀品
格，发挥了党员的先锋模范作用。

在生活中，华强与人为善，坦诚相
待，经常和同事们交流思想、畅谈感受，
努力营造团结向上的工作氛围，和同事
们建立了深厚的感情和友谊，确保了部
门、支行工作的不断进步。

在农商行的广阔舞台上做一名奋
斗者，华强深知自己肩负的责任与使
命。他用自己的实际行动，传承“挎包
精神”，诠释着新时代“最美奋斗者”的
深刻内涵，如同万千奋斗者一样，不畏
艰难、勇于担当的精神风貌，心系农村、
服务农民的深厚情怀，展现了这个时代
最壮美亮丽的风景。

不畏艰难 勇于担当

通山农商行华强：用奋斗定义青春
●记者 徐浪

90后的华强现任通山农商行新都支行行长，2012年8月入职的他，先后担任过
柜员、主管信贷员、支行副行长、支行行长、部门经理等职务。他以高度的责任感和
使命感，攻克了一个又一个业务推进中的难题和堵点，先后荣获“全市农商行先进支
行行长”“全市农商行清收盘活先进个人”“全省农商行优秀共产党员”“全省农商行
2023年度先进支行行长”“全省农商行2024年春天行动微贷先进个人”等荣誉称号。

2022年，华强所在的通山农商行通羊支行被授予全省农商行“省级百家示范支
行”之一，他用行动诠释了新时代农商行人的奋斗风采。


