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记者 徐浪 通讯员 雷涛 陈醇

7月8日，记者来到咸安区高桥镇
白水村看到，利民农业服务专业合作社
负责人正在抢抓晴好天气，组织工作人
员对基地里的水稻进行田间管理；另一
边的大棚里，一串串葡萄挂满枝头，令
人垂涎欲滴。

近年来，高桥镇依托丰富的乡村自
然资源，按照农旅融合思路，成功打造环
境优美、业态丰富的白水畈田园综合体，
这也为农业经营主体带来了发展机遇。

发展有机遇，条件有基础，咸安区
利民农业服务专业合作社负责人李建
军说干就干。按照基地的改造建设规
划，他计划从丰富基地业态出发，对现
有大棚进行修护和扩建，丰富种植水果
的品类和规模，另外新建龙虾垂钓区、
农产品深加工区和农家菜体验区，最终
实现合作社从传统种植农业向观光休
闲农业的成功转型。

发展蓝图已经绘好，然而在具体实
施时，资金短缺的问题让李建军开始犯
了难。

咸宁农商行高桥支行客户经理孟
本富在深入辖区开展“六访六增”活动
时，了解到合作社的金融需求，经过现
场调研和综合评估，高桥支行为其精准
发放了100万元的“共富贷”，有效解决
了合作社的资金难题。

“百姓在哪里，我们的服务就延伸
到哪里。”咸宁农商行高桥支行行长陈
巍表示，接下来，该行将进一步深化“六
访六增”活动，持续加大普惠金融力度，
切实履行“乡村振兴主办行”的职责，确
保为广大百姓提供及时有效的信贷资

金支持，积极释放乡村振兴发展活力。
当下，咸宁农商行正以实际行动践

行省联社“六访六增”精神，主动出击、
快速反应，发扬“挎包精神”，深入村头
巷尾、田间地头、企业厂房，为新型农业
经营主体和农户制定个性化的金融方
案，为近期受灾村民开辟信贷业务绿色
通道，优先保障灾后恢复生产生活金融
需求。截至6月底，咸宁农商行共对接
客户3900户，建档3900户，营销贷款
金额33225万元，极大地为乡村振兴贡
献了农商行力量。

深入田间地头 摸排金融需求

咸宁农商行“六访六增”为乡村振兴添活力

本报讯（记者 徐浪）近日，湖北省
联社下发《关于表彰全省农商行2023年
度统计工作“十佳单位”的通报》，咸宁农商
行被评为2023年度统计工作“十佳单位”。

在省联社和咸宁农商行党委领导和

支持下，该行财务统计部认真开展数据治
理，加强统计管理，充分发挥统计职能作
用，严格按照人行、监管部门和省联社要
求报送统计数据，确保上报数据及时、准
确、完整。其中，2023年的统计工作分别

获得中国人民银行咸宁分行的“2023年
度咸宁市金融统计工作先进单位”和国家
金融监督管理总局咸宁监管分局的“非现
场监管报表报送先进机构”。

咸宁农商行将继续抓好统计培训

和数据治理等常态化工作，进一步提高
统计质量和分析能力，为咸宁农商行各
项业务发展提供统计数据支撑和预测
分析，为推动咸宁农商行高质量发展提
供强有力的统计监督保障。

●记者 徐浪 通讯员 涂箐

2011 年，成露入职通山农商行，先
后担任过柜员、统计员、综合员、人事专
员、副经理、经理、支行长等岗位，现任
通山农商行营业部行长。

在成露的带领下，营业部多次获得
省市县优秀支行、示范支行称号，支行
员工也多次被省市县评为优秀柜员、先
进揽储个人、微贷先进个人。成露本人
也多次荣获省市县三级农商行“优秀共
产党员”“揽储先进个人”“先进工作者”

“先进支行行长”等荣誉称号，她用行动
书写着她的农信故事。

◆她是揽储路上的“拼命三娘”
百花头上开，冰雪寒中见。如果要

用一个字来形容成露，那就是“拼”，只要
有任务，只要有工作，她拼了命也要第一
时间完成，不仅完成而且要完成得漂亮。

成露在工作中总像“打了鸡血”一
样，她始终坚持做到“三勤”，勤动腿、勤
动手、勤动脑。在她看来，揽储无秘诀，
主要就是以心换心，想客户之所想，帮
客户之所需，小到农民工、普通商贩，大
到对公单位、大客户，她所维护的客户

无不对她赞誉有加。
记得今年“春天行动”的一个周日，

客户打来电话，说是因为网银操作不
当，一笔加油站的进油款汇不出去。由
于对业务不熟悉，客户电话里又说不清
楚，只是不断地重复着：“今天必须要转
出去的，怎么办.......”

成露当即放下手头上的事，驱车40
公里赶到客户身边，手把手教客户把款
汇出去了，客户非常感动。半年结账过
程中，成露打电话客户想请客户帮忙揽
存，客户立即表态大力支持，次日就从
他行转入存款500万。

成露常说，日常重维护，源泉自然
流。拓展客户固然重要，维护客户更重
要，在关键时刻帮助客户一把，往往比
平时一万句关心都重要，这就是“人到
急难见真心，他日必然有厚报”。

◆她是清收一线的“铁腕娘子”
请收工作不易，在清收过程中总能

遇到很多“疑难杂症”，但成露在清收工作
中始终保持着一颗恒心，无论金额大小，
面对风险贷款始终坚持“不怕炼不成，就
怕心不恒”的信念，很多事情不是没有能
力做到，而是没有坚持做下去就放弃了。

成露在清收过程中有一套自己的
工作法：先易后难、倒排时间、一户一
策。在她的带领下，营业部近两年的风
险贷款各项指标考核排名均名列前茅。

慈口的徐某，前期在通山农商行借
款5万元用于火锅店经营周转，因2019
年底疫情突发，造成火锅店经营亏损，导
致在该行一笔贷款逾期一直未还。今年
得知客户生意有所起色，成露多次找借款
人沟通，但都没有效果。为了使这笔贷款
顺利收回，她甚至连续1个星期每天晚上
下班都到借款人家里，有一次甚至坐到了
晚上12点。借款人见一个女同志如此的
敬业，连家人都觉得非常不好意思，最终
从其他亲戚那筹措一部分资金加上店里
的周转金，一次性结清本息。

每一笔不良贷款的清收化解，背后
都深藏着无比艰辛的历程。虽然清收工

作道路千难万阻，但是成露常说，哪怕只
有百分之一的希望，我们也要尽百分之百
的努力做好每一笔不良资产的清收工作。

◆她是营销疆场的“巾帼红颜”
其身正，不令而行；其身不正，虽令不

从。作为支行领头羊，成露十分注重发挥
自身的模范带头作用，以身作则，率先垂
范，打造全行营销团结向上的工作氛围。

“不等业务上门，走出去开疆拓土”是
成露一贯的营销思路。2023年12月份
营业部出现了部分业绩落后的局面，为迅
速扭转局面，成露将整个开发区的企业和
重点行政事业单位分配到人到岗，带头开
展走访活动，所有大户皆亲自上门，不畏
艰辛往返某企业十余次，争取到该企业贷
款1000万元，连续一周晚上陪某公司加
班，争取到其活期存款2000万元。

通过2023年末的大走访和大回访
活动，为2024年“春天行动”开门红奠定
了坚实的基础。今年一季度，营业部仅
用30天就净增存款1.85亿元，贷款净增
3648万元，率先完成2024年“春天行
动”任务目标，存贷款净增均创新高，二
季度营业部各项业务持续保持全行领
先，受到了领导和同事们的一致肯定。

自2022年7月份任营业部行长以
来，成露带领营业部团队上下一心，接续
奋斗，各项业绩一路飘红、遥遥领先，打赢
了高质量发展的“第一枪”，营业部的各种
荣誉表彰也纷至沓来，她用榜样的力量鼓
舞、鞭笞着大家奋勇争先，勇创佳绩。

咸宁农商行荣获全省农商行统计工作“十佳单位”称号

通山农商行成露
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