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●记者 徐浪 通讯员 吴鹏

各项存款较年初净增 7585 万元，
贷款投放净增 6038 万元；当年新增到
期贷款收回率、收息率分别达100 %、
99%，不良贷款清收、电子银行各项指
标超额完成，月度综合得分居全县农
商行前列；先后获得2020年度全市农
商行“疫情防控先进支行”和“先进单
位”两项荣誉……

这是今年春天行动以来，通城农商
行城郊支行交出的完美答卷，展示了新
时期通城农商行女职工的靓丽风采。

“敬业务实”是胡艳留给许多人的
第一印象。2012年参加工作，先后在通
城关刀、银山、民主支行等网点从事过柜
员、信贷员、会计等多个岗位。2016年
以来担任基层网点负责人。自担任行长
以来，更是严格要求自己，把农商行发展
作为自己孜孜以求的事业，力求上无愧
于组织信任，下无愧于员工期盼，更要无

愧于一名共产党员的职责。
记得有一次早上7点半，晨会结束

后，胡艳召集客户经理召开碰头会。按
照惯例，每位客户经理需要分享前一天
对接效果及当天外出对接计划。由于
下大雨，气温又极低，大家计划在单位

“宅”一天，整理贷款资料。但胡艳坚
信，寒冷雨天反而是开展走访的最佳时
机，能见到很多平常难以见到的客户。
作为一行之长，她有责任、有义务带领
员工战胜“下雨天”。也因她以身作则，
员工们深受感染，一同出门开拓市场。

支行主管会计雷琼深知，要想把客
户请进来就必须走出去，主动上门为客
户服务，让客户了解农商银行金融产
品。于是，她一有时间就会挨家挨户走
访宣传，寻找目标客户，帮助大家在实
践中打开工作思路、学习营销方法，她
的身影遍及大街小巷。

今年1月初，雷琼在轮班充当大堂
经理时，一位客户业务办理完后迟迟没

有离开营业厅，
考虑当时天气
下雨比较寒冷，
客户又拎了油
米等重物，雷琼
主动提出送客
户回家，并冒雨
帮客户把油、米
搬到四楼。半个小时后雷琼再次接到
刚刚那位客户的电话，并在第二天带着
三十万现金来找雷琼存定期，只因雷琼
的热心服务让客户感动和信赖。

大堂经理金娟，为人踏实肯干，吃
苦耐劳，从她担任大堂经理后城郊支
行的电银业务大幅度提升，智能柜台
办理业务的笔数远远超过了从前，从
之前大堂经常遭到投诉到现在几乎为
零，是客户细致周到的贴心人。

此外“三朵金花”柜员在日常工作
中，认真细心，急客户之所急，想客户之
所想，使客户能够高兴而来，满意而归。

通城农商行城郊支行的娘子军
们，用行动以及强烈的责任感和荣誉
感鞭策自己，将自身成长与农商行发
展紧紧联系在一起，在基层一线奋发
作为，用脚步丈量责任，以实干诠释
担当。

本报讯（通讯员 谭玮）3月18日，
咸宁农商行召开党史学习教育动员大
会，咸宁农商行党委书记、董事长陈继
华作动员讲话。

陈继华要求全市农商行学好党史，
干好工作，把责任落实到各级党委、党
支部和个人，明确怎么看、怎么学、怎么
做，把学习教育做实、做细、做出实效，
为党的农村金融事业贡献力量。

陈继华强调，落实好党史学习教育
的组织责任，把党史学习教育作为政治
任务，作为党建抓手，作为发展动力，推进

全市农商行党建工作，推进高质量发展。
要用好学习资料，发扬优良学风，坚持持
之以恒，在学懂弄通做实习近平新时代
中国特色社会主义思想上下功夫，增强
用理论指导实践的能力和水平，解决实
际问题、推动工作。坚持问题导向，打好

“五大战役”，建设“三大银行”，切实做到
学党史、悟思想、办实事、开新局，以咸宁
农商行的工作实绩迎接建党100周年。

强化党员领导干部党史学习教育
的岗位责任，做到以上率下带头学习，带
头履职尽责，带头抓好组织推动。要克

服形式主义、官僚主义，带头改进作风，
提高学习实效；要坚持理论联系实际，结
合微贷、扫码付、风险化解等中心工作开
展学习；要坚持目标导向，每一次学习都
要明确学什么、有什么心得，并提出改进
工作的具体措施；要坚持为基层减负，科
学安排学习计划，与中心工作融合，与业
务培训融合；要坚持实事求是，制定行动
清单，做好二十件实事。

陈继华强调，提升全体党员党史
学习教育的实际效果。全市农商行要
把党史学习成效落实在工作上，求真

务实做好金融服务。2021年，全市农
商行将以习近平新时代中国特色社会
主义思想为指导，贯彻党的十九届五
中全会精神，落实中央及省委、市委经
济工作会议、农村工作会议部署，坚守
支农支小定位，紧扣“高质量发展”主
题，围绕咸宁“十四五”规划，持续开展

“小微金融店小二”主题活动，贷款净
增34亿元，微贷客户翻一番达到5万
户以上，为当地小微企业和老百姓提
供更多更优质金融服务，为咸宁经济
社会高质量发展贡献农商力量。

●记者 徐浪 通讯员 陈醇

早春三月，柳树绿，菜花黄，在嘉鱼
农商行驻村扶贫点高铁岭镇陆水村，油
茶树、脐橙林、红薯地是齐整的一片片，山
坳中一眼望不到边的是精养鱼池……行
走在村落之间，水泥路、自来水均是户户
通，路灯、景观树疏密有致，精致悦目。

嘉鱼农商行驻村扶贫第一书记张
厚杰介绍，农商行2015年入驻陆水村定
点扶贫，现已有6个年头。当年，陆水村
1015户，总人口3867人，其中，建档立卡
贫困户187户，贫困人口655人。由于土
地贫瘠，村级无产业，是县里的重点贫困
村。其工作难度之大可想而知。

驻村之初，工作队与村两委曾雄心
勃勃，看到本村以丘岗为主，想动大手
笔，整片整治。可村民不领情，哪怕是动
了谁家门前的一棵树也扯皮不断，怎么
解释也无人听。张厚杰他们一班人坐下
来，冷静地思考后决定，一方面加强宣传
工作，另一方面，以村容村貌为切入点，
展开扶贫工作，一定要让村民满意。

他们结合政府各职能部门主导的

改路（村村通）、改水、改厕等具体工作，
积极向财政、交通、水利、卫生等部门争
取资金，同时号召农商行员工捐款48万
元，修砌硬化了村组路面15公里，修整
水塘180亩，维修小桥5座，水泵站设施
2台，为村里各小组新建晒场总计一万
多平方米。当年实现了村组道路全部硬
化、农田水利设施能有效灌溉、人畜饮水
安全卫生，同时新建村两委办公楼、卫生
室，并使易地扶贫搬迁有效推进。

村民看到了实实在在的变化，知
道工作队是真心要让大家脱贫。

群众支持了，驻村扶贫队和村两委
一班人反而更谨慎了。根据本村“四水
三山三分田”的丘陵山地特点，他们请
来农业专家、水产专家为水、土把脉，并
结合全县产业布局，决心将资源优势，
变成产业优势，变成经济优势。

嘉鱼农商行再一次捐款32万元，启
动了依托丘林山地的优势，扶持陆水村
二组和四组等五个自然村的坡地连片开
发，形成了518亩的茶油基地；依托低凹
水田连片的优势，扶持大岩畈，形成106
亩湘莲种植基地；依托仙人洞、七里洞旅

游观光优势，扶持开发143亩林果采摘
基地、563亩红薯基地，500亩油菜基
地；依托湖面水域优势，扶持开发180亩
龙虾基地，676亩养鱼基地。一举奠定
了整村脱贫的基础。2018年各基地一
年的产出总计超过三千万，为2019年实
现整村脱贫提供了有力的保障。

陆水村村民居住分散，居民都有
特定的生存技能，不愿意异地搬迁。
他们之所以致贫，大多是因病因残。
根据这一特点，该行扶贫工作队因人
施策，视其专长量身定制脱贫方案。

一组村民杨德林，因妻子患病欠下
了一大笔外债。他有养猪特长，可无本
钱。农商行为他发放10万元的扶贫贷
款，助他办起养猪场。2016年，杨德林
养殖母猪13头，肉猪一百多头，当年实
现脱贫，成为村里致富能人。

一组村民吴庆丰，因病致贫。他有
养鸡技术，根据特长，农商行为他发放
5万元小额贷款，还为他代销土鸡和鸡
蛋，让他放手大胆干，销路不用愁。有
了农商行坚强后盾，吴庆丰凭着一股拼
劲，发展林下散养鸡1700多只，套种风

景树，空闲时还做养鸡别墅销售，现在
年收入可达十五万元。富了不忘带动
乡亲脱贫，吴庆丰还聘请村里的留守老
人，贫困户、妇女等到养鸡基地做短工，
带动周边2户人家脱贫。今年1月，吴
庆丰家被评为“十星级文明示范户”。

三组年过半百的村民孙小春，小时
候因遭受电击失去左手，现育有两孩，
妻子患病失去劳动力，家境十分贫困。
2015年，农商行根据他的意愿，贷款3
万元，扶持他小规模养殖鳝鱼。当长势
良好的鳝鱼准备上市时，老天与他开了
一个玩笑，一场多年不见的大雨将鱼池
冲了个稀巴烂。孙晓春血本无归，还欠
了一身债。老天这个玩笑也开得太大
了。农商行了解情况后，特事特办，再
次为他提供了5.5万元的扶贫贷款，帮
他还清了欠债，并留足了发展资金。当
年孙小春还清贷款后，还赚了8000块，
现在他是村里的脱贫达人。

在农商行帮扶贷款的支持下，陆
水村发展养殖养鸡23户，养鱼20户，
养猪5户，养牛2户。

六年来，农商行为陆水村发放扶
贫贷款350万，成功助力187户脱贫，
无一人返贫，并提前一年实现了整村
脱贫的目标。

咸宁农商行召开党史学习教育动员大会

深入党史学习教育 制定二十条实事清单

一户一办法 一山一方案 精准滴灌

嘉鱼农商行350万扶贫贷款助力187户脱贫

通城农商行城郊支行女职工

立足岗位，争做最美巾帼奋斗者

动真情，让民心拧成一股绳

下真功，让资源优势变经济优势

立专项，让有特长的人单项突破


