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本报讯（通讯员 吴鹏）为深入实施
乡村振兴战略，用金融手笔描绘好“山
青、水绿、村美、民富”的美丽乡村画
卷。6月15日，通城农商行与隽达旅
游1.1亿元银团贷款成功签约。该银
团贷款由通城农商行牵头组织，并由
黄冈、咸宁、红安、英山、赤壁、通山、崇
阳、嘉鱼等9家农商行参与组团，用于
湖北省药姑山风情村旅游区项目开发
建设。

隽达旅游是通城县城发集团子公
司，于2018年8月成立，主要从事旅游
资源开发、旅游项目投资等业务，2018
年在县委县政府的主导下启动华中地
区古瑶文化第一园——药姑山瑶族风
情村旅游区项目。为支持公司在该项
目主体及配套工程建设、打造县域精
品旅游景区，通城农商行作为牵头行，
为该公司提供银团贷款合计达1.1亿
元，解决了因贷款集中度和资本净额
限制，单一银行不能提供充足信贷资
金的问题。

近年来，通城农商行紧紧围绕当地

全域旅游打造、美丽乡村建设和“一心
两轴多点支撑”旅游发展规划，积极推
进“生态旅游+特色小镇”建设模式，重
点针对旅游资源丰富五里镇、塘湖镇、
麦市镇打造特色旅游文化，面对金融服
务乡村振兴的一些难题和困境，通城农
商行实施差异化信贷政策，下沉服务重
心，将信贷资源向“三农”倾斜，主动对
接全县乡村振兴战略规划，突出涉农行
业，瞄准绿色项目，进一步加大乡村振
兴信贷投放力度。截至今年5月末，该
行累计发放乡村振兴类“三农”贷款达
30亿元，为服务乡村振兴战略的高质量
实施注入了金融活水。

在实施乡村振兴战略时，通城农商
行始终不忘记打赢脱贫攻坚战这这场
硬仗。通城农商行十分注重奏好脱贫
攻坚和乡村振兴交相辉映和乐章。近
年来，该行持续肩扛金融精准脱贫的责
任大旗，累计向全县4246万户建档立
卡贫困户发放扶贫小额贷款2.12亿元，
有力地支持了低收入农户通过种植、养
殖和小本经营等方式拔除“穷根”。

●记者 徐浪 通讯员 黄华 尹合明

2014年9月，胡柳静入职崇阳农
商行，先后担任综合柜员、运营主管，
目前担任崇阳农商行十字街支行综
合柜员。近5年来，她于平凡岗位上
坚守初心，兢兢业业、一丝不苟，在三
尺柜台上绽放青春风采。

柜面业务操作看似简单，好像每
天都在重复着同样的工作，实质却是
一个系统、有机而繁杂的运作过程。
随着农商行的改革与发展，业务种类
也在不断变化和创新，对柜面人员的
要求也越来越高。

为了能够适应这些变化，胡柳静
始终把学习放在首位，精益求精，孜
孜不倦。她不仅勤于学习新业务新
知识，在工作之余，还积极备考中级
会计职称。在加强自身理论知识的
同时，将学到的知识和实际工作有机
结合起来，并根据平时工作的经验和
知识提出有实践价值的建议。

胡柳静不仅自己学习，还带领同
事一起学习，2018年在崇阳农商行
高枧支行担任运营主管期间，她每周
结合柜面的业务，组织业务培训。经
过一次又一次的培训，柜员业务技能
得到提升，业务差错率也大大减少。
长期的学习为她保质保量完成临柜
工作打下坚实的基础，并在崇阳农商
行的业务技能比赛中多次获奖。

柜台作为农商行的窗口，员工
的一言一行都代表着农商行的形
象。在日常的工作中，胡柳静时刻
严格执行员工行为规范，做好优质
文明服务。在工作中真诚待客、精

细服务，始终面带微笑热情接待客
户，耐心解答疑问，配合其他同事共
同努力，为客户营造一个优质、文
明、规范、高效的服务环境，展现农
商行人的精神面貌。

2018年底，正是业务高峰期，胡
柳静接待了一位急急忙忙到十字街
支行办理社保卡开户业务的大姐。
经过了解，原来大姐是来为她父亲办
理社保卡的，因为其父亲即将出院，
需要社保卡报销医药费。她耐心地
向大姐解释了“开卡必须本人持本人
有效证件才可办理”的制度规定，并
提出上门服务的方案宽慰大姐焦急
的心情。之后，她利用中午轮班休息

的时间，相约另一同事前往医院办理
办卡面签等手续，再折返网点入系
统，整整花费一个多小时终将社保卡
办理完毕。当她将社保卡交到大姐
手时，大姐连声道谢，此事虽小，却树
立了农商人的服务口碑，提升了农商
行的服务形象。

作为共产党员，胡柳静始终坚持
按照共产党员的标准严格要求自己，
自觉遵守党的纪律，加强道德修养。

在崇阳农商行高枧支行工作期
间，每到年关，业务量骤增，网点员工

连轴转都忙不过来。胡柳静主动放
弃休假，不怕苦，不怕累，坚守岗位，
大大减轻了柜面压力。乡镇网点越
是过年越是要值守金库，她连续三年
春节坚持留在网点，值守金库，把年
三十与亲人团聚的机会让给其他同
事。即使在平常的休息日，只要是工
作需要，她也总是随叫随到，没有一
句怨言。

胡柳静始终保持工作热情，珍惜
自己的岗位，努力工作，敬业奉献，对
领导安排的工作任务，不管是份内的
还是份外的，她都乐意接受并认真完
成，充分表现出一个共产党员吃苦耐
劳的优秀品格和奉献精神。

本报讯（通讯员 汪丽娜）当
前地摊经济迅速升温，成为普通
市民创业的新机遇。作为农村
金融主力军，通山农商行适时推
出一系列政策，助力地摊经济发
展。截至6月15日，累计为地
摊商户开通130个聚合支付收
款码，建档立卡2369户，对560
户农户、商户和小微企业授信
1.25亿元，有效为实体经济注入
金融活水。

据了解，该行结合地摊经济
的风口，抢抓营销机遇，围绕聚
合支付推出包含存款、小额贷
款、手机银行、银行卡等一揽子
产品，大力营销，相互引流。该
行的聚合支付业务，可以实现及
时收款、到账语音播报等功能，
十分适合摆摊商贩群体的日常
经营。通过对地摊商贩的走访、
调查、分析对账流水，针对地摊
商户贷款需求小、短、急的特点，
大力推广市民贷、车位贷、家装

贷、扫码流量贷、烟商贷、税e贷
等微贷产品，通过手机扫描二维
码在线审贷，实现了客户“零跑
腿、免担保、到账快、随时贷”，全
方位解决无商业门面、无有效抵
押物的商户资金需求，实现了地
摊经济与微贷业务的同频共振。

同时，通山农商行充分利用
网点宣传栏、LED显示屏、微信
公众号等渠道大力为地摊经济
宣传造势。“通山农商行‘贷’您
摆地摊”等宣传标语，结合“万名
员工进小微 金融服务我先行”
活动，全面走访，通过网格化营
销方式，加强与政府、工业园区、
社区的沟通对接，为复工复产企
业和小微客户“送政策、送服务、
送资金”。在人流密集地设置流
动摊位，现场宣传农商行产品、
金融知识宣讲等方式，宣传“地
摊经济”相关政策、涉农优惠政
策，提升农户、居民、商户等经营
实体的金融服务可获得性。

咸宁农商行“最美农商人”

胡柳静：平凡岗位守初心，三尺柜台放光彩
胡柳静，女，31岁，中共

党员，本科学历，现任崇阳农
商行十字街支行综合柜员。
2014年入职农商行，先后从
事综合柜员、运营主管等工
作岗位。她立足岗位守初
心，三尺柜台绽芳华，平凡岗
位耀青春，获得多项荣誉。
如，2017 年获崇阳农商行
“建设合规银行”演讲比赛二
等奖和零售业务技能比赛三
等奖、2018年获“学习习近
平新时代中国特色社会主义
思想”主题演讲比赛二等奖
和全市农商行2018年度“优
秀共产党员”、2019年获崇
阳农商行写作比赛二等奖。
并在全市农商行2019年度
“最美农商人”评选活动中获
评“最美农商柜员”。
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了解地摊商户需求 推出一揽子产品

通山农商行积极支持
“实体经济”发展

投放1.1亿贷款助力华中古瑶文化第一园建设

通城农商行用金融手笔
描绘美丽乡村画卷


