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金旺华，崇阳港口油榨村人，幼年
不幸受伤致残，父母早逝。但热血男
儿当自强，他不等不靠，凭着坚定的信
心支撑着对生活的希望，从踏三轮车
到在县城租下两个门店经营家装器
材，成为残疾人成功创业的典范。

辛苦挣到第一桶金
1975年出生的金旺华家境贫寒，3

岁时的一场意外造成他左身和左手被
严重烫伤，因无钱治疗，落下了残疾。

1992年，年仅17岁的金旺华怀着
对美好生活的憧憬到温州打工。由于
身体残疾，他买了一辆脚踏三轮车干
起了出租车生意 ，靠自己的辛劳攒下
了一笔钱。之后，金旺华回到崇阳，第
一件事就是到医院做了植皮手术，圆
了自己多年来的梦想。

在外打拼了7年后，金旺华回到家
乡，仍然以开“麻木”维持生计。2001
年，性格温和、为人宽厚的他成家了。
妻子和一儿两女是他最大的牵挂，他
肩上的担子也更重了。

经营水电赚大钱
成家后的金旺华不甘心一辈子开

麻木。他发现崇阳房地产销售火爆，
水电安装应大有发展前途。2009年，
金旺华与妻子商量后决定转行经营水
电器材。金旺华拿出积蓄，在城区仪

表路租下了两个门店经营水电器材与
安装。

做生意，先做人。每当有残疾人到
自己店里买东西，金旺华都会为其免费
安装，并承诺为其终生免费维修。残疾
人丁海腿脚不方便，金旺华在为他家安
装时，自己将器材背到楼上，不收一分钱
的工钱。在夫妻俩苦心经营和热情服务
下，门店生意越来越好。

“胸襟百千天，眼光万里长。”如
今，金旺华义在香山廉租房租了个门
店经营水电器材。这里有1000多套廉
租房，金旺华算了一笔账，如果能包揽
100套安装水电，一年挣一二十万应该
没问题。

感恩关爱回报社会
凭着一身胆气和勤劳的双手，金

旺华事业小成，过上了幸福的生活，但
他并没有陶醉在幸福的小日子里。

金旺华常说：“我今天的幸福生

活，全靠党和政府的关怀和帮助，回报
社会是我后半生的奋斗目标。”他深知
残疾人的苦痛与无奈，每年都会向县
残疾人基金会捐款；他经常参加县残
疾人态愿者协会的公益活动，每年向
困难残疾人捐救5000多元，解决他们
的生活困难；他不计报酬，义务帮残疾
人维修水电上百次。

金旺华爱心回馈社会，不但赢得
了社会的尊重, 也得到了政府部门的
嘉奖。2015年，金旺华被县残疾人志
愿者协会授予“无私 奉献先进个人”光
荣称号。2019年，金旺华又被评上了
咸宁市新时代自强模范。
（记者 杜培清 实习生 罗欢欢）

金旺华：身残志坚创大业帮困扶贫献爱心

盛夏的汀泗桥镇洪口村绿树成
荫，翠竹成林。置身熊家湾的七彩园
艺苗木基地，只见一盆盆绿化苗木整
齐排列，连片的黑心金光菊开得正艳，
精品园内，罗汉松、黑松、日本红枫等
盆景形状各异，傲然挺立……

“马鞭草的盛开期刚过，金光菊和
紫薇花将进入盛花期……”、“罗汉松
的寓意好，深受市场欢迎，黑松的形状
讨喜，养护难度大，价值也更高，一盆
可以卖到两万多元……”说起花卉盆
景，湖北七彩园艺生态农业有限公司
的负责人高峰如数家珍，滔滔不绝，言
语中尽显自豪。

出身贫寒，拜师学艺
1988年，高峰出生在咸安区汀泗

桥镇洪口村一个普通农家。1996年的
一天，父亲高昌富在矿山意外受伤，失
去劳动能力，这让本就贫寒的家庭更
加 困 顿 ，直 到 遇 见“ 生 命 中 的 贵
人”——冯连生。

冯连生年轻时就痴迷于盆景艺
术，曾被建设部和中国风景园林学会
联合授予“中国盆景艺术大师”称号。
高峰回忆，10岁那年，村里来了个伯
伯，老爱往山里跑。由于人生地不熟，
他有时会请父亲带路，去深山里找“宝
贝”。后来高峰才知道，这个伯伯就是
冯连生，来山里是为了找盆景素材。

年少的高峰活泼好动，很快就成
了冯连生的小跟班，并对盆景技艺产
生浓厚兴趣。

初三辍学后，高峰前往广东佛山
打工。“因为没有一技之长，只能到工
厂做普工，辛苦不说，工资也很低。”
2006年，高峰回到故乡，决心拜冯连
生为师，学习盆景、假山的制作技艺。

“冯师傅很善良，他总是愿意帮助

我们这些穷苦人家的孩子，还教导我
们要踏实做事、本分做人。”高峰介绍，
当学徒的三年，他就像是冯家的孩子，
和冯连生一家吃住在一起。

“盆景的制作讲究的是一养二造
型，也就是说得先养好了再进行造
型。”高峰回忆，为了给盆景提供足够
的养分，他们经常去城中村四处搜寻
有机肥，挑上香吾山上的园子堆放一
段时间后，再按比例进行分解。

有一次，冯连生受湖南怀化盆景
协会邀请前去当评委。在凤凰古城的
几天里，随行的高峰大开眼界，而看到
师傅手把手地向同行们传授盆景技艺
时，他领悟到“艺无止境”的内涵。

借款创业，带动就业
2010 年，高峰成为市园林局的

一名园林养护工。在养护一线，高
峰除了向老园艺工学习修剪技巧，
还不断接触到园林植物的品种，并
了解它们的生长习性。被调到园科
所后，高峰有了更多机会接触苗木
新品种。旅游节期间，他还负责协
助城区主干道重要节点的花卉设计
和摆放。

2015年5月，萌生出创业念头的
高峰选择了离职。经人指点，他瞄准
了观叶、观花和芳香植物的培育市
场。在汀泗桥镇洪口村和彭碑村分别
流转120亩荒地后，他前往江西、安
徽、上海、浙江等地考察。半个月后，
他用东挪西借来的60万元，引进了美
国红枫、日本红枫、美国紫薇、加拿大
紫荆、七彩桂花等品种试种，正式开启
了创业生涯。

3至6月是种苗的最佳时节，夏季
需要浇水、除草、施肥、修剪……基地
的日常维护和管理需要大量的劳动
力。“旺季一天用工要二三十人，淡季
也需要十多人，一年下来光人工成本
就要30多万元。”在高峰看来，能通过
创业带动父老乡亲就业，也算是反哺
了生养他的家乡。

重新定位，精细管理
由于地理气候不适，日本红枫和

复叶槭树苗大面积发病后陆续死亡。
眼看着创业资金很快就损失了近一
半，高峰心痛不已。痛定思痛，他一边
补苗，一边思考对策。受盆景的启示，
高峰想到，园林绿化也是一门艺术，不
仅需要色彩的搭配，也应该有植物造
型的点缀。

于是，他一改之前一味求大的发展
模式，尝试走精细化管理的路子。在基
地的一角，高峰开辟了一个盆景园，专门
供罗汉松、黑松、红枫等盆景造型，不远
处的紫薇树苗则被塑造成花瓶、葫芦、栅
栏等形状。据介绍，这些普通的苗木经
过创意造型后，身价可以提高近10倍。

“塑形比较费时间，需要先长两年再做造
型，做了之后还要再长两年，不过经济效
益也很好，前不久就刚出了一批货，卖了
十多万元。”高峰指着中间一处空地告诉
记者。

翠绿的罗汉松、黄澄澄的金叶女
贞、红叶期高达200多天的加拿大紫
荆，搭配紫色的马鞭草、黄色的金光菊
……经过四年多的经营，高峰的园艺
基地变得色彩多姿，引人入胜。

“苗木市场的投资周期长，收益
慢，没点爱好和情怀是很难坚持下来
的。”高峰介绍，他接下来的发展方向
还是盆景和植物造型，让品种丰富、造
型新颖的盆栽植物走入市场，走进千
家万户。

百亩园艺出深山
咸安汀泗小伙高峰和他的七彩田园梦 ●记者 王奇峰 实习生 李上丁

通讯员 孟巨峰 董静

本报讯（记者 李小红 王奇
峰 通讯员 郭志军）22日，市烟草
专卖局召开全市系统卷烟营销网
络建设现场推进会，全力推进我
市烟草系统高质量发展。

与会人员现场参观了咸安区
现代卷烟零售终端、文明吸烟展
示室及物流中心“标细合一”新分
拣线，观看了《点亮香城》专题片，
听取了咸安区烟草专卖局关于推
动营销网络建设提质升级的经验
介绍。

据悉，今年以来，全市烟草系
统各单位围绕“365”生态终端工
程建设思路，努力提升营销网络
建设质量，全面推广现代卷烟零
售终端，升级改造店面形象，打造
了一批整洁干净、陈列有序、设备
完善的现代终端；组建了411个
诚信自律小组，引导卷烟零售客
户明码标价、诚信守法经营；建设
了一批文明吸烟吸烟室、便民吸
烟区、露天吸烟点，引导市民文明
吸烟、绿色消费。

会议强调，推动咸宁烟草高
质量发展，是当前和今后一段时
期的主要工作任务。要坚持“强
改革、争进位、抓责任、促升级”
的总体思路，实施“651”战略，开
展全渠道、全流程、全环节的变
革与创新，全方位提升发展质
量；要以总体战略、经营战略、职
能战略为引领，打造高质量发展
新引擎；要以经济运行、服务品
牌、市场监督、科技创新、风险防
控“五大体系”建设为核心，拓展
高质量发展新空间；要立足生态
网络建设，想为敢为，一体推进

“365”生态终端工程，更好地服
务卷烟零售客户。

市烟草专卖局

推进卷烟营销网络建设


