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咸安经济开发区上半年招商引资交出漂亮成绩单

签约项目19个 投资总额31.7亿
本报讯（记者 漆兵 实习生 陈小

璇）近日，记者从咸安经济开发区
了解到，今年上半年开发区招商引
资工作取得阶段性成效，1至 6月
新签约项目 19 个，合同投资总额
31.7亿元。其中，投资亿元以上项
目12个；在谈项目17个。

今年以来，开发区把招商引资作
为“一号工程”，通过外出招商、产业
招商、以商招商、亲情招商等多种方
式，开展招商引资活动，真正从时间
上、思想上、精力上把招商引资摆到

突出位置，作为园区一项全局性、牵
动性的工作来抓。

咸安经济开发区坚持“带着诚意
走出去”和“张开双臂请进来”的原
则，多措并举抓招商。一方面，领导
先后带队赴上海、深圳等地招商，招
商部也主动发挥招商职能，对项目进
行考察摸底。目前，考察和洽谈企业
达30余家，其中新恩祥机械、广州金
众电子、深圳晶宇星科技、中亚产业
园运营公司等多家企业来咸投资意
愿强烈。另一方面，开发区先后邀请

东莞五金机械模具协会、深圳东莞商
会等协会和团体来咸对接考察，邀请
深圳龙鑫源科技有限公司、中亚硅谷
产业园运营有限公司等有意向性客
商来咸安实地考察和洽谈。截止目
前共接待来咸客商近200余人。

据了解，为了确保招商引资项目
能够“落地开花”，产生效益，咸安经
济开发区强化服务意识，对天成麻
业、超鸿卓、旭腾精工等已签约的重
点招商项目实行帮办和对接服务，明
确时间任务和责任，确保项目早实

施、早投产；对江中食疗、九川机器人
核心部件等重大招商项目，安排专人
负责跟踪对接，力争早签约、早落地；
加大对续建项目履约率和工业项目
竣工率的督查力度，实行动态跟踪，
逐月现场查看进展情况，适时召开项
目进度调度协调会，强化跟踪督办。

咸安经济开发区招商部负责人
表示，他们就是要通过持续改进作
风、强化服务，不断提升招商引资的
实效，加快项目建设，吸引更多更好
的外来客商来咸安投资。

作为咸安经济发展的引擎，咸安
经济开发区的产业发展对全区经济
的带动和示范作用明显，依靠招商引
资加快产业发展显得尤为重要。

今年上半年，开发区主任陈娟、常
务副主任钱方庆、工委委员周军先后
带领招商团队前往上海、河南、广州、
深圳等地开展招商活动，招商部也主
动出击，积极发挥招商职能，登门拜访
企业家，宣传推介咸安经济开发区，并
对一些项目进行具体的考察和摸底。

一次次成功的招商引资，一个个
项目的落地开花，招商之路看似平
坦，但熟悉它的人都知道，它是一条
充满荆棘的艰辛之旅。

从咸安区招商局到咸安经济开发
区招商部，从默默无闻到渐成气候，从
一枝独秀到遍地开花，负责招商引资
多年的咸安区经济开发区招商部部长
葛燕回想自己的招商经历，感慨颇多。

为了招商工作，招商干部们长年
在外奔波，上海、东莞、深圳去了不下
十余次，无数个节假日都是在拜访客
商中匆匆度过的。有时候为了拜访客
商，他们先坐五六个小时的火车，下了
火车坐大巴车，转的士，再坐两轮摩
托，辗转十余个小时才能到达目的地。

有一次，葛燕在广州招商，由于
长时间的舟车劳顿，晚上肾结石突然
发作，痛得她脸色苍白，浑身直冒冷
汗。无奈之下，她只好跟同事打电
话。同事把她扶到医院，打了一晚上
点滴。第二天一大早，葛燕从医院回
到酒店，同事让她在酒店休息一下，

葛燕却说：“我一定要准时赴约，第一
次约见客商，我不能给他留下一个不
讲信用的印象。”一夜没睡的葛燕拖
着虚弱的身体又去拜访客商。

葛燕说：“咸安经济开发区的招
商干部都具备眼观六路，耳听八方的
敏锐，最重要的是带着诚意去招商，
这样才能事半功倍。”

有一天，咸安经济开发区分管招
商工作的工委周军从一家企业出来，
看见有个人在园区到处转悠。长期
与客商打交道的他，敏锐地感觉到对
方是个商人，可能在考察地块和周围
环境。于是，他主动上前自我介绍。
果然，对方叫朱伟雄，在武汉做贸易，
手上有一个与华中农业大学教授合
作的生物医药项目，想在咸宁找一个
合适的地方投资建厂。周军立刻把
他带到咸安经济开发区管委会，跟他
详细介绍了产业规划和招商引资优
惠政策。得知朱伟雄是咸安人后，周
军还邀请朱伟雄在咸宁工作的老师
和同学陪他共进晚餐。朱伟雄被周
军热情周到的服务打动了，决定在咸
安投资，九灵草项目最终落户开发
区，2019年开始投产。

外出考察项目，接待商客来访
……咸安经济开发区的招商干部们
带着强烈的责任心和使命感，一心扑
在工作上，没有节假日，没有上下班
之分，一直以这种无私奉献的忘我精
神奋斗在招商第一线。

如果有人问，招商引资成功的秘

诀是什么?葛燕会豪不犹豫地说：待
企业家如亲人。只有把企业家当亲
人了，才能真正地给他们提供贴心的

“保姆式”服务。
“燕姐，我家孩子马上要填高考

志愿了，你能不能抽空帮我指点一
下。”近日，咸安一家模具生产的负责
人胡总又找葛燕帮忙。前年，胡总来
咸安经济开发区投资办厂，老婆、小
孩也从广东迁了过来。为了解决胡
总孩子的上学问题，葛燕忙前忙后跑
了多次。如今，孩子高考毕业，葛燕
又帮忙指导孩子填写志愿。

不少咸安经济开发区的企业家
都像胡总这样，亲切地喊葛燕“燕
姐”，遇到了问题第一个想到“燕
姐”。因为葛燕和企业家相处多年，
一直像位大姐一样照顾他们。

从企业规划设计到环评立项，从
工商注册到税务登记，从员工招聘到
水电报批，从银行贷款到子弟上学
……只要企业有需要，每一件工作、
每一件事，无论份内份外，咸安经济
开发区的招商干部们都毫无怨言地
用心去做，总是尽心尽力地为企业排
忧解难，为企业提供“保姆式”服务。

咸安经济开发区生物医药产业
发展迅猛，是咸安区重点打造的百亿
产业。提起生物医药产业，不得不提
健翔生物项目。该项目总投资30亿
元，生产多肽产品，是一个“含金量”

“含新量”“含绿量”三高的项目。它
的最终落户和顺利建设，最能体现咸
安经济开发区招商干部把企业家当
亲人，甘于为企业当“保姆”的真诚。
2016年在洽谈初期，投资商提出，咸

安经济开发区必须先拿到项目环评
批复，这是前提条件。为了拿下这个
项目，葛燕从区环保部门开始，到市
环保局，最后到省环保厅，用了半年
时间，终于拿到环评批复。在是否
投资咸安的问题上，虽然健翔公司
内部也有不同声音，但健翔董事长
刘庭福却在公司董事会上坚定地
说：“不管有多少人反对，咸安我去
定了，因为他们的服务太让我感动
了”。 2017年，该项目终于开工建
设，在近两年的建设中，公司仅派1
名代表驻工地，所有建设手续交由
招商部代办，所有与施工单位协调
工作全部委托给招商部。2019年3
月，项目一期一阶段建成试产，
2021年项目全面建成投产后，产值
可达 50 亿元以上，税收可达 1 亿
元。葛燕说：“健翔在咸安经济开发
区投资，是对我们的信任和肯定，我
们更有责任服务好这个项目”。

这样的招商小故事每天都在发
生着，看似平凡简单，却如涓涓细流，
温暖着每一位企业家的心。

在招商引资的道路上，咸安经济
开发区从来没有停下脚步，招商部每
年都在输入“新鲜血液”，不断扩充队
伍，除了对企业进行跟踪服务外，还
主动为客商出主意、想办法、当参谋，
通过建设良好的营商环境，让企业真
正落地。

开发区工委书记、管委会主任陈
娟说：“招商引资是咸安经济发展的
生命线，开发区是咸安经济发展的排
头兵，我们的任务就是要牢牢守住这
条生命线，让它保持生机和活力”。

■带着诚意招商

■保姆式贴心服务

以诚相待客商来

咸安经济开发区有着得天独厚
的区位和资源优势，是咸安区委、区
政府重点打造的工业集群发展载体
和招商引资平台。今年上半年，真奥
金银花、天成麻业、江中食疗、久润中
药饮片等 19 个项目成功签约，投资
总额达31.7亿元。是什么吸引这些
企业，选择在咸安落户发展？“咸安速
度”是怎样创造的？招商引资作为咸
安经济开发区的“一号工程”，身处招
商引资一线的招商部是如何发力
的？近日，记者采访了咸安经济开发
区招商部负责人葛燕，听她讲述了招
商引资背后的几个小故事。

●记者 漆兵 通讯员 李莉

“咸安速度”背后的招商故事

▲正在建设的湖北健翔生物制药有限公司


