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结婚是终生大事，越来越多的
新人选择把婚礼庆典委托给婚庆公
司操办，看中的正是它们的专业与
创意。然而，并不是所有婚礼都能
让人称心如意，有些甚至给新人们
留下“一辈子的遗憾”。

【婚纱摄影篇】
已于2009年12月1日开始实

施的《中国婚庆服务标准》中明确规
定，“照片、录像带、光盘等所有资料
一并交给顾客”。但实际上，影楼在
给新人拍摄前虽然说好了对应套餐
包含的照片数量，最终拍出的底片
会大大超出套餐定好的数目，且底
片拍摄质量看起来都不错，令新人
难以取舍。而当新人想要获取所有
的底片时，就要多掏钱。

据新人小骆反映，去年10月中
旬，她和未婚夫在永安城区南山附
近一家大型婚纱摄影店预订了拍摄
套餐，约定价格2599元。拍摄顺利
完成后，等到看片环节，门市顾问开
始给他们提条件：“按照套餐只选

80张底片进行后期处理，也只有这
部分照片可以入册。如果想选更
多，就要加制相册。”最终，经过几轮
筛选，小骆和未婚夫从近200张底
片中挑了120张，加做两本相册，也
因此多花费1200元。

【婚礼庆典篇】
近日，记者走访市区几家婚庆

公司，发现大多数包括婚礼策划、现
场布置、司仪主持、婚车租赁及装饰
等服务。其中有规模较大的专业婚
庆公司，也有一些小公司，甚至就是
一个十几平方米的店面。此外，还
有一些路边花店兼营婚庆业务。

“如今婚庆市场的消费潜力被
越来越多的人所看好，由于没有统
一的标准，好像只要有人脉资源、能
说会道，就可以开一家婚庆公司，这
样导致价格混乱，继而引发恶性竞
争。”业内人士胡先生告诉记者，目
前隐性消费陷阱最严重的就是婚庆

“打包”，先用低价优惠手段吸引新
人，等婚期临近，便逐渐加码，令新
人骑虎难下，有苦难言。

每到婚庆旺季，尤其是“黄道吉
日”，一些婚庆公司每天至少会接两
个以上的单子。这对实力雄厚的婚
庆公司来说，是完全可以应付的。
但对一些实力较弱的公司来说，数
量的上升往往意味着质量的下降。
经历过一场糟糕婚礼的杨先生回
忆：“那天我们到了婚礼现场，婚庆
公司才跟我说预约的‘金牌’司仪来
不了，临时给安排了另一个人。”

还有一些“过来人”反映婚庆中
遇到的各种“坑”，例如：预订好的追
光灯“不见了”，说好的鲜花“变”成
了假花，当初约定的“梦幻婚礼”只
不过是各种花、拱门、气球等廉价道
具的简单堆砌。不仅如此，有些司
仪因打疲劳战状态不佳，在庆典中
念错新人名字、说错话，甚至遗漏关
键环节，都令婚礼效果大打折扣。

【业内人士有话说】
婚庆专家介绍，《中国婚庆服务

标准》对婚庆行业准入门槛设定了新
标，对婚庆行业内一些易发生纠纷的
事项进行了梳理，无疑是值得肯定
的。但在实际操作过程中，一旦新人
与婚庆公司产生纠纷，国标甚至不能
作为法院判案的标准。因为法院只
能依据现行法律法规，参照规章判
案，而这份国标甚至连规章都算不
上，从而客观上造成了国标形同虚
设。另一方面，当新人在婚庆环节遭
遇消费陷阱时，大多采取了忍气吞声
的态度，或在维权无果的情况下，选
择被动接受不公的局面。

业内人士曾先生表示，婚庆行业
尚不成熟，行业从业人员素质良莠不
齐，但他仍然看好这个行业。花心思
将一场婚礼办好，让客户满意，既是
对新人负责，也可以广交朋友，为事
业积累人脉。“不管是做哪一行，口碑
都十分重要，希望行内人士都能多从
新人的角度出发，加强自律，言行一
致，实实在在做事。”曾先生表示。

（记者 王奇峰）

自己找四大金刚
或许很多新人都不知道，司

仪、摄影、摄像和化妆师这些被称
为婚庆行业的“四大金刚”，加上隆
重婚礼上还需要的灯光师和视频
师这“六大金刚”，往往是不属于婚
庆公司的。这些团队往往都拥有
独立的工作室，与婚庆公司是长期
合作的关系，新人可以直接通过一
些婚庆论坛联系到这些工作室，省
下一笔费用。

薄利项目可包给婚庆公司
业内人士称，婚庆公司也有薄

利项目。例如喜糖、香槟、租车等服

务，通过它们去订反而能得到比较
优惠的价格，因为这些价格透明化，
新人若怕被坑也有参照。

想实现真正的“个性化定制”，
新人们不妨根据自己的口味来寻找
这些环节的人选。当然，婚庆公司
卖的是服务，通过它们的统一规划
可以让新人省下很多麻烦，也避免
找到菜鸟团队，出现严重失手。

适当减少累赘环节
一场婚礼不仅包括了前期的婚

车巡游、婚礼花絮拍摄，还有婚礼现
场的证婚、感恩、互动等多个环节。
有时候新人在经过了婚礼之后，回

头再看整场婚礼，自己都觉得很多
环节很乏味，质量不高。

“通常婚礼现场的感恩环节中
会有烛光仪式，这就是比较鸡肋的
环节，从习俗上说可有可无。”某婚
庆公司的策划人员说。但为了在婚
礼过程中使用更多的道具来赚钱，
有时婚庆公司故意多推出一些环
节，而且他们在面对新人对于婚礼
流程的质疑时往往会附加一句：“你
们都没有经验，我们都很有实战经
验了，这个环节是必不可少的。”大
多新人都会抱着“尊重习俗”的心态
选择相信婚庆公司，然后乖乖听从
他们的安排。

婚庆消费陷阱：“甜蜜”的烦恼

新人省钱省力大作战【链 接】

●价格：买婚纱的人数明显比
租婚纱要多，但租婚纱也趋向于品牌
和高端婚纱。动辄几万块的婚纱买
不起，花千把块钱租一件，让自己过
个瘾，也是划算的。

●商家：大型的婚纱影楼也会推
出婚纱租赁的服务项目。既然选择租
婚纱，那就应该选择专门的婚纱工作
室。款式、品种、类型齐全，而且有专
业人员为你推荐。

● 尺寸：准新娘们在挑选婚纱
时，应先问好能否免费改到适合你的
尺寸，别后期收费的时候伤了和气。

●卫生：新娘们在租婚纱时要跟
商家签好协议，婚纱一定进行过清洗。

● 配饰：婚纱店有时会提供配
饰，包括伴娘服、花童装，以及新娘
头纱手套等等。需要特别提醒的
是，各位准新娘在挑选好最喜欢的
配饰之后，一定要清点清楚配饰的
数量，并与商家反复确认。

● 检查：婚纱的质量一定要检
查到位，不能马虎。查看是否破损、
掉边，蕾丝是不是完整、裙摆是不是
有洞等等，以免引起不必要的麻烦。

● 合同：签合同十分重要，合
同上要包括婚纱的详细信息，颜色、
编号、款式、是否有配饰、配饰数量、
清洗、赔偿责任、租借时间、归还时
间、婚纱价格、租赁价格。

● 付款：租婚纱需要付的费用
有两种——定金和押金。定金通常
是该婚纱租赁费用的40%—60%，其
余部分则是在取衣服时付清；而押
金则是对该婚纱的一个承诺，押金
的多少是由该婚纱礼服本身的价格
来定的，婚纱出售的价格越高就需
要付与它相近的押金。

● 保管：取婚纱是在婚礼前一
天，取婚纱的时候也要注意检查，以
防在签好合同后婚纱出现问题。

● 归还：婚礼结束后，应及时
将婚纱和配饰清点一遍，归还时要
和商家一起清点物品，在商家确认
完婚纱礼服及配饰后，拿回押金。

（本报综合）
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