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据了解，目前市场上保值率高的车几乎
清一色是合资品牌。如德系上海大众、一汽
大众，日系本田、丰田、美系别克，韩系现代、
起亚等，在这方面，合资品牌相比自主品牌
有绝对的优势，这些都是由车型的市场保有
量、车的质量口碑等因素决定的。众多二手
车经营者表示，就一年的保值率来比较，热
销的合资品牌，保值率会达到70%—80%，
而部分自主品牌因耗油高、小毛病不断，往

往一年后的保值率仅在50%左右。
业内人士蓝先生告诉记者，在二手车市

场，销量最好的车一般都在 7 万—10 万
元，像上海大众朗逸、一汽大众速腾、丰田
凯美瑞等车型是最容易让人接受的。这
些品牌价格稳定、品质优良、维护保养方
便便宜因此他建议，要想爱车保值率高，购
买新车的时候要放弃个性，选择市场保有量
高的车型。

“买保值率高的新车，售后更方便，用车
更省钱。”车主张先生分享了他的用车经验：
首先，保值率高的车，说明已经被众多消费
者接受，用车成本更低。其次，高保值率也
代表着更高的保有量。高保有量的车型，即
使不是4S店，大部分普通的修理厂通常都可
以维修。同时，配件的供应商也更多，消费
者的选择也更丰富，等配件的时间也更短，
维修更方便。

临近年底，车市刚需强劲

新车保值率渐成车主选车标准
随着年底的临近，市场迎来又一波购车潮。买新车，除了比价格、比配置、比售后、比

优惠之外，保值率也倍受关注。业内人士分析称，保值率高、维修方便、实惠好用，这些都

是为什么买新车要看保值率的原因，其中首次购车者更关注新车的保值率。

近期汽车团购、新车上市、店头营销等活
动很多，不少消费者在参与活动之后都考虑
出手。据记者了解，由85后年轻人构成的首
次购车一族也纷纷出动，准备买辆车过年。
据一家4S店的销售人员表示：“85后年轻人
买车开回家已是很平常的事，所以这几年，这

个时候都会迎来消费者购车的热潮，到了年
底就更加明显。”

随着汽车消费观念的成熟，“保值率”已
逐渐成为消费者购车时的参考因素。首次购
车追求经济实惠的家庭，三五年后换购更为
高端的车型时，首辆车还能卖多少钱，直接影

响到第二辆车的购买。因此，在买第一辆车
时，选择那些在二手车市场好卖、且保值高的
车型，是十分划算的选择。

记者发现，不少在短期内有购车计划的
市民，在选择车型时，都会倾向于购买保值率
更高的车型。

所谓保值率，就是指某款车型在使用一
段时间后，将其卖出的价格与先前购买价格
的比值，它取决于汽车的性能、价格变动幅
度、可靠性、配件价格及维修便捷程度等多
项因素，是汽车综合水平的体现。

简单地打个比方，一辆10万元的车，3
年的保值率如果为70%，就表示消费者使用
满3年将这辆车出售还能卖到7万元。也就
是说，保值率高的车型在作为二手车卖的时
候更卖得起价格，更保值。

“买新车，之所以要看保值率，就是为了
日后卖车时尽可能多地回收资金。”一位二
手车专业人士指出，汽车的保值率直接决定
了车主旧车能卖多少钱，要想在卖车时更保
值，购买一辆高保值率的车就很重要。

购车关注车辆保值率

保值率高，转卖价格就高

车型保有量大，保值率高

本报讯 近日，吉利汽车咸宁通山县直

营店隆重开业，自咸宁宏达吉利 4S店被浙

江吉利汽车正式授权销售作为咸宁市唯一

一家吉利4S店以后，将做到整车销售、售后

服务、零部件供应及信息反馈于一体的标

准成功运营，全面提升吉利汽车在咸宁的

销售环境和客户服务体验，让咸宁消费者

对吉利的品牌内涵有更充分的了解。

公司秉承“客户至上，信誉第一，诚信为

本”为服务宗旨，以“为广大用户提供最优质

的汽车产品和最完善的售后服务，追求以客

户为导向的质量”作为公司经营理念，严格

按照现代企业制度的标准要求规范经营、科

学管理。今后，他们将一如既往，继续发扬

诚信守法，以一流的管理、一流的服务、一流

的品牌、一流的信誉服务于民。

咸宁宏达吉利4S旗舰店为咸宁汽车市

场追求温馨和谐生活以及理性自主的消费

作出应有的贡献，倡导健康、时尚、亲切、进

取的生活理念，本着追求卓越品质，创造幸

福生活的企业宗旨。他们不断开拓创新，

创造了一个又一个奇迹，咸宁吉利旗舰店

正以"快乐人生，吉利相伴"的吉利汽车精神

为广大消费者的幸福生活不断努力。

（记者 赵进）
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