
随着家用汽车的大量增加，如今贷款购车受到广大市民的青睐。记者近日走访了我市多家4S店
发现，随着人们消费观念的改变和汽车市场的不断成熟，在“花明天的钱买今天的东西”渐成消费潮流
的趋势下，越来越多的市民通过分期付款提前成为了有车一族。
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□□记者赵进

分期付款买车比例增加

从今年的车市情况来看，贷款买车的消
费者在持续增加，这种方式被越来越多的车
主所接受，各家经销商也在大打分期付款的

市场牌。以前按揭买车大家觉得没面子，现
在很多人认识到这是种理财方式，愿意来提
前消费，今后还会更多。在咸宁从事多年汽
车销售的潘总觉得这是种消费潮流。

据了解，在过去的2014年，我市汽车新

增18331台，而在新增的购车群体中很大一
部分是来自按揭手续的购车客户。记者走
访我市多家4S店了解到，按揭购车客户已经
占到了全年销售的30%—40%左右，其中有
些经销商按揭客户甚至占到了全年销售量
的70%左右。潘经理认为，市民观念在不断
改变，贷款购车和贷款买房一样会更加普
及。

可用多种贷款方式买车

据悉，车价在10万至20万元时，考虑采
用贷款买车的消费者不少。东风标致4S店
的销售经理告诉记者，去年他们店有40%以
上的客户是通过贷款购车的，其中最主要的
贷款方式是通过东风标致汽车金融办理的
的车贷，还有些消费者是通过银行信用卡分
期车贷。悦达起亚4S店销售员张苏告诉记
者，去年他们的分期客户也占到了全年销量
的30%左右，其中20%左右是通过汽车金融
办理的车贷。

据吉利全球鹰总经理潘总介绍，汽车金
融和银行信贷两种类型，相对来说，汽车金
融贷款门槛较低，操作简单，审批速度快，而

且还有些厂家会推出零利息的优惠政策。
消费者此时申请该车的金融贷款相对划
算。只要消费者符合条件，就可以享受贷款
一年免息的优惠政策。

贷款买车不是“差钱”

目前，4s店基本上都有分期付款购车业
务，不需付出“贷”价的购车方式也打动了不
少消费者的心，前来咨询车贷的消费者在不
断增加。

记者采访中发现，很多有贷款买车意
向的消费者说，原来，贷款买车是差钱，可
现在，是为了追求另外的一种生活方式
——或者是把流动资金变成更多活钱，或
者是不想因为买车影响到自己的生活质
量。

金先生从事农产品生意，买辆车本来是
很轻松的事情，但是为了储备更多的流动资
金，他选择了分期付款;而另外一个做石矿
生意的王先生明确地说，做生意的人手中都
没有现钱，到银行贷款或者通过其他方式贷
款利息又很高，所以宁愿选择分期付款的方
式。

购车首选：全款or分期付款
分期付款购车呈增长趋势


