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刚出学校，周军随父亲从黄冈到咸宁
创业，做马可波罗磁砖生意一干就是 10
年。10年来，周军为马可波罗磁砖的销售
或哭或笑，马可波罗磁砖也见证了周军的
成长和收获。

10年前与“马可波罗”结缘

10年前，刚出学校，周军随父亲从老家
黄冈来到咸宁经商，代理销售马可波罗磁
砖。当时，马可波罗磁砖声名鹊起，很多人
争着代理这个品牌。咸宁区域的马可波罗
磁砖代理权，周军父亲是通过亲戚，争取过
来的。

就这样，马可波罗磁砖走进了周军的
生活。周军每天的时间，绝大多数是围绕

着磁砖生意展开。早上醒来，他就开始思
索如何推销产品。订单上门，他忙不迭地
开着电动车送货。忙完一天的生意，他还
要清点账目和货品。

开拓市场的过程是艰辛的。周军回忆
当时：“客户只要一个电话，不管刮风下雨，
不管地方有多远，一片磁砖也要给客户送
过去。磁砖是自己搬运，如果客户住六楼，
我们就从一楼扛到六楼。”

周军父子经过不懈努力，打响了马可
波罗磁砖在咸宁的知名度，在市场上拥有
一批稳定的客户。周军说：“对咸宁城区的
小区我们有做过调查，有的小区有50%的
业主，装修用的是马可波罗磁砖。”

可以说，这10年来，因为马可波罗磁
砖的参与，周军逐渐变得成熟，从一个不谙

世事的学生成长为精通销售的生意人。

“马可波罗”走起平价路线

由于马可波罗磁砖厂家调整了经营战
略，走起“高端平价”路线，周军父子也跟着
调整了马可波罗磁砖在咸宁的布点，不仅
在天成家居设有大型高端专卖店，最近还
在昊天建材城、咸宁火车站附近开设了平
价卖场。

“平价店和专卖店经营的磁砖型号不
一样，平价店的磁砖会稍便宜。平价店的
磁砖是厂价直销，省去中间销售代理环节，
直接面对客户销售。虽然说平价店的磁砖
便宜，但售后服务不变，我们还是会一样送
货上门、免费量房设计。”周军介绍了马可
波罗磁砖平价店的特点。

对于马可波罗磁砖的经营战略调整，
周军有着自己的理解。他说，现在磁砖市
场上的品牌层出不穷，一不小心客户就会
被新品牌抢走了。马可波罗磁砖品牌在市
场上有近20年的历史，算得上是老品牌。
它之所以在市场上屹立不倒近20年，除了
用心服务维系客户外，还在不断的开拓市
场，此次用“平价招”意在开拓三四线城市
的市场，抢先占领市场资源。

周军说，不断创新的马可波罗磁砖生
命力旺盛，他和马可波罗磁砖携手在咸宁
市场上走过了 10年，希望再走 10年、20
年……

马可波罗磁砖砖，企业创立于 1988
年，品牌诞生于1996年。作为国内最早品
牌化、产品系列最全最大的建陶品牌，是多
家设计院战略合作品牌及奥运亚运世博会
等大型工程建设的主要建材供应品牌。
2013年品牌价值达到84.55亿，位列建陶行
业第一，2014年以120.25亿，蝉联行业品牌
榜单之首。

2007年，中国建筑陶瓷博物馆正式落
户于马可波罗瓷砖企业总部。一批国家领
导人先后考察企业总部，对马可波罗瓷砖
的技术创新和文化创新给予了高度评价。
同时拥有一支职业球队CBA东莞马可波
罗队。2011年开始，成立马可波罗慈善爱
心基金，每年以 500 万投入专注贫困地区
儿童成长环境的改善。

简言之，马可波罗磁砖砖，品牌价值
120.25亿，位列建陶行业第一。建有中国
建筑陶瓷博物馆，拥有CBA职业球队，马
可波罗瓷砖爱心基金

刚出学校，周军随父亲从黄冈到咸宁创业，专业销售马可波罗磁砖10年——

“马可波罗”造就了一个销售精英


