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献 血
县里分下来两个义务献血名额，办公室

黄主任去请示方局长如何安排。
方局长沉吟半晌，“还是让老李和小赵去

吧，他俩献过血有经验。”黄主任小心翼翼地
说：“现在献血局里没有补助了，直接安排他
俩合适吗？”方局长脸色一变，“献血是为得到
补助？他俩连这点觉悟都没有？”黄主任连连
称是。

黄主任先找到老李，把通知的内容及领
导的要求跟他讲了，最后笑着说：“助人不损
己，何乐而不为呢！”老李没吭声，想了一会儿
才说：“不瞒黄主任，最近我血压有点高，医生

开了降压药，这次我就不义务了。”黄主任还
想说什么，却见老李掏出一瓶药，拧开瓶盖倒
出几片送进嘴里，然后表情痛苦地喝水，只好
把话咽了回去。

黄主任找到小张，把通知的内容和领导的
要求又重复一遍。小张很痛快，“这是好事，
不但能救人，还有可能救己。”黄主任大喜：“那
我马上报告方局长。想不到你年纪轻轻觉悟
这么高，将来一定前途无量。”却听小张笑嘻嘻
地补充道：“不过，最近我和媳妇有造人计划。
等我完成任务，再遇这事一定首当其冲。”

转了半天，两个名额都没分配下去。黄

主任垂头丧气地往局长办公室走，同迎面出
来的方局长撞了个满怀。

“咋这冒失！”方局长埋怨道，“名额没安
排下去？”黄主任点点头，可怜兮兮地望定了
方局长。

“算了，你也别为难，我们再想别的办法。”
离县里通知献血的时间越来越近。这

天，方局长让黄主任安排单位职工去体检。
黄主任提醒他，“每年安排职工体检不都是十
月份吗，今年咋提前了？”方局长面无表情，

“关心职工健康还得固定时间啊？”
黄主任讪笑着，“不用，不用，我这就去安

排。”
一个月后，县里颁来献血先进单位的牌

子。黄主任纳闷：到底是谁义务献了血呢，做
了好事还不留姓名。他想跟局长聊聊这事，
走到局长办公室门口，听见方局长正在打电
话。“每人抽200是有点多，但你们解释化验
需要不就得了，他们没人懂。谢谢了，老婆！”

黄主任猛然想起局长夫人就在查体的医
院当副院长，原来被“义务”的还有自己啊。
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藏钱妙招

可乐之事 刘 巍

今天一上班，小张就满脸愁容，无
精打采的。

老王问他：“怎么了？”
小张说前几天发的奖金没藏住，被

老婆发现了，昨晚大半夜的要跟他离婚。
老王叹了一口气，语重心长地说：

“做什么事情都要动脑，藏私房钱我这
么多年从没失过手。”

小张来了兴趣，苦苦哀求老王教
他两招。

老王说：“你可以说是朋友想藏私
房钱，放在你这里保管的，然后交给老
婆，什么时候拿就说朋友要用。”

这话恰好被办公室主任小李听到
了，他说：“我还有更绝的。其实你可以
把钱放到老婆不经常穿的衣服兜里，冬
天你就放到她夏天的衣服兜里，夏天反
之。你想想，谁会无故翻自己的兜呢？”

小张听了有些兴奋，觉得这个主意
不错，但是思考片刻后突然问：“万一
老婆发现了怎么办啊？”

小李胸有成竹地说：“你可以事先
在里面放上一张纸条，写着‘给老婆的
惊喜’。她不发现还好，万一发现了
……嘿嘿，还会夸你疼她呢！”

我家对门新搬来一对小夫妻，穿着时
髦，一看就是新潮派。经常看见俩人手拉手
出双入对，甜甜蜜蜜地惹人羡慕。可是好景不
长，没过多久，这俩人就开始噼里啪啦地吵了起
来。隔上几天，他们就会找个理由吵上一架。

那天，对门的小伙子忽然登门造访，手
中提着一个新鲜可口的果篮。没等我开口，
他倒是开门见山：“大姐，我是301新搬来
的。有件事想请你帮忙。”原来小伙子是希望
我听到他们吵架后，用个巧妙的方法打断一
下。小伙子说，都是鸡毛蒜皮的小事，可是
俩人都是急脾气，气头上谁也控制不了。我
觉得这件事很有趣，便答应了下来。

几天后的中午，正在厨房忙碌的我忽然
听见小伙子和他媳妇急吼吼地嚷嚷起来，声

音越来越大，话越来越不中听。 我看着案板
上待炒的蔬菜，灵机一动，拉开门就摁响了对
门的门铃。 开门的是小伙子，我看着他笑，
可是气头上的他大概早忘了对我的请求，按
捺住一腔怒火问我：“大姐，有什么事？ ”我
闻着满屋子的火药味说：“不好意思，打扰

了。 你看我这人，人老忘性大啊，这不，刚要
炒菜，一看没盐了，看看能不能问你家借
点。 ”小伙子被我一说，似乎想到了什么。
他聪明地一笑，扭头对气呼呼的小媳妇说：

“嗨，快帮大姐找盐去啊！”小媳妇不好意思在
一个外人面前丢面子，只好堆着假笑去给我找
盐。我借机夸了一下他们雅致的厨房，小伙
子说：“我媳妇学美术，都是她设计的。”小媳
妇开始露出得意的表情，给我粗略介绍了她
的设计理念。我心里笑，这架估计吵完了。

这方法甚是有效，每每听到他俩吵架，
我总是想方设法去不识时务地打断一下，或
借东西、还东西，或讨教一下电脑常识。 进
了门，从不问吵架，只管说我的事。被我一搅
合，俩人吵架的热度便会迅速降下来，再想
吵，也没心情了。

经过这么几次三番的巧妙“劝架”，小媳
妇渐渐洞悉了我的动机，每每在楼道里遇见
我便不好意思地笑笑。我知道，她从心里已
经开始远离吵架了。

后来，小两口吵架的频率越来越低，也
慢慢学会了自我调节，我便光荣退出了劝架
大姐的角色。 再看到小两口亲亲热热、和和
美美的同进同出，我心里一样美滋滋的。

巧妙劝架

张三李四 晓 梦

人小鬼大 薛海荣

谁也不得罪
吃晚饭的时候，我和老婆因为一

件小事争执了起来，或许我没让着她，
老婆很不高兴。为了找心理平衡，老婆
问六岁的儿子：“儿子，爸爸和妈妈当中
你只许喜欢一个人，你喜欢谁？”

儿子三四岁的时候，如果谁问他，他
就会脱口而出说喜欢谁。现在长大了一
点，开始知道不能得罪人了。儿子睁着
圆溜溜的大眼睛，调皮地看看他妈妈，
又看看我，不知怎么说。儿子的反应让
老婆很意外：“儿子，你大胆地说，有老妈
给你撑腰呢。”我也对儿子说：“没关系，
喜欢你妈就直说吧，老爸不会生气的。”

儿子对我们说：“你们把眼睛闭起
来，我才告诉你们。”我和老婆都把眼
睛闭了起来，这时，听见儿子大声地说：

“我只喜欢你！”

划 算

孙道荣生活百态

小区里有个黄姓老太太，人精神，也精
明，她有一句口头禅，两个字，“划算”。

出小区，往南，一站多路，有一个菜市场；
往东，三站多路，也有一个菜市场。大多数的
小区居民，都选择去南边的菜市场买菜，因为
近，方便。黄老太太不，她去东边的菜市场，
因为那里卖的菜，要便宜些，比如白菜，一斤
能便宜两角钱，猪肉每斤便宜块把钱，买一次
菜，就能省两三元。路途远一点没关系，通公
交车，黄老太太有老年卡，乘车免费。黄老太

太因而觉得很划算。当然，她从不在上下班
高峰的时刻坐公交车，她说年轻人工作辛苦，
不能耽误他们出行。

黄老太太做什么事，都以划算不划算为
准则。黄老太太和她的“划算经”，名扬小
区。但老太太的账，有时候似乎也很不划算。

夏天的时候，黄老太太去买西瓜。卖西
瓜的吆喝，买一个西瓜，一块八每斤，买两个
西瓜，每斤一块五。老太太一听，当然是买两
个划算，于是，买了两个大西瓜。可是，老太

太平时一个人住，一个西瓜都要吃好几天，天
热，瓜很容易坏，另一个怎么办？老太太将另
一个西瓜抱到了物业，送给了保安队的小伙
子们。

老太太的女儿，住在同城，老太太常去，
女儿一家过时的、淘汰的衣物，她都拿回来，
洗干净，整理好，掉落的纽扣缝上，然后送给
小区里的保洁员，或邻居家的农村保姆。有
一次，女儿一件大半新的皮衣，因为袖子上划
了一条口子，准备扔掉。黄老太太说，扔掉多
可惜，我拿回去送人吧。女儿说，袖子都破
了，怎么送人啊？黄老太太把皮衣拿回来后，
瞅瞅，皮质的衣服，自己不会缝补，便拿到街
上，找了个修补皮衣的师傅，将划破的袖子补
好，一点也看不出修补的痕迹，黄老太太为此
花了60元。这件皮衣，黄老太太送给了小区
门口摆露天水果摊的外地大婶，大婶很感谢，
老太太很开心。

我觉得，这是大划算，也是人生大智慧。

纠缠不休

尴尬时刻 李青春

我和表弟坐公交车外出，一位坐在
旁边的美眉竟让他大流口水。为了引
起美眉的注意，表弟时而咳嗽几声，时
而跟我说些调侃的话，但人家压根儿
就没瞄他一眼。

眼看目的地就要到了，表弟还是
不死心，见她戴了一副眼镜，于是嬉皮
笑脸地上前问：“美女，能告诉我你戴的
这副眼镜是从哪里买的吗？”美眉说：

“你问这个干什么？”表弟借机讨好：“看
你戴着很好看，我也想给老婆买一副。”
美眉看他纯粹是没话找话，冷笑一下
说：“劝你还是打消这个念头吧。”此时
表弟觉得有了话题，赶紧接话：“这究竟
是为什么呀？”美眉瞪他一眼说：“我担
心你买给老婆后，那些不三不四的人也
会以此为借口对她纠缠不休。”

门里门外 朱宗成

特价菜
最近，我跳槽到一家生意不错的饭店当

厨师，这家饭店之所以生意红火，主要是因为
饭店推出了很多道特价菜，比如一元钱的土
豆丝、素三鲜、臭豆腐煲等。

刚来的时候听说特价菜这么便宜，我还
担心老板会亏本，另一位厨师老高得知我的

担心后，笑着说：“一桌人只能点一道特价菜，
放心，老板不会吃亏的。”

月底发工资，老板多发了老高一百元钱
奖金，我有些心理不平衡了，因为我的厨艺不
比老高差，手脚也比他勤快，凭什么他比我拿
的钱多呀？最后，心有不服的我便去找老板

理论。
老板得知我的来意后，笑着说：“小朱，

厨师光菜炒得好不行呀，有些门道你还没悟
出来,我给老高多发了一百元钱，是因为他的
大勺给店里省了不少钱……”

“不可能，每道菜都是事先配好的，他哪
来的机会省下来呀？”

“一般来我们这儿的客人都是冲着特价
菜来的，所以头道菜都是点特价菜，你一定是
从特价菜做起，而老高每次都把特价菜放到
最后做。”

我更不明白了：“这有什么区别吗？”
“你每天都应该听到有客人喊‘某某菜怎

么还不上呀？我们都要吃完了，再不上我们不
要了’。对于特价菜，我们巴不得客人不要呢！”


