
进入年底，大量新车集中上市为消费者提供了更多的选择。近日，记者走访市场了解到，近期在咸宁
上市的新车型多达20余款，多数品牌新车销量占总销量的30%。有业内人士表示，近期上市的新车不仅
赶上了年底购车高峰，还起到了提前布局明年车市的效果，让车商们实现了名利双收。
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新车年底扎堆上市

11 月 18 日，东风本田全新思铂睿和
XR-V同时开始接受预定；10月25日，广本

首款SUV车型正式在咸宁上市；10月18日，
东风风行景逸S50正式登陆咸宁；10月17
日，全新大7座越野公务舱帝豪豪情在咸宁
地区上市；9月20日，东风风神A30正式于

咸宁上市；9月7日，东风悦达起亚K4于咸宁
地区隆重上市；8月7日，广本新奥德赛上市
……

咸宁市宏达商贸有限公司销售经理舒
毅告诉记者，中国人历来就有年底购买大件
物品的习惯，此时不仅适合商家宣传，不冷
不热的天气还非常适合消费者看车。因此，
每年这个时候都是各品牌新车密集上市的
时间。

新车销量占总量的30%

“虽然新车仅仅只有3款，但却能占他
们店总销量的30%。”舒毅说，吉利品牌的
新车在这个时候上市为他们在年底的销售
增加了不少筹码。最近他们店每月售车40
辆，其中占比很小的新车型在他们店却一直
保持着较高的销量。

在吉利汽车销售展厅正在付购车定金的
周先生说，由于几个月前没选到合适自己的
车型，他一直在持币观望。最近，咸宁大量新
车的上市，让他的选择范围更广了。18日，
再次和家人一起来看车时，很快就看中了这

辆吉利豪情。
采访中车商们一致表示，刚上市的车型

是他们提高销量的重要筹码，很多持币观望
的消费者最近都纷纷出手购车了。“因为缤智
是广本的首台SUV车型，该车型在咸宁上市
当天就卖了5台，我们店每月新车型销量占
总销量的20-30%。”咸宁市广本4S店市场
经理唐善超说。

新车让车商名利双收

舒毅表示，随着年底消费者购买力提
升，每年的这个时候都是车商全年车辆销
售的关键时刻和集体冲量期。年底上市的
新车不仅能赶上2014年最后一波购车高
峰，还能起到提前布局明年市场、推广品牌
的作用，真正实现了名利双收。

同时，他还提醒近期打算购车的消费者
不要盲目追求新款车型。他认为，选择合适
自己的才最重要。“一般新车型上市后老款车
型就会降价，而购买新车通常还不能享受店
内的优惠活动。”
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新车扎堆上市，为年底车市助力
业内人士：“新车效应”让车商名利双收


