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保 险

□记者 徐浪

“消费”不等于“浪费”

“以前收入不高，在别人建议下，我就

买了消费型健康险。虽然一年保费就一

千多元，但一直也没见生大病，每年还是

要交这些保费 ，感觉不如把钱存着。”市

民陈女士说，她正在纠结明年还要不要续

保。

“几年前经朋友推荐，我买了一份消

费型健康险，有住院及手术补贴。但这些

年，我没生过病住过院，保费都白交了，这

和攒着钱等有需要时用，好像没多大区

别。”和陈女士一样，私营企业主刘先生说

保险对他用处不大。

采访中记者了解到，很多市民认为购

买消费型健康险这类一年一续保的险种，

等于把钱扔在水里，还不如存到银行赚点

利息。

“所谓消费型保险，是指客户跟保险

公司签定合同，在约定时间内如发生合同

约定的保险事故，保险公司按原先约定的

额度进行补偿或给付；如果在约定时间内

未发生保险事故，则保险公司不返还所交

保费。”采访时新华人寿咸宁中支保险顾

问介绍，相比储蓄型、分红型、投资连结型

等“返还型”保险，消费型保险既不具有保

本储蓄功能，也不能在提供保障的同时兼

具收益，因此在一些投保人眼中，购买该

险种有浪费之“嫌”。

“这样的认知其实不对，虽然返还型

健康险有‘有病理赔 、无病返本’的亮点，

但对于特定的群体来说，消费型健康险每

年交纳几百元保费即可提供高额的疾病

保障，性价比并不低。”市保险行业协会相

关人士表示，购买消费型健康险和存钱看

病有很大不同。存钱是解决目前的问题，

且前提是有健康的身体，万一遇到意外或

身患重病，收入中断，只能用攒下的钱去

看病，却无力继续存钱。而消费型健康险

是解决未来的问题，每年交纳一定的保

费，遇到大病等情况，可随时提供远高于

保费的急用资金，以最少的投入获得较大

的保障。

采访时也有保险人士认为，保险保的

就是“万一”，没有发生意外就是最大的收

益。“但现实中很多购买者并不十分清楚

自己的目的，甚至有时候会把买保险当成

投资，而不是出于“风险转嫁”的动机。

事实上，也正是由于“没有出险就不

返还本金”的特点，消费型保险才具有保

费低并且保障高的优势。所以，消费型保

险不等于“浪费型保险”，只要投保人在投

保时结合自身实际，购买时有所侧重，这

种没有返还性质的消费型保险产品也能

提供实实在在的保障。

量体裁衣选产品

采访时记者了解到，有人认为“储蓄

型保险好，因为它既有保障功能又有投资

功能，缴纳一定期限的利息是按复利计

算”；也有人认为“消费型保险好，因为它

便宜，而且一旦发生大额、不确定的风险

损失，赔付高也更划算”。“实际上，合适的

才是最好的。”保险人士称。

以消费型寿险为例，一般保障期是一

年，保费低但保障高，适合经济收入不高

的人群和参加工作时间不长、收入不稳定

的年轻人；而储蓄型寿险，则属于定期、保

费较高的类型，适合经济收入高且稳定的

人群，在理财的同时，也获得风险保障。

再以重疾险为例，“特别是对于年纪

尚轻、事业处于成长期、消费开支较大的

人群，可适当加大消费型重疾险的比例，

某些阶段可控制在60%甚至80%。”某寿

险公司业务经理介绍，过了40岁以后，身

体素质下降，消费型重疾险保费开始大幅

提升，而储蓄型重疾险的保费提高比例却

相对不高，因此在35至40岁阶段，可以降

低定期消费型重疾险的比例，同时增加在

储蓄型重疾险上面的投入。

“消费型健康险更适合收入水平较低，

希望以最低保费获得较高保障的消费者，这

类群体尤以刚参加工作的单身人士居多，他

们收入不高，需要积累资金为成家立业做准

备，因此没有多余资金支付较高的保费，但

可以通过投保年交保费较低、保险期短、利

于灵活调整的消费型健康险来实现未雨绸

缪。”上述寿险公司业务经理建议，在挑选产

品时，消费者要结合自身实际有所侧重。比

如，对男性消费者来说，购买此类保险应格

外关注重疾方面，而且，基于目前重大疾病

的治疗费用平均在10万元左右，因此男性

投保消费型重疾险，保额在10万元至20万

元较为合适；女性消费者因体质较为特殊，

易遭受乳腺癌、宫颈癌、卵巢癌、女性原位癌

等疾病困扰，挑选消费型健康险时，要格外

关注所购产品是否承保这些特殊疾病。

太平人寿
获“2014年度最具价值保险品牌”称号

近日，由《保险文化》杂志社主办的“第九
届中国保险创新大奖”评选结果日前揭晓，太
平人寿荣获“2014年度最具价值保险品牌”
称号，其参评的“太平幸福宝两全保险（分红
型）”、“太平幸福一生终身年金保险（分红
型）”、“太平盛世赢家终身年金保险（分红
型）”、“太平卓越尊享综合保障计划”等四款
产品，分别荣获“最佳理财保险产品”、“最佳
养老保险产品”、“最具创新力保险产品”、“最
佳产品组合”称号。 （陈新霞）

“消费”不等于“浪费”
低收入人群首选消费型保险

面对市场上让人眼花缭乱的保险产品，很多人在选择时茫然。不少人认为，
保险产品兼顾保障和理财才是最好，但采访时记者了解到，相对于经济能力一般
的人群而言，投保需量体裁衣，消费型保险才是最合适的。

生命人寿

“安行无忧”综合意外保障计划上市

本报讯 今年以来，国内外众多交通事故
让人触目惊心。为更好满足市场需求和客户
期待，生命人寿结合费改新政近期推出一款
意外保障全面、保障期限长、兼有高额驾乘保
障的保险组合——“生命安行无忧综合意外
保障计划”。

作为生命人寿营销渠道首款返本型意外
保障产品，“安行无忧”不仅进一步完善了营销
产品体系，其具有的保费低、保障高、销售简单
等特点，还将大大提升新人开单率和活跃度，
增强渠道队伍的整体销售能力，将作为一款敲
门砖产品，为明年开门红打下良好基础。

“安行无忧”由主险安行无忧两全保险和
附加长期意外住院津贴医疗保险组成，既可
满足自驾车（含乘坐）、水陆公交、航空等高额
意外保障需求，又能实现满期返本，搭配意外
住院津贴保障，且交费期与保险期间具有多
种选择性，可供客户灵活搭配，真正实现出行
无忧。 （赵婉矣）

保险偿二代监管体系即将出炉

保险偿二代技术标准正进行最后的测
试。近日，保监会下发通知，对产寿险公司、
保险集团、再保险公司进行偿二代第一支柱
技术标准测试。

此前，已对第二支柱的流动性风险进行
测试，并对第三支柱市场约束机制监管规则
公开征求意见。根据保监会计划，所有方案
都将在年底前正式公布，这也意味着针对保
险业全新的偿二代监管体系即将出炉。

对寿险公司偿二代第一支柱技术标准进
行单一方案的校准测试，是保监会组织寿险行
业开展的偿二代第三轮测试，也是最后一次测
试。保监会称，寿险公司准备金评估方法是偿
二代第一支柱建设的难点和关键点。本轮校准
测试选定了单一的准备金评估方案。该方案的
准备金折现率曲线由基础利率曲线加综合溢价
得到。其中，基础利率曲线由750日移动平均
国债收益率曲线、终极利率过渡曲线和终极利
率水平线组成，综合溢价根据不同特性的产品，
分为60基点(BP)、45BP、30BP三档。（新浪网）

双色球 5 亿元大派奖，一等奖连续派奖 4 0 期，每期派奖 1 0 0 0 万。二等奖连续派奖 2 0 期，每期派奖 5 0 0 万。

= 本报讯（（记者夏咸芳记者夏咸芳 通讯员通讯员

何甜何甜））日前，记者从福彩咸宁管理

站获悉，经咸安区民政局批准，本

月 19 日至 23 日，我市将在咸安区

横沟桥镇中心花坛举办“福彩公益

行·走进横沟”即开型福利彩票销

售活动，重现 80年代福利彩票街头

摸奖热闹场面。

中国福利彩票的发行是经国

务院批准、由民政部门统一在全国

范围内组织销售的政府行为的合

法彩票，是一项规模最大、参与人

数最多、社会影响最广泛的公益慈

善事业，是社会各界奉献爱心、弘

扬美德、传播慈善的重要载体，发

行福利彩票所筹的资金主要用于

城乡低保、五保供养、弱势群体、大

病医疗救助及“三院”建设等。

据咸宁福彩相关工作人员介

绍，此次我

市销售的福

利彩票面额

分 别 为 2
元、5 元和 10
元，其中 10
元面值彩票

最高奖金高达 40 万元。中奖率将

达到历史最高点，返奖率也高达

65%。此外，凡一次性购买 300 元

彩票的彩民还可获得一次抽奖的

机会。下设一等奖一名，奖励价值

2888 元爱玛电动车一台；二等奖三

名，奖励价值 488元高档冬被一床；

三等奖五名，奖励价值 188 元的苏

珀尔电水壶一个。活动期间，为鼓

励彩民踊跃参与，将每天抽奖一

次。有兴趣的彩民不妨前往参加，

在献爱心的同时抱得大奖归呦！

献 爱 心 中 大 奖

福彩公益行有奖募捐活动即将启动
地点地点：：咸安区横沟桥镇中心花坛咸安区横沟桥镇中心花坛 时间时间：：1111月月1919日日————1111月月2323日日

福彩 3D第 14314期专家推荐：
独胆独胆：2 定位定位：*2*
双胆双胆：20 定位定位：0**
三胆三胆：201 定位定位：**1
组选复式组选复式：2016345
六码六码：201634
定位杀定位杀：

百杀百杀:597 十杀十杀:978 个杀个杀:345
组选大底组选大底 3131注推荐注推荐::
259 169 269 279 029 012 022
038 003 023 049 024 005
025 016 026 027 013 113 123
124 224 025 126 226
精选精选 1010 注注：：269 279 029 012
049 024 005 126 226

（（以上推荐以上推荐，，仅供参考仅供参考））


