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“进村入户工作要全面深入推进, 通
过二至三年时间使深耕‘四区’工作真正
实现真耕、实耕、深耕、精耕！”10月 29
日，咸宁农村商业银行召开深耕“四区”
工作推进会，咸宁农商行党委书记许享
超的话掷地有声。

什么是深耕？为什么要深耕？怎样
去深耕？如何实现生根？日前，许享超
接受了本报记者采访。

为什么要深耕为什么要深耕？？
““开展进村入户普惠金融活开展进村入户普惠金融活

动动，，体现了农商行的政治责任体现了农商行的政治责任””

深耕“四区”就是要深入农区、社
区、商区、园区，要横向到边，纵向到底，
完成调查建档、业务拓展和配套金融服
务工作。

“开展进村入户普惠金融活动，服务
‘三农’、服务小微企业，体现了农商行的
政治责任，拉近了与农民群众的感情，巩
固执政党的地位。”许享超坚毅表示。

他给出了三大理由：其一，深耕“四
区”是统筹拓展城乡两大市场，打造标杆
银行的需要。其二，深耕“四区”是融洽
政府部门关系，争得各界支持的需要。
其三，深耕“四区”是壮大农商行客户群
体，更好地支持地方经济发展的需要。

怎样去深耕怎样去深耕？？
““带着深情深入市场带着深情深入市场，，以最以最

好的服务赢得市场好的服务赢得市场””

“我们就是要带着深情深入市场，通
过最好的服务赢得市场。”许享超详细介
绍了深耕“四区”的“四步曲”。

一步曲：深耕农区，开展“进村入户”

营销活动，牢牢占领农村市场。农商行
将抓住外出创业群体、农村新型经济主
体、涉农龙头企业三大主体客户，通过实
行三个挂钩，强化三个管理，来实现占领
农村市场的目标。

二步曲：深耕社区，开展“网格化”营
销活动，抢占城区市场。开展社区“网格
化”营销，对接城镇行政网格，积极与网
格长和小区物业管理合作，建立居民档
案，分类管理，区别营销。

三步曲：深耕商区，开展“扫楼扫街”
营销活动，发展商区市场。一是建立战
略合作联盟，积极与商会、购物中心、专
业市场的管理者和领头人建立战略伙伴
关系，签订五大服务协议。二是推行商
圈信用联盟，把同一市场或同一商圈的
商户联合起来形成信用联盟，引导其抱
团发展。三是推进产业链合作联盟，把
产业链上的商户组织起来形成信用联
盟，引导龙头企业与产业链上客户形成
利益共同体、信用共同体，做大做强。

四步曲：深耕园区，开展“进园入企”
营销活动，拓展园区市场。主要是专业
团队进园区，定制产品活园区，信用联盟
联园区。

如何实现生根如何实现生根？？
““细分目标细分目标，，检查督办检查督办，，让深让深

耕耕‘‘四区四区’’成为农商行每个员工成为农商行每个员工
的习惯的习惯””

如何实现“生根”？“细分目标，检查
督办，让深耕‘四区’成为每个农商行员
工的习惯。”许享超强调。全市农商行将
完善制订深耕“四区”的实施方案，做到
责任分工、工作目标、工作步骤和绩效考
核都要明确，上门走访做好“三送三问三

预约”，即送有农商行特色的宣传品、送
支农联系卡、送农商行产品简介，问涉农
客户的家庭情况、问经营项目、问金融服
务需求，预约存款、预约贷款、预约电子
银行业务。农商行将定期进行督办，“一
日一短信”，各地将每天汇总各基层网点
的工作进度，以短信形式发送到各基层
网点负责人；“一周一会议”，各基层网点
每周至少要召开一次会议，了解上周工
作情况，对客户信息进行分析筛选，明确
下周的工作重点；“一月一通报”，各地每
月要对辖内网点工作进度、工作业绩进
行通报。

全市农商行将以深耕“四区”为抓
手，配套实施亲民“连心”工程、便民“贴
心”工程、惠商“称心”工程、助企“暖心”
工程，保障深耕四区落到实处，让深耕实
现生根。

深耕 生根
——咸宁农商行党委书记许享超访谈

□记者 甘青 徐浪 通讯员聂宏武

尊敬的全市广大城乡居民朋友们：
咸宁农村商业银行是立足社区，面向“三农”、面向中

小企业、面向县域经济的地方金融机构，是咸宁人民自己的
银行，是您身边的银行，是咸宁银行网点最多、存贷款规模
最大的金融机构。我们依托遍布城乡的便民店、小超市、商
铺、农资连锁店等商户，建立了1788个惠农金融服务点，布
设了1788台自助服务终端。您可以通过转账电话终端实
现“家门口”取款，真正享受到“足不出户可缴费，人不出村
可取款”的便捷金融服务。

近年来，咸宁城乡变化日新月异，人民群众金融服务需
求发生了新的变化，对我们的工作提出了新的更高要求。
为深入贯彻落实国务院《关于金融服务“三农”发展的若干
意见》工作要求，进一步加强普惠金融体系建设，为广大城
乡居民提供更为方便、快捷、完善的金融服务，推行更符合
广大城乡居民及小微企业实际需求的金融产品，需要对您
及贵单位的基本情况和金融服务情况开展调查。为此，咸
宁农村商业银行决定，在全市范围内组织开展“进村入户、
扫楼扫街、进园入企、网格化营销”普惠金融活动。

从11月1日开始，我们将开展进村入户调查工作。届
时，我们将派工作人员在村委会人员的陪同下到您家中进
行摸底调查，请您积极予以配合，以免我们在日后的工作中
不慎将您遗漏。

我们将严格遵守有关规定，依法对您提供的信息予以
保密，不用于本次调查以外的目的。

您的支持和配合是我们这次调查活动顺利开
展、取得成功的关键。如调查人员的入户调查打扰
了您的正常休息，在此特致歉意。如您需要咨询和
办理相关业务，请拨打各网点电话垂询。

祝您身体健康、家庭幸福、万事如意！
湖北咸宁农村商业银行股份有限公司

二〇一四年十一月一日

致全市广大城乡居民
朋友们的一封信

贷款品种

农户联保贷款

千湖贷（水域经营权
抵押贷款）

个人住房最高额
抵押循环贷款

商户联保贷款

流动资金循环贷款

应收账款质押贷款

借款对象

农户联保小组成员

从事水产养殖经营活
动的个人客户

综合经营类客户

个体工商户、合伙企
业主、个人独资企业主、资
产总额100万元以下的有
限责任公司业主

有生产性循环流动资
金需求的法人客户

应收账款周转率高、
有明确到期日的中小企业

产品特点

个人申请、多户
联保、责任连带、按期
还款

贷款资金用于水
产养殖经营

贷款资金用于综
合经营、循环使用

综合授信、多户
联保、单户定额、责任
连带

一次审批，分次
发放，逐笔归还、循环
使用

在人民银行征信
中心的应收账款质押
登记公示系统办理出
质登记手续

农商行深耕“四区”特色信贷产品

服务领航，我们在行动

深耕四区深耕四区 服务领航服务领航

●深耕“四区”

●“四心”工程

深耕农区，开展“进村入户”活动

深耕社区，开展“网格化”营销活动

深耕商区，开展“扫楼扫街”活动

深耕园区，开展“进园入企”活动

亲民“连心”工程 便民“贴心”工程

惠商“称心”工程 助企“暖心”工程
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