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遗失声明 每个证号 100元/天
资讯信息 每格（2CM x 3CM）50元/天

经营种类：面包类、蛋糕类、西点、生日蛋糕、饼
干、水吧、现烤、Diy制作（可为婚礼、庆典、庆生、会
议冷餐等上门Diy蛋糕）。

特色产品：现烤面包，淡奶油蛋糕。

御金香蛋糕连锁机构

电话电话：：07150715--83475558347555
地址地址：：咸安区鱼水路中百旁咸安区鱼水路中百旁
咸安区永安中学旁咸安区永安中学旁 咸安区工会旁咸安区工会旁

咸宁桂花印刷
欢迎定制 2015 年挂历。品种

多、样式新，经典、时尚、美观。近期
上门客户、来电客户均赠送明年精美
挂历。
电话：133 3988 9318
传真：8346398 QQ：81366981

咸安区怀德路171号房屋出租，2
层，共有仓库475平方米，办公室80
平方米，布有网线。有意者请联系咸
宁市新华书店。
联系人：何军 手机：13907248970
办公电话：0715-8900219

出租公告

本人任旺华不慎遗失领证日期为2003年1月14日
的《道路运输驾驶员从业资格证》一本，号码：
422325197408232557,特声明作废。

咸宁市咸安房地产市场服务中心不慎遗失营业执
照正本，注册号：4223011040654，特声明作废。

母亲甘青（身份证号：422301197801090929）、父

亲吴险峰（身份证号：422301198008200090）不慎遗
失吴悠（性别：女、出生年月：2002年6月8日）出生证，
出生证编号：420177467，特声明作废。

母亲周霞（身份证号：422301198405053426）、父
亲张伟伟（422301198111078513）不慎遗失张俊杰（性
别：男、出生年月：2011年10月25日）出生证，出生证
编号：L420278522，特声明作废。温泉尚成便利店不慎遗失《湖北省国家税务局通用机打发票》九张，发票代

码：142121413002，发票起止号码：00152969-00152977，特声明作废。
遗失
声明

遗失声明

客户服务热线：8182111

咸宁联合水务
有限公司 雷王体育专业承接学校及单位塑胶跑道、塑胶球

场、健身路径、健身房等工程设计建设安装。专业销售

篮球架、乒乓球台、健身器材、体育运动装备、麻将机等。

电话：8263689 18907249913
地址：潜山商业街（中商百货广场右侧）

网址：www.lwgw.com

运动装备、场馆设施专业供应商

电话：13329980502 8263690 地址：温泉第一街三楼
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班级
设置

美术类：漫画 素描 色彩 国画 油画 写生
手工 儿童画 美术高考

音乐类：钢琴 架子鼓 竹笛 声乐 音乐高考
成人合唱团

凡年满四岁均可报名。

奥星燃气站

地址：咸宁师专前（西河桥）150米戴家岭
电话：8335352 13477777016

用服务传播品牌和文明

困难居民或低保户每瓶补贴5—15元

孤寡老人、烈士家属，每瓶补贴30元

见义勇为的时代英模每瓶补贴50元

责编：徐浪 美编：唐超 财经周刊2014年11月4日 星期二

邮箱：191829544@qq.com9
保 险

意外突袭

新华保险两次理赔关爱显真情

本报讯（记者徐浪通讯员杜劲松）在遭遇
不幸时，虽然两次保险理赔都不能挽回生命危
险，但对于投保人家属而言，是莫大的慰藉。

据了解，今年8月7日，赤壁市官塘驿镇
十八里畈村的投保人赵先生在京澳高速赤壁
泉口路段准备横穿公路时不幸遭遇车祸身亡。

好在赵先生2008年8月在新华保险公
司为自己投保了一份吉利相伴A款保险保
额3万元，年交保费2280元，保险期间15
年。2013年9月30日他又再次投保了一份
美满人生卡意外伤害保险单，保险期间1年。

接到事故消息后，新华保险公司客户服
务人员马上予以安排回访他的家属，表达慰
问之意，并协助赵先生的家人办理理赔所需
要的相关单证材料。

9月23日，赵先生妻子李女士作为保险
受益人，在新华保险服务人员帮助下，向新华
保险公司客服柜面办理索赔手续。第二天即
完成理赔审核予以完成理赔结案，受益人李
女士存折上收到了赵先生的吉利相伴A款
保单的身故双倍保险金62533.59元。

9月29日，新华保险公司又将赵先生第
二笔美满人生卡保单的意外身故保险金5万
元，再次予以送达李女士手上。

原本一家人应该享受天伦之乐，一次事
故让其与家人天各一方，新华保险诚信服务，
2次快速理赔保险金计112533.59元，为遭遇
不幸的他们一家人带来关怀，一家人对新华
保险理赔服务很是满意和感激。

70后、80后、90后，这三大族群处于人生
的不同阶段，和中老年人大多排斥保险相比，
这三阶段的新生代客户保险意识有所增强。

随着保险公司的增多，保险业务竞争日
益激烈，各保险公司也逐渐意识到，传统的营
销方式已经不能“俘获”这部分消费者的心，
产品、服务、实力才能赢得客户的信赖。

新生代加入投保队伍
“以往，年轻的客户多是父母做投保人为

子女投保的，而我的这个90后客户却是自己为
自己投保，这在90后里面不多见。”新华人寿保
险顾问称，近期接触的90后客户，虽然对于保
险的了解和认识并不是很深刻，但是他们能主
动接受保险并且购买，说明保险的购买力越来
越趋于年轻化。“从保险的实务操作来看，也是
越年轻购买保险越合适，因为保费相对较低，
承保的相关条件也没那么繁琐。”

采访的寿险公司负责人表示，随着90后
步入社会，他们中很大一部分也开始有了保
险意识。

“不管是70、80后，还是90后新生代，在买
保险前都会做功课。他们不急于做出选择，要
充分了解产品，了解公司服务、实力，甚至观摩
其理赔过程。”该负责人表示，这部分人通过各
种渠道获得高效及时的信息，并能根据自己的
能力与需要，适时主动提出保险需求，他们购
买保险的目的主要是为了防范风险。

保险营销面临新挑战
一份保险计划书、一份保险合同、一个

能说会道的精英营销员，在以前，这样的组
合有很大的可能与一个投保意向的准客户
成功签单。但如今，新生代客户可能对此并
不买账。

“我们接触到许多年轻的客户，他们都是
有备而来，甚至可以将你的产品与别家的做
比较，提出疑问。”中国人寿一工作人员表示。

“年轻客户有一定的实力，他们大都明白
自己需要什么，从而能够理性消费而不盲从。”
太平人寿资深保险顾问表示，保险是最不能隐
瞒的，因为随时都会产生理赔，如果隐瞒的部

份正好是事故发生的情况，那么后果很严重。
现在年轻人作为保险消费的主体，他们对保险
的认可为保险发展带来了机遇，但他们的理智
也对保险营销提出了更高的要求。

以服务赢得新生代
“以前做保险营销，如果没有关系、没有

熟人，业务就很难开展，大部分营销都是在
熟人圈里开展，但是现在，‘靠关系，拉熟人’
已经不好做了。”采访时一家寿险公司负责
人表示，面对新生代的潜在客户，各家险企
都要用更为开阔的大视野迎接挑战。除了
展示自身保险产品的优势、特点及功能，近
几年来，行业内几大险企大打“服务牌”，挖
掘新生代客户。

记者了解到，各保险公司每年开展客户
服务活动。希望通过这个平台，搭建起公司
与客户面对面沟通的桥梁，在展示公司雄厚
实力与品牌形象，了解客户所关注、所需要
的，积累客户信息资源，为企业下一步的发
展提供重要参考。 （徐浪）

保险消费呈年轻化趋势

保险营销遇上新生代客户

本报讯 近期，生命人寿与百度金融联袂
推出“百赚365天”保险理财产品——生命人
寿首款创新型投连险《生命e启赢A款年金
保险（投资连结型）》。

与过往的投连产品相比，在投资项目方面

创新性地引入了类固定收益资产（不含权益类
资产），能够为客户提供相对较为稳健的收益。
此产品于10月30日起在百度限量开卖，用户
可以登陆百度金融中心平台购买，Android手
机用户还可以通过百度理财App同步购买。

生命人寿有分支机构的地区均可购买。
“百赚365天”是百度金融联合生命人寿

保险推出类定期保险理财产品，是百度金融
中心平台继“百赚180天”后推出的第二款互
联网保险理财产品。预期年化收益率6.5%，

较目前互联网“宝宝类”产品4.1%左右的平
均收益高出近50% ，产品限期365天，产品
持有1年以后赎回不收取手续费，最低起购
金额为1000元，可提前赎回，但需按账户价
值5%收取手续费。 （赵婉矣）

生命人寿与百度金融联推保险理财产品
“百赚365 天” 起购金额1千

热列祝贺通城8 4 0 0 7 站点，崇阳8 6 0 0 5 站点本期分别中出排五大奖！

500 万，究竟离我们有多

远？对于七星彩而言，一组生

日号码，就有可能成就 500 万

好运。

七星彩第 14127 期 10 月 31
日开出奖号“1972416”，单期

井喷 16 注一等奖，单注奖金

500万元。 从 号 码 组 成 来

看，当期奖号俨然一组生日号

码，而头奖井喷，难怪有人感

慨：七星彩，中奖就是这么简

单！

素有“500 万生产线”之称

的七星彩虽属大盘玩法，但全

国联销，奖池奖金丰厚，使其

既能形成巨奖，又能保证巨奖

经常中出。最有趣的是，所选

7个号码与我们生活中的很多

号码有缘。

事实上，七星彩开出生日

号码早已不是什么新闻。七

星彩 08002 期，武汉彩民以一

家人的出生年份组合成 1注号

码“5357813”，倍投 2 倍，仅花

费 4元钱便中得 1000万元。

不仅是生日号码，很多身

边常见的数字，如电话号码、

车牌号码、钞票编号、幸运数

字、商品条码等都能成为中奖

的福音。11071期，七星彩开出

奖号“6238544”，该注号码正

是潜江当地的电话号码。潜

江一彩民守号倍投，独揽 2500
万元巨奖。

幸运数字无处不在，500
万大奖稍纵即逝。不妨就从

现在开始，投注身边有意义的

数字，每期只需花费几元钱，

当身边的幸运号码得中 500
万时，不至于留有遗憾。

（（郑晓莉郑晓莉））

七星彩 中奖就这么简单

一 组 生 日 号 井 喷 1 6 注 5 0 0 万
福彩 3D第 14300期专家推荐：
独胆独胆 8 双胆双胆 38
三胆三胆 138 六码六码 123789
五码五码 12378 四码四码 1378
跨度跨度 678 独跨独跨 7
和值和值 12 13 16 17
独和独和 12
包星包星：3***8***1
定位定位:
百位：137 十位：289
个位：138
直组五注直组五注：381 781 328 728 193
精选二注精选二注（含直组）：381 781
重点一注重点一注（含直组）：381

（（以上推荐以上推荐，，仅供参考仅供参考））


