
“碰 瓷”

世态万千 时风

天气晴好，空气新鲜，我骑着自行车惬
意前行，心里盘算着出游的计划。冷不防一
个小男孩冲到车前，而我已来不及避让。只
听“哎哟”一声，小男孩被撞倒在地。

我把车扔在一边，赶过去扶起那孩
子。孩子的母亲满脸惊慌，也顾不上指责
我，抱着孩子一个劲询问安慰。孩子嚷嚷说
疼，开始大哭。

路人纷纷围上来。有人指责道：“你这
是咋骑的车嘛，瞪着两眼就能撞到孩子！”有
人出主意：“孩子哭得凶，别是骨折了吧，一
定要到医院仔细检查。”也有人在起哄：“这
可得赔上一笔钱喽！”

我急忙从钱夹里数出一千元钱递给孩
子的母亲：“这一千元钱你拿着，先送孩子去
医院检查一下吧。到时候要是不够，我会再
给。”立即有人惊讶地说：“一千元啊，够多
了！”孩子的母亲却没答话，只顾着哄孩子。

路人见我掏了这么多钱，口风开始变
了。“只是自行车撞了一下，问题应该不大，
一千元足够了，放人家走吧。”“就是，再讹可
就不地道了。”“别是‘碰瓷’的吧。”

我是很怕被讹上的，既然孩子母亲接
了我的钱，路人又都为我说话，心想现在不
脱身更待何时。扶起自行车正要离开，那位
母亲却在我身后喊：“你，这位先生，你把电

话号码留给我。”
坏了，真要被讹上了！
我迟疑着，考虑要不要随便编个号给

她，却又怕她当场验证，只好说了真实的手
机号码。她没有验证，直接记下了。

路人见那母亲要了我的电话号码，纷
纷替我抱不平，说我是遇到“碰瓷”的了，被
讹一千块还不算完，电话号码给了人家，将
来后患无穷……

孩子的母亲没有理会路人的指责，带
着孩子很快离开了。

回家后我一直忐忑不安，想着真被讹
上了该怎样应对。结果怕什么来什么，电话
打进来，正是那个被我撞倒的孩子的母亲。
只听她说道：“我见儿子被撞倒，一时着急有
点发蒙，糊里糊涂接下你这么多钱，真对不
起！我带孩子去医院检查了一下，发现只是
擦破了点皮，一共花了二十三元诊疗费，剩
下的钱我必须退给你。”

“啊？你是要退我钱？”
“是啊，孩子没事，我哪能安心拿你那

么多钱，还好当时留了你的电话……”

张三李四 闫养民

一坐难求
去医院打针后，我上了回家方向的公

交车。车上人很多，我就先站着。很快我
旁边座位上的乘客下车了，空出来个座
位，我不管三七二十一，一屁股坐了上去。

可能是刚扎过针的缘故，坐不一会
儿，我感觉屁股隐隐作痛，就皱着眉重新
站起来。旁边挨着站的一小伙子看了看
我，又望了望空座位，期期艾艾地想去坐，
结果犹豫来犹豫去，还是选择了站着。

下一站挤上来个女同学，她来到空座
边张望了一下，竟然也是选择了站着。我
终于忍不住了，就开口问她：“明明有空座
位，你干嘛不坐啊？”

没想到女同学很警惕地望了望我，反
问道：“你们几个都不坐，为什么要让我坐？”

就这样，直到我下车，那个座位一直
都空着。

心理营销

门里门外 黄健生

表哥在县城开了家玩具店，虽然是小打
小闹，但几年下来，不仅给表哥挣回来一个
店面外加一套住房，同时还让表哥积累了丰
富的经验，对顾客的心态也摸拿得八九不离
十。

表哥那次到北方进货，无意中看到了一
种电动仿不倒翁玩具，表哥玩了一会儿，觉
得确实有玩头，且价格便宜，当即以每个2.3
元的价格进了一大批，玩具中红、黄、蓝三种

颜色的比例相当。
表哥把玩具定价为每个5.8元，放在柜

台内出售，但十多天过去，看的人不少，买的
人却没几个。店员私下里说，如不降价，这
批货肯定要积压，降价就得亏，表哥这么精
明的一个人，这次无论如何亏定了。

表哥自己倒不急，他不但不降价，反而
把价钱往上提，红的每个定为9.8元，黄的定
为7.8元，蓝的不变，还是5.8元，这令店员们

百思不得其解。
然而，事情却出乎意料，玩具销量迅速

提高，并且三种颜色的玩具销量大致相当，
这批货不但没亏，还比计划中赚得多。

我很不解，在酒后悄悄地问表哥，表哥
神秘地说，有对比才有销路。我还是不解，
表哥又说，我突然将价格提高，早先看到的
人肯定认为我标错了价，心里还在后悔哩，
这时不买就怕错过机会了；买红色高价玩具
的人是手头有钱的人，他们认为，既然是同
一厂家的产品，价格高肯定质量好；买蓝色低
价玩具的人是居家过日子的实在人，他们认
为，既然玩起来没有什么区别，价格低点当然
可省几个钱；买黄色中价玩具的人，则存在从
众心理，他们认为，买中价虽然不一定能得
到什么实惠，但上当的可能性也不会很大。

听了表哥说的一席话，我不得不心服口
服。

迟到更好

李巧林职场轶事

每天早上8点钟，是单位雷打不动的点
名时间，谁迟到了都要被罚款50元。

我们科室是单位有名的考勤模范科室，
每个成员都很自律。

昨天早上在大院里集合，办公室张主任
已拿着考勤本来到队列面前，可还是不见我
们科室小刘的身影。同事们都很纳闷儿，他
可是科室的考勤模范标兵，平时总是7点50
分准时在单位大院现身。

结果到8点开始点名时，张主任连喊了
两遍小刘的名字，竟无人应声，张主任很生

气地在小刘的名字上面打了个记号……
点完名到科室里坐定，就在大伙儿七嘴

八舌地猜想着小刘到底出了什么事情时，小
刘忽然推门进来了。科长焦急地问他为啥
不按时上班，小刘唉声叹气地说：“唉，该我
倒霉啊！本来到大门口时才7点40分！都
怪我昨晚洗了个澡啊！”

我听糊涂了：“你脑子没进水吧？7点
40分到单位，你咋不进来？你小子故意迟
到啊？还说什么是洗澡洗的？！”

小刘突然没好气地说：“我说你是真傻
还是假傻啊？你没看见早上经理在门房那
儿检查工作牌吗？我昨晚洗澡换衣服，忘记
将工作牌别上了！”

哦，原来如此——单位考勤规定上写得
明明白白的，迟到一次罚款50元，没佩戴工
作牌一次要罚100元。这个账，他算得真清
啊！

可乐之事 王广平

必须着急
老公这人很好，就是不够浪漫，从谈

恋爱到结婚就没送过一束花给我，也没有
给我讲过多少甜言蜜语。每当我要他给
我买花或者买其他礼物时，他顶多只会买
一盒饼干给我，说这东西实在，还能省去
夜里起来给我煮宵夜的麻烦。

结婚后，老公仍然对我很好，包揽了
家里的大部分家务，因此，我过着养尊处
优的生活，到结婚一周年时，我的体重已
经从98斤飙升到122斤了。那天是结婚
纪念日，我含情脉脉地靠着老公的肩膀
问：“如果有一天我丢了，你会着急得满世
界找我么？”老公毫不犹豫地说：“当然会！”
我很感动，然后问：“为什么啊？”没想到，他
却一本正经地说：“你可是一百多斤啊！
谁丢了这一百多斤的东西不着急啊！”

好像男孩子都对车有着与生俱来的喜
爱，我儿子也不例外。自小对玩具汽车爱不
释手就不用说了，令我们颇感意外的是，他
几乎是无师自通，不到三岁就认识了很多汽
车品牌，什么奔驰宝马奥迪别克，他经常会
在路上兴致勃勃地挨个“点名”。

我们家也有车，只不过档次低了点
儿。孩子出生前，我们东拼西凑买了一辆奇
瑞QQ。虽然儿子认识很多豪华汽车品牌，
对我们的奇瑞QQ却一直情有独钟，每次坐
车出去，都是一副很享受的表情。

儿子上幼儿园那年，家庭条件好了一
些，我们换了一辆稍微大点的中级车——起
亚福瑞迪。与小QQ相同，福瑞迪也几乎是
儿子的专车，每天接送他上幼儿园，周末带他
出去玩儿，风里雨里立下了不少汗马功劳。

转眼间，儿子上小学了，他长大了，认
识的汽车品牌也越来越多，很多我都说不上
名的车，他却能脱口而出。有一段时间，他从
网上看到布加迪威航的图片，从此就念念不
忘，经常说长大了一定要买一辆。两千多万
啊，我只能对他说：“儿子，你好好努力吧！”

可就是这么喜欢车的儿子，前段时间
居然来了一个大逆袭。那天，我像往常一样
想开车送他上学，没想到他看看我的车，竟
然拒绝了：“爸爸，咱们骑自行车吧，开车多
丢面子啊！”我顿时愣了，我们的车确实很普
通，但从幼儿园到小学，他从来都没嫌弃过，
怎么今天竟说出这种话？小小年纪就这么
爱慕虚荣，我不禁有些生气，压住怒火说：

“等一会儿到了学校我远一点停，不让你同
学看到就行了！”儿子一听，这才很不情愿地
上了车。我离学校还有近300米的地方停
了车，然后步行送他到校门口。正想借这个
机会给他上上课，没想到他先开口了：“爸
爸，以后不要做表面工作了，这不是自欺欺
人吗？”“什么意思？”我半天没愣过神来。“老
师说了，现在汽车尾气污染很严重，低碳出
行关键是自觉，要落实在行动上，不是做给
别人看……”

我晕！原来我的车迷儿子还惦记着低
碳环保呢，我差点错怪了他。

人小鬼大 张承永

家有车迷

周一老刘到了办公室门口，才发现
没带钥匙，急忙给老婆打电话，但手机语
音提示欠费。他只好下楼去交电话费。

过了一会儿老刘回到办公室：“怪不
得欠费，这一月光短信费就三十多元
啊！”听到老刘的感叹，大苏把话接过去
说：“一月三十元短信费实在是毛毛雨
啦，我去年的短信费几千元钱呢。”

同事小张笑嘻嘻地说：“太夸张了
吧，我看你连手机都少打，哪能有那么多
短信费？”

大苏一本正经地说：“少打手机不等
于不用手机，不发短信不等于不接收短
信，我收到的短信，不少一条费用贵到二
百元呢。”

小张有点丈二和尚摸不着头脑：“这
些年我发出、收到的短信，少说也成千上
万，还从来没有碰到有哪一条短信贵到
二百元的。”

大苏说：“这你就外行了吧，比方说
这样的短信：各位领导、亲朋好友、同仁：
兹定某月某日，在某某酒店或宾馆，为儿
子和媳妇、女儿和女婿举行婚礼等等，大
多情况下是得‘光临’的。按行情，红包
最低二百元，这短信费有点儿贵吧。”

经他这么一说，大伙恍然大悟。

最贵短信

生活百态 千河
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