
在我们身边，有为数不少的妈妈们，为
了全身心照顾家庭、培养子女，不惜放弃自
己的事业。

妈妈们退出职场，家庭收入也在减少。
对于很多家庭来说，如何利用好有限的家庭
收入十分重要。

理财案例：

罗立今年30岁，在市内某事业单位任
部门主任，五险一金齐全。妻子王女士28
岁，现在辞职在家，当全职妈妈。

王女士说自己本来有一份工作，三年前
也就是在孩子8个月时，生了一场病，然后
自己下定决定辞职在家照顾孩子。

王女士说，罗立工作忙，基本上没时间陪
孩子，自己本想等孩子上幼儿园后就去上班，
但看到身边不少孩子才四五岁就有很多特长，
也有了想好好培养儿子的计划。在和罗立商
量之后决定：王女士近两年不参加工作，一心
培养孩子成才；罗立一人工作，赚钱养家。

罗立说，好在咸宁各方面消费不是特别
高，目前还应付得来。但自己也有担忧：凭
自己12万元的年收入，怎样做理财规划呢？

理财目标：

目前，罗立家有一套市值80万元左右
的住房一套，定期存款10万元，活期存款5
万元，还有2.2万元股票型基金。每月包括
车辆、房贷的支出是6000元左右。

罗立说，由于单位将出现人事变动，
未来家庭收入可能会相应减少。因此，如
何保障家庭财产稳定，妻子和儿子保障齐
全，教育经费宽裕是迫切需要思考的问
题。

财务分析：

农行咸宁市分行理财师分析称，罗立
目前家庭存款有15万元，其中定期存款10
万元，活期存款5万元，还持有2.2万元股
票型基金。从他家的财务状况来看，家庭
投资渠道比较单一，且投资回报率低，无法
抵御通货膨胀给家庭带来的资产保值增值
的风险。

其次，罗立家庭年收入12万元左右，月
支出达到6000元（含车辆开销、房贷4000
元），财务支出占比60%，随着小孩成长，家

庭教育支出就大，家庭生活成本就越大。
此外，在罗先生家里，除了罗立有五险

一金外，其余家庭成员都无任何商业保障。
而且罗立家庭的日常生活开销主要依靠工
资来维系，且流动性资产较少，一旦工作出
现问题，正常生活开支就没有保障。

理财建议：
现金规划现金规划

罗先生的儿子刚满四岁，年纪小不可控
情况较多。因此家里需要备一些现金。

家庭备用金的数额最好为三个月的日
常支出即2万元左右。原来用于活期存款5
万元可以购买“日积月累”理财产品，这样可
以随时赎回，支取灵活。对与10万元的定
期存款，罗先生可以用于投资银行理财产
品，这样收益较定期存款高出不少。

此外，罗先生还可以申请银行信用卡，这样
不仅可以享受一些优惠，还能以备不时之需。

教育规划教育规划

罗先生的孩子已经4岁，需要为小孩提
前准备教育金。

从罗先生家庭收入来看，可以选择基
金定投。每月定投1000元，定投时间为10
年左右，可以为孩子积累一笔不菲的教育
费用。

此外，为孩子投保也是较好的选择。可
以在健康险的基础上购买教育金保险等，孩
子年龄小，保费数额不大，完全在罗先生家
庭承受范围之内。

保险规划保险规划

罗先生的妻子辞职在家带小孩，没有工
作势必会影响到罗先生夫妻二人的养老计
划，罗先生的妻子如果遇到重大疾病和意外
也会影响到这个家庭的正常运转，建议罗先
生为妻子配备保险，这样一旦出现意外，不
至于给家庭造成毁灭性打击。

累放贷款66亿元

全市农信社鼎力支农支小

本报讯（记者徐浪 通讯员 吴东林 聂宏
武）昨日，记者从咸宁农村商业银行了解到，
2013年，全市农信社为全力支持地方经济发
展，累放各项贷款66亿元，居全市金融机构
之首。

全市农信社（含农商银行）积极推进服务
创新，多方面都取得了突破。

业务发展方面，全市农信社立足社区，面
向“三农”、面向中小企业、面向县域经济的市
场定位，服务地方经济建设，加快自身业务发
展。截止2013年12月31日，全市农信社存
款余额164.13亿元，比年初增加36.95亿元，
增长29.05%；贷款实际余额101.52亿元，比
年初净增26.78亿元，增长35.83%。

支农支小方面，全市农信社坚持把支农
支小作为第一责任，全力支持地方经济发
展。全年累计对辖内投放各项贷款65.53亿
元。目前，全市农信社创新和推广的“新农
乐”、“成长之路”、“金梧桐”三大系列29个信
贷产品，基本能覆盖全市不同客户群体的融
资需求。

产权改革方面，目前，我市已有咸宁、通
山、崇阳3家农商银行挂牌开业。赤壁、通城
2家农商银行筹建工作已通过湖北银监局验
收，正在向银监会申报筹建。

税收贡献方面，在自身业务快速发展的
同时，全市农信社对地方税收的贡献越来越
大。全年，全市农信社共向地方缴纳税款
8676 万元，比上年增加 2281 万元，增长
35.67%。

科技建设创新方面，截止12月31日，全
市农信社发行福卡98万张，布设自助存取款
机149台、转账电话3116台、POS机 2049
台，发展网银客户21338户，手机银行用户
20500户，短信银行用户69633户，支付宝卡
通用户7622户。

金融服务方面，加强了柜面窗口服务建
设；全面落实了贷款“八公开”；大力推进了电
子银行“村村通”全覆盖，在全市行政村共布
设“卡乐付”转账电话1009台、POS机332
台，开通了小额取现、查询、转账等业务，让广
大农户享受了足不出村的便利金融服务。

贷款达到43亿元

农发行咸宁市分行

信贷支农贷款迈入新台阶

本报讯（记者 徐浪 通讯员 陈静）近日，
记者从农发行咸宁市分行获悉，截至2013年
末，农发行信贷支农贷款余额达到43亿元，
比年初净增5.3亿元，同比增长14.2%，有效
的壮大了县域经济的发展。

在信贷支农中，该行始终把支持粮棉油
收储作为第一责任，通过产销衔接，使农民

“卖粮难”、“收购空白点”和“打白条”问题得
到了有效解决。全年累计投放粮油购销储贷
款4.95亿元，同比多投1.75亿元，支持企业
收购小麦1110万斤，收购油菜籽1700万斤，
收购早稻3150万斤，收购中晚稻1.42亿斤，
收购籽棉8092吨，较好地执行了国家收购政
策，落实了国家支农强农惠农措施，为全市收
购工作进展平稳有序作出了积极的贡献。

始终把支持“绿色信贷”作为第一策略，
发放产业化贷款和农业小企业贷款5.3亿
元，重点支持了以咸宁金桂湖为代表的林业、
以精华纺织和天化麻业为代表的纺织业、以
荣恩堂为代表的药材、以富士峰为代表的种
植业、以神童牧业为代表的畜牧、以黄袍山为
代表的茶叶等农业产业化龙头企业的发展。
特别是向湖北精华纺织集团有限公司发放贸
易融资贷款8000万元，促进了该公司出口创
汇的“逆势上涨”。

始终把支持新农村建设作为第一要务。
累计投放农业农村基础设施建设贷款5.4亿
元，其中：市城投农民集中住房建设投放1.35
亿元，市荣盛土地储备投放2个亿元，通城“两
河四岸”治理投放0.8亿元，崇阳隽水河治理
0.55亿元，通山通羊河治理0.75亿元。

□记者陈志茹
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□□记者记者 徐浪徐浪

在咸安区向阳湖镇，有一位退伍军人，
利用家乡丰富的特产——莲子，用实际行动
影响和带动周边的群众走上共同富裕之路，
受到当地广大干部群众的赞许。他就是咸
安区向阳湖镇尧嘴村的姜治国。

退伍返乡辗转四处打工

现年37岁的姜治国，于1996年经过层
层筛选，以“双合格”的优秀人选身份，光荣
入伍，到河北山海关某海军部队服役，一去
就是8年。在部队的大熔炉里，他以一名来
自农村孩子的特有毅力，不断提高自己的军
事素质和文化水平。在服役期间，由于个人
勤奋好学，成绩突出，年年荣获优秀士兵称
号，后来退了役。

2003年，从部队复员回家的姜治国，
便外出打工，先后曾在江苏当过司机，也在
广东等地做过销售。他一边打工，一边对
市场行情作认真的分析。他认为“打工不
是长久之计，干自己喜欢干的事才是自己
的追求。”

在外打工时，他看到近年来国家对“三
农”工作的扶持力度不断加大，认为农村大
有发展空间。2012年，姜治国发现了家乡
的莲子市场有商机，决定回家创业。

借用家乡特产开厂创业

咸安区向阳湖镇，版图面积104.2平方

公里，拥有耕地面积3257.5亩，其中有3000
亩湘莲基地，很适合连片开发莲子或开莲子
加工厂。

刚回来第一年的姜治国，经过调查市场
发现，湘莲在当地家家户户都有种植，每年
有许多莲贩上门收购莲子，价格低，农户收
益无法跟上。为此，姜治国看准了这个市
场，决定开一家莲子销售公司，将乡亲们的
莲子直接承接下来，为乡亲们找销路、谋取
更大收益。

2012年初，姜治国自筹了部分资金，在
咸安区官埠桥镇租了一个厂房，聘请10名
村民，湖北丰源莲子有限公司成立了。

创业初期，白天，姜治国走村窜户的联
系“莲子户”，晚上还要加班将白天寻找的信
息逐一归档；待莲子将近丰收之时，又忙着
跑市场为莲子找销路；莲子丰收时，又加班
加点赶制货品……历经10个月的努力和付
出，姜治国所生产出的第一批莲子，顺利投
入市场，扣除员工工资及各方开销，虽处于
亏本之中，但姜治国仍欣喜不已，因为他看
到了市场的前景。

“坚持，再坚持，相信会好的！”这是他的
座右铭。尝到甜头后的姜治国，一发不可收
拾，今年，决定再扩大渠道，争取更大的销
路。

带领群众奔向致富大道

“在农村，一个人富了不算富，只有大家

富了才叫富。”姜治国在接受采访时说，现在
的农村有许多留守老人，因为无职业，从早
上到晚上，整天在大树下聊天过日子，没有
事情可做。他考虑聘请他们看厂房，或做包
装，给他们付工钱，让他们在生活上有保障，
在精神生活上有乐趣。

为了掌握更多的种植技术，姜治国还前
往湖南、河北莲子养殖基地参观取经，回来
后毫无保留地传授给当地群众，让他们尽快
脱贫。

2013年 11月底，姜治国带着他的莲
子参加了第十届中国武汉农业博览会。
当一袋袋颗粒饱满的莲子呈现在展台时，
前来观看的消费者络绎不绝，纷纷咨询该
莲子的产地、价格、供货途径。据介绍，展
会结束后，姜治国已签下近100名意向客
户。

今年，他对莲子的发展更有信心了，准
备将莲子做成咸宁的特色，以散装+礼品的
形式，将产品远销全国各地。

目前，姜治国的莲子，因管理到位，生态
环保、颗粒饱满，市场形势良好，产品已远销
武汉、湖南、广东等地，得到商家的一致赞
誉。

家庭收入全靠工薪爸爸

给成长期家庭一个理财好建议
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