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楼盘折扣大

买现房最高优惠6万、1000元抵10000
元、买房送万元装修基金、一次性付款95折、
总房款直减2.5万元……十一期间，为了抢
夺黄金周的市场，几乎每个楼盘都推出了优
惠的措施，许多楼盘住宅打折力度比平时都
要大。

购房者李女士说：“在平常，买房一次性
付款，开发商一般都只有98折。十一放假的

时候和家人去逛了一些楼盘发现，有的楼盘
一次性付款的折扣只要95折。一套30万元
的房子，98折要29.4万元，95折就只要28.5
万元，少了9000元。”

有十一期间买房下定的市民表示，十一
期间城区楼市的优惠比较多，在售的楼盘都
推出优惠，即将开盘的楼盘也打出巨大优惠
信息揽客。这些市民还称，十一期间有一些
楼盘投放了一批新房源上市，因此市场上可
供挑选的房源比较多。

有楼盘销售人员告诉记者，九、十月份
是开发商冲刺年度销售业绩的时候，而十一
期间又是黄金市场，因此开发商大多会抓住
这个时间段让利促销。

记者发现，虽然十一已过，但是城区不
少楼盘还是延续了十一期间的优惠。对此，
有楼盘的销售人员说：“不少人十一看房不
一定当场会买，回家和家人商量之后，在这
几天会出手。延续优惠，主要是方便这些客
户。”

市场人气足

开发商卖力的促销，购房者们也都纷纷
抓住这个机会。记者了解到，十一期间，城
区许多楼盘的客流量都大增。

“十一的人气比我预想旺，基本上每天
来访的客户都在十五、六组以上，成交率也
比较高。十一下来下定成交了10多套。”中
央城的相关负责人介绍。

桂花城的销售负责人称：“十一期间桂
花城售房24套，销量不错。”

记者采访了城区比较大型的住宅楼盘，
大家反映这个十一楼市销售不错，人气大
增。不仅是住宅，商业楼盘也迎来火热的人
气。宏大城市广场的销售人员介绍：“宏大
城市广场还未正式对外销售，但十一期间上
门的客户量达到100多组。很多客户打来电
话咨询，销售人员接电话忙不赢。”

受访的楼盘销售人员纷纷表示，今年的
十一黄金周楼市销售情况比去年的要好。

据咸宁住宅与房地产信息网数据统计：

十一期间城区住宅销量150多套，相比去年
同期翻了一倍；住宅销售均价3636元/平方
米，比去年同期多了300元/平方米。网站统
计工作人员称：“网站统计有滞后性，不少十
一期间下了订单没有签合同的网上就没有
显示，十一期间城区卖的房比这多。”

返乡客为主

多个楼盘的销售人员表示，十一期间来
买房的主要是返乡客户和咸宁县市的客户。

“十一期间，成交客户群中返乡置业的
占比较多，这部分客户主要是买给自己居住
和家人居住。咸宁周边，上海、台湾、广州等
到咸宁来旅游或探亲访友的客户也有相当
的一部分，这部分客户买房主要用来投资和
度假用。”中央城相关负责人说。

代理城区多家楼盘的一营销代理机构
的负责人称：“十一期间成交的客户，主要是
返乡置业者和南三县居民。咸宁的房价比
较低，低于北上广的城市不说，部分项目还
低于嘉鱼、赤壁的一些项目的房价。房价低
加上居住环境好，吸引了这些购房群体。”

一位楼盘销售人员称：“现在返乡客户
买房的目标性都比较强。想买一个什么价
位、需要什么的户型、希望地段在哪？大家
都提早做好计划，做了大量功课，一回来就
直奔目标。”

有城区楼盘的销售人士表示，近几年咸
宁发展得很快，和北上广等大城市相比，“白
菜价”房子很有吸引力，每年春节和国庆黄
金周，都是返乡置业者看房购房的高峰期。

房产商卖力 返乡客给力

城区楼市过了个“黄金周”
随着国庆长假收假上班，城区楼市的人潮才渐渐退出。昨

日记者采访了解到，这个十一长假，各大楼盘都在卖力营销，许
多楼盘的上门看房客户大增，返乡客户成购房主力。

10月6日，以“推山造地”为用地模式
的兰州某房地产公司一期4000多套住房
开盘销售，房屋均价每平方米6280元，销
售现场出现火爆场面。数据显示，今年8
月份，兰州新建商品房均价为 7500 元左
右，部分新建小区的售价达到每平方米
9000至1万元。
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