
责编：周萱 美编：唐超财经周刊
邮箱：191829544@qq.com

2013年10月8日 星期二

20
品 牌/财 富

本版看点——

嘉宝丽装饰的品牌故事

□记者 黄兰芬

□记者 蒋逐宸

和很多家装公司不一样，嘉宝丽装饰进
入咸宁市场的第一步不是忙着找客源，而是
辗转于咸宁各处，寻找合适的场地做产品体
验馆。2011年7月，嘉宝丽装饰落户咸宁，
与此同时，3000平方米的产品家装馆选址定
在昊天建材城，做家装展示。

为什么要做产品体验馆？嘉宝丽装饰
咸宁店的店面经理张军说：“这是为了展示
家装的产品、用材，让客户在做家装时心中
有数，消除客户装修中的顾虑。”张军称，嘉
宝丽装饰做家装以“全包”为主，客户房屋从
设计到选材到施工，家装公司一条龙全包。
起初，这样的形式让很多客户担心：公司选
的材料是不是劣质品？价格是不是要高于
市场价？因此，设立产品体验馆十分有必

要。
产品体验馆还承担起配送中心的角色，

把家装用材输往嘉宝丽在多地的直营店。
目前，嘉宝丽装饰拥有6家外埠公司，在湖北
省内开有多家直营店，嘉宝丽装饰咸宁分公
司是它的一个分支。张军说：“现在，在昊天
建材城的展示场馆，也作为公司的一个配送
中心，把代理的一些家居建材发送到黄石、
黄冈的分公司。”

除了拥有自己的产品家装展馆，嘉宝
丽装饰现在在咸安工业园投产了一处家居
产品加工厂。据张军介绍，这处加工厂的
规模有1000多平方米，目前专做木门、整
体家具。

罗会军的广告公司梦从2006年6月开
始，当时的他在赤壁市喜马拉雅广告公司工
作，担任排版设计员一职。在日常工作中他
看准了广告公司的前景，当时就暗下决心，一
定要开一家属于自己的广告公司。

罗会军工作非常努力，老板也都看在眼
里，不久后就被提升为门市主管。经过一年
时间的积累，罗会军毅然辞职决定开始创业，
2007年5月在赤壁市创办了一家集文字录
入、书籍杂志排版、平面设计、制作等综合业
务于一体的小店。

凭着自己摸索出来的一套经营理念，罗
会军小店的广告客户不断增多。为更好的满
足市场需求，这家小店于2012年正式注册为
赤壁市惠君广告有限公司。一路走来，罗会
军积累了不少经营的心得体验。

在罗会军看来，广告印刷行业的发展生
命线就在于技术的引进与改造。有些企业原
本基础不错，但多年来固步自封，不思上进。
没有任何的引进与改造，仍然是老技术，老设
备，老产品，结果被淘汰出局。而凡是注重技

术引进与改造的企业，日子都过的还不错。
因为他们总是在不断的开发新的产品、新的
市场、拓展新的发展领域，所以才有发展，有
进步。

为了提升经营实力，罗会军和他的团
队在不断创新发展：在设计上，他们拥有专
业的设计团队，经常与一线城市优秀设计
师签约合作；在设备上，罗会军的公司是赤
壁市从2008年至今唯一一家引进施乐数
码彩色A3+幅面打印机的公司，在咸宁市
拥有首台高清高速户外写真喷绘机，赤壁
市首台打印复印扫描一体工程图机、无线
胶装机、复膜机等，为了应对日新月异的彩
色快印市场，公司又耗资引进了珠海理想
闪彩印王彩色数码印刷一体机；在人才培
养上，公司的员工定期参加在上海、深圳等
一线城市的行业交流，学习更先进的管理
技术；在业务拓展上，他们还专门针对赤壁
的图文市场，推出了上门收件、上门送件，
真正做到了让客户省事、省心；在店面选址
上，罗会军选择了较好的地理位置，实体店

周边有政府、行政单位、培训机构、学校、房
地产等大客户环绕。

罗会军告诉记者，赤壁市广告市场处
于初级阶段，惠君广告正在一个逐步上升
期，是一家拥有全市高档次的设备和精良
的编排、广告设计专业人、独特创新的广告
创意制作，充满朝气，正在蓬勃发展中的年
轻公司。目前，赤壁市惠君广告有限公司
已与148家单位签有约合作协议。公司一
直信奉质量就是生命，信誉就是保障的经
营理念。以后，也将不断追求创新和发展，
在这个快速发展年代中，为客户创造最大
的效益。

嘉宝丽装饰：贴心的“家装保姆”

从排版设计员到广告公司老板，罗会军总结出创业心得——

企业发展从创新开始
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嘉宝丽装饰总部在武汉，公司从2002年
成立至今有12年，有着丰富的经验，和一批
家居、建材品牌建立起长期良好的合作关系，
成为这些品牌的代理商。嘉宝丽装饰进入咸
宁，也将公司多年累计下来的低价资源带到
咸宁市场。这些资源加上产品体验馆、家具
加工基地等配套支撑，嘉宝丽装饰咸宁分公
司很快的打开了咸宁的市场。从2011年7
月到现在两年多的时间内，嘉宝丽装饰年接
单量达到百单以上，成了一些咸宁市民家装

首选。
营业之后，嘉宝丽装饰咸宁分公司推出

“398套餐”的特色菜单——房子每平方米装修
只要398元，业主就能享受拎包入住的便利。
这一特色经营很快在市场上树立起口碑。

张军介绍，“398套餐”包含了家庭的基础
装修，如水电、泥工工程、部分衣柜和电视柜、房
门、复合地板……配合“389套餐”特色菜单，嘉
宝丽装饰对消费者做出“六大承诺”，保证选材
用料的品质，客户不满意可以不付钱。

“刚开始大家不怎么相信‘398套餐’。
我们根据客户的需要免费做报价，带他们去
产品体验馆。每花的一分钱，家装选用的材
料，客户都可以知晓，还可以在网上搜索比
对。”张军说，起初很多人持怀疑态度，在经过
尝试和比对之后，享受到了实惠，开始口口相
传，更多的人愿意尝试“398套餐”。

“一些咸宁机关企事业单位的职工，他们
文化程度较高，要求比较细致，尝试了嘉宝丽
装饰套餐服务后，从挑剔的客户变成友好的朋

友，还主动帮忙宣传。在桂花城有个退休的老
干部，特别热心，从小区物业到售楼中心，见人
就说嘉宝莉装饰服务好。”张军说，像这样客户
变成朋友甚至“义务宣传员”的例子很多见。

家装套餐模式，帮消费者省了一笔钱，也
让客户免于家装过程中的奔波劳累，方便客
户售后。这种高性价比的“全包”家装模式，
也引得其他一些家装公司的效仿。为了避免
恶性竞争，嘉宝丽装饰特意发函告知咸宁广
大市民，公开公司的服务流程。

随着嘉宝丽装饰不断发展，越来越多的
客户成为嘉宝丽装饰的粉丝。为了让更多
的人享受到高品质的家装服务，下一步，嘉
宝丽装饰咸宁分公司计划进军嘉鱼、赤壁等
咸宁县市市场。

张军表示，鄂东南房地产市场发展迅
猛，基础设施建设如火如荼，装饰市场需求

巨大。嘉宝丽装饰将在鄂东南房地产市场
上大展身手，咸宁将作为嘉宝丽装饰发展的
主阵地之一。未来，公司要引进大量优秀人
才。目前，嘉宝丽装饰将着力打造管理型人
才和技艺型人才。张军说，在装饰行业，管
理型人才不但要有很好的业务能力和团队
协调能力，更重要的是能够吃苦耐劳，能够

倾听客户和员工的想法；而技艺型人才要包
括两方面修养：一是“技”，即专业技能要好，
扎实、纯熟；二是“艺”，即要有强烈的艺术品
位和活跃的头脑，要懂得创新。

嘉宝丽装饰是涉及人们全方位家装需
求的公司，正不断的建设自身，走在“家装产
品集成工厂化、家装服务保姆式”的道路

上。张军说，嘉宝丽装饰希望在家装行业走
出一条强势、富有特色的康庄大道。

一条龙服务打开市场

特色化经营获得口碑

规模化发展赢得未来

创业故事


