
在热烈的礼花声中，市民朱先生买下了
他心仪已久的车型——东风本田思域。他
说，留意东本思域很久了，经过了各种对比
和思量，最终还是将2013款1.8L钛金银思
域收入囊中。

朱先生说，自己是一位公务人员，需要购
买的是一辆上下班代步车，价格不需要太高，但
是却要体面大方，东风本田思域正是满足他的
需求。“我买车考虑的是安全性、后期使用成本
以及保值率。”朱先生说，“很多人认为日系车的
外壳制造不够扎实，其实，真正重要的是安全性
能和安全配置。思域的安全配置，让我对行驶

中的安全十分放心。”
平日里，朱先生十分喜爱研究汽车杂志、看

赛车比赛，常常在汽车销量排行榜上可以看到思
域的身影，朱先生称：“既然有那么多人选择购
买，一定有其优势所在。另外，我平时就喜欢看
F1赛车，在众多品牌中，除宝马、奔驰等大牌有
参与其中之外，较为亲民的品牌中只有本田参
与。这说明它的制造技术肯定过硬。”

使用成本低也是朱先生选择思域的原
因之一。思域省油，而且后期使用成本也较
低，有些车是2年6万公里保修，而思域是3
年10万公里保修。

朱先生常常会和朋友聚会，三五不时少
不了朋友会乘坐他的爱车。所以，对汽车空
间的宽敞度有一定的要求。他试坐东本思
域感受到前后排座椅腿部空间都比较充裕，
前排座椅头部空间较大，后排地板中间凸起
并不明显，实用性强。另外，内饰做工很精
细，设计也比较时尚。“内饰软性材料运用的
多，塑料少，让车内的异味大大减少。”朱先
生说带朋友上车空间足够，也不丢面子。除
此之外，汽车内部的收纳储藏空间也比较
多，放些公务文件和通讯设备都十分方便，
不会显得拥挤不堪。

责编：周萱 美编：唐超汽车周刊 2013年9月16日 星期一

8
车 风

邮箱：369637031@qq.com

本版看点——

听听他们的购车故事

走进车展现场，首先看到的就是气派的
运通东风雪铁龙展位。其中，一款雪白的
C4L如婚车一般，吸引了不少人，这款新车也
是雪铁龙为车展准备的“压轴好戏”。从上海
回咸的喻坤当即就购买下一台雪铁龙C4L
车型。

“C4L这款车型首先以它白色的漂亮
外观征服了我，其次它也拥有优秀的内在，

动力强、起步加速快、底盘稳、内置精致，早
就看中它了，这次遇上车展，价格优惠合
理，所以我就一口气买了！＂喻坤高兴地
对记者说。

喻坤说，他本人在上海上班，从事
媒体行业，妻子在咸宁老家。这次休假
回家，正好碰到车展，因为看到车展优
惠多，所以毫不犹豫地买了车。“我家之

前买的车也是雪铁龙的，在咸宁
使用，我觉得车子各方面都让人满
意，所以这次也选择了雪铁龙。”喻坤
告诉记者，他认为，在城市中开车，就
应该买部舒适性和外观都令人满意的
车，C4L正符合他的所有要求。而C4L
的定位是家庭用车，在新世嘉之上、C5
之下，非常适合年轻的小家庭。

公务员看中实用大方的思域
□记者 黄珊

从上海回咸，意外带走一部车
□记者 朱马仪

听听他们的购车故事
3天车展现场，车辆成交的礼炮接连不断。不少

人带车新车和笑容满意而归，有些是“一见钟情”，有
些是反复比对，就让我们听听他们的购车故事。


