
品质成就高度品质成就高度

记者了解到，爱尔木业是在原“咸宁市巨
宁地板有限公司”变更而发展起来的，作为原
巨宁森工的常务副总，爱尔木业发展有限公
司董事长朱昌礼在提升“巨宁”品牌的工作中
付出了艰辛的努力。这些经历让他更清楚自
己的市场竞争优势所在，也让他在创建新的
品牌中有着其他人无法比拟的优势。

2005年，朱昌礼和他的团队集中思路，
下决心要“建一流企业，创精品名牌”，爱尔地
板就是在这样的理念中“诞生”的。

走进走进爱尔木业的车间，记者发现空
气特别洁净，整个车间没有常见的粉尘弥漫
的现象。其设备布置、半成品、成品摆放井然
有序，这与传统的地板加工工厂非常不同。
原来，公司花大力气投入了除尘设备。

朱昌礼介绍说：“添加的这些环保设备就
多出几十万元，除尘效果很好。吸出的粉尘
我们大部都在油炉里烧了，少数再生利用做
了高档木塑脚线。既不流入社会污染环境，
又循环使用创造了效益，还有利于一线生产
工人的身体建康”。他告诉记者，当时办这个
厂时，就是朝着“办成湖北省地板行业的样板
企业”的目标努力，因此在设备选型上选最好

的，为生产优质的产品创造了条件。

诚信赢得市场诚信赢得市场

朱昌礼从小生活在农村，艰苦的生存环
境历练了他坚强的意志，多年的打拼铸就了
他对事业的执着。在数十年的商海浮沉中，
也形成了他坚守的人生准则——“做人要厚
道、做事要诚信”。他说：“办企业不光考虑自
己赚钱，而一定要真正为消费者提供良好的
产品和服务，为员工提供良好的环境和福利，
为社会依法纳税和应尽的捐赠义务”。

朱昌礼认为，“诚信”不是放在口头上、广
告中，而是要在细微处都能替用户着想。就
如同爱尔地板，在花色品种上要满足用户要
求，内在质量上要有齐全的检测设备与程序，
严格按国家强制标准及企业内控标准执行；
售后服务中，在安装、使用与维护保养上都要
满足用户要求。

对媒体经常曝光的市场中的劣质产品，
朱昌礼表现出一个企业家的真性情。他严肃
地告诉记者：“我们做企业，其实就是做良心，
有些工厂或个人为了赚取黑心钱，假药，假
酒、劣质食品等充斥市场，提供这些产品坑害

人的人该受到严重惩罚！我们绝不会生产出
不合格或者劣质的地板，只有把消费者利益
放在首位的企业，方能赢得消费者的青睐。”

品牌创造未来品牌创造未来

经过8年多的发展，爱尔地板从最初的
组建逐渐走向成熟。2012年，地板行业面临
国际、国内经济形势不稳，行业普遍出现滑
坡。在市场竞争白热化的严峻形势下，爱尔
地板坚定走品牌发展之路，坚定生产质优价
廉产品不动摇，坚定诚实做人、诚信做事的宗
旨。销售不但没有下滑，而且较2011年相比
销量净增近20万㎡，网点净增62个。目前，
已形成湖北72家，湖南20家、河南26家，陕
西50家，外加五个省级总代模式，具有相当
规模的良好销售网络。

据悉，目前爱尔木业已成为中国地板行
业常务理事单位；湖北省林业产业化龙头企
业；咸宁市首家地板绿色企业、园林企业、守
合同重信用企业。爱尔地板也先后获得湖北
名牌产品、湖北著名商标、中国驰名商标及绿
色品牌、十大品牌等光荣称号。

谈到2013年发展规划与目标，朱昌礼将

其归纳为：创造性将产品做“实”、坚定性把
市场做“强“、直观性将销售激励做“活”。他
告诉记者：“ 2013年是爱尔木业发展史上十
分重要的一年，爱尔将瞄准国际国内地板发
展新趋势，以满足消费者需求为中心，以发展
和服务湖北周边500km半径目标市场为重
点，坚持把品牌提升、经销商服务、产品质量、
企业创新摆在营销工作的突出位置，努力将
爱尔地板打造成知名品牌、区域一线品牌。
要确保销售网点净增80个，湖北、湖南、河
南、陕西省直营店网络努力辐射到每个县
市。此外2013年爱尔还将计划增加爱尔木
门、墙纸、内墙装饰等其中一种或多种的配套
产品，以提高‘爱尔’这一企业品牌在市场的
竞争力，更多的为广大经销商谋发展，将‘爱
尔’办成行业标杆，办成地板行业的常青树。”
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爱尔地板的品牌故事

爱尔地板：做地板业的“常青树”
□记者石英婧

绿树成荫，草坪青郁，环境宁静宜人……如此优美的景色竟然出现在一家工
厂里，就是我市的“花园式单位”企业——湖北爱尔木业发展有限公司，

湖北爱尔木业发展有限公司成立于2005年，是一家集强化复合地板、实木地
板、竹地板、多层实木地板、塑木地板和塑木踢脚线等产品生产、销售于一体的现
代化建材骨干企业，公司年产值8000余万元。国家林业局及省技术监督局领导曾
对企业有高度的评价：爱尔木业在湖北省同行业中，形象良好，管理规范，是地板
界样板企业。

艺都商贸，位于温泉路18号（香城都市报旁边），集高档红木
家具、精美家饰、徽产名茶以及各种工艺品的经营销售批发为一
体。现开业在即，诚聘销售经理多名，底薪2000元+提成+分红。

不求高手，只求有颗平和心态的你和我们一同快乐工作，薪
资的薄厚取决于你业绩的深浅。还等什么呢，何不过来试试,哪
怕品杯茶？

艺都商贸，让我们一起创造优越生活价值。期待你的加入！
联系人：周先生 电话：138 8651 8777
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你
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热烈祝贺崇阳女彩民喜中双色球大奖 1 3 0 0 万元！

最近，彩民们在茶余饭后聊得

最多的就是，分别中得双色球

13050 期和 13051期头奖的两个“80
后”小伙，带着父亲一起兑奖的故

事。此事发生前不久，也是一位

“85”后小伙打着绷带兑领双色球

头奖的故事。虽然看到这些消息

的彩民会发出各种评论，但是诸如

“买彩票的年轻人越来越多了”、

“年轻人火气好”的感慨无疑是最

多的。

近日，我省中奖势头良好，而

其中年轻彩民夺取大奖显得格外

亮眼。据统计，我省今年中出的 19
注双色球头奖，有 11注为“80后”所

中，所占比重相当大。这些幸运的

年轻彩民中，有的正缺钱结婚，有

的创业遇到资金瓶颈，有的心中有

梦却敢想不敢干……双色球头奖

恰到好处地降临，让他们梦想成

真、渡过难关。

一直以来，国内彩市的头奖

得主都以中老年人为主，但是近

两年，在中奖得主排行榜上，相当

一部分被年轻的打工一族占据。

“80 后”、“年轻小伙儿”、“妻管

严”等等这些常用来形容年轻人

的词汇频繁出现在各种玩法的中

奖故事中。

彩民小张说，“帮助他人，给自

己机遇。”正是这样心理让年轻人

加入了买彩的阵营，“不中奖也没

有关系，和打麻将、打牌相比，买彩

票不仅娱乐而且健康多了。”

“8 0 后”频中大奖年轻彩民渐成购彩主力军福彩3D第13127期专家预测：
推测和值推测和值：：本期幅度为上升走势，

防二区和值，防余 1和值[16]点。

奇偶分析奇偶分析::本期防 偶号出码，关注

两偶一奇比。

大小分析大小分析：：分析和值大小，从近期

各区出号走势 可断定，本期看好

大号出码，本期关注两大一小

比。

跨度分析跨度分析：：分析近期各区出号走

势，估计本期跨度值为大，重点防

跨度[6]
胆码胆码：：571包星：5**五码：12567 定

位：百位：569十位：257个位：378

（（以上推荐以上推荐，，仅供参考仅供参考））


