
“库存多，车商就会以降价的形式来消
化库存。”咸宁东本汽车4S店销售经理姜瑶
说，库存车绝对不是常年积压在仓库布满灰
尘的车，而是储备的现车。汽车4S店并不
会像传统做生意那样，缺什么车型就可以进
购什么车型，通常厂家每月都会按时将现车
发往各地4S店，导致了短时间的库存增多。

姜瑶说，按国民的消费习惯都喜欢在年
底购买大件商品，而这一习惯也导致了汽车
市场一季度销售业绩明显下滑，但汽车4S
店的销售任务并不会因为进入淡季而减少，
因此商家需要在这段时间消化库存。

有业内人士表示，目前咸宁市4S店平
均库存在80台左右，如果按每台车15-20
万元计算，每天支付给银行贷款利息就需几

十元。那么，如果有50台库存车就意味着
车商们一天光是支付的利息就需几千元。
其次，还有停放场地的租赁费用，车辆看管
带来的人力成本等。多放一天就多亏一天，
还得承担因为库存超期带来的风险，这就是
为什么很多销售店为了消化库存降价卖车
的原因。

如果对汽车市场淡季和旺季把握不准
该怎么购车呢？此时，消费者可以把握住

“新款上市老款就会降价”这个永恒的法则。
据咸宁广本汽车4S店工作人员吕海乐

介绍，车型换代时降价会比较明显，这个时
候厂家和经销商为了给新车让路，都会对老
款车型进行清仓甩卖。比如说，近期，新雅

阁上市后，原价20.28万元的老款雅阁直接
降到了18.28万元。

对此，有业内人士表示，虽然新款上市
老款就会降价，但也不能只考虑价格因素购
而买车。选择一款车时要综合各方面考虑。

有不少消费者认为，每年年底车商们都
会打着“岁末冲量”的促销口号，铺天盖地的
宣传让消费者感觉这个时候买车应该很划
算。

其实不然，有业内人士表示，在中国，消
费者经历了一年的劳碌奔波，都会在选择在
年底犒劳一下自己，从多年销售经验来看，
消费者的购车时间更倾向于年底。这个时
候商家们都知道，不管价格降不降，消费者
都会购买。尤其是在全年销售业绩较好的
情况下，“岁末冲量”更多的只是一个促销噱
头，优惠幅度并不会很大。不仅如此，每年
年底车市都会出现供不应求的现象，这时买
车还可能会遭遇加价提车。

因此，年底并不是一个购车的好时机，
如果不是急于用车或者对价格不看重，建议
避开年底购车。
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一年中何时买车最划算？

购车看准三个时段
□记者蒋逐宸

“商家一年四季都在做活动，到底什么时候买车最划算？”在车价变幻
莫测的今天，不少消费者为何时买车能享受到最大的优惠而烦恼。

对此，一些专业人士表示，尽管车价每年都会有所起伏，但只需弄清
汽车市场的淡季、新款上市时间等情况就能买到相对便宜的车。

为消库存车商降价1
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尽量避免年底购车


