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摩天公租房

一幢 51 层的双塔摩天大厦已在
大冶市规划获批，不过这不是星级写
字楼，而是公租房。

摩天公租房以及顶层的停机坪
和游泳池，引起人们的质疑。对此，
有相关人士表示，直升机停机坪基本
不增加建筑成本，游泳池实际属消防
设置之一，用以应付可能发生的高层
火灾。

目前，该项目基坑土方工程则已
于去年11月初开工。（腾讯）

□记者 黄兰芬

今年春节，咸宁楼市注定要过一个热闹
年。记者了解到，不少楼盘春节不打烊，在楼
盘开门迎宾的同时，也准备了多重好礼送购
房者。而很多市民也计划在与亲友团聚之余
四处看看盘。

楼盘“忙”过年

现在很多人忙着打年货、回乡，而我市许
多楼盘销售负责人都还在紧张的工作中。一

位楼盘营销负责人说：“过年前一两个星期，
忙着给春节期间工作员排班，忙着答谢客户，
忙着梳理年后的工作思路。除夕前一天才放
假。春节即使在家，手机也要24小时畅通，
随时待命。”

“春节期间我们不休息，只要您来看房都
有人接待。”记者以购房者的身份咨询城区多
个楼盘的售楼部工作人员，其中不少楼盘表
示春节会安排人员值班，售楼部照常开门营
业。

桂花城工作人员称：“每年春节楼盘都会
开门接待来客。今年也不例外，公司已经安
排人在春节期间分批轮流值班。”

记者了解到，在咸宁大型、知名的楼盘，
春节期间都会开门营业，一方面方便市民随
时上售楼部咨询、看房，另一方面是维持楼盘
形象。还有一些楼盘表示，保持营销的持续
性，也希望在此期间能迎来一定的商品房成
交量。

春节送大礼

春节期间，众楼盘都是“礼”送来宾。小
有送对联、大有送契税，开发商希望以大大小
小的礼物赢得购房者的心，收获成交量。

“新春送礼包、礼金、礼品……”近期，看
房人的眼前充斥着类似的宣传词语。记者在
咸安一家楼盘的宣传广告上看到：“五重大
礼，福运到家。签约礼、红包礼、年货礼、拜年
礼、家电礼”总计下来，购房可享受万余元的

优惠。
楼盘新春“礼”送来宾的促销，其实是变

换形式的打折。一些楼盘销售人员告诉记
者，春节期间楼盘的促销力度要大于平常，新
春送礼这种促销方式，主要是让购房者享受
到实实在在的折扣，其次是想让回乡置业的
人群感觉到过节的气氛。

有楼盘销售人员称，元旦之后，各个楼盘
都把目光瞄准了春节返乡置业的群体，而在
目前这个“价格制胜”的市场上，只有让利降
价才能打动消费者。为了抢占春节的市场，
房产商之间打起价格战。春节期间，楼盘的
优惠也都比较集中，比较多。

返乡置业火

游子来不及放下行李就先到楼盘咨询，
看房团一波接一波的来到……近日，记者走
访城区一些售楼部时看到，售楼部人气被返
乡置业者带旺。

2月4日，中央城销售人员告诉记者：“这
段时间，每天都有十几组客户来访量，相对平
时好很多，也比去年此时好。2月1日一天就
来了一组团购客户，买了5套房。2月开头的
短短的4天里，签合同、交定金购房的人有
10多人。”

该名销售人员还告诉记者，在除夕前一
个星期，大量的在外务工的咸宁人纷纷赶回
来，实地到各楼盘看看，看中了果断买下。一
般在深圳、上海、广州等大城市工作的人，比

较青睐小户型。
还有楼盘的销售人员告诉记者：“距离春

节只有几天时间，大家都忙着打年货，但是吃
过中午饭之后，很多当地市民结伴来看房。
返乡务工的人员终于等到回家过年前的空闲
时间，都会想着在年后返城之前把买房的事
情落实。因此在春节期间会释放大部分的返
乡置业的需求。”

一些楼盘工作人员表示，按照市场往年
的经验，在大年三十、初一、初二这三天，售楼
部的来访量会少点，过了年初二，售楼部的来
访量就会上升，预计到到初六、初七返乡置业
者来访量会达到一个小高峰。

刚需来了，楼盘怎能放假？

这个春节，咸宁楼市不打烊

对于很多返乡购房者来说，购房面临着
不了解咸宁楼市行情、选房时间仓促等问
题。如何在较短的时间内买得一套称心如
意的好房子？湖北南鄂房产投资顾问有限
公司总经理陈孔明给出建议。

明确自身需求

“买房是自住还是投资？先确定再说。”
陈孔明表示，只有明白自己的需求，消费后
才不会后悔。

如果是自住，要先从家庭成员状况、日
常起居便利性、在家工作学习、家庭休闲和
社交等基本居家需求层面来考察，要看楼盘
的地理位置、交通状况、房屋面积、户型格
局、房屋质量、物业服务、周边配套等几个主
要指标。

如果是投资，就要从升值潜力、投资成
本、回报时间、成本收回时限考虑自身是否
能承受。

选高性价产品

陈孔明认为，选性价比高的产品，要看
看其规划、地段、开发商实力。

一看规划，跟着政府的规划，选择高成
长性的区域。二看地段，如交通便利、公园
周边占据稀缺资源的物业、新兴区域的核心
商圈等。三看品牌，它是开发商实力、产品、
园林、物业等综合因素的集中体现。

他还说，购房者买一套住宅，买下的并
不仅仅是一套房子，还有附属在房子上的生
活环境，包括区域配套、社区环境、物业服务
等。要看它与同档价格住宅相比其居住及
附加价值是否最高。区域配套包括餐饮、休
闲、金融、医疗、教育、交通等多方面，这些直
接决定生活的便利度。社区环境主要包括
绿化环境、人文环境、社区安静度和安全封
闭性等。

学会省钱招数

对于普通老百姓而言，最合适的购房时
机当然是房价最便宜的时候。如何把握这
个时机？

陈孔明说，谁都不敢断言房价最低点在
什么时候，但是在促销季，尤其春节期间买

房算是划算的。春节期间，咸宁不少楼盘推
出年终清盘、岁末钜惠等活动，各位返乡置
业人士，可以好好把握这个机会。

另外，购房者还应有一个统筹的购房资
金管理计划，应根据自己的资金实力与收入
来源，选择不同付款方式。一次性付清的方
式购房者会得到更多优惠；选择按揭可以减
缓购房者买房的资金困难。

时间紧、楼盘多，如何才不挑花眼？

有备而来才能有的放矢
□记者 黄兰芬
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